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I.  INTRODUCTION

1.  Le cadre dans lequel s'insérent ces observations

Les observations qui sont ici sournises visent & fournir des orientations éventuelles pour les débats
qui se dérouleront 2 1a réunion du sous-comité restreint en février 1994. Je me suis efforcé dans ce
document d'exposer I'éventail des questions qui pourraient &tre traitées dans une Convention portant sur
certains types de sfiretés internationales grevant du matériel susceptible €tre déplacé d'un pays dans un
autre ("mobile").

Je soumets ci-aprés des dispositions qui reflétent les conclusions provisoires auxquelles je suis
personnellement parvenu, A la lumiére des discussions qui ont ¢u lieu 3 la réunion de mars 1993 du
- Comité d'%ude. Chaque fois que nécessaire, j'ai incorporé des suggestions représemtant d'autres

solutions possibles pour refléter des opinions minoritaires jouissant d'un soutien significatif entre les
~ membres du Comité d'étude. Le projet de ces dispositions n'est pas une tentative de ma part de consiguer

ou de mettre sous forme de régles juridiques les conclusions du Comité d'étude, ou de préjuger la forme
finale de la Convention; elles visent essenticllement & une analyse dépassant les considérations
‘géndrales.

2. L'approche: une Convention de droit matériel

Dans un court docoment que j'ai présenté 4 la réunion de mars £993, je notais que {'on pourrait
choisir entre deux approches possibles pour une Convention intemationale sur les siiretés grevant les
biens meubles. L'une serait de créer un code international réglementant de fagon exhaustive les contrats
de garantie internationaux constitutifs de sfiretés sur le matériel mobile. L'autre consisterait & créer un
systéme de droit international permettant la reconnaissance entre systémes juridiques différents, des
"stiretés” ("security interests") grevant le matériel mobile, crées en vertu du droit national, et remplissant
certaines conditions. '

La premiére possibilité est celle qui a recueilli le plus de suffrages entre les membres du Comité
d'étude 4 1a réunion de mars 1993. Bien que cette approche n'exclue pas le recours aux régles de conflit
pour certaines questions, elle ne s'en remet pas au droit interne pour les questions fondamentales 4
caractére conceptuel ou structurel. Elle implique nécessairement un régime juridique bien plus complet,
et méme presque autonome. En fait, et cela résulte clairement du texte exposé ci-aprés, il faudrait une
‘réglementation trés proche de celle qui est comtenue dans les législations nord-américaines qui ont un
droit moderne pour les siifetés grevant les biens meubles.



1. DOMAINE

1. Les bénéficiaires de Ia Convention

Une question importante qui n'a pas été débattue 4 la réunion de mars 1993 du Comité d'étude

“est celle de savoir si la Convention ne devrait bénéficier qu'a des personnes domiciliées dans des Etats

parties 4 la Convention ou bien si elle pourrait étre invoguée par tout créancier titulaire d'une siireté

grevant un matériel mobile tel que déerit dans la Convention. Mon point de vue est que la Convention

devrait avoir un champ d'application aussi large que possible compte tenu des poss1b1htes effectives de
la mettre en ceuvre. : :

La raison d'étre de la Convention est de fournir un régime international qui éliminerait les
risques juridiques Ies plus importants afférents au financement garanti de matériel mobile. Les traits
essentiels de la Convention consisteraient dans un ensemble de régles de priorités, accompagné d'un
registre international pour les siiretés et, éventuellement, des régles fondamentales traitant des effets
inter partes. 1l n'y a pas nécessairement de liens entre ces aspects du régime et le domicile du
créancier garanti ou du débiteur. En définitive, ce qui importe au créancier garanti c'est, en cas de
défaillance du débiteur, de pouvoir saisir le bien grevé par préférence 4 d'autres personnes qui le
revendiqueraient. Il suffit donc 4 cette fin que le bien se trouve matériellement situé dans un Etat qui
reconnaisse le rang attribué au créancier garanti et le droit de celui-ci d'exécuter sa sireté. Le facteur
pertinent & cet égard serait donc qu'au moment de la réalisation de la siireté a {'égard des tiers ou du
débiteur, le matériel soit situé dans un Etat partie a a Convention ou qui reconnait la Convention
comme loi applicable.

2.  Définition du champ d'application

Ailleurs dans le présent document, je suggére que la Convention devrait prévoir la possibilité
que les parties & un contrat de garantie pourraient vouloir écarter la loi normalement applicable et
considérer que la seule 101 qui leur est applicable est la Conventlon Si cette approche était retenue, la
Convention s'appliquerait & toute siireté qui satisfait aux conditions de la Convention, de sorte que
toute sfireté grevant un matériel mobile pourrait étre inscrite dans le registre international établi en
‘vertu de la Convention. Toutefois, le seul fait qu'un contrat de garantie crée une sfireté sur un matériel
mobile n'entraine pas que les droits dérivant du contrat ou que les droits des tiers constitués sur le
matériel mobile aprés la création de la siireté se trouvent affectés par la Convention. Cela signifie
simplement qu'il se powrrait que les questions de priorités a I'égard du bien ou d'exécution de la siireté
vis-a-vis du débiteur se trouvent sommises aux régles de fa Convention, l'application effective de ces
régles dépendant de la réalisation de certaines conditions établies par la Convention.

Article

 La présente Convention s'applique & un contrat de garantie créant une siireté sur un
matériel mobile.

3.  Type de biens: le "matériel mobile"

. 11 sembiait y avoir le sentiment général au sein du Comité d'étude que la Convention proposée
devrait s'appliquer au "matériel mobile". Il existait également un consensus quant 4 la maniére de
déterminer ce qui constitue un "matériel”. Le terme "matériel” serait utilisé, de méme que dans la
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Iégislation nord-américaine sur les siretés grevant les biens meubles, pour désigner les biens utilisés
par le débiteur principalement dans le cadre d'une activité professionnelle ou commerciale, mais
n'inclurait pas les biens destinés & fa revente. Cela exclurait donc les biens de toute nature que le
débiteur détient en stock ou qu'il utilise comme des bicns de consommation. Dans cette optique, la
natare des biens lorsqu'ils étaient en possession du vendeur n'importe pas {dans le cas d'une vente a
tempérament garantie); il pourrait s'agir de stocks, de biens d'équipement et méme de biens de
consommation. Ce qui importe, c'est Pusage auquel le débiteur les destine.

Une difficulté évidente dans cette approche est qu'elle exclut certains types de biens de grande
valeur que le débiteur détient comme biens de consommation. Des exemples courants sont des bateaux
de plaisance de grande taille et les aéronefs, utilisés principalement a des fins non professionnelles. I
serait nécessairc de compléter ce critére (ainsi qu'on a tenté de le faire ci-dessous) si de tels biens
devaient &tre inclus dans la Convention.

Une autre difficulié de cette approche est qu'un changement de destination des biens par le
débiteur aprés la création de Ia sireté ne sera pas connu des tiers qui doivent décider si consulter ou
non le registre international. Dans la législation nord-américaine, la qualification des biens se fait 2 la
date ou la slireté est créée. Un changement ultéricur dans la destination des biens par le débiteur, de
stock en biens d'équipement, ou de biens de consommation en biens d'équipement, n'impose pas au
titulaire de la streté une nouvelle obligation de procéder & I'enregistrement requis s'agissant de biens
utilisés par le débiteur & des fins différentes. A moins de considérer qu'un changement de destination
du bien par le débiteur ultérieurement 2 la création de la sOreté entraine ou exclut dés ce moment
l'application de la Convention, il faut accepter que c'est au moment de la eréation de la sireté que i'on
doit se placer quant & la qualification des biens. Cela permet aux tiers qui veulent s'assurer que toutes
les sliretés antérieurement constituées leur sont connues d'obtenir le renseignement correspondant
auprés du registre intemnational et de prendre toutes les mesures prévues par la loi normalement
applicable afin de protéger leur droit lorsqu'ils constituent une siireté sur des biens qui auraient pu étre
des biens d'équipement 3 un moment antérieur.

Il y a au moins trois fagons. possibles de déterminer les types de "matérie! mobile” auxquels la
Convention devrait s'appliquer.

Le critére de la mobilité: une possibilité est de retenir la "mobilité” comme &lément de
définition. De la sorte, la mobilité est déterminée, non sur la base de ce qui advieat 4 un bien
particulier, mais selon le sort que connait habituellement le matériel de ce type. En conséquence, la
Convention s'appliquerait 4 du "matériel” d'un type "généralement déplacé d'un Etat 3 un autre par les
utilisateurs".

Une difficulté afférente a ce type d'approche est qu'elle pourrait étre trop large. Telle quelle, elle
inclurait des biens de faible valeur que les débiteurs utilisent cormme du "matériel” (selon la définition
supra) tel que des automobiles, des camions Iégers, des petites embarcations, ou du matériel de
construction d'une valeur relativement modeste utilisé par des entreprises commerciales. Il ne serait
gucre pratique ni acceptable dans le principe de penser que les titulaires de sdretés sur ce type de
matériel ou les acheteurs doivent connaitre Fexistence d'un registre international, et se soumettre &
l'enregistrement. L'on pourrait résoudre cette difficulté en établissant dans la Convention une
définition restrictive de la mobilité et une liste de types particuliers de biens qui sont exclus (ainsi que
proposé ci-dessous). On pourrajt aussi établir une régle de priorité spéciale qui protégerait les
acheteurs de biens de faible valeur (non proposé). Une combinaison de ces mesures pourrait éfre
nécessaire.

Une liste: une autre solution possible est de préciser dans des termes génériques les types de
biens sur lesquels peuvent grever les sfiretés régies par la Convention.
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Cette solution présente une difficulté évidente, celle d'énumérer tous les types de matériels qui
reléveraient du champ de la Convention. Toute tentative d'utiliser des éléments descriptifs larges
comporte le risque d'une application non souhaitable de la Convention & des biens de faible valeur.

- Solution intermédiaire: une autre solution serait de combiner les deux approches susindiquées.
De cette fagon, la Convention contiendrait un critére de mobilité restreint complété par i) une liste de
types de biens meubles qui ne satisfont pas au critére de mobilité restreint, ii) une liste de types
particuiiers de biens de consommation de valeur élevée qui seraient couverts par la Convention et iii}
une liste de biens qui satisferaient au critére mais qui pour une raison ou une autre (par exemple, des
~ biens de faible valeur unitaire ou des biens tels que des navires de mer qui sont soumis & un autre
' régime international) ne sont pas couverts par la Convention.

 Une définition du “matériel mobile" reflétant cette approche est présentée ci-aprés. La définition
contient un critére de mobilité qui, cependant, est nuancé par la condition générale que le matériel soit
~muni d'un systéme de propulsion autonome. Cet élément est destiné & limiter le champ de définition a
" “des biens de valeur élevée, compte tenu de I'nypothése que si le matériel est muni d'un systéme de
. propulsion, il sera d'une valeur suffisamment élevée pour justifier que les siiretés dont il serait grevé
relévent du domaine de la Convention. Toutefois, il faut reconnaitre qu'il y a des matériels de grande
vjctleﬁr qui ne sont pas a autopropulsion, et ces types seraient alors couverts par des termes générigues.

: ‘La définition tient compte de la suggestion que la Convention devrait s'appliquer aussi a des
“types particuliers de biens de consommation de valeur élevée. La encore de tels types de biens seraient
visés dans des termes génériques.

Article
"Matériel mobile”

- a) désigne des biens, et les accessoires fixés A de tels biens, ntilisés par le débiteur
principalement a des fins professionnelles pu commerciales & I'exclusion des marchandises
destinées & la revente, qui sont d'un type généralement déplacé d'un Etat dans un autre en vue
d'étre utilisés dans cet autre Ktat, et

(i)  quisont munis d'un systéme de propulsion antonome; ou

(i) qui appartiennent 4 I'une des eatégories suivantes:

® contenenrs de transport
e pipelines de gaz naturel ou de pétrole

. materiel ferroviaire roulant _
® <oy {8 compléter par tout autre type de biens approprié)

b) et comprend:

® les aéronefs

® les Dbitiments de plus de tonnes, mais moins de = tonnes de
-déplacement,

°* . , (2 compliéter par tout autre type de biens approprié)

que le débiteur utilise principalement & des fins non prefessionnelles,

¢) al'exclusion:



® des automobiles _

® des camions d'un poids brut de véhicule de moins de ____ tonnes,
® des bitiments de plus de ____ tonnes de déplacement

® v (3 cOmpléter par autre type de biens ﬁpproprié) |

4.  Biens grevés autres gue le "matériel mobile"
- Les biens incorporels

Durant les délibérations du Comiié d'étude, la suggestion a ét¢ faite que la Convention pourrait
s'appliquer aux sfiretés grevant certains types de biens incorporels tels que les créances. Toutefois,
etant donné que la question n'a pas été approfondie, je n'ai pas examiné en détail les implications de la

suggestion. Une condition préalable 4 toute tentative de soumetire les créances au domaine de la
Convention serait de savoir s'il est ou non nécessaire de prévoir un reg:me international pour
réglementer les cessions successives de créances.

- Les produits

Bien qu'ait ¢t€ mentionné le produit de la vente du bien 4 la réunion de mars 1993 du Comité
d'étude, la question n'a pas été approfondie.

L'on a reconnu dans les pays d'Amérique du Nord qu'un régime juridique qui n’envisage que les
slretés constituées sur le bien d'origine est insuffisant. I| faut donc un régime qui reconnaisse gu'une
sfireté constituée & l'origine sur un bien, est transférée (se poursuit) sur le produit recu par le débiteur
par suite de la disposition du bien grevé., La reconnaissance des sfiretés sur les produits est d'une
importance souveraine pour les siretés grevant les stocks car, par la force des choses, le contrat de
garantie qui est a l'origine de la siireté (ou les régles impératives applicables) donne expressément ou
impliciternent au débiteur la faculté de vendre les marchandises en stock grevées dans la marche
normale des affaires. Toutefois, 1a législation nord-américaine sur les siiretés ne limite pas la notion de
produits a ceux dérivant de la vente des stocks; elle s'applique aussi au produit de la vente des biens
d'équipement (et des biens de consommation).

Il y & deux raisons pour ne pas tepter d'intégrer dans la Convention la solution retenue par la
legisiation nord-américaine concernant les produits. La premiére est qu'il n'existe pas le méme besoin
de disposer d'un régime complexe pour protéger les sfiretés sur les produits lorsque les biens grevés ne
sont pas des stocks. La plupart des types de matériels grevés en vertu de contrats de garantie
enregistrés sont des biens de nature telle que le plus souvent, la eréancier garanti est en mesure de le
reprendre dans les mains d'un tiers 4 qui il a été transféré. La deuxiéme raison est que toute tentative
d'élaborer dans la Convention un régime sophistiqué pour les siiretés sur les produits impliquerait de
devoir élaborer des régles de priorités détaillées traitant du rang des droits sur tous les produits, y
compris ceux dérivant des biens autres que le matériel, les meubles incorporels et les effets
négociables tels que l'argent et les actions. Toutefois l'idée de comprendre les stiretés légales
automatiques sur le produit ne doit pas étre totalement écartée car celles-ci peuvent étre importantes
pour ies financeurs de biens d'équipement dans certains cas.

11 existe une autre approche qui consiste 4 reconnaitre de facon limitée les produits sans devoir
traiter des questions difficiles de priorités. De cette fagon, une sireté sur des produits antres qu'un
matériel mobile serait automatiquement créée en vertu de la Convention mais sa reconnaissance
déprendrait de I'existence d'un type semblable de sfireté en vertu de la loi applicable. La siireté sur les
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produits de la Convention trouverait une analogie dans une siireté équivalente (pour autant qu'il en
existe) de 1a loi applicable (en présumant qu'il s'agirait de la loi d'un Etat partie 4 la Convention) et
serait soumise aux régles de cette loi en matiére d'enregistrement et de priorités, Par exemple, si le
matériel grevé d'une siireté enregistrée en vertu de la Convention est.vendu par le débiteur sans le
consentement du créancier garanti et, pour une raison quelconque, ne peut étre saisi par celui-ci, le
créancier garanti détiendrait une siireté sur le produit en vertu de la Convention sur le montant payable
par l'acheteur (le débiteur de Fobligation monétaire) et pourrait donc étre exécutée par le créancier
garanti. Toutefois, si le vendeur du matériel (le débiteur d'origine) a cédé la créance 4 un tiers, le rang
du créancier garanti vis-a-vis du cessionnaire serait déterminé conformément (par exemple) & la loi du
lieu de I'établissement du débiteur de l'obligation monétaire.

Méme s'i! est possible d'établir dans la Convention des régles de conflit de lois pour déterminer
la loi applicable, il pourrait étre difficile de parvenir a un accord sur le contenu de telles régles. Cette
question devrait sans doute étre déterminée par la loi du for.

Cette solution ne prévoit quune protection limitée des séiretés sur les produits, Ce n'est que sila
loi’ apphcable est celle d'un Etat partie 4 la Convention qui reconnait les sfiretés sur les produits, que
les stiretés sur les produits soumises 4 la Convention seront opposables. En ouire, pour que le
créancier garanti ait préséance sur des droits concurrents sur les produits faisant Fobjet de la garantie,
il doit accomplir les formalités requises pour I'opposabilité prescrites par la loi applicable
(enregistrement).

Article
"Produits’ signifie:

- a) des biens mobiliers dérivant de toute opération pertant sur ke matériel mobile ou
des produits dérivant de cejui-ci et sur lesquels le débiteur est titulaire d'un droit,

kY

b) un droit au paiement d'une assurance ou 2 fout awire paiement A titre
d'indemnité on d'indemnisation pour I2 perte du matériel mobile ou des produits de celui-ci, ou
pour les dommages causés a ce matériel ou 4 ces produits.

Article
1) Les articles (régles en matiére d'enregistrement et de priorités) ne
s'appliquent pas 2 une sfireté sur les produnits autres que provenant d'un matériel mobile.

2) Une sfireté sur les produits autres que provenant d'un matériel mobile, est
considérée comme une siireté correspondante en vertu de la loi applicable et, sous réserve des
dispositions contraires de la présente Convention, est régie par ia loi applicable.

Voir également la définition de "sfireté", ci-dessous.

5.  Le "débiteur"” ef I'"obligation garantie"

I1 y a eu un accord général au sein du Comité d'étude 2 Ia réunion de mars 1993 qu'il ne devrait
pas étre posé de restriction aux types d'obligations garanties couvertes par une Convention sur les
siiretés. La législation nord-américaine sur les siiretés grevant les biens meubles concerne les
obligations non pécuniaires; toutefois cet aspect de la réglementation n'a guére retenu l'attention et
souléve des problémes délicats. {Par exemple un acheteur peut-il détenir une slreté sur des
marchandises déterminées que lui fournira le vendeur ¢t avoir recours au sy_s_téme d'opposabilité pour



