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VORWORT

Es bereitet dem Internationalen Institut fir die Vereinheitlichung
des Privatrechts (UNIDROIT) besondere Genugtuung, den Abschlufl3
der Arbeiten an den UNIDROIT Grundregeln der internationalen
Handel svertrage bekannt zu geben. Dieses Werk stellt das Ergebnis
langjahriger intensiver Studien und Beratungen unter Beteiligung
einer grofden Anzahl bedeutender Juristen von allen funf Erdteilen
dar.

Anerkennung gebihrt zuerst den Mitgliedern der Arbeitsgruppe,
die hauptsachlich mit der Vorbereitung der UNIDROIT Grundregeln
betraut waren, und unter ihnen besonders den Berichterstattern fir
die einzelnen Kapitel. Ohne ihren personlichen Einsatz und ihre
unermiudlichen Anstrengungen, die Michael Joachim Bonell
sachkundig koordiniert hat, hatte dieses ehrgeizige Projekt nicht zu
einemerfolgreichen Abschluf gebracht werden kénnen.

Zu danken haben wir auch fur den sehr wertvollen Beitrag, den
zahlreiche praktizierende Anwalte, Richter, Beamte und Professoren
aus ganz verschiedenen Rechtskreisen und mit unterschiedlichen
beruflichen Erfahrungen leisteten, die an dem Vorhaben in den
verschiedenen Stadien seiner Abfassung teilnahmen, und deren
konstr uktive Kritik von groi3ter Hilfewar.

In diesemAugenblick grof3er Befriedigung auf Seiten des Instituts
missen wir an Mario Matteucci denken, der UNIDROIT so viele
Jahre als Generalsekretdr und dann als Prasident diente. Sein
Glauben an die Prinzipien als einen wichtigen Beitrag fur den Prozef3
der internationalen Rechtsvereinheitlichung war fur uns alle eine
Quélle standigen Ansporns.

Malcolm Evans Riccardo Monaco
Gener al sekretar Prasident



EINFUHRUNG

Anstrengungen zur internationalen Rechtsvereinheitlichung mindeten
bisher im wesentlichen in die Form bindender Instrumente, wie
supranationaler Gesetzgebung oder internationaler Ubereinkommen, oder
in die Form von Modedlgesetzen. Da diese Instrumente oft Gefahr
laufen, wenig mehr as ein Stiick totes Papier zu bleiben, und ihrer Natur
nach oft recht bruchstiickhaft sind, werden die Rufe nach einer Nutzung
anderer als gesetzgeberischer Mittel der Rechtsvereinheitlichung oder -
harmonisierung immer lauter.

Einige rufen nach der weiteren Entwicklung dessen, was
.internationaler Handelsbrauch* genannt wird, beispielsweise durch
Moddlklausaln und -vertrage, die von den interessierten Geschaftskreisen
auf der Grundlage der aktuellen Handel spraxis formuliert werden, und die
sichauf bestimmte Arten von Geschéften oder besondere Aspekte dieser
Geschéfte beziehen.

Andere gehen noch weiter und beflrworten die Ausarbeitung einer
internationalen  Formulierung  von  dlgemeinen  Grundséizen des
Vertragsrechts.

Die Initiative von UNIDROIT zur Ausarbeitung der , Grundregeln
der internationalen Handel svertrége” geht in diese Richtung.

Bereits vor geraumer Zeit, namlich 1971, entschied der Direktionsrat,
diesen Gegenstand in das Arbeitsprogramm des Ingtituts aufzunehmen.
Eine kleine FUhrungsgruppe, bestehend aus den Professoren René David,
Clive M. Schmitthoff und Tudor Popescu ds Vertretern des
kontinentaleuropéischen, des  anglo-amerikanischen und  des
sozidistischen Rechtskreises, wurde mit der Aufgabe betraut, erste
Uberlegungen zur Durchfiihrbarkeit eines solchen Projekts anzustellen.

Erst 1980 wurde jedoch eine spezielle Arbeitsgruppe zu dem Zweck
eingerichtet, Entwirfe fir de verschiedenen Kapitel der Grundregeln
vorzubereiten. Die Gruppe umfaldte Vertreter aler wichtigen
Rechtsordnungen der Welt und bestand aus fuhrenden Experten des
Vertragsrechts und des Aullenhandelsrechts. Die meisten waren
Professoren, einige hohe Richter oder Beamte; alle wurden in ihrer
personlichen Eigenschaft berufen.
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UNIDROIT Grundregen

Die Gruppe ernannte aus ihrer Mitte Berichterstatter fir die einzelnen
Kapitel der Grundregeln, die mit der Aufgabe betraut wurden, mehrere
Entwirfe mit Kommentaren vorzulegen. Diese wurden dann in der
Gruppe diskutiert und an einenweiten Kreis von Experten weitergegeben,
einschliefdich des verzweigten Netzes der Korrespondenten von
UNIDROIT. Zusdzlich bot der Direktionsrat zu grundsétzlichen
Richtungsfragen seinen Rat an, besonders wenn die Gruppe nur schwer
einen Konsens finden konnte. Die notwendige editorische Arbeit
Ubernahm ein Redaktionskomitee mit der Hilfe des Sekretariats.

Zum Uberwiegenden Tell spiegen de UNIDROIT Grundregeln
Ldsungen und Begriffe wider, de in viden, wenn nicht in alen Rechts-
ordnungen zu findensind. Dajedoch de Grundregeln en insbesondere fir
die Bedurfnisse internationaler Geschafte mal3geschnei dertes Regelwerk
darstellensollen, enthalten Se auch die ds optimal betrachteten L dsungen,
selbst wenn diese noch nicht dlgemein angenommensind.

Das Zid der UNIDROIT Grundregeln ist es, ein ausgewogenes
Regelwerk anzubieten, das sich fir einen weltweiten Gebrauch eignet,
unabhangig von den rechtlichen Traditionen und den wirtschaftlichen und
politischen Bedingungen der Lénder, in denen se anzuwenden sind.
Dieses Zid spiegelt sich sowohl in ihrer formellen Aufmachung a's auch
in den dlgemeinen, ihnen zugrunde liegenden Prinzipien.

In ihrer formellen Erscheinung versuchen de UNIDROIT Grund-
regeln bewuld, den Gebrauch des Wortschatzes einer bestimmten
Rechtsordnung zu vermeiden. Der internationde Charakter der Grund-
regeln wird auch dadurch betont, dal3 die jeder einzelnen Bestimmung
folgenden Kommentare durchweg davon absehen, auf nationde Rechte
Bezug zu nehmen, um die Herkunft und de Ratio einer Lésung zu
erkléaren. Nur wo eine Regel mehr oder minder wortlich aus dem wetweit
anerkannten Ubereinkommen der Vereinten Nationen (iber internationale
Warenkaufvertrage (UNWK) tbernommenwaurde, wird ausdriicklich auf
diese Quele hingewiesen.

Beziglichihres Inhats snd de UNIDROIT Grundregeln hinreichend
flexibe, um den sténdig wechsel nden Umstanden Rechnung zu tragen, die
ausgel 6st werden durch die technischen und wirtschaftlichen, die Praxis
des grenziberschreitenden Handels betreffenden Verédnderungen.
Zugleich versuchen sie, eine angemessene Ausgewogenheit in inter-
nationalen Handel sheziehungen herzustellen, indem se ausdrticklich die
dlgemeine Pflicht der Parteien festschreiben, nach Treu und Glauben
redlich zu handeln, und indem Se in bestimmten Féllen Mal3stdbe eines
redlichenVerhaltens festlegen.
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Einflhrung

Soweit de UNIDROIT Grundregeln Probleme behandeln, die auch
vom UNWK geregdt sind, folgen se natirlich den in diesem Uberein-
kommenfestgel egten L dsungen - freilichmit denjenigen Anpassungen, die
angemessen erschienen um der besonderen Natur und dem Anwen-
dungsbereich der Grundregeln gerecht zu werden. (*)

Indem er die UNIDROIT Grundregeln den internationalen Juristen-
und Wirtschaftskreisen anbietet, ist sich der UNIDROIT Direktionsrat
vollauf der Tatsache bewufd, dal3 die Grundregeln mangels einer
regierungsamtlichen Bestétigung kein bindendes Instrument darstellen.
Ihre Akzeptanz wird folglich von ihrer Uberzeugungskraft abhangen. Es
gibt eine ganze Zahl bedeutsamer Wege, auf denen die UNIDROIT
Grundregeln praktische Anwendung finden koénnen. Die wichtigsten
davon sind ausfuhrlich in der Praambel erlautert.

Der Direktionsrat vertraut darauf, da? die Adressaten der
UNIDROIT Grundregeln ihren inneren Wert schétzen und gréfden
Nutzen aus ihrer Anwendung ziehen werden.

DER DIREKTIONSRAT VON UNIDROIT

Rom, Mai 1994

(*) Vergleiche besonders die Artikel 1.8, 1.9, 2.2, in Verbindung mit 5.7 und 7.2.2.
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WEITERE TEILNEHMER AN DEM PROJEKT

Die nachfolgend Genannten trugen in der einen oder anderen
Weise zu dem Projekt bei: José M. Abasca Zamora (Panamerikanische
Universitdt Mexiko Stadt); Enrique Aimone Gibson (Katholische
Universitét Vaparaiso); Joseph 'Bayo Ajaa (ehemals Solicitor-Genera
des Bundesstaats Nigeria und Generadirektor im Bundesministerium der
Justiz); Bernard Audit (Universitét von Paris I Panthéon-Assas); Luiz
O. Baptista (Prasident der Anwatsvereinigung Sao Paolo); Jorge
Barrera Graf (Universidad Naciona Autonoma de Mexiko); Henry T.
Bennett (ehemals Stellvertretender Sekretdr, Attorney-Genera’s
Department, Canberra); Eric E. Bergsten (Pace Universitét; ehemals
Sekretér bel der Commission on Internationa Trade Law der Vereinten
Nationen); George Berlioz (Rechtsanwalt in Paris); Piero Bernardini
(Rechtsanwadlt in Rom; ehemals Leiter der Rechtsabteillung der Ente
Nazionale Idrocarburi (ENI)); Richard Buxbaum (University of
Cdiforniain Berkeley); Franz Bydlinski (Universitét Wien); Amelia Boss
(Temple University); Andrzgl Caus (Wirtschaftshochschule Warschau);
John W. Carter (University of Sydney); James Richard Crawford
(University of Cambridge); Ronad C.C. Cuming (University of
Saskatchewan); Giorgio De Nova (Universitét Mailand); Louis De
Duca (Dickinson School of Law); Arturo Diaz Bravo (Rechtsanwalt in
Mexiko Stadt); Aubrey L. Diamond (University of London); Alfred
Duchek (Generdanwat im osterreichischen Bundesministerium der
Judtiz); Fritz Enderlein (Rechtsanwalt in Berlin; ehemals Direktor des
Ingtituts fir audéandisches Recht und Rechtsvergleichung in Potsdam-
Babelsberg); John Goldring (University of Wollongong); James Gordley
(University of Cdifornia in Berkeley); Anita Hill (University of
Oklahoma); Fernando Hinestrosa (Universitét Bogotd); Kurt Gronfors
(Universitdt Goteborg); Lars Hjerner (Universitét Stockholm); Richard
Hyland (Rutgers University in Camden), Berichterstatter fur Artikel
7.1.4; Rafad lllescas Ortiz (Universitét Carlos 111, Madrid); Philippe
Kahn (Direktor des Centre de recherche sur le droit des marchés et des
investissements internationaux, Dijon); Koh Kheng-Lian (Universitét
Singapur); Lodvik Kopac (Rechtsanwdt in Prag, ehemds Stell-
vertretender Direktor im Bundesministerium fur AufRenhandel der
CSSR); Ernest Krings (Generadlanwalt am Obersten Gericht von
Belgien); Pierre Lalive (Universitét Genf); Hans Leser (Universitét
Marburg); Bernardino Libonati (Universtdt Rom | “La Sapienza’);
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Giovanni Longo (Generalsekretédr des Obersten Gerichtshofes Italiens);
Kéba Mbaye (ehemals Vizeprasident des Internationalen Gerichtshofes);
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Rechtsvergleichung im Nigerianischen Bundesministerium der Justiz);
Grace Orleans (Amtierender Solicitor-General, Ghana); Alfred E. von
Overbeck (Universitét Fribourg); Luiz G. Paes de Barros Ledes
(Universitét Sdo Paolo); Gonzalo Parra Aranguren (Universitét
Caracas); Michel Pelichet (Stellvertretender Generalsekretér der
Haager Konferenz fir Internationales Privatrecht); Pietro Perlingieri
(Universitst Neapd); Allan Philip (Présdent Comité Maritime
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Universitdt Budapest; ehemas Botschafter); Pietro Rescigno
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(Universitét Caracas); David Sassoon (Rechtsanwalt in Tel Aviv); Peter
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(Universitét Madrid “La Complutense”); Michael Will (Universitét Genf);
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PRAAMBEL
(Zweck der Grundregeln)

Diese Grundregeln enthalten allgemeine
Regeln fir internationale Handelsvertrage.

Se sind anzuwenden, wenn die Parteien
vereinbart haben, dal3 ihr Vertrag diesen Grund-
regeln unterliegt.

Se kdnnen angewendet werden, wenn die
Parteien vereinbart haben, dald ihr Vertrag
“Allgemeinen Rechtsgrundsatzen”, der “Lex
mercatoria” oder dergleichenunterliegt.

Se konnen eine Losung eines aufgewor-
fenen Problems bieten, wenn es sich als
unmoglich erweist, die maf3gebende Regel des
anzuwendenden Rechts zu er mitteln.

Se konnen benutzt werden, um
Regelwer ke des internationalen Einheitsrechts
auszulegenoder zu er ganzen.

Se konnen als Modell fur nationale und
internationale Gesetzgeber dienen.

K OMMENTAR

Die Grundregeln enthalten dlgemeine Regeln, die in erster Linie fur
»Internationale Handel svertrage” entworfenwurden.

1. ,Internationale’ Vertrage

Der internationde Charakter eines Vertrages kann auf vielfache
Weise bestimmt werden. Die Lésungen, de sowohl von nationder ds
auch internationaler Gesetzgebung benutzt wurden, reichen von einer
Bezugnahme auf den Geschéftssitz oder gewohnlichen Aufenthalt der
Parteien in verschiedenen Landern bis zur Annahme von allgemeineren
Gesichtspunkten, wie etwadal’ der Vertrag , bedeutsame Verknipfungen
mit mehr ds einem Staat” hat, ,er notigt zu einer Wahl zwischen den
Rechten verschiedener Staaten”, oder ,er betrifft de Interessen des
internationalenHanddls".
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Die Grundregeln legen keines dieser Kriterien ausdriicklich fest. Es
wirdjedochvorausgesetzt, dal’ der Begriff der ,internationalen Vertrage"
so weit wie moglich verstanden werden sollte, um letztlich nur jene
Situationen auszuschlief3en, de Uberhaupt ken internationales Element
enthdten, dh. wo dle maligeblichen Elemente des betreffenden
Vertrages mit nur einem Land verbundensind.

2. ,Handels*-Vertrage

Die Beschrankung auf ,Handels*-Vertrége beabsichtigt keineswegs,
de in einigen Rechtsordnungen traditionell verwurzelte Unterscheidung
zwischen privaten und kaufménnischen Parteien und/oder Zivil- und
Handel sgeschaften zu Gbernehmen, also de Anwendung der Grundregeln
davon abhéngig zu machen, ob die Parteien de formale Rechtsstellung von
»Kaufleuten* (merchants, commercants) haben und/oder das Geschéft
kaufmannischer Natur ist. Die Idee ist vidmehr, de s0g.
» Verbrauchervertrage® vom Anwendungsbereich der Grundregeln
auszuschlie?en. Diese snd in  verschiedenen  Rechtsordnungen
zunehmend besonderen Regeln, meist zwingenden Charakters unter-
worfen, de darauf abzielen, denVerbraucher zu schiitzen, d.h. eine Partei,
de einen Vertrag aulBerhab ihrer geschéftlichen oder beruflichen
Tétigkeit abschlieft.

Die Kriterien fir die Unterscheidung zwischen Verbraucher- und
Nichtverbrauchervertragen, de sowohl auf nationder ads auch inter-
nationaler Ebene verwendet wurden, variieren. Die Grundregeln sehen
keine ausdriickliche Abgrenzung vor; es wird jedoch vorausgesetzt, daf3
der Begriff der ,Handels'-Vertrage im weitest moglichen Sinn zu
verstehen ist. Darunter sollen nicht nur Handelsvertrége Uber de
Lieferung und den Austausch von Waren und Dienstleistungen fdlen,
sondern auch andere Typen von wirtschaftlichen Geschéften, wie
Investment- und/oder Konzessionsvertrage, Vertrége Uber berufliche
Diendleistungenusw.

3. Die Grundregeln und Binnenvertréage zwischen
Privatpersonen

Ungeachtet der Tatsache, dal3 de Grundregeln fir internationde
Handelsvertrdge entworfen snd, besteht kein Grund, Privatpersonen von
einer Vereinbarung abzuhalten, de Grundregen auf einen reinen
Binnenvertrag anzuwenden. Eine solche Vereinbarung wére jedoch den
zwingenden Regeln des nationaden Rechts unterworfen, das fir den
Vertrag mal3gebend ist.

2



Praambel

4. Die Grundregeln als Vorschriften, die fur den Vertrag
malf3gebend sind

a. Ausdrickliche Wahl durch die Parteien

Da de Grundregeln ein System von Regeln des Vertragsrechts sind,
die einen gemeinsamen Nenner bestehender nationaler Rechtsordnungen
darstellen oder bestmdglich den besonderen Anforderungen von inter-
nationalen Handel sgeschéften entsprechen, mag es fir die Parteien gute
Grinde geben, de ausdriicklich ds die auf ihren Vertrag anwendbaren
Regeln zu wdhlen andelle der einen oder anderen bestimmten nationalen
Rechtsordnung.

Parteilen, welche die Grundregeln ds de auf  ihren Vertrag
anwendbaren Regeln annehmen mdochten, wéren jedoch gut beraten, die
Verweisung auf de Grundregeln mit einer Schiedsvereinbarung zu
kombinieren.

Der Grund dafur ist, dafd de Wahlfretheit der Parteien, das fur ihren
Vertrag mal3gebende Recht zu wahlen, herkdmmlich auf nationde
Rechtsordnungen beschrankt ist. Deshalb wird ene Verweisung der
Parteien auf die Grundregeln gewohnlich ds blofRe Vereinbarung gelten,
ge in den Vertrag zu inkorporieren, wdhrend das fir den Vertrag
mal3gebende Recht noch auf der Grundlage des Internationalen
Privatrechts des Forums festgestel It werden mul3. Demgemal3 werden die
Grundregeln die Parteien nur insowelt binden, ds ge nicht de Regeln des
anzuwendenden Rechts berthren, von welchen de Parteien nicht
abweichenkdnnen.

Die Lage kann anders sein, wenn de Parteien vereinbaren, aus ihrem
Vertrag entstehende Streitigkeiten einem Schiedsgericht zu unterwerfen.
Schiedsrichter snd nicht notwendigerweise durch en bestimmtes
nationales Recht gebunden. Das ist selbstversténdlich, wenn de von den
Parteien erméchtigt sind, ds amiable compositeur oder ex aequo et
bono zu entscheiden. Aber auch ohne eine solche Erméchtigung gibt es
eine wachsende Tendenz, den Parteien zu erlauben, ds , Rechtsregeln®
andere ds nationde Rechtsordnungen zu wéhlen, auf deren Grundlage die
Schiedsrichter zu entscheiden haben. Siehe insbesondere Art. 28(1) des
UNCITRAL Modellgesetzes Uber Internationale Handelsschieds-
gerichtsbarkeit von 1985; siehe auch Art. 42(1) des Ubereinkommens
zur Beilegung von Investitionsstreitigkeiten zwischen Staaten und
Angehorigen anderer Staaten (ICSID Ubereinkommen) von 1965.

Nach diesem Ansatz wéren die Parteien frei, de Grundregeln ds die
»Rechtsregeln“ zu wéahlen, nach denen de Schiedsrichter den Streit
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entscheiden wirden mit dem Ergebnis, dal3 de Grundregeln unter
Ausschlud jeder bestimmten nationalen Rechtsordnung anzuwenden
waéren und lediglich denjenigen Regeln des nationalen Rechts unterlégen,
welche zwingend Anwendung verlangen ohne Riicksicht auf das fir den
V ertrag mal3gebende Recht (Sehe Art. 1.4).

Bei Meinungsverschiedenheiten, die unter das ICSID Ubereinkommen
fdlen, konnen die Grundregeln sogar unter Ausschlul? jedes nationalen
Rechts anwendbar sain.

b. Die Grundregeln als lex mercatoria angewandt

Parteien internationaler Handel svertrége, die sich nicht auf de Wahl
eines bestimmten nationalen Rechts ds das auf ihrenVertrag anwendbare
Recht einigen konnen, bestimmen manchmal, dal? er den ,algemeinen
Rechtsgrundsdtzen“, den ,Gebrduchen und Gewohnheiten des
internationalenHandels*, der lex mercatoria usw. unterliegensoll.

Bisher wurde eine solche Verweisung der Parteien auf nicht néher
bestimmte Grundsdtze und Regeln von supranationalem oder internatio-
nalem Charakter kritisert, unter anderem wegen der aul3erordentlichen
Unbestimmtheit solcher Begriffe. Um die Unsicherheit, die der Gebrauch
solcher unbestimmten Begriffe fir de Bestimmung ihr Inhalts mit sich
bringt, zu vermeiden oder zumindest erheblich zu verringern, mag es
ratsam sein, auf en systematisches und wohldefiniertes Regelwerk wie
de Grundregeln zuriickzugreifen.

5. Die Grundregeln als Ersatz fur das sonst anwendbare
nationale Recht

Die Grundregeln konnen jedoch auch Bedeutung erlangen, wo der
Vertrag einem bestimmten nationalen Recht unterliegt. Das ist der Fdl,
wo immer es besonders schwierig, wenn nicht sogar unmaglich wird, de
einschléggige Regel dieses nationdlen Rechts im Hinblick auf ene
bestimmte Frage festzustellen, eine Lésung jedoch in den Grundregeln
gefunden werden kann. Die Grinde fir eine solche Schwierigkeit liegen
imalgemeinen in dem besonderen Charakter der Rechtsquellen und/oder
den Kostendes Zugangs zu ihnen.

Ein Rickgriff auf de Grundregeln ds Ersatz fur das eigentlich
mal3gebende nationde Recht mul natlrlich ds ultima ratio betrachtet
werden; andererseits kann e@n Rickgriff nicht nur im Fal absoluter
Unmoglichkelt, die einschlégige Regel des anwendbaren Rechts festzu-
sellen, gerechtfertigt sein, sondern auch dann, wenn die erforderlichen
Nachforschungen unverhdtnismédige Aufwendungen und/oder Kosten
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verursachen wirden. Gegenwartig i es in solchen Féllen gangige
Gerichtspraxis, die lex fori anzuwenden. Ein Ruckgriff auf de
Grundregeln hétte den Vortel, de Anwendung eines Rechts zu
vermeiden, welches in den meisten Féllen einer der Parteien vertrauter
sein wirdas der anderen.

6. Die Grundregeln als Mittel der Auslegung und Erganzung
bestehender internationaler Regelwerke

Jede Gesetzgebung, ob internationaler oder nationder Herkunft, wirft
Fragen nach der genauen Bedeutung einzelner Bestimmungen auf.
Aulerdemigt solcheine Gesetzgebung nachihrer Natur nicht in der Lage,
dle Probleme, auf welche de angewendet werden wird, vorauszusehen.
Wenn inléndische Gesetze angewendet werden, ist es maglich, sich auf
sat langem gefestigte Audegungsgrundsédtze und -gesichtspunkte, die in
jeder Rechtsordnung zu finden sind, zu stiitzen. Die Lage ist welt
unsicherer bei Regelwerken, welche, obwohl de formdl in de
verschiedenen nationalen Rechtsordnungen eingeflgt snd, auf der
internationalen Ebene vorbereitet und vereinbart wurden.

Nachder herkdmmlichen Sicht sollte sogar in solchen Féllen auf die im
nationalen Recht vorgesehenen Grundsétze und Kriterien zurlickgegriffen
werden, sei es das Recht des Forums oder dagenige Recht, welches nach
den einschlégigen Regeln des Internationalen Privatrechts anwendbar
waére, soweit einheitliches Recht fehit.

Heute neigen sowohl Gerichte ds auch Schiedsgerichte mehr und
mehr dazu, eine solche , kollisonsrechtliche® Methode aufzugeben, und
versuchenstatt dessen, internationale Regelwerke durch Verweisung auf
unabhangige und internationa enheitliche Grundsdtze auszulegen und zu
erganzen. Dieser Ansatz, welcher auch in den meisten jingeren Uber-
einkommen gebilligt worden ist (Siehe z.B. Art. 7 des Ubereinkommens
Uber internationale Kaufvertrage tber Waren von 1980 (CISG)),
berunt auf der Annahme, dal3 einheitliches Recht sogar nach seiner
Aufnahme in die verschiedenen nationalen Rechtsordnungen nur formell
en integrierter Tell der letzteren wird, wéhrend es in der Sache nicht
seinen ursprunglichen Charakter eines besonderen Rechtskorpers verliert,
der unabhangig auf internationaler Ebene entwickelt worden ist und der in
der ganzen Wt einheitlichangewendet werden soll.

Bis jetzt mufdten solche unabhdngigen Grundséize und Gesichtspunkte
fir de Audegung und Ergénzung von internationalen Regelwerken in
jedem einzelnen Fal von den Richtern und Schiedsrichtern selbst auf der
Grundlage einer vergleichenden Untersuchung der in den verschiedenen
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nationalen Rechtsordnungen vorhandenen Lésungen gefunden werden.
Die Grundregeln konnten ihre Aufgabe in dieser Hinsicht erheblich
erleichtern.

7. Die Grundregeln als Modell fur nationale und internationale
Gesetzgeber

Im Hinblick auf ihre immanenten Vorziige kénnen de Grundregeln
zusétzlichauch nationalen und internati onalen Gesetzgebernas eén Modell
fir die Ausarbeitung von Gesetzen auf dem Gebiet des dlgemeinen
Vertragsrechts oder hinsichtlich spezieller Arten von Geschéften dienen.
Auf nationder Ebene kdnnen de Grundregeln besonders fir digenigen
Lander nitzlichsein, denen entwickelte Regeln Uber Vertrage fehlen, und
de beabsichtigen, ihr Recht an internationde Standards anzupassen,
zumindest hinsichtlich wirtschaftlicher Beziehungen mit dem Audand.
Nicht dlzu verschieden it die Lage derjenigen Lander mit einer gut
entwickelten Rechtsordnung, welche aber nach den kirzlichen
dramatischen Anderungen in ihrer sozidpolitischen Struktur en
dringendes Bediirfnis haben, ihre Gesetze zu erneuern, insbesondere
digienigen, die wirtschaftliche und geschéftliche Aktivitéten betreffen.

Auf internationaler Ebene konnten de Grundregeln en wichtiger
Bezugspunkt fir den Entwurf von Ubereinkommen und Modellgesetzen
werden.

Bisher differieren die Termini, de denselben Inhat ausdriicken sollen,
erheblich von Regelwerk zu Regelwerk, mit dem offensichtlichen Risiko
von MiRversténdnissen und Fehlaudegungen. Solche Unstimmigkeiten
konnten vermieden werden, wenn die Terminologie der Grundregeln as
en internationd einheitliches Glossar Ubernommenwdirde.



KAPITEL 1

ALLGEMEINE BESTIMMUNGEN

ARTIKEL 1.1
(Vertragsfreiheit)

Die Parteien sind frei, einen Vertrag zu
schlief3en und seinen Inhalt zu bestimmen.

KOMMENTAR

1. Vertragsfreiheit als elementarer Grundsatz im Rahmen des
internationalen Handels

Der Grundsatz der Vertragsfreiheit ist von hochster Bedeutung im
Rahmen des internationalen Handels. Das Recht der Geschéftsleute, frei
zu entscheiden, wem sie ihre Waren oder ihre Dienstleistungen anbieten
und von wem se beziehen mdchten, sowie ihre Moglichkeit, sich frel auf
die Vertragsbedingungen einzelner Geschéfte zu einigen, snd die
Eckpfeiler einer offenen, marktorientierten und konkurrenzféhigen
internationalen Wirtschaftsordnung.

2. Wirtschaftsbereiche ohne Wettbewerb

Es gibt natlrlich eine Anzahl mdglicher Ausnahmen von dem in
diesem Artikel niedergelegten Grundsatz.

Hingchtlich der Frelheit, Vertrdge mit jeder beliebigen anderen
Person zu schlief3en, gibt es Wirtschaftsbereiche, fir welche Staaten im
offentlichen Interesse entscheiden mogen, sie vom offenen Wettbewerb
auszuschlief3en. In solchen Féllen kdnnen die in Frage stehenden Waren
und Diengtleistungen nur vom einzigen verfligbaren Anbieter angefordert
werden, welcher gewohnlich eine offentliche Kérperschaft sein wird;
diese mag (muf? aber nicht) verpflichtet sein, enen Vertrag mit
jedermann zu schliefen, der dies verlangt, soweit die Waren oder
Diengtleistungen verfligbar sind.
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3. Beschrankungen der Vertragsfreiheit durch zwingende Regeln

Hingchtlich der Fretheit, den Inhalt des Vertrages zu bestimmen,
enthdten in erster Linie die Grundregeln selbst Bestimmungen, von
welchen die Parteien nicht abweichen konnen. Siehe Art. 1.5.

Uberdies gibt es sowohl offentliche as auch zivilrechtliche
Gesetzesvorschriften zwingenden Charakters, die von Staaten erlassen
werden (z.B. Kartellrecht, Devisenkontrolle oder Preisgesetze; Gesetze
Uber spezidlle Haftungssysteme oder Uber das Verbot grob unbilliger
V ertragsbedingungen usw.), welche den Regeln, die in den Grundregeln
enthalten sind, vorgehen kdnnen. Siehe Art. 1.4.

ARTIKEL 1.2
(Formfreiheit)

Nach diesen Grundregeln ist es nicht
erforderlich, dall en Vertrag schriftlich
geschlossen oder nachgewiesen wird. Er kann
auf jede Weise bewiesen werden, auch durch
Zeugen.

KOMMENTAR

1. Vertrage grundsatzlich keinen Formvor schriften unterworfen

Dieser Artikel legt fest, dal3 der Vertragsabschluld grundsétzlich
keinerleél Formvorschrift unterworfen ist. Obwohl der Artikel nur das
Erfordernis der Schriftform erwéhnt, kann e auf andere Form-
erfordernisse erstreckt werden. Die Regel deckt auch die spétere
Anderung oder Aufhebung eines Vertrages durch Vereinbarung der
Parteien.

Der Grundsatz, welcher sich in viden, wenn auch nicht in alen
Rechtsordnungen findet, escheint besonders angemessen im Rahmen
internationder Handelsbeziehungen, wo dank moderner Kommunika-
tionsmittel vide Geschéfte mit grof¥er Geschwindigkeit abgeschlossen
werden und nicht auf Papier fixiert werden.

Der erste Satz dieses Artikels zieht die Tatsache in Betracht, dal3
einige Rechtsordnungen Formerfordernisse as Fragen des materiellen
Rechts betrachten, wahrend andere sie nur zu Beweiszwecken auf-
stellen. Der zweite Satz soll deutlich machen, dal3, soweit der Grundsatz
der Formfreiheit gilt, er die Zuldssigkeit des Zeugenbeweises in
gerichtlichen Verfahren mit sich bringt.
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2. Mdogliche Ausnahmen nach der anwendbaren Rechtsordnung

Der Grundsatz der Formfreiheit kann natrlich von der anwendbaren
Rechtsordnung auf3er Kraft gesetzt werden. Siehe Art. 1.4. Nationale
Gesetze wie internationale Regelwerke kodnnen die Beobachtung
besonderer Anforderungen an die Form im Hinblick entweder auf den
Vertrag as ganzen oder auf individuelle Bedingungen verlangen (z.B. fir
Schiedsklauseln oder Gerichtsstandsklauseln).

3. Von den Parteien vereinbarte For merforder nisse

Dartiber hinaus kénnen sich die Parteien auf eine besondere Form fir
den Abschluf3, die Abénderung oder Aufhebung ihres Vertrages einigen.
Siehe in diesem Zusammenhang Art. 2.13, 2.17 und 2.18.

ARTIKEL 1.3
(Verbindlichkeit des Vertrages)

Ein Vertrag, der wirksam geschlossen
worden ist, bindet die Parteien. Er kann nur
gemal seinen Bedingungen oder durch Verein-
barung oder nach Mal3gabe der in diesen
Grundregeln vor gesehenen Grinde abgeandert
oder aufgehoben werden.

K OMMENTAR

1. Der Grundsatz pacta sunt servanda

Dieser Artikel legt einen anderen eementaren Grundsatz des
Vertragsrechts fest, den der pacta sunt servanda.

Der bindende Charakter einer vertraglichen Vereinbarung setzt
offensichtlich voraus, dal3 eine Vereinbarung tatsachlich von den
Parteien geschlossen wurde und dai3 die erreichte Vereinbarung nicht
von irgendeinem Ungultigkeitsgrund bertihrt wird. Die Regeln tiber den
Abschlud  vertraglicher Vereinbarungen sind in Kapited 2 der
Grundregeln enthdten, wahrend die Unglltigkeitsgrinde in Kapitel 3
behandelt werden. Zusétzliche Voraussetzungen fir einen wirksamen
Vertragsabschlul?3 konnen von den anwendbaren nationalen oder
internationalen zwingenden Regeln aufgestellt werden.
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2. Ausnahmen

Eine Konsequenz des Grundsatzes pacta sunt servanda i<t, dal3 ein
Vertrag abgedndert oder aufgehoben werden kann, wann immer die
Partelen das vereinbaren. Abanderung oder Aufhebung ohne Verein-
barung sind hingegen die Ausnahme und kénnen deshalb nur zugelassen
werden, wenn dies den Vertragsbedingungen entspricht oder wenn dies
in den Grundregeln vorgesehen ist. Siehe Art. 3.10(2), 3.10(3), 3.13, 5.8,
6.1.16, 6.2.3, 7.1.7, 7.3.1 und 7.3.3.

3. Auswirkungen auf dritte Personen offen gelassen

Wahrend grundsétzlich ein Vertrag Wirkungen nur zwischen den
Parteien entfaltet, kann es Fale geben, wo er auch dritte Personen
beriihrt. So kann ein Verkdufer nach einigen Rechtsordnungen ver-
pflichtet sein, die korperliche Unversehrtheit und das Vermégen nicht
nur des Kaufers, sondern auch von Begleitpersonen wahrend ihrer
Anwesenheit in den R&umen des Verkdufers zu schiitzen; ebenso kann
der Empfénger von Frachtgut berechtigt sein, den Frachtfihrer wegen
Nichterfillung einer vertraglichen Pflicht zu verklagen, die von letzterem
in seinem Frachtvertrag mit dem Absender Gbernommen wurde. Indem
e den Grundsatz der Verbindlichkeit der Vertrage zwischen den
Pateien festlegt, beabsichtigt dieser Artikel nicht, eine Wirkung
auszuschlief3en, welche dieser Vertrag gegentiber dritten Personen nach
der anwendbaren Rechtsordnung haben kann.

Ebensowenig befassen sich die Grundregeln mit der Wirkung der
Anfechtung oder Aufhebung eines Vertrages auf die Rechte dritter
Personen.

ARTIKEL 1.4
(2Zwingende Regeln)

Keine dieser Grundregeln beschrankt die
Anwendung zwingender Regeln, seien sie
nationalen, inter nationalen oder supranationalen
Ursprungs, die geméal3 den mafdgebenden Regeln
des Internationalen Privatrechts anwendbar
sind.

10
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KOMMENTAR

1. Zwingende Regeln haben Vorrang

Angesichts der besonderen Natur der Grundregeln kann nicht
angenommen werden, dal3 Se den anwendbaren zwingenden Regeln
vorgehen, seien de nationden, internationalen oder supranationalen
Ursprungs. Mit anderen Worten, zwingende Bestimmungen, seien se von
Staaten autonom oder in Erfullung internationaler Ubereinkommen
erlassen oder von supranationalen Organisationen beschlossen, kdnnen
nicht von den Grundregeln aufgehobenwerden.

2. Zwingende Regeln anwendbar im Fall blo3er Inkorporierung
der Grundregeln in den Vertrag

Soweit de Verwelsung der Parteien auf die Grundregen nur ds
Vereinbarung zu betrachten ist, 9e in den Vertrag zu inkorporieren,
werden de Grundregeln in erster Linie eine Schranke finden an den
zwingenden Regeln der Rechtsordnung, die den Vertrag regelt; de
werdenalsode Parteiennur insoweit binden, ds se digenigen Regeln des
anwendbaren Rechts nicht berthren, von denen die Parteien vertraglich
nicht abweichen kénnen. Aul3erdem werden de zwingenden Regeln des
Forums und moglicherweise auch digenigen dritter Staaten Vorrang
beanspruchen, fadls se Anwendung ohne Ruicksicht darauf verlangen,
welche Rechtsordnung auch immer fir den Vertrag mal3gebend ist, und
bei zwingenden Regeln dritter Staaten eine enge Beziehung zwischen
diesen Staaten und demfraglichenV ertrag besteht.

3. Anzuwendende zwingende Regeln, wenn die Grundregeln das
fur den Vertrag mal3gebende Recht sind

Selbst wenn die Grundregeln as das fur den Vertrag mal3gebende
Recht angewendet werden (etwa wenn ein Streitfall vor ein Schieds-
gericht gebracht wird), konnen die Grundregeln nicht die Anwendung
solcher zwingenden Regeln beeintréchtigen, welche Anwendung ohne
Rucksicht darauf verlangen, welches Recht auf den Vertrag anwendbar
ig (lois d'application nécessaire). Beispiele solcher zwingenden
Regeln, deren Anwendung nicht einfach durch die Wahl eines anderen
Rechts ausgeschlossen werden kann, finden sich im Bereich des
Devisenrechts (siehe Art. VIII(2)(b) des Abkommens Uber den inter-
nationalen Wahrungsfonds (Bretton Woods Agreement)), der Einfuhr-
und Ausfuhrverbote (siehe Art. 6.1.14 - 6.1.17 dieser Grundregeln Uber
offentliche  Genehmigungen), der Regelungen  Uber  Wett-
bewerbsbeschrankungen usw.
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4. Ruckgriff auf die in jedem Einzelfall erheblichen Regeln des
Inter nationalen Privatrechts

Sowohl Gerichte ds auch Schiedsgerichte differieren betréchtlich bei
der Lésung der Frage, wie Se die auf internationde Handelsvertrége
anwendbaren zwingenden Regeln bestimmen. Aus diesem Grund sieht der
vorliegende Artikel bewufdt davon ab, eine materidle Antwort auf de
verschiedenen verwickelten Fragen zu geben, insbesondere ob neben den
zwingenden Regeln des Forums und der lex contractus auch digenigen
dritter Staaten in Betracht gezogen werden sollen, und gegebenenfalls,
inwieweit und auf Grund welcher Gesichtspunkte. Diese Fragen sind nach
den Regeln des Internationalen Privatrechts zu entscheiden, welche in
jedem einzelnen Fal erheblich snd (sehe z. B. Art. 7 des Romischen
Ubereinkommens von 1980 (iber das auf vertragliche Schuldverhaltnisse
anzuwendende Recht).

ARTIKEL 1.5
(Ausschlul? oder Abanderung durch die Parteien)

Die Parteien konnen die Anwendung
dieser Grundregeln ausschliel3en oder von
jeder ihrer Bestimmungen abweichen oder
deren Wirkung andern, auf3er wenn in diesen
Grundregeln etwas ander es bestimmt ist.

KOMMENTAR

1. Der nachgiebige Charakter der Grundregeln

Die in den Grundregeln niedergelegten Regeln haben im algemeinen
keinen zwingenden Charakter, d.h. die Parteien konnen in jedem
einzdnen Fal entweder ihre Anwendung ganz oder tellweise
ausschliefRen oder ihren Inhat abdndern, um sie so an die besonderen
Bedirfnisse des betroffenen Geschéftstyps anzupassen.

2. AusschluR oder Abanderung kann ausdricklich oder still-
schweigend erfolgen

Der Ausschluf oder die Abanderung der Grundregeln durch die Par-
teien kann entweder ausdriicklich oder stillschweigend geschehen. Ein
stillschwelgender Ausschlul3 oder eine gtillschweigende Abanderung liegt
vor, wenn de Parteien ausdriicklich Vertragsbedingungen vereinbaren,
welche von Bestimmungen der Grundregeln abweichen; es ist
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in diesem Zusammenhang unerheblich, ob die fraglichen Bedingungen
individudl ausgehandelt worden snd oder einen Tel algemeiner
Geschéftsbedingungen bilden, die von den Parteien in ihren Vertrag
aufgenommensind.

Wenn die Parteien ausdrticklichnur die Anwendung einiger der Kapitel
der Grundregeln vereinbaren (z.B. ,Sowet de Erflllung oder
Nichterfillung dieses Vertrages betroffen ist, sollen de UNIDROIT
Grundregeln gelten), ist anzunehmen, dal3 de betroffenen Kapitel
zusammenmit den allgemeinen Bestimmungen des Kapitels 1 angewendet
werden.

3. Zwingende Bestimmungen in den Grundregeln

Einige Bestimmungen der Grundregeln haben zwingenden Charakter,
d.h. sie haben eine sdche Bedeutung in dem System der Grundregeln,
dal3 es den Parteien nicht erlaubt sein soll, sie nach ihrem Belieben
auszuschlief3en oder von ihnen abzuweichen. Zwar mag angesichts der
besonderen Natur der Grundregeln die Nichtbeachtung dieses
Grundsatzes keine Folgen haben. Andererseits sollte angemerkt werden,
dal3 die fraglichen Bestimmungen Verhatersmalistdbe und Regeln
widerspiegeln, welche zwingenden Charakter auch nach den meisten
nationalen Rechtsordnungen haben.

Die Bestimmungen der Grundregeln, welche zwingend sind, sind
gewohnlichds solche bezeichnet. Dasist der Fdl bei Art. 1.7 zu Treu und
Glauben und redlichem Geschéftsverkehr, bei den Bestimmungen von
Kapitel 3 Uber die materielle Wirksamkeit, aul3er soweit Se denIrrtum und
de anfangliche Unmoglichkeit betreffen (sehe Art. 3.19), bei Art. 5.7(2)
Uber die Bestimmung des Preises und bei Art. 7.4.13(2) Uber vereinbarte
Zahlung wegen Nichterfillung. Ausnahmsweise ist der zwingende
Charakter einer Bestimmung nur impliziert und ergibt sich aus dem Inhat
und Zweck der Bestimmung selbst (Sehe Art. 7.1.6).

ARTIKEL 1.6
(Auslegung und Erganzung der Grundregeln)

(1) Bei der Auslegung dieser
Grundregeln sind ihr internationaler Charakter
und ihre Zwecke zu berlcksichtigen,
einschlie8lich  der Notwendigkeit, ihre
einheitliche Anwendung zu férdern.
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(2) Probleme innerhalb des sachlichen
Anwendungsbereichs dieser Grundregeln, die
aber in ihnen nicht ausdricklich entschieden
werden, sind soweit wie moglich gemal den
ihnen  zugrunde liegenden allgemeinen
Grundsatzenzu entscheiden.

K OMMENTAR

1. Auslegung der Grundregeln im Gegensatz zur Auslegung des
Vertrages

Die genaue Bedeutung des Inhalts der Grundregeln kann, wie die jedes
anderen rechtlichen Textes, sei er gesetzlicher oder vertraglicher Natur,
Anlald zu Zweifeln geben. Die Audegung der Grundregeln unterscheidet
sich jedoch von derjenigen der einzelnen Vertrage, auf welche de
anzuwenden sind. Sogar wenn man der Ansicht i, dal3 de Grundregeln
de Parteien nur auf vertraglicher Ebene binden, d.h. ihre Anwendung
abhangig gemacht wird von ihrer Inkorporation in die einzelnen Vertrége,
bleiben se eine selbstandige Gruppe von Regeln. Se sind im Hinblick auf
ihre einheitliche Anwendung auf eine unbestimmte Zahl von Vertrégen
verschiedener Art ausgearbeitet worden, die in verschiedenen Teilen der
Welt geschlossen werden. Folglich missen de auf andere Weise
ausgelegt werden ds die Bedingungen eines jeden einzelnen Vertrages.
Die Regen fir die Audegung der letzteren snd in Kapitel 4 der
Grundregeln festgelegt. Der vorliegende Artikel behandelt hingegen die
Audegung der Grundregeln.

2. Bertucksichtigung des internationalen Charakters der Grund-
regeln

Nach dem ersten Gesichtspunkt, der in diesem Artikel fir die Aus
legung der Grundregeln niedergelegt ist, mufd ihr internationder
Charakter* berticksichtigt werden. Dies bedeutet, dal3 ihre Ausdriicke
und Begriffe unabhéngig auszulegen sind, d.h. im Zusammenhang der
Grundregeln selbst und nicht unter Hinwels auf die Bedeutung, welche
ihnen herkémmlich von einem bestimmten nationalen Recht beigemessen
werden mag.

Solch e@n Ansatz wird notwendig, wenn man sich darauf besinnt, daf3
de Grundregeln das Ergebnis umfassender vergleichender Forschung
snd, ausgefuhrt von Juristen mit vallig unterschiedlicher kulturdler und
rechtlicher Herkunft. Beim Entwurf der einzelnen Bestimmungen hatten
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diese Fachleute eine ausreichend neutrale Rechtssprache zu finden, auf
de de sich gemeinsam verstdndigen konnten. Sogar in den Aus
nahmefdlen, wo Ausdriicke oder Begriffe verwendet werden, die einer
oder mehreren nationden Rechtsordnungen eigen snd, war ne
beabsichtigt, 5e mit ihrer herkdmmlichen Bedeutung zu benutzen.

3. Zwecke der Grundregeln

Indemdieser Artikel feststellt, dal? bei der Audegung der Grundregeln
ihre Zwecke zu berlicksichtigen sind, macht er deutlich, daf3 5e nicht in
strenger und wortlicher Bedeutung auszulegen sind, sondernim Licht der
Zwecke und der Grundgedanken, die den einzelnen Bestimmungen wie
den Grundregeln ds Ganzes zugrunde liegen. Der Zweck der einzelnen
Bestimmungen kann sowohl aus dem Text selbst ds auch aus den
Kommentaren dazu ermittelt werden. Hinschtlich der Zwecke der
Grundregeln ds Ganzes verweist dieser Artikel angesichts der Tatsache,
dal? das Hauptziel der Grundregeln die Bereitstellung eines einheitlichen
Grundgerustesfr internationale Handel svertrage ist, ausdricklichauf das
Bedurfnis, de Einhatlichkeit ihrer Anwendung zu foérdern; es ist aso
scherzugtdlen, dald de in der Praxis in verschiedenen Staaten im
grortmaglichen Umfang auf dieselbe Weise ausgelegt und angewendet
werden. Hinschtlich anderer Zwecke sehe de Bemerkungen in der
EinfUhrung. Siehe weiter Art. 1.7, welcher, obwohl an die Parteien
gerichtet, auch ds Ausdruck des zugrundeliegenden Zweckes der
Grundregeln ds solcher angesehen werden kann, namlich die Einhaltung
von Treu und Glauben und redlichen Verhaltens in vertraglichen
Beziehungenzu fordern.

4. Erganzung der Grundregeln

Eine Anzahl von Fragen, welche in den Bereich der Grundregeln falen,
sind von ihnen nicht ausdrticklich geregelt. Es ist also zu bestimmen, ob
eine Frage in den Anwendungsbereich der Grundregeln falt, auch wenn
ge in diesen nicht ausdriicklich geregdt ist, oder ob de tatsachlich
aulerhalb ihres Anwendungsbereiches liegt. Dazu ist zuerst zu
berlicksichtigen, was ausdriicklich entweder im Text oder in den
Kommentaren festgestellt ist (sSehe z.B. Art. 3.1, Kommentar 3 zu Art.
1.3, und Kommentar 4 zu Art. 1.4). Eine nitzliche weitere Erganzung ist in
dieser Hingcht das | nhaltsverzeichnis der Grundregeln.

Die Notwendigkeit, de Einhetlichket in der Anwendung der
Grundregeln zu fordern, bedeutet, daf3, wenn solche Lucken auf-
treten,wann immer moglich eine Losung innerhdb des Systems der
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Grundregeln selbst gefunden werden sollte, ehe auf nationales Recht
zurtickgegriffenwird.

Der erste Schritt ist der Versuch, de ungeldoste Frage durch die
andoge Anwendung einzelner Bestimmungen zu beantworten. So sollte
Art. 6.1.6 zum Leistungsort auch fur die Riickgabe gelten. Ahnlich kénnen
de in Art. 6.1.9 niedergelegten Regeln hinsichtlich des Falles, in denen
eine Zahlungsverpflichtung in einer anderen Wahrung ausgedriickt ist as
in derjenigen des Zahlungsortes, auch angewendet werden, wenn de
Zahlungsverpflichtung durch Bezug auf Rechnungseinheiten ausgedriickt
ist, wie die des Special Drawing Right (SDR) oder die der European
Currency Unit (ECU). Wenn die Frage nicht durch blof3e Erstreckung
einzelner Bestimmungen gelost werden kann, de entsprechende Féle
regeln, muld Rickgriff genommen werden auf die zugrunde liegenden
dlgemeinen Grundsdtze, d.h. auf de Grundséize und Regeln, welche
wegenihresallgemeinen Charakters auf viel breiterer Ebene angewendet
werden konnen. Einige dieser elementaren Grundsétze sind ausdrticklich
in den Grundregeln festgelegt (sehe z.B. Art. 1.1, 1.3, 1.5 und 1.7).
Andere missen aus besonderen Bestimmungen abgeleitet werden; d.h.
de dain enthaltenen besonderen Regeln miuissen darauf analysiert
werden, ob de ds @n Ausdruck eines algemeineren Grundsatzes
angesehenwerden kénnen und daher as geeignet, auch auf andere ds die
von diesen besonders geregel ten Féle angewendet zu werden.

Die Parteien snd natirlich frei, eine bestimmte nationde Rechts-
ordnung zu vereinbaren, welcher de Erganzung der Grundregeln
unterliegen sollte. Eine Bestimmung dieser Art konnte lauten: ,, Dieser
Vertrag unterliegt den UNIDROI T Grundregeln, erganzt durch das Recht
des Landes X“, oder , Dieser Vertrag soll ausgelegt und erfillt werden
gemal3 den UNIDROIT Grundregeln. Fragen, die nicht ausdrticklich darin
geregdt sind, sollennach dem Recht des Landes X geregelt werden.”

ARTIKEL 1.7
(Treu und Glauben und redlicher Geschaftsverkehr)

(1) Jede Partei mul3 die Grundsitze von
Treuund Glaubenund des redlichen Geschéfts-
verkehrs iminter nationalenHandel einhalten.

(2) Die Parteien konnen diese Pflicht
nicht ausschlieen oder beschranken.
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KOMMENTAR

1. ,Treu und Glauben und redlicher Geschéaftsverkehr® als ein
Grundgedanke der Grundregeln

Esgibt in den verschiedenen Kapiteln der Grundregeln eine Anzahl von
Begimmungen, welche ene direkte oder indirekte Anwendung des
Grundsatzes von Treu und Glauben und des redlichen Geschéftsverkehrs
festlegen. Siehe z.B. Art. 2.4(2)(b), 2.15, 2.16, 2.18, 2.20, 3.5, 3.8, 3.10,
41(2), 4.2(2), 46, 48, 52, 53, 6.13, 6.15 6.1.16(2), 6.1.17(1),
6.2.3(3)(4),7.0.2,7.1.6,7.1.7,7.2.2(b)(c), 7.4.8und 7.4.13. Dies bedeutet,
dal? Treu und Glauben und der redliche Geschéftsverkehr as einer der
Grundgedanken, die den Grundregeln zugrunde liegen, angesehen werden
konnen. Indem er dlgemein festlegt, dai3 jede Partei gemald Treu und
Glaubenund dem redlichen Geschéftsverkehr handeln muf3, macht Abs. 1
dieses Artikels klar, dal? selbst bei Fehlen besonderer Bestimmungen in
den Grundregeln das Verhalten der Parteien wéahrend des gesamten
Laufesdes Vertrages, einschliefdichdes Verhandlungsstadiums, Treu und
Glaubenund dem redlichen Geschéftsverkehr entsprechen mul3.

Beispiele

1. A gewdhrt B 48 Stunden Zeit, innerhalb derer B sein Angebot
annehmen kann. Als B sich kurz vor Ablauf der Frist zur Annahme
entscheidet, ist es ihmnicht moglich, dies zu tun: es ist ein Wochen-
ende, das Faxgerét in A’s Buro ist nicht eingeschaltet, und es gibt
keinen Anrufbeantworter, welcher die Mitteilung entgegennehmen
konnte. Wenn A am folgenden Montag B's Annahme zuriickweist,
handelt A gegen Treu und Glauben und den redlichen Geschéfts-
verkehr, daes, ds er den Zeitpunkt zur Annahme festsetzte, an ihmlag,
sicherzustellen, daf? Mitteilungen in seinem Biro wahrend der ganzen
48-Stunden-Fristempfangen werden kdnnen.

2. EinVertraglUberdie Lieferung und Einrichtung eines besonderen
Flielfbandes enthédlt eine Bestimmung, nach der A, der Verkaufer,
verpflichtet ist, B, dem Ké&ufer, jede V erbesserung mitzuteilen, die von
A an der Technik dieser Linie vorgenommen wird. Nach einem Jahr
erféhrt B von einer wichtigen Verbesserung, Uber welche er nicht
informiert wordenist. A ist nicht durch die Tatsache entschuldigt, daf3
die Produktion dieses bestimmten Typs einer Produktionslinie nicht
langer in seiner Verantwortung liegt, sondern in der von C, einer
Tochtergesellschaft von A. Es wére en Verstol3 gegen Treu und
Glauben und den redlichen Geschéftsverkehr, wenn A sich auf die
Selbstandigkeit von C berufen kénnte, welche gerade dazu errichtet
wurde, dieseProduktion zu Gbernehmen, damit A seinen vertraglichen
Verpflichtungen gegentiber B entgehen konnte.

17



Art. 1.7 UNIDROIT Grundregeln

3. A, en Vertreter, verpflichtet sich fir den Geschéftsherrn B, den
Verkauf von B’s Waren in einem bestimmten Gebiet zu férdern. Nach
dem Vertrag entstent A’s Recht auf Provision erst nach B's
Zustimmung zu denvon A vermittelten Auftréagen. Obwohl B frei ist zu
entscheiden, ob er den von A vermittelten Auftragen zustimmen will
oder nicht, wirde eine systematische und ungerechtfertigte
Ablehnung einesjeden von A vermittelten Auftrages gegen Treu und
Glauben und den redlichen GeschéftsverkehrverstofZen.

4.  Nach Einrdumung eines Kreditrahmens durch A, eine Bank, an
B, einen Kunden, verweigert A plétzlich und unerklérbar weitere
Darlehen an B, dessen Geschéft dadurch schwere Verluste erleidet.
Ungeachtet der Tatsache, daf3 die Vereinbarung eine Bedingung
enthdlt, die es A erlaubt, Rickzahlung ,, nach Belieben" zu verlangen,
wirde A’'s Forderung nach Zahlung in voller Hoéhe ohne
vorhergehende Warnung und ohne Rechtfertigung gegen Treu und
Glauben und den redlichen Geschéftsverkehr verstof3en.

2. ,Treu und Glauben und redlicher Geschaftsverkehr im
inter nationalen Handel“

Die Verweisung auf ,, Treu und Glauben und den redlichen Geschéfts-
verkehr iminternationenHanddl“ stdlt erstens klar, dal im Rahmen der
Grundregeln de beiden Begriffe nicht gema? den Mal3stdben
anzuwenden sind, die gewohnlichinnerhab der verschiedenen nationalen
Rechtsordnungen angenommen werden. Mit anderen Worten, solche
nationalen M al3stébe konnen nur insoweit in Betracht gezogenwerden, as
dargetan wird, dal3 5e in den verschiedenen Rechtsordnungen algemein
angenommensnd. Eine weitere Auswirkung der benutzten Formel ist, dal3
Treu und Glauben und redlicher Geschéftsverkenr im Licht der
besonderen Bedingungen des internationalen Handels ausgelegt werden
missen. Mal3stédbe des Geschéftsgebarens konnen in der Tat von einem
Handelszweig zum anderen betrachtlich abweichen, und sogar innerhab
eines bestimmten Handelszweiges kénnen de strenger oder weniger
streng sain - je nach dem sozia-wirtschaftlichen Umfeld, in welchem die
Unternehmenwirken, ihrer Grof3e und technischen Fertigkeit usw.

Es sollte angemerkt werden, dal? die Bestimmungen der Grundregeln
und/oder de Kommentare hierzu manchmal nur auf ,, Treu und Glauben’
oder auf ,Treu und Glauben und den redlichen Geschéftsverkehr
verweisen. Solche Bezugnahmen sollten immer as eine Verweisung auf
» Treuund Glauben und den redlichen Geschéftsverkehr im internationalen
Handd“ verstandenwerden, wie in diesem Artikel erl&utert.
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Beispiele

5. Nach einemVertrag Uiber den Verkauf von hochtechnologischer
Ausristung verliert der Kéufer das Recht, sich auf irgendeinen Mangel
an der Ware zu berufen, wenn er den Mangel nicht unter Mitteilung
seiner Art demV erkaufer unverziiglich anzeigt, nachdemer den Mangel
erkannt hat oder hétte erkennen kdnnen. A, ein Kéufer, der in einem
Land tétig ist, wo eine solche Ausrlistung weithin benutzt wird,
entdeckt einen Mangel in der Ausrlistung, nachdem er sie in Betrieb
genommen hat; A gibt aberin seiner Mitteilung an B, den Verkaufer der
Ausristung, mifverstandliche Hinweise auf die Art des Mangels. A
verliert sein Recht, sich auf den Mangel zu berufen, da eine
sorgféltigere Untersuchung des Mangels es zugelassen hétte, B die
notigen genauen Angaben zu machen.

6. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, nur mit dem
Unterschied, daf3 A in einem Land tétig ist, wo diese Art der
Ausristung bisher nahezu unbekannt ist. A verliert nicht sein Recht,
sich auf den Mangel zu berufen,weil B in Kenntnis von A’s fehlendem
technischen Wissen verniinftigerweisenicht erwarten konnte, dafl3 A
die Art des Mangels richtig bestimmt.

3. Die zwingende Natur des Grundsatzes von Treu und Glauben
und desredlichen Geschaftsverkehrs

Die Pflicht der Parteien, nach Treu und Glauben und dem redlichen
Geschéftsverkehr zu handeln, ist von solch grundlegender Art, dal3 die
Parteien sie vertraglich nicht ausschlief3en oder begrenzen konnen (Abs.
2). Bestimmte Anwendungen des algemeinen Verbots, den Grundsatz
von Treu und Glauben und des redlichen Geschéftsverkehrs zwischen
den Parteien auszuschlief3en oder zu begrenzen, finden sich in Art. 3.19,
7.1.6und 7.4.13.

Andererseits spricht nichts dagegen, dal3 die Parteien in ihrem Vertrag
eine Pflicht vorsehen, strengereV erhatensmal3stébe einzuhaten.

ARTIKEL 1.8
(Gebréauche und Gepflogenheiten)

(1) Die Parteien sind an die Gebrauche,
mit denen sie sich einverstanden erklart haben,
und an die Gepflogenheiten gebunden, die
zwischenihnenentstandensind.

(2) Die Parteien sind gebunden an die
Gebrauche, die im internationalen Handel weit-

19



Art. 1.8 UNIDROIT Grundregeln

hin bekannt sind und die von Parteien in dem
betreffenden  Geschéftszweig regelmaiig
beachtet werden, auf3er wenn die Anwendung
solcher Gebrauche unangemessenware.

KOMMENTAR

1. Gebréauche und Gepflogenheiten im Rahmen der Grundregeln

Dieser Artikel legt den Grundsatz nieder, dal3 die Parteien grund-
sétzlich durch Gebrauche und Gepflogenheiten, welche den in diesem
Artikel niedergelegten Anforderungen entsprechen, gebunden sind.
Diesdlben Anforderungen gelten auch fir Gebréuche und Gepflogen-
heiten, damit sie in den Félen und fir die Zwecke anwendbar sind, die
ausdrticklich in den Grundregeln genannt sind. Siehe z.B. Art. 2.6(3), 4.3
und 5.2.

2. Zwischen den Parteien entstandene Gepflogenheiten

Eine zwischen den Parteien eines bestimmten Vertrages entstandene
Gepflogenheit it automatisch verbindlich, ausgenommen wenn die
Parteien ausdriicklich ihre Anwendung ausgeschlossen haben. Ob eine
bestimmte Gepflogenheit als zwischen den Parteien ,entstanden*
anzusehen igt, wird natdrlich von den Umsaténden des Fales abhdngen,
aber Verhaten anlafRlich nur eines vorangegangenen Geschéftes der
Parteien wird normal erwei se nicht geniigen.

Beispiel

1. A, ein Lieferant, hat wiederholt Anspriiche von B, einem
Kunden, wegen quantitativer und qualitativer Méngel von Waren bis
zu zwei Wochen nach ihrer Lieferung anerkannt. Wenn B erneut eine
Méngelanzeige nach nur vierzehn Tagen macht, kann A nicht
beanstanden, daf3 dies zu spét sei, da die zweiwdchige Anzeigefrist
eine zwischen den Parteien entstandene Gepflogenheit darstellt,
welche als solche fur A verbindlich ist.

3. Vereinbarte Gebréauche

Mit der Feststellung, dal3 die Parteien durch Gebrduche gebunden
sind, welche se vereinbart haben, wendet Abs. 1 dieses Artikels
lediglich den allgemeinen Grundsatz der Vertragsfreiheit an, der in Art.
1.1 festgelegt ist. In der Tat kénnen de Parteien entweder dle
Bedingungen ihres Vertrages vereinbaren oder fir bestimmte Fragen
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einfachauf andere Quellen verweisen, einschlieldich der Gebrauche. Die
Parteien konnen die Anwendung jedes Gebrauches vereinbaren,
einschliefdich eines solchen in einem Geschéftszwelg, zu welchem keine
der Parteien gehort, oder eines Gebrauches, der eine andere Vertragsart
betrifft. Es ist sogar denkbar, daf3 die Parteien de Anwendung dessen
vereinbaren, was manchmal irref ihrend Gebrauche genannt wird, ndmlich
eines Regelwerks, das von einer bestimmten Handelsvereinigung unter
dem Titel ,, Gebréuche" herausgegeben wird, welches aber nur tellweise
anerkannte algemeine Verhaltenslinienwiedergibt.

4, Andere anwendbare Gebrauche

Abs. 2 legt die Gesichtspunkte fur die Feststellung der Gebrduche
fest, die trotz fehlender ausdriicklicher Vereinbarung durch die Parteien
anwendbar sind. Dal} der Gebrauch ,weithin bekannt und ... von
Parteien in dem betreffenden Geschéftszweig regelmaliig beachtet”
werden mul3, ist eine Bedingung fir die Anwendung eines jeden
Gebrauchs, sa es auf internationaler oder blof3 nationaler oder ortlicher
Ebene. Die zuséitzliche Einschrénkung ,,im internationalen Handel* soll
vermeiden, dal} Gebrauche, die fur nationde Geschéfte entwickelt
wurden und auf diese auch beschrénkt sind, auch fir Geschafte mit
Audéndern angewendet werden.

Beispiel

2. A, en Immobilienmakler, beruft sich auf einen besonderen
Gebrauch des Berufsstandes in seinem Land gegenuber B, einem
ausléndischen Kunden. B ist nicht durch einen solchen Gebrauch
gebunden, wenn dieser Gebrauch &rtlicher Natur ist und sich in einem
Geschéftszweig entwickelt hat, der einen vorwiegend einheimischen
Charakter hat.

Nur ausnahmsweise konnen Gebrduche lediglich Ortlichen oder
nationalen Ursprungs angewendet werden, obwohl die Parteien nicht auf
se verwiesen haben. So sollten Gebréuche, de an einer bestimmten
Warenbtrse oder auf Handelsausstellungen oder in Hafen bestehen,
anwendbar sain, fdls de regelméallig auch gegeniiber Auslandern befolgt
werden. Eine andere Ausnahme betrifft den Fal eines Geschéftsmannes,
der bereitseine Anzahl dhnlicher Vertrage im Audand abgeschlossen hat
und deshab durch de Gebrauche gebunden sain sollte, die fur solche
Vertrage innerhab dieses Landes entwickelt wurden.
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Beispiele

3. A, derBetreibereines Umschlagplatzes, beruft sich gegenliber B,
einem auslandischen Transporteur, auf einen bestimmten Gebrauch
des Hafens, wo er niedergelassen ist. B ist an diesen ortlichen
Gebrauch gebunden, wenn der Hafen normal erweise von Auslandern
benutzt wird und der fragliche Gebrauch regedméaidig hinsichtlich aller
Kunden beachtet wurde, ungeachtet des Ortes ihrer Niederlassung
und ihrer Nationalitét.

4. A, einHandelsvertreterausdemLand X, erhélt eine Aufforderung
von B, einemseiner KundenimLand Y, ihmden tblichen Kundenrabatt
von 10% bei Barzahlung des Preises zu gewdhren. A kann der
Anwendung eines solchen Gebrauches nicht wegen seiner
Beschrankung auf das Land X widersprechen, wenn A wahrend einer
gewissen Zeitspanne Geschéftein diesemLand getétigt hat.

5. Anwendung eines Gebrauchs unangemessen

Auch wenn ein Gebrauch von der Allgemeinheit der Geschéftdeute
in einem bestimmten Geschéftszweig gewohnlich beobachtet wird, kann
seine Anwendung im gegebenen Fall dennoch unangemessen sein. Die
Grinde dafir konnen in den besonderen Umstanden liegen, unter
welchen ene oder beide Partelen téig sind und/oder in der
ungewohnlichen Art des Geschéfts. In solchen Féllen wird der Gebrauch
nicht angewendet.

Beispiel

5. In einemZweig des Rohstoffhandels besteht der Gebrauch, dafd
der Kaufer sich nicht auf Mangel der Waren berufen kann, wenn sie
nicht ordnungsgemafn von einer international anerkannten Waren-
inspektion bestétigt wurden. Als A, en Kaufer, die Waren am
Bestimmungshafen Ubernimmt, wird die einzige international
anerkannte Wareninspektion, die in diesem Hafen tétig ist, bestreikt;
eine andere, in dem néchsten Hafen tétige Wareninspektion zu rufen,
waére Ubermafdig teuer. Die Anwendung des Gebrauches wére in diesem
Fal unangemessen; A kann sich auf die Mangel, die er entdeckt hat,
berufen, obwohl sie nicht von einer international anerkannten
Wareninspektion bestétigt worden sind.

6. Gebréauche gehen den Grundregeln vor

Sowohl Gepflogenheiten als auch Gebrauche gehen, fals se im
gegebenen Fal anwendbar sind, entgegenstehenden Bestimmungen in
den Grundregeln vor.



Allgemeine Bestimmungen Art.1.9

Der Grund dafir ist, dal3 die Partelen an de ds illschweigende
Bedingungen des Vertrages als Ganzes oder einzelner Erklarungen oder
anderen Verhaltens auf seiten einer Partei gebunden sind. Als solches
werden sie verdrangt von jeder ausdriicklichen Bedingung, die von den
Parteien vereinbart ist, aber ebenso wie letztere gehen sie ebenfalls den
Grundregeln vor; die einzige Ausnahme bilden jene Bestimmungen,
welche ausdruicklich fur zwingend erkléart werden. Siehe Kommentar 3
zu Art. 1.5.

ARTIKEL 1.9
(Mitteilung)

(1) Wo eine Mitteilung erforderlich ist,
kann sie auf jede nach den Umstdnden ange-
messene W eise gemacht werden.

(2) Eine Mitteilung wird wirksam, wenn
sie der Per son zugeht, fur die sie bestimmt ist.

(3 Im Sinne des Absatzes 2 ,, geht” eine
Mittellung einer Person ,zu”, wenn sie der
Person muindlich gemacht wird oder an der
Niederlassung oder Postanschrift dieser Person
abgeliefert wird.

(49 Im Snne dieses Artikels umfalt
»Mitteilung” eine Erklarung, ein Verlangen,
eine Aufforderung oder jegliche sonstige Uber-
mittlung einer Absicht.

K OMMENTAR

1. Form der Mitteilung

Dieser Artikel legt zunéchst den Grundsatz fest, dal’ eine Mittellung
oder jede andere Art der Ubermittlung einer Absicht (Erkl&rungen,
Verlangen, Aufforderungen usw.), de nach einzelnen Bestimmungen der
Grundregeln  erforderlich  ist, nicht irgendwelchen bestimmten
Erfordernissen an de Form unterworfen ist, sondern auf jede unter den
Umstanden angemessene Art abgegebenwerdenkann. Welche Artender
Mitteilung angemessen sind, wird von den tatséchlichen Umstanden des
Falles abhangen, im besonderen von der Veflgbarkeit und der
Zuverlassigkeit der verschiedenen Ubermittlungsarten und der Bedeutung
und/oder Dringlichkeit der zu liefernden Nachricht. So mag es,
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wenn der Postdienst unzuverlassig ist, eher angemessensein, das Fax, das
Telex oder andere Arten der eektronischen Ubermittlung fir eine
Ubermittlung zu benutzen, welche in Schriftform gemacht werden muR,
oder das Telephon, wenn eine miindiiche Ubermittiung ausreichend ist.
Bei der Wahl der Ubermittlungsweise muf’ der Absender grundsétzlichdie
Verhdtnisse in Betracht ziehen, welche sowohl in seinem ds auch im
Lande des Adressaten bestehen.

2. Der Grundsatz des Zugangs

Fur dle Arten der Mitteilungen benutzen die Grundregeln das
sogenannte ,Zugangs‘-Prinzip, d.h. sie sind nicht wirksam, aul3er wenn
und bis dsie die Person erreichen, an die de sich richten. Fir einige
Ubermittlungen it dies ausdriicklich in den einschlagigen Bestimmungen
festgelegt: siehe Art. 2.3(1), 2.3(2), 2.5, 2.6(2), 2.8(1) und 2.10. Der
Zweck von Abs. 2 des vorliegenden Artikels ist es festzulegen, dal? das
gleiche auch mangels einer ausdriicklichen Vorschrift gilt: siehe Art. 2.9,
211,313,3.14,6.1.16,6.23,7.15,7.1.7,7.21,7.22, 7.3.2 und 7.3.4.

3. , Absendungs’-Grundsatz ist ausdr ticklich zu vereinbaren

Den Parteien steht es naturlich immer frel, ausdricklich de
Anwendung des ,,Absendungs*-Grundsatzes zu vereinbaren. Dies kann
insbesondere flr Anzeigenangemessensein, die eine Partei zu geben hat,
um ihre Rechte in Fédlen der tatsachlichen oder antizipierten
Nichterfillung der anderen Partei zu wahren; hier wére es nicht redlich,
das Risko von Verlust, Irrtum oder Verspatung der Ubermittiung der
Anzeige der ersteren Partei aufzuerlegen. Daflr spricht um so mehr,
wenn man de Schwierigkeiten berticksichtigt, welche im internationalen
Bereich beim Beweis des wirksamen Zugangs einer Nachricht auftreten
koénnen.

4. ,Zugang*

Fir den ,,Zugangs'-Grundsatz ist es wichtig, genau zu bestimmen,
wann de fraglichen Ubermittlungen dem Adressaten , zugehen”. Bei dem
Versuch, den Begriff zu bestimmen, unterscheidet Abs. 3 dieses Artikels
zwischen miindlichen und anderen Ubermittlungen. Erstere gehen dem
Adressaten zu, wenn de ihm gegeniiber personlich oder einer anderen
zum Empfang erméchtigten Person gemacht werden. Andere
Ubermittlungen gehen dem Adressaten zu, sobald Se entweder an den
Adressaten personlich oder an seiner Niederlassung oder Postanschrift
abgeliefert  werden. Die  bestimmte fragliche  Ubermittlung
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braucht nicht in de Hand des Adressaten zu gelangen. Es gentigt, dal3 se
an einen zur Annahme bevollméchtigten Beschéftigten des Adressaten
ausgehandigt oder dai? se in den Briefkasten des Adressaten geworfen
oder von dem Fax, Telex oder Computer des Adressaten empfangenwird.

ARTIKEL 1.10
(Definitionen)

In diesen Grundregeln

— umfafdt,, Gericht” ein Schiedsgericht;

— ist, falls eine Partei mehr als eine
Niederlassung hat, die ,Niederlassung®
mal3gebend, die unter Bericksichtigung der
irgendwann vor oder bei Vertragsabschlul3 den
Parteien bekannten oder von ihnen in Betracht
gezogenen Umstdnde die engste Beziehung zu
dem Vertrag und zu seiner Erfillung hat;

— bezieht sich ,, Schuldner” auf die Partel,
die eine Verpflichtung zu erfillen hat, und
»Glaubiger” auf die Partei, die berechtigt ist,
Erfullung dieser Verpflichtung zu verlangen;

— bedeutet ,schriftlich” jede Art einer
Ubermittlung, welche die darin enthaltene
Information bewahrt und in koérperlicher Form
wieder gebenkann.

KOMMENTAR

1. Gerichte und Schiedsgerichte

Die Bedeutung der Grundregeln fir den Zweck der Beilegung von
Streitigkeiten mit Hilfe von Schiedsgerichten wurde bereits betont (Siehe
oben die Kommentare zur Préambel). Um jedoch eine ungebiihrliche
Schwerfdligkeit der Sprache zu vermeiden, wird nur der Begriff
,Gericht” im Text der Grundregeln benutzt mit der Absicht, dal3 er
Schiedsgerichte wie auch Gerichte abdeckt.

2. Partei mit mehr alseiner Niederlassung

Bel der Anwendung der Grundregeln ist die Niederlassung einer
Partel in mehreren Vorschriften von Bedeutung, wie dem Ort der
Ablieferung  von  Mitteilungen  (Art.  1.9(3)); einer moglichen
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Ausdehnung der Annahmefrist aufgrund eines Feiertages, der auf den
letzten Tag falt (Art. 2.8(2)); dem Leistungsort (Art. 6.1.6) und der
Bestimmung einer Partel, die eine offentliche Genehmigung beantragen
sollte (Art. 6.1.14(a)).

Fir eine Pate mit mehreren Niederlassungen (gewdhnlich en
Hauptsitz und verschiedene Zweigstellen) legt der vorliegende Artikel
die Regd fest, dad} as der entscheidende Geschéftssitz derjenige
betrachtet werden sollte, welcher die engste Beziehung zum Vertrag und
seiner Erflllung hat. Zu dem Fall, dal3 der Ort des Vertragsabschlusses
und derjenige der Erflllung voneinander abweichen, wird zwar nichts
gesagt; in einem solchen Fal dirfte der letztere den Ausschlag geben.
Bel der Bestimmung der Niederlassung, welche die engste Beziehung zu
einem Vetrag und seiner Erflllung hat, it Bezug auf digenigen
Umsténde zu nehmen, die beiden Parteien irgendwann vor oder bel
Vertragsabschlul® bekannt waren oder von ihnen in Betracht gezogen
wurden. Tatsachen, die nur einer Partel bekannt waren oder von denen
die Parteien erst nach Vertragsabschlul3 erfuhren, kdnnen nicht in
Betracht gezogen werden.

3. , Schuldner® —, Glaubiger*

Wo es zur eindeutigen Identifizierung der Partel, die Verpflichtungen
erfullt, und der Partel, die Leistungen erhdlt, erforderlich ist, werden die
Begriffe ,,Schuldner” und ,,Gléaubiger kenutzt; dabe ist unerheblich, ob
es um eine Zahlungspflicht geht oder um eine nicht auf Geld gerichtete
Lestungspflicht.

4. , Schriftlichkeit®

In einigen Féllen verweisen die Grundregeln auf en ,, Schreiben® oder
einen, schriftlichen Vertrag®. Siehe Art. 1.2, 2.9(2), 2.12, 2.17 und 2.18.
Die Grundregeln bestimmen dieses formde Erfordernis funktiona. Daher
erfaldt ein Schreibennicht nur én Telegramm und en Telex, sondern auch
jede andere Ubermittlungsart, die eine Aufzeichnung aufbewahrt und in
korperlicher Form wiedergegeben werden kann. Dieses formae
Erfordernis sollte mit der flexibleren Form einer ,Mittellung® verglichen
werden. Siehe Art. 1.9(1).
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KAPITEL 2

ABSCHLUSS

ARTIKEL 2.1
(Art und Weise des Abschlusses)

Ein Vertrag kann entweder durch die
Annahme eines Angebots abgeschlossen
werden oder durch ein Verhalten der Parteien,
das ausreicht, eine Einigung dar zutun.

K OMMENTAR

1. Angebot und Annahme

Die Grundregeln beruhen auf dem Gedanken, dal? dlein die Einigung
der Parteiengenlgt, um einenVertrag abzuschlief3en (siehe Art. 3.2). Die
Begriffe von Angebot und Annahme wurden herkdmmlich benutzt, um
festzustellen, ob, und wenn ja, wann die Vertragsparteien eine Einigung
erreicht haben. Wie dieser Artikel und dieses Kapitel deutlich machen,
behaten de Grundregeln diese Begriffe as wesentliche Werkzeuge der
Analyseba.

2. Verhalten ausreichend, um Einigung darzutun

In der kaufménnischen Praxis, insbesondere bel komplizierten
Geschéften werden Vertrédge oft nach langen Verhandlungen abge-
schlossen, ohne dal3 man eine Abfolge von Angebot und Annahme
feststellen kann. In solchen Féllen kann es schwierig sein festzustellen,
ob und wann ene vertragliche Einigung erreicht worden ist. Nach
diesem Artikel kann ein Vertrag as abgeschlossen angesehen werden,
auch wenn der Zeitpunkt seines Abschlusses nicht festgestellt werden
kann, fals das Verhalten der Parteien gentigt, eine Einigung darzutun.
Um festzustellen, ob ein ausreichender Beweis fur den Willen der
Parteien vorliegt, durch einen Vertrag gebunden zu sein, mufd ihr
Verhalten nach den Mal3stdben der Art. 4.1 ff. ausgelegt werden.
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Beispiel

A und BtreteninVerhandlungen mit der Absicht, ein Joint VVenture zur
Entwicklung eines neuen Produktes aufzuziehen. Nach langeren
V erhandlungen, ohneirgendein formelles A ngebot oder eine Annahme
und obwohl einige untergeordnete Punkte noch zu regeln sind,
beginnen beide Parteien zu erfillen. Wenn es in der Folge den beiden
Parteien nicht gelingt, sich Uber diese untergeordneten Punkte zu
einigen, kann ein Gericht oder ein Schiedsgericht entscheiden, daid
dennoch ein Vertrag abgeschl ossen worden war, dadie Parteien mit der
Erfullung begonnen und damit ihren Willen gezeigt haben, an einen
Vertraggebunden zu sein.

ARTIKEL 2.2
(Begriff des Angebots)

Ein Vorschlag zum Abschlul3 eines Ver-
trages stellt ein Angebot dar, wenn er bestimmt
genug ist und den Willen des Anbietenden zum
Ausdruck bringt, im Falle der Annahme gebun-
denzusein.

KOMMENTAR

Um ein Angebot von anderen Mittellungen zu unterscheiden, welche
eine Partel im Laufe von Verhandlungen machen mag, die mit dem Ziel
eines Vertragsabschlusses begonnen wurden, legt dieser Artikel zwel
Erfordernisse fest: Der Vorschlag mul3 (1) bestimmt genug sein, um den
Vertragsabschluld durch blofRe Annahme mdglich zu machen, und (2)
den Willen des Anbietenden anzeigen, durch eine Annahme gebunden zu
werden.

1. Bestimmtheit eines Angebots

Daen Vertrag durch de blof2e Annahme eines Angebots abgeschlossen
wird, mussen de Bedingungen der kinftigen Vereinbarung mit
hinreichender Bestimmitheit bereitsim Angebot selbst bezeichnet sein. Ob
en konkretes Angebot diese Voraussetzung erfullt, kann nicht algemein
umschrieben werden. Sogar wesentliche Bedingungen, wie de genaue
Beschreibung der zu liefernden Giter oder vorzunehmenden
Dienstleistungen, der fir de zu zahlende Preis, der Erfillungszeitpunkt
oder -ort usw. konnen im Angebot offen bleben, ohne damit
notwendigerweise seine zureichende Bestimmthelt in Frage zu stellen:
ales hangt davon ab, ob der Anbietende bei Abgabe des Angebots und
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der Angebotsempfanger bei Annahme desselben beabsichtigen, eine
bindende V ereinbarung abzuschlief3en, und ob die fehlenden Bedingungen
durch Audegung des Wortlautes der Vereinbarung nach Art. 4.1 ff.
betimmt oder nach Art. 4.8 oder 5.2 ergdnzt werden konnen.
Unbegimmtheit kann Gberdies durch Verweisung auf zwischen den
Parteien entstandene Gepflogenheiten oder auf Gebrauche (siehe Art.
1.8) Uberwunden werden, ferner durch Rickgriff auf gewisse Begim-
mungen, die anderswoin den Grundregeln niedergelegt sind (z.B. Art. 5.6
(Bestimmung der Quadlitét der Leistung); 5.7 (Preisbestimmung); 6.1.1
(Leistungszeit); 6.1.6 (Leistungsort) und 6.1.10 (fehlende Angabe der
Wéhrung)).

Beispiel

1. A hat wahrend einiger Jahre jéhrlich einen Vertrag mit B fir die
technischeBetreuungvon A’s Computer neu abgeschlossen. A er¢ff-
net ein zweites Buro mit demselben Typ von Computern und bittet B,
auch fur die neuen Computer die Betreuung zu Gbernehmen. B nimmt
an. Obwohl A’s Angebot nicht dle Bedingungen der Vereinbarung
bestimmt, ist ein Vertrag abgeschl ossen worden, denn die fehlenden
Bedingungen konnen von den friheren Vertrdgen Ubernommen
werden, dasie entstandene Gepflogenheiten der Parteien darstellen.

2. Bindungswille

Das zweite Kriterium, um festzustellen, ob eine Partei eén Angebot zu
einemV ertragsabschlul® macht oder blof3 VVerhandlungen ertffnet, ist der
Wille der Partel, im Fdl der Annahme gebunden zu sein. Da e@n solcher
Wille kaum ausdricklich erklart werden wird, mu3 er haufig aus den
Umstanden eines jeden einzelnen Falles abgeleitet werden. Die Art und
Weise, wie der Anbietende einen Vorschlag vorbringt (z.B. indem es
ausdricklich ds e@n ,Angebot oder ds blofe ,Abschtserklarung”
bezeichnet wird) bietet einen ersten, wenn auch nicht entscheidenden
Anhatspunkt fir einen moglichen Willen. Von noch grof3erer Bedeutung
sind der Inhdt und die Adressaten des Vorschlags. Allgemein gesagt, je
detaillierter und bestimmter der Vorschlag, desto eher ist er ds Angebot zu
verstehen. Ein Vorschlag an eine oder mehrere bestimmte Personen ist
eher ds Angebot gewallt ds éin an de Offentlichkeit gerichteter.

Beispiele

2. Nach langen Verhandlungen setzen die geschéftsfiinrenden
Direktoren zweier Gesdllschaften A und B die Bedingungen fest, nach
welchen B 51% der Antelle der Gesellschaft C, deren
Alleingesellschafter A ist, erwerben wird. Die ,Niederschrift der
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Vereinbarung“, die von den Verhandlungspartnern unterzeichnet ist,
enthalt eine SchluRklausel, nach der die Vereinbarung nicht bindend
ist, bissievonA’s Aufsichtsrat gebilligt ist. Es besteht kein Vertrag,
bevor diese Zustimmung vorliegt.

3. A, eine Regierungsbehdrde, verdffentlicht eine Ausschreibung,
mit der Gebotef Ur die Einrichtung eines neuen Telephonnetzes erbeten
werden. Eine solche Ausschreibung ist bloR eine Aufforderung zur
Abgabevon Angeboten, welchevon A angenommen werden kdnnen,
aber nicht mussen. Wenn jedoch die Ausschreibung im Detail
technische Daten des Projekts enthdlt und besagt, dald der Zuschlag
dem niedrigsten der Ausschreibung entsprechenden Angebot
gegeben werdenwird,kann die Ausschreibung ein Angebot darstellen
mit der Folge, dai3 der Vertrag geschlossen wird, sobald das niedrigste
Gebot festgestellt ist.

Ein Vorschlag, der ale wesentlichen Vertragsbedingungen enthélt,
bindet trotzdem den Anbietenden im Fall der Annahme dann nicht, wenn
e den Abschlul3 des Vertrages von einer Einigung Uber enige
untergeordnete Punkte abhangig macht, die im Varschlag offengdassen
wurden. Siehe Art. 2.13.

ARTIKEL 2.3
(Ricknahme des Angebots)

(1) Ein Angebot wird wirksam, sobald es
dem Empfanger zugeht.

(2) Ein Angebot kann, selbst wenn es
unwiderruflich ist, zurickgenommen werden,
wenn die Rucknahmeerklarung dem Empfanger
vor oder gleichzeitig mit dem Angebot zugeht.

K OMMENTAR

1. Wann ein Angebot wirksam wird

Abs. 1 dieses Artikels, welcher wortlich von Art. 15 CISG Uber-
nommen wurde, bestimmit, dafl3 ein Angebot wirksam wird, wenn es dem
Angebotsempféanger zugeht (sehe Art. 1.9(2)). Zur Definition von
»Zugehen" sehe Art. 1.9(3). Der Zetpunkt, zu welchem das Angebot
wirksam wird, ist von Bedeutung, da er den genauen Augenblick be-
zeichnet, von dem an der Angebotsempfanger es annehmen kann, so dal3
der Anbietende endgliltig an den vorgeschlagenenV ertrag gebundenist.
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2. Rucknahme eines Angebots

Es gibt jedoch enen weteren Grund, warum es in der Praxis
bedeutsam sein kann, den Zetpunkt festzustellen, zu welchem das
Angebot wirksam wird. Denn tatséchlich ist der Anbietende bis zu
diesem Zeitpunkt frei, seinen Willen zu dndern und zu entscheiden, den
Vertrag nicht abzuschlief3en oder das urspriingliche Angebot durch ein
neues zu ersetzen; dabel ist es unerheblich, ob das urspriingliche
Angebot unwiderruflich sein sollte oder nicht. Die einzige Bedingung i<,
da3 der Angebotsempfanger von dem gednderten Willen des
Anbietenden vor oder zu demselben Zeitpunkt unterrichtet wird, zu dem
der Angebotsempfanger vom urspriinglichen Angebot unterrichtet wird.
Durch diese ausdriickliche Feststellung stellt Abs. 2 des vorliegenden
Artikels klar, da3 eine Unterscheidung zwischen Rlcknahme und
Widerruf eines Angebots zu treffen ist: ehe ein Angebot wirksam wird,
kann es immer zuriickgenommen werden, wéhrend die Frage, ob es
widerrufen werden kann oder nicht (sehe Art. 2.4), sich erst nach
diesem Zeitpunkt stellt.

ARTIKEL 2.4
(Widerruf des Angebots)

(1) Biszum Abschluld des Vertrages kann
ein Angebot widerrufen werden, wenn der
Widerruf dem Empfénger zugeht, bevor dieser
eine Annahmeerklérung abgesandt hat.

(2) Ein Angebot kann jedoch nicht wider-
rufenwerden,

(@ wenn es durch Bestimmung einer
festenFrist zur Annahme oder auf andere Weise
zum Ausdruck bringt, dal3 es unwiderruflich ist;
oder

(b) wenn der Empfanger verninftiger-
weise darauf vertrauenkonnte, daf das Angebot
unwiderruflich ist, und er im Vertrauen auf das
Angebot gehandelt hat.

K OMMENTAR

Das Problem, ob ein Angebot widerruflich it oder nicht, ist
herkébmmlich eine der umdtrittensten Fragen im Zusammenhang mit dem
Zustandekommen von Vertrdgen. Da keine Ausscht besteht, die

31



Art. 2.4 UNIDROIT Grundregeln

beiden Grundsiéize in Einklang zu bringen, die hierzu von den
verschiedenen Rechtsordnungen befolgt werden, d.h. den Ansatz des
anglo-amerikanischen Rechtskreises, nach welchem ein Angebot in der
Regd widerruflich ist, und den entgegengesetzten Ansatz, der von der
Mehrheit der kontinentaleuropéischen Rechtssysteme angewandt wird,
bleibt einzig der Ausweg, den einen Ansatiz as die Reged und den
anderen das die Ausnahme zu wéhlen.

1. Angebotein der Regel widerruflich

Abs. 1 diese Artikels, welcher wortlichvon Art. 16 CISG Ubernommen
i, legt fest, dal? bis zum Abschlu3 des Vertrages Angebote in der Regel
widerruflich dnd. Derselbe Abs. unterwirft jedoch den Widerruf eines
Angebots der Bedingung, dal3 er den Empfanger erreicht, ehe der
Empfénger eine Annahme abgeschickt hat. Das Recht des Anbietenden
zum Widerruf des Angebots bis zum Abschluf? des V ertrages besteht also
nur dann, wenn der Empfanger das Angebot mindlichannimmt oder wenn
der Empfanger seine Zustimmung durch eine Handlung, ohne Mittellung
an den Anbietenden zu geben, zum Ausdruck bringt. Wird jedoch das
Angebot durch eine schriftliche AuRerung der Zustimmung angenommen,
sodald der Vertrag geschlossen ist, wenn die Annahme dem Anbietenden
zugeht (siehe Art. 2.6(2)), so endet das Recht des Anbietenden zum
Widerruf des Angebots eher, némlichsobad der Empféanger die Annahme
abschickt. Eine solche Losung kann enige Unannehmlichkeiten fir den
Anbietenden aud 6sen, welcher nicht immer wissen wird, ob es noch oder
ob es nicht mehr moglichist, das Angebot zu widerrufen. Esist jedochim
Hinblick auf das berechtigte Interesse des Angebotsempfangers
gerechtfertigt, de fur den Widerruf verfligbare Zeit einzuschranken.

2. Unwiderrufliche Angebote

Abs. 2 sieht zwei wichtige Ausnahmen von der allgemeinen Regel
der Widerruflichkeit von Angeboten vor: (1) wenn das Angebot
Anhaltspunkte dafir enthdt, dal? es unwiderruflich ist, und (2) wenn der
Angebotsempfénger andere gute Grinde hat, das Angebot als
unwiderruflich zu behandeln, und im Vertrauen auf das Angebot
gehandelt hat.

a. Im Angebot enthaltene Anhaltspunkte fur Unwiderruflichkeit

Ein Anhaltspunkt fir die Unwiderruflichkeit des Angebots kann auf
verschiedene Welise gegeben werden. Besonders direkt und deutlich ist
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eine ausdrtickliche Erklérung dazu durch den Anbietenden (z.B. ,Diesigt
en festes Angebot”, ,Wir werden uns an unser Angebot halten, bis wir
Ihre Antwort erhalten*). Ein Anhaltspunkt kann jedoch auch einfach aus
anderen Erklarungen oder aus anderem Verhalten des Anbietenden
abgeleitet werden. Die Mitteilung einer festen Annahmefrist kann, aber
braucht nicht notwendigerweise ds solche einen unausgesprochenen
Hinweis auf @n unwiderrufliches Angebot darstellen. Die Antwort muf3 in
jedem Fdl durch ene angemessene Audegung der Bedingungen des
Angebots gemal? den verschiedenen Gesichtspunkten gefunden werden,
de in den allgemeinen Regeln Uber die Audegung in Kapitel 4 niedergelegt
snd. Im algemeinen kann, wenn der Anbietende in einer Rechtsordnung
taig ist, wo das Festsetzen einer Annahmefrist ds Hinwes auf
Unwiderruflichkeit gilt, angenommen werden, dald durch Mittellung einer
solchen Frist der Anbietende ein unwiderrufliches Angebot machen will.
Wenn andererseits der Anbietende in einer Rechtsordnung tétig ist, wo
das Festsetzen einer Annahmefrist nicht ausreicht, um Unwiderruflichkeit
auszudricken, wird der Anbietende gewohnlich keinen solchen Willen
gehabt haben.

Beispiele

1. A,enReisebiro,unterrichtet einen Kunden tiber eine Kreuzfahrt
in seiner Broschire fur die bevorstehenden Neujahrsfeiertage. Es
dréngt den Kunden, innerhalb der nachsten drei Tage zu buchen, und
flgt hinzu, daR nach diesem Zeitpunkt wahrscheinlich keine Plétze
mehr verfligbar sein werden. Diese Erklarung ds solche wird nicht as
Hinweis angesehen werden, dald das Angebot wahrend der ersten drei
Tageunwiderruflichist.

2. A fordert B auf, ein schriftliches Angebot der Bedingungen zu
unterbreiten, zu welchen B bereit ist, ein Gebaude zu bauen. B legt ein
detailliertes Angebot vor, das die Erklarung enthalt, ,Preis und andere
Bedingungen gelten nicht mehrnach dem 1. September”. Wenn A und
B innerhalb einer Rechtsordnung tétig sind, in der eine solche
Erklérung ds Anhaltspunkt dafir gilt, dal3 das Angebot bis zu einem
bestimmten Zeitpunkt unwiderruflich ist, kann B erwarten, dal3 das
Angebot ds unwiderruflich verstanden wird. Das gleiche muf3 nicht
notwendigerweise zutreffen, wenn der Angebotsempfanger in einer
Rechtsordnung tétig ist, in der eine solche Erklarung nicht as
ausreichender Hinweis darauf angesehen wird, daf3 das Angebot
unwiderruflichist.
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b. Vertrauen des Angebotsempfangers auf die
Unwiderruflichkeit des Angebots

Die zweite Ausnahme zu der dlgemeinen Regel Uber de
Widerruflichkeit eines Angebots, d.h. wenn ,,der Empfanger verninf-
tigerweise darauf vertrauen konnte, dal3 das Angebot unwiderruflich ist*
und ,er imV ertrauen auf das Angebot gehanddlt hat”, ist eine Anwendung
des algemeinen Grundsatzes von Treu und Glauben und redlichem
Verhdten, der in Art. 1.7 niedergelegt ist. Das Vertrauen des
Angebotsempféangers kann entweder durch das Verhaten des
Anbietenden geweckt worden sein oder durch de Natur des Angebots
selbst (z.B. e@n Angebot, dessen Annahme umfangreiche und teure
Untersuchungen auf Seiten des Angebotsempfangers verlangt, oder en
Angebot, das es dem Angebotsempfanger erlauben soll, seinerseits @n
Angebot an ene dritte Person zu machen). Die Handlungen, de der
Angebotsempfanger im Vertrauen auf das Angebot vorgenommen haben
muf3, kénnen in Vorbereitungen fir die Produktion, im Ankauf oder der
Anmietung von Material oder Ausriistung, im Té&tigen von Ausgaben usw.
bestehen, fdls solche Handlungen im betreffenden Geschéftszweig as
Ublich angesehen werden konnten, oder sonst von dem Anbietenden
hétten vorausgesehen werden oder ihm bekannt sein sollen.

Beispiele

3. A, én Antiquitétenhandler, beauftragt B, zehn Bilder zu
restaurieren, und zwar unter der Bedingung, daf3 die Arbeit innerhalb
von drei Monaten beendet wird und der Preis nicht einen bestimmten
Betrag Ubersteigt. B teilt A mit,dal3 er es, umsich Uber die Annahme
des Angebots klar zu werden, fir notwendig hélt, mit der Arbeit an
einemGemaldezu beginnen, und daf3 er danninnerhalb von finf Tagen
eine eindeutige Antwort geben wird. A gimmt zu, und B beginnt im
Vertrauen auf A’s Angebot unverzuglich mit der Arbeit. A kann das
Angebotinnerhalb dieser finf Tage nicht widerrufen.

4. A ersucht B um ein Angebot, um dieses in ein Gebot auf eine
Ausschreibung fur ein Vorhaben einzubeziehen, fir das innerhalb
einer festgesetzten Frist der Zuschlag erteilt werden wird. B reicht ein
Angebot ein, auf welches A bei der Preisberechnung seines Gebots
vertraut. Vor Ablauf der Frist, aber nachdem A das Angebot
abgegeben hat, unterrichtet B den A, daf3 er nicht l1&nger bereit ist, zu
seinem Angebot zu stehen. B’s Angebot ist bis zur festgesetzten
Frist unwiderruflich, da A bei der Abgabe seines Gebots auf B’s
Angebot vertraut hat.
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ARTIKEL 2.5
(Ablehnung des Angebots)

Ein Angebot erlischt, sobald dem
Anbietenden eine Ablehnung zugeht.

KOMMENTAR

1. Ablehnung kann ausdr ticklich oder stillschweigend sein

Ein Angebot kann entweder ausdricklich oder dillschweigend
abgelehnt werden. Ein haufiger Fal von stillschweigender Ablehnung ist
eine Antwort auf ein Angebot, die eéine Annahme darstellen soll, welche
aber Erganzungen, Einschrankungen oder andere Ab&nderungen enthélt
(siehe Art. 2.11(2)).

Mangels einer ausdrticklichen Ablehnung mul3 die Erklarung oder das
Verhalten des Angebotsempfangers in jedem Fall so beschaffen sein,
dad se den Glauben des Anbietenden rechtfertigt, da3 der
Angebotsempfanger keine Absicht hat, das Angebot anzunehmen. Eine
Antwort des Angebotsempfangers, welche sich lediglich nach einer
moglichen Alternative erkundigt (z.B. ,Besteht irgendeine Moglichkeit,
den Preis zu reduzieren?‘, oder , Konnten Sie enige Tage eher
liefern?*), wird normaerweise nicht ausreichend sein, einen solchen
Schlu zu rechtfertigen.

Es sa daran erinnert, dald die Ablehnung zum ErlGschen jedes
Angebots fuhrt, ohne Ricksicht darauf, ob es nach Art. 2.4 widerruflich
oder unwiderruflich war.

Beispiel

A erhdlt ein Angebot von B, welches besagt, dal’ das Angebot fur
zwei Wochen verbindlich sei. A antwortet postwendend mit dem
Vorschlag einiger abweichender Bedingungen, welche B aber nicht
annimmt. A kann das urspriingliche Angebot nicht mehr annehmen,
selbst wenn noch einige Tage bis zum Ablauf der zweiwdchigen Frist
offen sind, da A durch die Abgabe eines Gegenangebots das
urspriingliche Angebot still schweigend abgelehnt hat.

2. Ablehnung nur ein Grund fur das Erléschen eines Angebots

Die Ablehnung durch den Angebotsempfanger ist nur ein Grund fur
das Erl6schen eines Angebots. Andere Grinde werden in Art. 2.4(1)
und 2.7 behandelt.
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ARTIKEL 2.6
(Art der Annahme)

(1) Eine Erklérung oder ein sonstiges
Verhalten des Empfangers, die eine
Zustimmung zum Angebot ausdrtcken, stellen
eine Annahme dar. Schweigen oder Untétigkeit
allein stellen keine Annahme dar.

(2) Die Annahme eines Angebots wird
wirksam, sobald die AuRerung der Zustimmung
dem Anbietenden zugeht.

(3) AuRert jedoch der Empfanger auf-
grund des Angebots, der zwischen den Parteien
entstandenen Gepflogenheiten oder der Ge-
brauche seine Zustimmung dadur ch, dal3 er eine
Handlung vornimmt, ohne den Anbietenden
davon zu unterrichten, so ist die Annahme wirk-
sam, sobald die Handlung vorgenommen wird.

KOMMENTAR

1. AuRerung der Zustimmung zu einem Angebot

Damit eine Annahme vorliegt, muf3 der Angebotsempfanger auf die eine
oder andere Weise ,Zusimmung‘ zu dem Angebot zum Ausdruck
bringen. Die blof3e Empfangsbestétigung eines Angebots oder de
AuRerung von Interesse an ihm ist nicht ausreichend. Uberdies muR die
Zustimmung unbedingt sein, d.h. 9e kann nicht abhéngig gemacht werden
von einemweiteren Schritt, den entweder der Anbietende zu unternehmen
hat (z.B. ,,Unsere Annahme geschieht vorbehaltlich Ihrer abschlief?enden
Zugimmung*) oder der Angebotsempfanger (z.B. ,,Wir nehmen hiermit
de Vertragsbedingungen wie in [hrem Memorandum festgesetzt an und
verpflichten uns, den Vertrag innerhdb der néchsten zwei Wochen
unserem Aufsichtsrat zur Zustimmung vorzulegen®). Schliefdich darf die
angebliche Annahme keine Abanderungen der Bedingungen des
Angebots enthalten oder zumindest keine, welche se wesentlich éndern
(sehe Art. 2.11).

2. Annahmedurch Verhalten

Wenn das Angebot nicht irgendeine bestimmte Art der Annahme
verlangt, kann de Zusimmung entweder durch ene ausdriickliche
Erklarung gedul3ert oder aus dem Verhalten des Angebotsempféngers
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geschlossen werden. Abs. 1 dieses Artikels bestimmit nicht de Form, die
en solches Verhaten enhdten sollte Mesens wird es in
Erfullungshandlungen bestehen, wie der Zahlung eines Vorschusses auf
denPreis, der Versendung von Waren oder der Aufnahme der Arbeit auf
der Baugdle usw.

3. Schweigen oder Untatigkeit

Durch die Feststellung, , Schweigen oder Untétigkeit dlein stellen
keine Annahme dar”, macht Abs. 1 klar, dal3 blof3es Schweigen oder
Untétigkeit auf Seiten des Angebotsempféngers grundsétzlich nicht den
Schlul® zuldfd, dald der Angebotsempfanger dem Angebot zustimmt.
Andersist es, wenn die Parteien selbst vereinbaren, dald Schweigen eine
Annahme darstellen soll, oder wenn eine Gepflogenheit oder ein Brauch
mit dieser Wirkung besteht. Auf keinen Fall genligt es jedoch, dald der
Anbietende einseitig in seinem Angebot festsetzt, dal3 das Angebot
mangels irgendeiner Antwort des Angebotsempfanger als angenommen
gilt. Da es der Anbietende ist, der die Initiative ergreift, indem er den
Abschluf3 eines Vertrages vorschlégt, ist der Angebotsempfanger nicht
nur frei, das Angebot anzunehmen oder es nicht anzunehmen, sondern es
auch einfach nicht zu beachten.

Beispiele

1. A fordert B auf, die Bedingungen fir die Verlangerung eines
Vertrages Uber die Lieferung von Wein darzulegen, der zum
31.Dezember ausl auft. In sein Angebot nimmt B eine Bestimmung auf,
die festlegt, daf3, ,, wenn wir von Ihnen bis spatestens Ende November
nichts gehort haben, werden wir annehmen, daf3 sie zugestimmt haben,
den Vertrag zu den oben mitgeteilten Bedingungen zu erneuern.” A
findet die vorgeschlagenen Bedingungen véllig unannehmbar und
antwortet nicht einmal. Der friihere Vertrag lauft zu dem festgesetzten
Zeitpunkt aus, ohne dal’ en neuer Vertrag zwischen den Parteien
vereinbart wordenist.

2. Gemdl einer langfristigen Vereinbarung tber die Lieferung von
Wein eflllt B regedmaliig A’'s Bestellungen, ohne die Annahme
ausdriicklich zu bestétigen. Am 15.November bestellt A eine grolRe
Menge fir Neujahr. Weder antwortet B, noch liefert er zur verlangten
Zeit. B hat den Vertrag verletzt, da gemal der zwischen den Parteien
entstandenen Gepflogenheit B's Schweigen auf A’s Bestellung eine
Annahme darstellt.
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4. Wann die Annahme wirksam wird

Gemal3 Abs. 2wirdeine Annahme in dem Augenblick wirksam, in dem
de AuRerung der Zustimmung dem Anbietenden zugeht (Siehe
Art. 1.9(2)). Zur Definition von ,,zugehen” sehe Art. 1.9(3). Der Grund
fir de Ubernahme des ,Zugangs'-Grundsatizes angedle des
»Absendungs*-Grundsatzes ist, da3 das Ubermittlungsrisiko besser dem
Angebotsempfénger as dem Anbietenden auferlegt wird, da es der
erstere ist, der de Ubermittlungsart wahlt, der weil3, ob die gewéhlte
Ubermittlungsart besonderen Gefahren oder einer Verzogerung unterliegt,
und der demzufolge am besten in der Lage it scherzustellen, dal? die
Annahme ihren Adressaten erreicht.

Grundsétzlich wird auch eine Annahme durch blofRes Verhaten nur
dann wirksam, wenn die Mitteilung davon den Anbietenden erreicht. Es
mul3 jedoch angemerkt werden, dal? eine besondere Erklarung mit dieser
Wirkung durch den Angebotsempfanger nur dann notwendig wird, wenn
das Verhdten sdbst dem Anbietenden nicht innerhab einer
angemessenen Zeitspanne zur Kenntnis kommt. In alen anderen Fallen,
zB. wo das Verhdten in der Zahlung des Preises oder in der
Versendung von Waren auf dem Luftweg oder mit anderen schnellen
Transportmitteln besteht, kann dieselbe Wirkung durch die Bank oder
das Transportunternehmen erreicht werden, die den Anbietenden von
der Uberweisung oder der Versendung der Waren unterric hten.

Eine Ausnahme von der dlgemeinenRegel des Absatzes 2 ist in denin
Abs. 3 geregelten Falen zu finden, d.h. wo ,,der Empfénger aufgrund des
Angebots, der zwischen den Partei en entstandenen Gepflogenheiten oder
der Gebrauche seine Zustimmung dadurch auf3ert, dai3 er eine Handlung
vornimmt, ohne den Anbietenden davon zu unterrichten”. InsolchenFallen
wird de Annahme in dem Augenblick wirksam, in dem die Handlung
vorgenommenist, chne Riicksicht darauf, ob der Anbietende unverziglich
davon unterrichtet wird oder nicht.

Beispiele

3. A hittet B, ein besonderes Programm fir die Errichtung einer
Datenbank zu entwickeln. Ohne A eine Annahmeerklarung zu geben,
beginnt B mit der Entwicklung des Programms und verlangt nach
Fertigstellung Bezahlung gemaR den in A’s Angebot festgesetzten
Bedingungen. B hat keinen Anspruch auf Bezahlung, weil B’s
angebliche Annahme von A’s A ngebot niemals wirksam wurde, da B
niemals A von ihr unterrichtete.

4. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispidl 3, jedoch mit dem
Unterschied, daf? in dem Angebot B die Abwesenheit von A in den
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folgenden zwei Wochen mitgeteilt wird, und dal3 B, wenn er das
Angebot annehmen wolle, unverziiglich mit der Entwicklung des
Programms beginnen solle, um so Zeit zu sparen. Der Vertrag ist
abgeschlossen, sobald B zu erflllen beginnt, auch wenn er es unter-
lalt, A davon entweder sofort oder zu einem spéateren Zeitpunkt zu
unterrichten.

Dieser Artikel entspricht Art. 18(1),(2) erster Tell und (3) CISG.

ARTIKEL 2.7
(Frist fir Annahme)

Ein Angebot muR3 innerhalb der Frist
angenommen werden, die der Anbietende
gesetzt hat oder, bei Fehlen einer solchen Frist,
innerhalb einer angemessenen Frist; dabei sind
die Umstande, einschlieflich der Schnelligkeit
der vom Anbietenden gewahlten
Ubermittlungsart zu beriicksichtigen. Ein
mundliches Angebot mul3 sofort angenommen
werden, wenn sich aus den Umsténden nichts
anderesergibt.

KOMMENTAR

Hinschtlichder Frist, innerhadb der én Angebot angenommen werden
mul3, unterscheidet dieser Artikel, welcher Art. 18(2) zweiter Tell CISG
entspricht, zwischen mindlichen und schriftlichen Angeboten. Mindliche
Angebote missen sofort angenommen werden, wenn sich aus den
Umstanden nichtsanderes ergibt. Bei schriftlichen Angeboten hangt alles
davon ab, ob das Angebot eine feste Annahmefrist bezeichnet hat oder
nicht:imersten Fal muf3 das Angebot innerhab dieser Frist angenommen
werden, wahrend in alen anderen Félen die Zustimmungserklarung den
Anbietenden ,innerhab einer angemessenen Frist“ erreichen mul3; ,, dabei
snd die Umstande, einschlieldich der Schndligkeit der vom Anbietenden
gewahlten Ubermittlungsart zu berticksichtigen.”

Es ist wichtig anzumerken, dal3 de in diesem Artikel niedergelegten
Regeln auchauf Situationenanzuwendensind, in denengemald Art. 2.6(3)
der Angebotsempfénger de Zustimmung durch das Erfillen einer
Handlung ohne Anzeige an den Anbietenden erkléren kann: in diesen
Falenist es die Erfillungshandiung, welche innerhab der jeweiligen Frist
vollendet werden mul3.
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Fir de Begimmung des exakten Beginns der vom Anbietenden
gesetzten Frist und de Berechnung der in diese Frist fallenden Feiertage
Sehe Art. 2.8; zu den Féllen verspéteter Annahme und der Verzdgerung
bei der Beftrderung sehe Art. 2.9.

ARTIKEL 2.8
(Annahme innerhalb einer festgesetzten Frist)

(1) Einevom Anbietendenin einem Tele-
gramm oder einem Brief gesetzte Annahmefrist
beginnt mit der Aufgabe des Telegramms oder
mit dem im Brief angegebenen Datum oder,
wenn kein Datum angegeben ist, mit dem auf
dem Umschlag angegebenen Datum zu laufen.
Eine vom Anbietenden durch
Sofortibermittlung  gesetzte  Annahmefrist
beginnt zu laufen, sobald das Angebot dem
Empfanger zugeht.

(2) Gesetzliche Feiertage oder
arbeitsfreie Tage, die in die Laufzeit der
Annahmefrist  fallen, werden bei der
Fristberechnung mitgezahlt. Kann jedoch die
Mitteilung der Annahme am letzten Tag der
Frist nicht an die Anschrift des Anbietenden
zugestellt werden, weil dieser Tag am Ort der
Niederlassung des Anbietenden auf einen
gesetzlichen Felertag oder arbeitsfreien Tag
fallt, so verlangert sich die Frist bis zum ersten
darauffolgendenArbeitstag.

KOMMENTAR

Der Anbietende kann eine Frist festsetzen, innerhdb welcher der
Angebotsempfanger das Angebot annehmen mul. Solange dies durch
Angabe e nes genauen Datums geschieht (z.B. ,,Fir den Fdl, dal3 Se sich
entschlief3en, mein Angebot anzunehmen, so tun Se dies hitte nicht spéter
ds bis zum 1. Mérz"), treten keine besonderen Probleme auf. Wenn
andererseits der Anbietende lediglich einen Zeitraum angibt (z.B. ,Se
haben zehn Tage, dieses Angebot anzunehmen*), kann sich sowohl das
Problem ergeben, wann die Frist beginnt, wie auch dagenige der
Auswirkungvon Feiertagen, die in diese Frist oder auf das Fristende fallen.
Der vorliegende Artikel, der Art. 20 CISG entspricht, soll eine Antwort auf
diesebei denFragengeben, wenn das Angebot sel bst dazu schwei gt.
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ARTIKEL 2.9
(Verspatete Annahme. Verzogerung bei der Beférderung)

(1) Eine verspéatete Annahme ist dennoch
als Annahme wirksam, wenn der Anbietende
unver ziiglichden Annehmendenin diesem Sinne
mindlich unterrichtet oder eine entsprechende
schriftliche Mittellung macht.

(2) Ergibt sich aus dem eine verspatete
Annahme enthaltenden Brief oder anderen
Schriftstiick, da die Mitteilung nach den
Umstanden, unter denen sie abgesandt worden
ist, bei normaler Beforderung dem Anbietenden
rechtzeitig zugegangen ware, so ist die
verspatete Annahme als Annahme wirksam,
wenn der Anbietende den Annehmenden nicht
unverziglich davon unterrichtet, dal3 er das
Angebot alserloschenbetrachtet.

KOMMENTAR

1. Verspatete Annahme gewdhnlich unwirksam

Gemédld dem in Art. 2.7 festgelegten Grundsatz muf3 eine Annahme, um
wirksam zu sein, dem Anbietenden innerhab der von letzterem
festgelegten Frist oder, wenn keine Frist festgelegt i, innerhalb einer
angemessenen Frist zugehen. Das bedeutet, dal’ eine Annahme, welche
dem Anbietenden danach zugeht, grundsitzlich ohne Wirkung ist und
vom Anbietenden grundsétzlich unbeachtet bleiben kann.

2. Anbietender kann jedoch ver spatete Annahme ,, annehmen*

Abs. 1 dieses Artikels, der Art. 21 CISG entspricht, legt fest, dal3 der
Anbietende trotzdem ene verspdtete Annahme as rechtzetig
angekommen betrachten und sie so wirksam machen kann, falls der
Anbietende ,unverziglich den Annehmenden in diessm Sinne
unterrichtet oder eine entsprechende schriftliche Mitteilung macht®.

Wenn der Anbietende von dieser Mdéglichkeit Gebrauch macht, ist
der Vertrag als geschlossen anzusehen, sobald die verspétete Annahme
dem Anbietenden zugeht, und nicht erst dann, wenn der Anbietende den
Angebotsempfanger von seiner Absicht unterrichtet, die verspétete
Annahme als wirksam zu betrachten.
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Beispiel

1. A bezeichnet den 31. Mérz as die Frist zur Annahme seines
Angebots. B’'s Annahme geht dem A am 3. April zu. A, der noch
immer am Vertrag interessiert ist, beabsichtigt, B's verspétete
Annahme ,anzunehmen®, und unterrichtet B sofort von seiner
Absicht. Ungeachtet der Tatsache, daf? diese Nachricht B erst am 5.
April zugeht, ist der Vertrag am 3. April geschlossen.

3. Verspatete Annahme wegen Verzogerung bei der
Beforderung

Soweit de Annahme verspétet ist, well der Angebotsempfanger se
nicht rechtzeitig absandte, ist de natirlich as wirkungdos anzusehen,
aulRer wenn der Anbietende ausdriicklich etwas anderes erklart. Anders
ist es, wenn der Angebotsempfanger rechtzeitig geantwortet hat, aber die
Annahme dem Anbietenden wegen einer unerwarteten Verzégerung bei
der Beftrderung verspétet zugeht. In einem solchen Fdl verdient das
V ertrauen des Angebotsempfangers darauf, dal3 de Annahme rechtzeitig
angekommensai, Schutz; daher gilt die verspétete Annahme as wirksam,
es sei denn, der Anbietende beanstandet unverziiglich. Die enzige
Bedingung ist nach Abs. 2, dal3 der Brief oder eén anderes Schriftstiick,
welches die verspétete Annahme enthdlt, zeigt, dal3 Se unter solchen
Umstéanden abgesandt wurde, dai3 Se bei ordnungsgemafer Ubermittiung
den Anbietendenrechtzeitig erreicht hétte.

Beispiel

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, da3 B weil3, daf? die regelméliige Zeit zur Ubermittiung
von Briefen durch die Post an A drei Tage betragt; er sendet deshalb
seinen Annahmebrief am 25. Méarz ab. Infolge eines Poststreiks in A’s
Land kommt der Brief, dessen Absendedatum auf dem Umschlag

sichtbar ist, erst am 3. April an. Obwohl verspétet, ist B's Annahme
dennoch wirksam, auf3erwenn A unverziiglich beanstandet.

ARTIKEL 2.10
(Ricknahme der Annahme)
Eine Annahme kann zurickgenommen
werden, wenn die Rucknahmeerklédrung dem

Anbietenden vor oder zu dem Zeitpunkt zugeht,
in dem die Annahme wirksam gewor den wére.

&
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KOMMENTAR

Fur de Ricknahme einer Annahme legt der vorliegende Artikel
denselben Grundsatz fest, wie er in Art. 2.3 fir de Ricknahme eines
Angebots ausgesprochen ist. Dies bedeutet, daf? der Angebotsempfanger
seine Entscheidung andern und die Annahme zurticknehmenkann, fals de
Rucknahme dem Anbietenden vor der Annahme oder zu demselben
Zeitpunkt wie die Annahme zugeht.

Es ist darauf hinzuweisen, dal3, wahrend der Anbietende an das
Angebot gebunden ist und seine Entscheidung nicht mehr éndern kann,
sobald der Angebotsempfénger die Annahme abgeschickt hat (siehe Art.
24(1)), der Angebotsempfanger seine Wahlifreiheit erst zu einem
spéteren Zeitpunkt verliert, namlich wenn die Annahmeerklérung dem
Anbietenden zugeht.

Dieser Artikel entspricht Art. 22 CISG.

ARTIKEL 2.11
(Geanderte Annahme)

(1) Eine Antwort auf ein Angebot, die
eine  Annahme  darstellen soll, aber
Erganzungen, Einschrankungen oder sonstige
Anderungen enthalt, ist eine Ablehnung des
Angebots und stellt ein Gegenangebot dar.

(2) Eine Antwort auf ein Angebot, die
eine Annahme dar stellensoll, aber Erganzungen
oder Abweichungen enthédlt, welche die
Bedingungen des Angebots nicht wesentlich
andern, stellt jedoch eine Annahme dar, wenn
der Anbietende das Fehlen der
Uber einstimmung nicht unverziglich
beanstandet. Wenn der Anbietende nicht
beanstandet, bilden die Bedingungen des Ange-
bots mit den in der Annahme enthaltenen
Anderungen den Vertragsinhalt.

K OMMENTAR

1. Annahme mit Abanderungen regelmallig als Gegenangebot
anzusehen

Bei Handel sgeschéaften geschieht es oft, dal? der Angebotsempfénger
dem Anbietenden zwar seine Absicht, das Angebot anzunehmen, zu



Art. 211 UNIDROIT Grundregeln

erkennen gibt (,Auftragsbestétigung”), er jedoch trotzdem in seine
Erkl&rung ergdnzende oder von den Bedingungen des Angebots
abweichende Bedingungenaufnimmt. Abs. 1 dieses Artikels sieht vor, dal3
solch ene vorgebliche Annahme grundsétzlich ds Ablehnung des
Angebots anzusehen ist und dal3 es en Gegenangebot des Angebots-
empfangers darstellt, welches der Anbietende annehmen oder ablehnen
kann, und zwar entweder ausdriicklich oder stillschweigend, z.B. durch
eine Erfullungshandiung.

2. Abanderungen, welche nicht die Natur der Annahme andern

Der Grundsatz, nach welchem die Annahme das Spiegelbild des

Angebots sein muf3, bringt es mit sich, dal3 sogar unbedeutende
Unterschiede zwischen Angebot und Annahme es jeder Partei zu einem
spéateren Zeitpunkt erlauben, das Bestehen des Vertrages in Frage zu
delen. Um ein solches Ergebnis zu vermeiden, welches eine Partel
dlein deshab anstreben mag, weil sich die Marktbedingungen zu ihrem
Nachteil gedndert haben, sieht Abs. 2 eine Ausnahme zu der in Abs. 1
niedergelegten algemeinen Regel vor. Wenn namlich die in der
Annahme enthaltenen ergdnzenden oder abandernden Bedingungen die
Bedingungen des Angebots nicht ,,wesentlich® andern, ist der Vertrag
mit diesen Anderungen abgeschlossen, es s&i denn, der Anbietende weist
die Annahme unverzuglich zuriick.
Waseine ,,wesentliche* Anderung darstellt, kann nicht abstrakt festgelegt
werden, sondern wird von den Umsténden jedes Fales abhéngen.
Ergénzende oder abweichende Bedingungen, die den Preis oder de
Zahlungshbedingungen, Erfullungsort und -zeitpunkt einer nicht auf Ged
gerichteten Leistungspflicht, den Umfang der Haftung einer Partei
gegenuber der anderen oder die Schlichtung von Streitigkeiten betreffen,
werdengewdohnlich, mussenaber nicht notwendigerwei se eine wesentliche
Anderung des Angebots darstellen. Ein wichtiger hierbei in Betracht zu
Ziehender Faktor ist, ob die ergénzenden oder abwei chenden Bedingungen
dlgemen in dem betreffenden Handel szweig benutzt werden und deshab
fur denAnbietendennicht tiberraschend sind.

Beispiele

1. A bestellt eine Maschine von B, die auf A’s Gelande zu testen
ist. In seiner Auftragsbestétigung erkléart B, daid er die Bedingungen
des Angebots annimmt, flgt aber hinzu, dal3 er wiinscht, beim Testen
der Maschine anwesend zu sein. Die erganzende Bedingung ist keine
~wesentliche Anderung der Bedingungen des Angebots und wird
deshalb Teil des Vertrages werden, es sei denn, A weist unverziiglich
zurilick.
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2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied,dal3 B in seiner Auftragsbestétigung eine Schiedsklausel
hinzufligt. AuRer wenn die Umsténde anderes ergeben, stellt eine
solche Klausel eine,,wesentliche" Abanderung der Bedingungen des
Angebots dar, so dal3 B’s vorgebliche Annahme ein Gegenangebot
darstellenwurde.

3. A bestellt eine bestimmte Menge Weizen von B. In seiner
Auftragsbestatigung fligt B eine Schiedsklausel hinzu, welche auf dem
betreffenden Rohstoffmarkt gangige Praxis ist. Da A von einer solchen
Klausel nicht Uberrascht sein kann, ist dies keine ,wesentliche"
Anderung der Angebotsbedingungen; daher wird die Schiedsklausel
Teil des Vertrages,wenn A nicht unverziglich beanstandet.

ARTIKEL 2.12
(Bestatigungsschreiben)

Wenn ein Schriftstiick, das innerhalb einer
angemessenen Frist nach Vertragsabschluf3
Ubersandt wird und das eine Bestatigung des
Vertrages darstellen soll, ergdnzende oder
abweichende Bedingungen enthalt, werden
solche Bedingungen Vertragsinhalt, aul3er wenn
sie den Vertrag wesentlich andern oder der
Empfanger  unverziglich die fehlende
Uber einstimmung beanstandet.

KOMMENTAR

1. , Bestatigungsschreiben®

Dieser Artikel regelt den Fal, dal3 ein Vertrag entweder mundlich
oder durch den Austausch schriftlicher Mitteilungen bereits geschlossen
worden ist, wenn auch beschrénkt auf die wesentlichen Bedingungen der
Vereinbarung, und eine Partei anschlief?end der anderen ein Schriftstlick
sendet, das lediglich das bereits zuvor Vereinbarte bestétigen soll, das
aber tatsachlich Bedingungen enthdt, welche die vorher zwischen den
Partelen vereinbarten erganzen oder abandern. Theoretisch
unterscheidet sich diese Stuation deutlich von der in Art. 2.11 ins Auge
gefaldten, wo en Vertrag noch nicht geschlossen worden ist und die
gednderten Bedingungen in der vorgeblichen Annahme des
Angebotsempféngers enthalten waren. Da es aber in der Praxis sehr
schwierig, wenn nicht unmaoglich sein kann,
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zwischen den beiden Fédlen zu unterscheiden, wahlt der vorliegende
Artikel hinsichtlich der geénderten Bedingungen, die in einem Bestéti-
gungsschreiben enthaten sind, diesalbe Lésung wie die in Art. 2.11
vorgesehene. Mit anderen Worten, genauso wie fur die in einer
Auftragsbestétigung  enthaltenen  Anderungen  werden  die  im
Bestétigungsscheiben enthatenen Bedingungen, welche die von den
Parteien friher vereinbarten ergdnzen oder abéndern, Tell des
Vertrages, fals sie die Vereinbarung nicht ,,wesentlich* @ndern oder der
Empfanger des Schriftstlicks nicht unverziiglich widerspricht.

Es versteht sich, dal3 auch im Rahmen von Bestétigungsschreiben die
Frage, welche der neuen Bedingungen die Bedingungen der friheren
Vereinbarung ,wesentlich* a@ndern, letztlich nur im Licht der Umsténde
eines jeden einzelnen Falles beantwortet werden kann. Andererseits ist
der vorliegende Artikel eindeutig nicht auf Félle anzuwenden, in denen
der Absender des Bestétigungsschreibens die andere Partei ausdrticklich
auffordert, es zum Zeichen der Annahme ordnungsgemald
gegengezeichnet zuriickzusenden. In solchen Féllen ist es unerheblich, ob
das Schreiben Abdnderungen enthdt und wenn ja, ob diese
Abanderungen ,,wesentlich” sind oder nicht, da das Schreiben in jedem
Fdl ausdriicklich vom Adressaten angenommen werden muf3, damit ein
Vertrag zustande kommt.

Beispiele

1. A bestellt telephonisch eine Maschine von B, der die Bestellung
annimmt. Am folgenden Tag erh@t A einen Brief von B, der die
Bedingungen ihrer mindlichen Vereinbarung bestétigt, jedoch
hinzuflgt, da? B bei dem Testen der Maschine auf A’'s Gelande
anwesend zu sein wilnscht. Die erganzende Bedingung ist nicht eine
.wesentliche* Abéanderung der friher zwischen den Parteien
vereinbarten Bedingungen und wird deshalb Teil des Vertrages, es
sei denn, A weist unverziglich zuriick.

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, da die in B's Bestdtigungsschreiben enthaltene
Anderung eine Schiedsklausel hinzufiigt. Wenn sich aus den
Umsténden nichts anderes ergibt, stellt eine solche Klausel eine
~wesentliche* Anderung der frilher zwischen den Parteien verein-
barten Bedingungen dar, so da3sie nicht Teil des Vertrageswird.

3. A bestellt per Telex eine bestimmte Menge Weizen, und B nimmt
sofort durch Telex an. Spater am selben Tag schickt B einen Brief an
A, der die Bedingungen ihrer Vereinbarung bestétigt, aber eine
Schiedsklausel  hinzufiigt, welche auf dem betreffenden
Rohstoffmarkt gangige Praxis ist. Da A von einer solchen Klausel
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nicht tberrascht sein kann, ist dies keine , wesentliche* Anderung
der friher zwischen den Parteien vereinbarten Bedingungen; daher
wird die Schiedsklausel, wenn A nicht unverziiglich widerspricht, Teil
desVertrages.

2. Bestatigungsschreiben innerhalb angemessener Zeit nach
Vertragsabschluld zu senden

Die Regel, nach welcher Schweigen auf Seiten des Empféngers die
Annahme des Inhats des Bestétigungsschreibens einschliefdich aller
nicht wesentlichen Anderungen der frilher vereinbarten Bedingungen
darstdllt, setzt voraus, dal3 das Schreiben ,,innerhalb einer angemessenen
Frist nach Vertragsabschlul®* Gbersandt wurde. Jedes Schreiben dieser
Art, das nach einer Zeitspanne abgesandt wurde, welche unter den
Umsténden als unangemessen lang erscheint, ist bedeutungdos,
Schweigen des Empféangers kann deshab nicht mehr as Annahme des
Inhalts des Schreibens verstanden werden.

3. Rechnungen

Fir die Zwecke diesss Artikes soll  der Ausdruck
»Bestétigungsschreiben” in einem weiten Sinn verstanden werden. Es
werden aso auch Féle erfald, in denen eine Partel die Rechnung oder
ein anderes dhnliches Schriftstiick, das sich auf die Erflllung bezieht,
dazu benutzt, die Bedingungen des Vertrages festzulegen, der entweder
mindlich oder durch informellen Schriftwechsel geschlossen wurde, fals
ein solcher Gebrauch im betreffenden Geschéftsbereich und/oder Land
Ublichist.

ARTIKEL 2.13
(Vertragsabschlul? abhangig von Einigung
Uber bestimmte Punkte oder in einer bestimmten Form)

Wenn eine der Parteien im Verlaufe der
Verhandlungen darauf besteht, dal der Vertrag
nicht geschlossen ist, bis eine Einigung Uber
bestimmte Punkte oder in einer bestimmten
Form besteht, ist der Vertrag nicht geschlossen,
bevor eine Einigung Uber diese Punkte oder in
dieser Formerreicht ist.
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KOMMENTAR

1. Vertragsabschlul3 abhangig von Einigung Uber bestimmte
Punkte

Grundsétzlich ist ein Vertrag geschlossen, wenn die Parteien eine
Einigung Uber die Bedingungen erreichen, welche fur die Art des
betreffenden Geschéftes wesentlich sind, wahrend untergeordnete
Bedingungen, welche die Parteien nicht festgelegt haben, nachtréglich
entweder tatschlich oder kraft Gesetzes mal3geblich werden konnen.
Siehe Kommentar 1 zu Art. 2.2 und auch Art. 4.8 und 5.2.

Beispiel

1. A einigt sich mit B Uber alle Bedingungen, welche fur ihren
beabsichtigten Vertrag Uber den Vertrieb von A’s Gtern wesentlich
sind. Wenn spéter die Frage zu beantworten ist, wer die Kosten der
Werbekampagne tragen soll, kann sich keine Partei darauf berufen,
dal? aufgrund des Schweigens des Vertrages zu diesem Punkt kein
Vertrag zustandegekommen sei, da die fehlende Bedingung nicht
wesentlich fir die Art des fraglichen Geschéfts ist und tatséchlich
oder kraft Gesetzes Teil des Vertrages werden wird.

Die Parteienkénnenjedoch in einem konkreten Fal bestimmte Punkte
ds so bedeutungsvoll ansehen, dal? Se eine bindende Vereinbarung nicht
abschlief3en wollen, fals diese Punkte nicht in zufriedenstellender Weise
geregelt and. Wenn die Parteien oder nur eine von ihnen eine solche
Absicht ausdriicklich @uf3ern, kommt en Vertrag ds solcher ohne
Einigung Uber diese Punkte nicht zustande. Durch den Gebrauch der
Worte , darauf besteht” macht der vorliegende Artikel deutlich, dal3 es
nicht ausreicht, wenn de Parteien ihren Willen zu diesem Punkt lediglich
beil&ufig bekunden, sondern dal3 er unmif3verstdndlich zum Ausdruck
gebracht werden mulf3.

Beispiel

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, da3 wéhrend der Verhandlungen B wiederholt erklért,
daR die Frage, wer die Kosten der Werbekampagne tragen soll,
ausdriicklich geregelt werden misse. Ungeachtet ihrer Einigung Uber
alle wesentlichen Vertragsbedingungen ist kein Vertrag zwischen A
und B zustandegekommen, da B darauf bestanden hatte, dafd der
Vertragsabschlul? von einer Einigung Uber diese besondere
Bedingung abhéngig sei.
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2. VertragsabschluR3 abhangig von Einigung in einer bestimmten
Form

Im Geschéftsverkehr, insbesondere bei Geschéften von erheblicher
Komplexitét, kommt es ziemlich héufig vor, da3 die Parteien nach
langeren Verhandlungen ein informelles Schriftstiick zeichnen, das as
»Vorlaufige Vereinbarung”, ,Punktuation® (,Memorandum of Under-
standing“), ,Absichtserkléarung” (,Letter of Intent*) oder dergleichen
bezeichnet sein mag. Dain sind die Bedingungen der bis dahin
erreichten Einigung enthaten, ist aber zugleich die Absicht erklért, spéter
fur die Unterzeichnung eines foérmlichen Vertrages zu sorgen
(»Vorbehatlich enes Vertrages’, ,Formelle Vereinbarung folgt").
Gelegentlich  betrachten die Parteien ihren Vertrag as bereits
geschlossen und die Unterzeichnung des formellen Vertrages lediglich
as dessen Bestdtigung. Falls jedoch beide Parteien oder auch nur eine
von ihnen klar zum Ausdruck bringen, erst mit Unterzeichnung eines
formdlen Schriftstiicks gebunden zu sein, dann kommt vorher en
Vertrag nicht zustande, selbst wenn die Parteien sich Uber dle
erheblichen Punkte ihres Geschéftes geeinigt haben.

Beispiele

3. Nach langeren Verhandlungen unterzeichnen A und B eine
»Punktuation“, die Bedingungen der Einigung Uber ein Joint Venture
zur Erforschung und Ausbeutung des Festlandsockels des Landes X
enthélt. Die Parteien vereinbaren, dal3 sie zu einem spateren Zeitpunkt
die Vereinbarung in formellen Urkunden niederlegen werden, die auf
einer offentlichen Feier unterzeichnet und ausgetauscht werden
sollen. Wenn die ,Punktuation” bereits alle relevanten Bedingungen
der Vereinbarung enthalt und die spéteren Urkunden lediglich den
Sinn haben sollen, die Vereinbarung angemessen offentlich bekannt
zu machen, dann kann man davon ausgehen, dal3 der Vertrag bereits
abgeschlossen wurde, als das erste Schriftstiick unterzeichnet wurde.

4. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispid 3, jedoch mit dem
Unterschied, daf3 die ,,Punktuation” eine Klausel enthalt, wie , Nicht
verbindlich vor Unterzeichnung der endgiltigen Vereinbarung* oder
dergleichen. Bis zur Unterschrift und dem Austausch der formellen
Urkunden gibt es keinen bindenden Vertrag.
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ARTIKEL 2.14
(Vertrag mit absichtlich ungeregelten Bedingungen)

(1) Wenn die Parteien einen Vertrag
schlief3en wollen, hindert die Tatsache, daf sie
absichtlich eine Bedingung einer Einigung in
weiteren Verhandlungen oder der Bestimmung
durch eine dritte Person Uberlassen, nicht, daf
ein Vertrag zustande kommt.

(2) Das Bestehen des Vertrages wird
nicht durch die Tatsache beriihrt, daf in der
Folge

(@ dieParteien keine Vereinbarung tber
die Bedingung erreichen; oder

(b) diedritte Person die Bedingung nicht
bestimmt,

vorausgesetzt, dall es ene andere
M 6glichkeit gibt, die Bedingung zu bestimmen,
die unter Bericksichtigung der Absicht der
Parteienden Umstdnden nach angemessen ist.

KOMMENTAR

1. Vertrag mit absichtlich unger egelten Bedingungen

Ein Vertrag kann Gber einen oder mehrere Punkte schweigen, weil de
Parteienwahrend der Verhandlungen einfach nicht an Se gedacht hatten.
Wenn de Parteien sich auf de fur den betreffenden Geschaftstyp
wesentlichen Bedingungen geeinigt haben, wird en Vertrag trotzdem
zustande kommen; die fehlenden Bedingungen werden auf der Grundlage
von Art. 4.8 oder 5.2 erganzt werden; sehe Kommentar 1 zu Art. 2.2.
Ganz anders liegt der in dieser Vorschrift geregelte Fal: Hier lassen die
Parteien absichtlich eine oder mehrere Bedingungen ungeregelt, weil se
nicht in der Lage oder nicht gewillt snd, se zum Zetpunkt des
V ertragsabschl usses festzulegen, und verwei sen zu ihrer Bestimmung auf
ene spater von ihnen zu treffende Vereinbarung oder auf ene
Bestimmung durch eine dritte Person.

Diese Situation, welche besonders héufig bei langfristigen Geschéften
auftritt, aber darauf nicht beschrankt ist, wirft im wesentlichen zwei
Probleme auf: erstens, ob die Tatsache, dald de Parteien absichtlich
Bedingungen ungeregelt gelassen haben, das Zustandekommen eines
Vertrages verhindert; und zweitens, wenn das nicht der Fal ist, was mit
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dem Vertrag passiert, wenn de Parteien spater keine Einigung erzielen
oder die dritte Person die Bestimmung nicht trifft.

2. Offene Bedingungen als solche kein Hindernis fur wirksamen
Vertragsabschluf3

Abs. 1 legt fest, dal3, wenn die Parteien einen Vertrag schlief3en
wollten, die Tatsache, da3 sie absichtlich eine Bedingung ener
Vereinbarung in spateren Verhandlungen oder der Bestimmung durch
eine dritte Person Uberlassen hatten, das Zustandekommen enes
Vertrages nicht verhindert.

Wenn es nicht ausdriicklich festgelegt worden ist, kann der Wille der
Parteien, einen Vertrag ungeachtet der ungeregelten Bedingungen zu
schlief3en, aus anderen Umsténden geschlossen werden, wie etwa dem
unwesentlichen Charakter der fraglichen Bedingungen, dem Mal3e der
Bestimmtheit der Vereinbarung as ganzes, der Tatsache, dal die
ungeregelten Bedingungen Fragen betreffen, welche aufgrund ihrer
Eigenart Uberhaupt nur zu einem spéteren Zeitpunkt kestimmt werden
konnen, oder der Tatsache, dal? die Vereinbarung bereits teillweise erfillt
worden ist, usw.

Beispiel

1. A, eineLinienreedere, trifft eineausfihrliche Vereinbarung mit B,
dem Betreiber einer Umschlagsanlage, tUber die Benutzung von B’s
Container-Verladeanlage. Die Vereinbarung legt das Mindestvolumen
der jéhrlich zu l6schenden oder zu ladenden Container und die zu
zahlenden Gebihren fest, wéhrend die Gebihren fir zusétzliche
Container bestimmt werden sollen, wenn und sobald das
Mindestvolumen erreicht ist. Zwei Monate spéter erfahrt A, dal3 B’s
Konkurrent bessere Bedingungen anbieten wirde und lehnt die
Erfullung mit der Behauptung ab, daf3 die V ereinbarung mit B zu keinem
verbindlichen Vertrag gefihrt habe, well die Frage der Gebuhren nicht
geregelt worden sei. A haftet wegen Nichterflllung, well der prézise
Charakter der Vereinbarung wie auch die Tatsache, daf’ sowohl A ds
auch B sofort mit der Erflillung begannen, klarihre Absicht zeigen, eine
verbindlicheVereinbarung zu treffen.

3. Scheitern der Vorkehrungen der Parteien zur Bestimmung
offener Bedingungen

Wenn die Parteien sich nicht tber die offenen Bedingungen einigen
konnen oder die dritte Person sie nicht bestimmt, stellt sich die Frage, ob
der Vertrag dadurch beendet wird. Gemal3 Abs. 2 dieses Artikels wird
das Bestehen des Vertrages nicht berthrt, , vorausgesetzt, dal3 es eine
andere Moglichkeit gibt, die Bedingung zu bestimmen, die unter
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Berlcksichtigung der Absicht der Parteien den Umstdnden nach
angemessen ist.”

Eine erste Moglichket besteht darin, dal3 die fehlende Bedingung auf
der Grundlage von Art. 5.2 bestimmt werden kann. Wenn die Parteien die
Besimmung der fehlenden Bedingung einer dritten Person Ubertragen
hatten, die von ener Instanz, wie dem Présidenten des Gerichts oder der
Handel skammer usw., ernannt werden muf3, kommt auch die Ernennung
einer neuen dritten Person in Betracht. Die Fdle, in welchen @n
gegebener V ertrag durch den Riickgriff auf solche anderen Méglichkeiten
aufrechterhaltenwerden kann, werden jedochin der Praxis ziemlichselten
sein. Wenige Probleme sollten auftreten, solange die Bedingung, die zu
konkretisieren ist, von untergeordneter Bedeutung ist. Wenn dagegen die
in Frage dsehende Bedingung wesentlich fir den betreffenden
Geschéftstyp ist, dann mul3 de Absicht der Parteien, den Vertrag
aufrechtzuhdten, deutlich nachweisbar sein: zu den in diesem
Zusammenhang in Betracht zu ziehenden Faktoren gehort, ob die fragliche
Bedingung sichauf Punkte bezieht, welche ihrer Natur nach nur zu einem
spéteren Zeitpunkt bestimmt werdenkonnen, ob die Vereinbarung bereits
teilweise erflllt wurde, usw.

Beispiel

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, daf3, ds das Mindestvolumen der zu ladenden oder zu
entladenden Container erreicht ist, die Parteien sich nicht Gber die zu
zahlenden Gebuhren fir die zusétzlichen Container einigen konnen. A
erflllt nicht mehrund behauptet, dafd der Vertrag beendet sei. A haftet
wegen Nichterfillung, da die Tatsache, daf3 die Parteien zu erfillen
begonnen haben, ohne eine kinftige Einigung Uber die fehlende
Bedingung zur Voraussetzung fir die Fortsetzung ihrer Geschéfts-
beziehungzumachen,ihre Absicht beweist,den Vertrag auch ohneeine
sol che Einigung aufrechtzuerhal ten. Die Gebuhren fur die zuséatzlichen
ContainerwerdennachdeninArt.5.7niedergel egtenKriterienbestimmt.

ARTIKEL 2.15
(Treuwidriges Verhandeln)

(1) EineParte ist frei zu verhandeln und
haftet nicht, wenn keine Einigung erzielt wird.

(2) Eine Partei jedoch, die treuwidrig
verhandelt oder Verhandlungen abbricht, haftet
fr die Schaden, die der anderen Partei daraus
entstandensind.
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(3) Treuwidrigkeit liegt insbesondere
vor, wenn ene Partel in der Abscht in
Verhandlungen eintritt oder diese fortsetzt,
keine Vereinbarung mit der anderen Partei zu
erreichen.

K OMMENTAR

1. Verhandlungsfreiheit

Grundsétzlich sind Parteien nicht nur frei zu entscheiden, wann und
mit wem sie zum Zwecke des Abschlusses eines Vertrages in
Verhandlungen treten wollen, sondern auch, ob, wie und wie lange sie
sch um die Erzidung einer Einigung bemihen wollen. Dies folgt aus
dem in Art. 1.1 niedergelegten Grundprinzip der Vertragsfretheit und ist
wesentlich, um unter den am internationalen Handel beteiligten
Geschéftdeuten einen gesunden Wettbewerb zu gewéhrle sten.

2. Haftungfur treuwidriges Verhandeln

Das Recht einer Partel, freiin Verhandlungen einzutreten und Gber die
auszuhandel nden Bedingungen zu entscheiden, ist jedoch nicht unbegrenzt
und darf nicht gegendenin Art. 1.7 niedergelegten Grundsatz des guten
Glaubens und redlichen Verhaltens verstof3en. Ein typisches Beispiel fur
treuwidrige Verhandlungen ist ausdriicklich in Abs. 3 dieses Artikels
bezeichnet ist: eine Partei tritt in Verhandlungen en oder setzt diese fort
ohne jede Absicht, eine Einigung mit der anderen Partei zu erzieen.
Andere Beispide snd, wenn eine Partei absichtlich oder fahrldssig de
andere Partel beziiglich der Beschaffenheit oder der Bedingungen des
vorgeschlagenen Vertrages irregefubhrt hat, entweder durch falsche
Dargtellung der Tatsachen oder durch Verschweigen von Tatsachen, de
angesichtsder Eigenschaften der Parteien und/oder des V ertrages hétten
mitgetellt werden sollen. Beztiglich der Pflicht zur Vertraulichkeit siehe
Art. 2.16.

Die Haftung einer Partei fur treuwidriges Verhandeln beschrénkt sich
auf die der anderen Partel zugefiigten Schaden (Abs. 2). Mit anderen
Worten, die benachtelligte Partei kann de fir de Verhandlungen
aufgewendeten Kosten zuriickverlangen und kann auch Schadenersatz
verlangen fir die verlorene Maoglichkelt, einen anderen Vertrag mit einer
dritten Person zu schlief3en (sogenannter Vertrauensschaden oder
negatives Interesse); se kann aber im algemeinen nicht Schadenersatz
fur den Gewinn verlangen, den se auf Grund des urspringlichen Ver-
trages erzidt hétte (sogenanntes Erflillungs- oder positives Interesse).
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Beispiele

1. A erféhrt vonB’s Absicht, sein Restaurant zu verkaufen. A, der
Uberhaupt keine Absicht hat, das Restaurant zu kaufen, tritt trotzdem
in langere Verhandlungen mit B ein zu dem einzigen Zweck, B davon
abzuhalten, das Restaurant an C zu verkaufen, einen Konkurrenten
von A. A, der die Verhandlungen abbricht, als C ein anderes Lokal
gekauft hat, haftet B, dem es schliefdlich gelingt, das Restaurant zu
einen niedrigeren Preis as dem von C gebotenen zu verkaufen, flr die
Preisdifferenz.

2. A, der mit B Uber die Forderung des Kaufes von militérischer
Ausristung durch die Streitkréfte von B's Heimatstaat verhandelt,
erfahrt, da3 B nicht die notwendigen Exportlizenzen von seinen
eigenen Regierungsbehdrden erhalten wird; diese aber sind eine
Vorbedingung fir die Erlaubnis, B's Provision zu zahlen. A informiert B
nicht Uber diese Tatsache und schliefdt schliefdlich den Vertrag ab,
welcher jedoch wegen der fehlenden Lizenzen nicht erfllt werden
kann.A haftet BfUrdie Unkosten, die entstanden sind, nachdemA von
der Unmdglichkeit der Erteilung der erforderlichen Lizenzen erfahren
hat.

3. A nimmt wegen der Gewédhrung eines Bankkredits langere
Verhandlungen mit B's Flide auf. Inletzter Minute offenbart die Filiale,
dal? se keine Zeichnungsvollmacht hat und dal ihre Zentrale
entschieden hat, der entworfenen Vereinbarung nicht zuzustimmen. A,
der in der Zwischenzeit den Kredit von einer anderen Bank hétte
erhalten kénnen, kann Ersatzverlangenfir die Unkosten, dieihmdurch
die Verhandlungen entstanden sind, sowie fur die Gewinne, die ihm
wahrend der Verzégerung entgangen sind, ehe er den Kredit von der
anderen Bankerhalten hat.

3. Haftung fur den Abbruch von Verhandlungen wider Treu und
Glauben

Das Recht, Verhandlungen abzubrechen, unterliegt aber auch dem
Grundsatz von Treu und Glauben und redlichem Verhdten. Ist einmd ein
Angebot gemacht worden, so kann es nur innerhab der in Art. 2.4
vorgesehenen Grenzenwiderrufenwerden. Aber auch dann, wenn dieses
Stadium noch nicht erreicht ist, oder in einem Verhandlungsprozel3 mit
keiner feststellbaren Abfolge von Angebot und Annahme, ist eine Partei
unter Umsténden nicht mehr frel, de Verhandlungen Uberraschend und
ohne Rechtfertigung abzubrechen. Wann ein solches Mal? an Bindung
erreicht ist, hangt natirlich von den Umstdnden des Fales ab,
insbesondere davon, inwieweit de andere Partei ds Folge des Verhatens
der ersten Partei Grund hatte, auf das postive Ergebnis der
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V erhandlungen zu vertrauen, und von der Anzahl von Punkten des kinf-
tigenVertrages, Uber welche die Parteien bereits Einigket erzielt haben.
Beispiel

4. A sichert B die Gewahrung einer Franchise zu, wenn B Schritte
unternimmt,umErfahrungen zu sammeln,und bereit ist,US $150.000 zu
investieren. Wahrend der nachsten zwei Jahre unternimmt B
ausgiebige Vorbereitungen im Hinblick auf den Abschlu? des
Vertrages, mit standigen Zusicherungen A’s, dal3 B die Franchise
gewahrt werden wird. Als alles fiir die Unterzeichnung des Vertrages
bereit ist,informiert A den B, dal3 | etzterer eine erheblich hdhere Summe
investieren misse. B, der dies zurlickweist, i st berechtigt, von A dieim
Hinblick auf den VertragsabschluR entstandenen Auslagen
zuriickzuverlangen.

ARTIKEL 2.16
(Pflicht zur Vertraulichkeit)

Wenn im Verlaufe der Verhandlungen von
einer Partei eine Information als vertraulich
gegeben wird, ist die andere Partei verpflichtet,
diese Information nicht offenzulegen oder sie
nicht unberechtigt fir ihre eigenen Zwecke zu
benutzen, unabhéngig davon, ob ein Vertrag in
der Folge geschlossen wird oder nicht. Wenn es
angemessen ist, kann der Rechtsbehelf fur die
Verletzung dieser Pflicht auch Schadener satz fir
den Vorteill umfassen, den die andere Partei
erlangt hat.

K OMMENTAR

1. Parteien grundsétzlich nicht zur Vertraulichkeit verpflichtet

Ebenso wie keine dlgemeine Pflicht zur Offenlegung besteht, snd
Parteien, wenn de in Verhandlungen fir einen Vertragsabschluld treten,
gewohnlichauch nicht verpflichtet, die Informationen, die Se ausgetauscht
haben, ds vertraulich zu behandeln. Mit anderen Worten, da eine Partei
gewdhnlich frei it zu entscheiden, welche fir das Geschéft relevanten
Tatsachen ge in den Verhandlungen offenlegen mdchte, ist eine solche
Information grundsdtzlich nicht vertraulich zu behandeln; diese
Informationen kann also de andere Partei entweder dritten Personen
mitteilenoder zu eigenen Zwecken nutzen, sollte kein V ertrag geschlossen
werden.
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Beispiel

1. A fordert B und C, Hersteller von Beliftungssystemen, auf,
Angebote fir die Installation eines solchen Systems vorzulegen. In
ihren Angeboten teilen B und C auch einige technischen Details zum
Funktionieren ihrer jeweiligen Systeme mit, um so die Vorziige ihrer
Produkte besser hervorzuheben. A entschliefdt sich, B's Angebot
abzulehnen und die Verhandlungen nur mit Cfortzusetzen. A steht es
frel, die in B's Angebot enthaltene Information zu nutzen, um C zu
veranlassen, guinstigere Bedingungen vorzuschlagen.

2. Vertrauliche Information

Eine Partei kann en Interesse daran haben, dal3 bestimmte, der anderen
Partei gegebene Informationen nicht preisgegeben werden oder fir
andere Zwecke genutzt werden ds fur die, fir de Se gegeben worden
waren. Soweit die Partei ausdriicklich erklart, dal3 solche Informationen
ds vertraulich zu betrachten snd, it de Lage klar, denn durch
Entgegennahme der Information sagt die andere Partei indirekt zu, se ds
vertraulich zu behandeln. Das enzige moglicherweise entstehende
Problemliegt darin, dal3, wenn der Zeitraum, in dem de andere Partei de
Information nicht offenlegen sall, zulang ist, dies dem anwendbaren Recht
gegen Wettbewerbsbeschrankungen zuwiderlaufen kann. Aber selbst
wenn eine solche ausdriickliche Erklarung fehlt, kann die Partei, welche
de Information erhalten hat, zur V erschwiegenheit verpflichtet sein. Dies
ist der Fal, wenn de Partei, welche de Information erhalten hat, im
Hinblick auf de besondere Art der Information oder die beruflichen
Quadlifikationen der Parteien gegen den algemeinen Grundsatz von Treu
und Glaubenund redlichem Verhalten verstief3e, wirde se nach Abbruch
der Verhandlungen die empfangene Information offenbaren oder se fur
ihre eigenen Zwecke nutzen.

Beispiele

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, dafl3 B in seinem Angebot den A ausdriicklich ersucht,
bestimmte darin enthaltene technische Angaben nicht preiszugeben.
A kann diese Information nicht in seinen Verhandlungen mit C
benutzen.

3. Aist daran interessiert, in eine Joint-Venture-Vereinbarung mit
B oder C einzutreten, den beiden fihrenden Autoherstellern im Land
X. Die Verhandlungen mit B kommen besonders gut voran, und A
erhdt ziemlich genaue Informationen Uber B’s Plane fir ein neues
Automodell. Obwohl B den A nicht ausdrlcklich auffordert, diese
Information as vertraulich zu behandeln, kann A, da es sich
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um ein neues Modell handelt, verpflichtet sein, sie nicht an C
weiterzugeben; auch ist A nicht berechtigt, diese Plane fir seine
eigene Produktion zu benutzen, sollten die Verhandlungen nicht in
einen V ertragsabschluf® miinden.

3. Anspruch auf Schadener satz

Die Verletzung der Vertraulichkeit fihrt zunéchst zu einer Haftung
auf Schadenersatz. Der Umfang des geschuldeten Schadenersatzes
kann variieren, je nach dem, ob die Parteien eine besondere Verein-
barung Uber die Geheimhaltung der Information getroffen haben oder
nicht. Selbst wenn die verletzte Partei keinen Schaden erlitten hat, kann
se berechtigt sein, von der nichterfillenden Partei den Gewinn zu
verlangen, den letztere durch die Weitergabe der Information an eine
dritte Person oder beim Gebrauch fir ihre eigenen Zwecke erzielt hat.
Wenn erforderlich, etwa well die Information noch nicht weitergegeben
wurde oder nur teilweise weitergegeben wurde, kann die verletzte Partel
auch eine enstweilige Verbotsverfigung geméald dem anwendbaren
Recht beantragen.

ARTIKEL 2.17
(Vollstandigkeitsklausel n)

Ein schriftlicher Vertrag, der eine Klausel
enthdlt, die besagt, da3 das Schriftstiick die
Bedingungen, welche die Parteien vereinbart
haben, vollstandig enthalt, kann nicht durch den
Beweis friherer Erklarungen oder Vereinba
rungen widerlegt oder erganzt werden. Jedoch
koénnen solche Erklarungen oder
Vereinbarungen zur Auslegung des
Schriftstiicks herangezogen wer den.

K OMMENTAR

Wenn dem Abschlul? einesVertrages mehr oder weniger ausgedehnte
Verhandlungen vorausgehen, mag den Parteien daran gelegen sain, ihre
Vereinbarung in Schriftform zu bringen und zu erkldren, dald diese
Urkunde ihre abschlief3ende V ereinbarung darstellen soll. Dies kann durch
eine entsprechend gefaldte , Vollstandigkeits* oder ,, Integrations*-K lausel
erreicht werden (z.B. ,Dieser Vertrag enthdt de vollstandige
Vereinbarung zwischen den Parteien”). Eine solche Klausel hat jedoch
nicht de Wirkung, frihere Erkl&rungen oder Vereinbarungen
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vdllig gegenstanddos zu machen: de kénnen noch as Ausegungsmittel
der geschriebenen Urkunde benutzt werden. Siehe auch Art. 4.3(a).

Eine Vollstdndigkeitsklausal deckt natirlich nur frihere Erkldarungen
und Vereinbarungen zwischen den Parteien und schliefdt nicht spétere
informelle Vereinbarungen zwischen ihnen aus. Den Parteien steht es
jedoch frei, eine vereinbarte Form auch auf kiinftige Anderungen
auszudehnen. Siehe Art. 2.18.

Dieser Artikel bestdtigt indirekt den in Art. 1.2 niedergelegten
Grundsatz in dem Sinn, dal3 in Ermangelung einer Vollstandigkeitsklausel
Beweismittel aulRerhalb der Urkunde zur Erganzung oder Widerlegung
eines schriftlichenVertrages zuléssig sind.

ARTIKEL 2.18
(Klauseln tiber schriftliche Anderung)

Ein schriftlicher Vertrag, der eine Klausel
enthalt, nach der jede Anderung oder Aufhebung
dur ch schriftliche Vereinbarung zu erfolgen hat,
kann nicht auf andere Weise gedndert oder
aufgehoben werden. Eine Partei kann jedoch
aufgrund ihres Verhaltens das Recht verwirken,
sich auf eine solche Klausel zu berufen, soweit
die andere Partei im Vertrauen auf dieses
Verhaltengehandelt hat.

KOMMENTAR

Parteien, de einenschriftlichenV ertrag schlief3en, mégen sicherstellen
wollen, daf? jede Anderung oder Aufhebung ebenfals durch schriftliche
Vereinbarung erfolgen soll, und werden zu diesem Zweck eine besondere
Klausel in den Vertrag aufnehmen. Dieser Artikel sdlt fest, dal3 eine
solche Klausel grundsétzlichjede mindliche Abanderung oder Aufhebung
unwirksam macht. Damit wird die Vorgtelung zuriickgewiesen, dal3 in
solch einer mindlichen Abanderung oder Aufhebung des Vertrages eine
dtillschweigende Aufhebung der Schriftformklausel erblickt werden
konnte.

Der Artikellegt jedoch auch eine Ausnahme von der algemeinen Regel
fest. Einer Parteikannesauf GrundihresV erhaltens verwehrt sein, sich auf
die Klausel tber schriftliche Anderungen zu berufen, soweit die andere
ParteiimV ertrauenauf diesesV erhatengehanddt hat.
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Beispiel

A, ein Bauunternehmer, vereinbart mit B, einer Schulbehtrde, die
Errichtung eines neuen Schul gebdudes. Der Vertrag sieht vor, dal? der
zweite Stock des Gebadudes geniigend Tragkraft haben soll, um die
Schulbticherei aufzunehmen. Ungeachtet einer Klausel Gber schrift-
liche Anderungen im Vertrag vereinbaren die Parteien miindlich, dai
der zweite Stock des Gebaudes eine nichttragende Konstruktion sein
soll. A vollendet den Bau entsprechend der Abanderung, und B, der
den Fortgang des Baues ohne Beanstandung verfol gt hat, beanstandet
erst jetzt die Bauweise des zweiten Stocks. Ein Gericht kann
entscheiden, da® B nicht berechtigt ist, sich auf die Klausel Uber
schriftliche Abanderungen zu berufen, da A sich zu Recht auf die
mindliche Abanderung verlassen durfte; A haftet deshalb nicht
wegen Nichterfiillung.

ARTIKEL 2.19
(Vertragsabschluf3 mit allgemeinen Geschéaftsbedingungen)

(1) Wenn eine Partel oder beide Parteien
allgemeine Geschaftsbedingungen beim
Vertragsabschlul3  benutzen, finden die
allgemeinen Regeln dber den Abschluf3
vorbehaltlich der Artikel 2.20 bis 2.22
Anwendung.

(2) Allgemeine  Geschéaftsbedingungen
sind Regeln, die im voraus fur allgemeine und
wiederholte Benutzung durch eine Partei vor-
bereitet worden sind und die tatsachlich ohne
Verhandlung mit der anderen Partei benutzt
werden.

KOMMENTAR

1. Vertragsabschluf® mit allgemeinen Geschéaftsbedingungen

Dieser Artikel ist der erste von vier Artikeln (Art. 2.19 - 2.22), die
sich mit der besonderen Situation befassen, dal3 eine Partel oder beide
Parteien algemeine Geschéftsbedingungen beim  Vertragsabschiul3
benutzen.

2. Begriff der , Allgemeinen Geschaftsbedingungen®

Als ,dlgemeine Geschéftsbedingungen® dnd solche Vertrags
bedingungen zu verstehen, welche im voraus fir algemene und
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wiederholte Benutzung durch eine Partel ausgearbeitet werden und
welche tatsichlich ohne Verhandlung mit der anderen Partei gebraucht
werden (Abs. 2). Entscheidend ist nicht ihre formelle Gestalt (z.B. ob se
in einer besonderen Urkunde oder inder Vertragsurkunde selbst enthalten
snd; ob de ds Vordrucke herausgegeben wurden oder ob se nur im
Computer gespeichert sind usw.); auch nicht ihr Verfasser (die Partei
selbst, en Handelsverband oder ene Berufsvereinigung usw.);
unerheblich ist auch ihr Umfang (ob se aus einem umfassenden
Regelwerk bestehen, das nahezu dle entscheidenden Punkte des
Vertrages deckt, oder Se nur eine oder zwei Bedingungen enthaten, z.B.
einen Haftungsausschiul3 oder eine Schiedsklausel). Entscheidend ist die
Tatsache, dal’ se im voraus fur dlgemeine und wiederholte Benutzung
abgefaldt snd und dal3 se tatsichlich im gegebenen Fdl von einer der
Parteien ohne Verhandlung mit der anderen Partei gebraucht werden.
Diese letztere Voraussetzung bezieht sich selbstverstandlich nur auf de
algemeinen Geschéftsbedingungen as solche, welche die andere Partei
ds ganzes annehmen mul3, wahrend de anderen Bedingungen desselben
Vertrages sehr wohl Gegenstand von Verhandlungen zwischen den
Parteien sein konnen.

3. Allgemeine Regeln tUber Vertragsabschluld anwendbar

Grundsétzlich finden de algemeinen Regeln Uber den Vertrags
abschlul? Anwendung, unabhéngig davon, ob ene oder beide Parteien
algemeine Geschéftsbedingungen benutzen (Abs. 1). Daraus folgt, dal3
dlgemeine Geschéftsbedingungen, de von ener Partei vorgeschlagen
werden, die andere Partei nur bei Annahme binden, und dal3 es von den
Umstéanden des Falles abhangt, ob die beiden Parteien auf de allgemeinen
Geschéftsbedingungen ausdriicklich verweisen missen oder ob de
Einbeziehung solcher Bedingungen sillschweigend erfolgen  kann.
Allgemeine Geschéftsbedingungen, de in der Vertragsurkunde selbst
enthaltensind, werden daher gewdhnlich durch die blof3e Unterzeichnung
der Vertragsurkunde ds ganzes verbindlich; diesjedenfalls dann, wenn se
Uber dieser Unterschrift abgedruckt snd und nicht etwa auf der Rlckseite
der Urkunde. Andererseits wird ene Partei, de dlgemene
Geschéftsbedingungen verwenden mdchte, de in ener besonderen
Urkunde enthalten sind, auf diese gewdhnlich ausdriicklich verweisen
missen. Eine dillschweigende Einbeziehung ist nur statthaft, wenn en
entsprechender Gebrauch besteht oder eine entsprechende Gepflogenheit,
de zwischenden Parteien entstandenist. Sehe Art. 1.8.
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Beispiele

1. A beabsichtigt,einen Versicherungsvertrag mit B abzuschliefien,
der das Haftungsrisiko firUnfdlevon A’ s Beschéftigten bei der Arbeit
decken soll. Die Parteien unterzeichnen das Formular eines
Mustervertrages, das B vorgelegt hat, nachdem die betreffenden
Freirdume ausgefillt wurden, die sich unter anderemauf die Prémie und
auf den versicherten Hochstbetrag beziehen. Kraft seiner Unterschrift
ist A nicht nur durch die Bedingungen gebunden, welche er mit B
einzeln ausgehandelt hat, sondern auch durch die ,Allgemeinen
Bedingungen der Nationalen Versicherervereinigung“, die auf dem
Formular abgedruckt sind.

2. A schliefit gewdhnlich die Vertréage mit seinen Kunden auf der
Grundlage seiner eigenen allgemeinen Geschéaftsbedingungen ab,
welche ds getrennte Urkunde gedruckt sind. Bei der Abgabe seines
Angebots an B, einen neuen Kunden, versdumt es A, ausdriicklich auf
seine allgemeinen Geschéftsbedingungen zu verweisen. B nimmt das
Angebot an. Dieallgemeinen Geschéftsbedingungen sind nicht in den
Vertrag einbezogen, aufer wenn A beweisen kann, daf3 B von A’s
Absicht,den Vertrag nur auf der Grundlage seiner eigenen algemeinen
Geschéftsbedingungen abzuschlief3en, wulite oder hétte wissen
mussen, zB. well dieselben algemeinen Geschéftsbedingungen
regelmaldig furfrihere Geschéfte benutzt worden waren.

3. AwillGetreideanderWarenborseinL ondonkaufen.IndemVertrag
von A mit B, einem Broker an dieser Borse, ist keine besondere
Verweisung auf die allgemeinen Geschéaftsbedingungen enthalten,
welche gewdhnlich fir Maklervertrége gelten, die an dieser Bérse
geschlossen werden. Die allgemeinen Geschéftsbedingungen sind
trotzdem in den Vertrag einbezogen, well ihre Anwendung auf die
fraglicheArt vonVertréageneinenGebrauchdarstellt.

ARTIKEL 2.20
(Uberraschende Bedingungen)

(1) Eine Bedingung in allgemeinen
Geschéftsbedingungen, die von der Art ist, dai
die andere Partel sie verninftigerweise nicht zu
erwartenbrauchte,ist unwirksam, auf3erwenn sie
von dieser Partei ausdricklich angenommen
wor denist.

(2) Bei der Entscheidung, ob eine Bedin-
gung von der erwahnten Art ist, sind ihr Inhalt,
ihre sprachliche Fassung und ihr Erscheinungs-
bild zu ber icksichtigen.
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KOMMENTAR

1. Uberraschende Bedingungen in allgemeinen Geschéfts-
bedingungen unwirksam

Eine Partei, welche de algemeinen Geschéftsbedingungen der anderen
Partei annimmt, ist grundsétzlich an diese gebunden, selbst wenn se
tatsachlichihrenInhdt nichtim Detail kennt oder ihre Auswirkungen nicht
vdllig versteht. Eine wichtige Ausnahme von dieser Regel ist jedoch in
diesem Artikel festgelegt; er besagt, dal3 ungeachtet der Annahme der
algemeinen Geschéftshedingungen ds ganzes de zusimmende Partei an
digenigen Bedingungen nicht gebunden ist, welche auf Grund ihres
Inhalts, ihrer Sprache oder ihres Erscheinungshildes von der Art snd, dai3
de de vernuinftigerweise nicht zu erwarten brauchte. Der Grund fir diese
Ausnahme ist der Wunsch zu vermeiden, dal’3 ene Partei, welche
dlgemeine Geschaftsbedingungen benutzt, unberechtigten Vortell aus
ihrer Sdlung zieht, indem se heimlich versucht, der anderen Partei
Bedingungen aufzuzwingen, welche diese Partei kaum angenommen
hétte, wére de sich ihrer bewuf3t gewesen. Andere Artikel, welche die
wirtschaftlich schwéchere oder weniger erfahrene Partei schiitzen sollen,
sndArt. 3.10und 4.6.

2. Bedingungen kraft ihresInhalts, Uberraschend”

Eine bestimmte, in algemeinen Geschéftsbedingungen enthaltene
Bedingung kann fir die gebundene Partei einmal aufgrund ihres Inhdts
Uberraschend sein. Das ist immer dann der Fdl, wenn der Inhdt der in
Frage stehenden Bedingung en solcher ist, dal3 eine verninftige Person
derselben Art wie die gebundene Partei Se in der vorliegenden Art von
dlgemeinen Geschéftsbedingungen nicht erwartet hétte. Bei der
Feststellung, ob eine Bedingung ungewohnlich ist, missen einerseits de
Bedingungen berlicksichtigt werden, welche sich haufig in algemeinen
Geschéftshedingungen finden, de dlgemen in der betreffenden Branche
benutzt werden, und andererseits de individuelen Verhandiungen
zwischen den Partelen. So kann zum Beispiel eine de vertragliche
Haftung des V erwenders ausschlief3ende oder beschrankende Bedingung
ds ,, Uberraschend” angesehenwerden und daher in einem bestimmten Fal
unwirksam sain oder auch nicht, je nach dem, ob Bedingungen dieser Art
in dem betreffenden Geschéftszweig tblich sind oder nicht, und ob Se der
Art und Weise, in welcher de Parteien ihre Verhandlungen fihrten,
entsprechen.
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Beispiel

1. A,enReisebiro,bietet Pauschalreisen fir Geschéftsreisende an.
Die Bedingungen der Werbung vermitteln den Eindruck, da3 A as
Reiseveranstalter handelt, der die volle Verantwortung fir die in der
Pauschalreise enthaltenen verschiedenen Dienstleistungen (Uber-
nimmt. B bucht eine Reise auf der Grundlage von A’s algemeinen
Geschéftsbedingungen. Trotz B's Annahme der Bedingungen ds
ganzer kann A sich nicht auf eine Bedingung berufen, die besagt, daid
er hinsichtlich der Hotelunterbringung lediglich ds Agent fir den
Hoteleigentiimer handelt und deshalb jede Haftung abl ehnt.

3. Bedingungen kraft ihrer sprachlichen Fassung oder ihres
Erscheinungshildes , Giberraschend®

Andere Grinde daflr, dal3 eine in algemeinen Geschéftsbedingungen
enthaltene bestimmte Bedingung fir die gebundene Partel Gberraschend
ist, kann ihre sprachliche Fassung sein, welche unklar sein kann, oder die
Art, in welcher sie drucktechnisch erscheint, z.B. in Kleindruck. Um zu
bestimmen, ob dies der Fal ist oder ob nicht, ist nicht so sehr die
Formulierung und Darstellung zu berticksichtigen, die gewohnlich in
dieser Art von allgemeinen Geschéftsbedingungen benutzt wird, sondern
mehr auf die geschéftliche Gewandtheit und Erfahrung von Personen
derselben Art wie die gebundene Partel zu achten. So kann eine
bestimmte Formulierung zugleich sowohl unklar ds auch klar sain, je nach
dem, ob die gebundene Partei demselben Berufszweig angehort wie die
Partel, welche die allgemeinen Geschéftsbedingungenverwendet.

Der Sprachfaktor kann auch bel internationalen Geschéften eine
wichtige Rolle spiden. Wenn die algemeinen Geschéftsbedingungen in
einer fremden Sprache abgefad sind, kann nicht ausgeschlossen
werden, dal3 sich einige ihrer Bedingungen, obwohl an sich ziemlich klar,
asfur die gebundene Partel Uberraschend herausstellen werden, von der
verninftigerwei se nicht erwartet werden konnte, al ihre Auswirkungen
vollauf erkannt zu haben.

Beispiele

2. A, eine Versicherungsgesellschaft, die im Land X gesché&ftlich
tétig ist, ist eine Tochtergesellschaft von B, einer Gesellschaft mit Sitz
imLand Y. A’s allgemeine Geschéaftsbedingungen umfassen etwa 50
in kleiner Schrift gedruckte Bedingungen. Eine der Bedingungen legt
das Recht des Landes Y als anwendbares Recht fest. Wenn diese
Bedingung nicht in Fettdruck erscheint oder in anderer Weise die
Aufmerksamkeit der gebundenen Partei auf sich
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ziehen kann, wird sie unwirksam sein, da Kunden im Land X
verninftigerweise nicht erwarten werden, in den algemeinen
Geschéftsbedingungen einer in ihrem eigenen Land tétigen
Gesellschaft eine Rechtswahlklausel zu finden, die ein fremdes Recht
alsflr ihre Vertrage mal3geblich bezeichnet.

3. A, en in Hamburg téiger Warenhéndler, benutzt in seinen
Vertrégen mit seinen Kunden algemeine Geschéftsbedingungen, die
u.a eine Bestimmung “Hamburg[er]- Freundschaftliche Arbitrage®
enthalten. In ortlichen Geschéftskrei senwird dieseKlausel gewohnlich
in dem Sinn verstanden, daf3 mogliche Meinungsverschiedenheiten
durch ein besonderes Schiedsgericht zu entscheiden sind, dessen
Verfahren durch besondere Regeln 6rtlichen Ursprungs geregelt wird.
In Vertragen mit auslandischen Kunden kann diese Klausel fur
unwirksam gehalten werden, trotz der Annahme der algemeinen
Geschéftsbedingungen ads ganzer, da von einem auslandischen
Kunden verniinftigerweise nicht erwartet werden kann, ihre genaue
Bedeutung zu verstehen, und dies selbst dann, wenn die Klausel in
seineeigene Sprache Ubersetzt wordenist.

4. Ausdruckliche Annahme von ,, Uberraschenden“ Bedingungen

Die fur die gebundene Partel bestehende Gefahr, durch die Art der

oben besprochenen Bedingungen Uberrascht zu werden, besteht
eindeutig nicht mehr, wenn in eéinem konkreten Fall die andere Partel die
Aufmerksamkeit der gebundenen Partel auf sie lenkt und die gebundene
Partei se annimmt. Der vorliegende Artikel sieht deshalb vor, dal? eine
Partel sich nicht mehr auf die , Uberraschende’ Natur einer Bedingung
berufen kann, um ihre Wirksamket in Zweifd zu ziehen, sobad se die
Bedingung ausdriicklich angenommen hat.

ARTIKEL 2.21

(Widerspruch zwischen allgemeinen Geschéaftsbedingungen und

individuellen Bedingungen)

Im Falle eines Widerspruchs zwischen
einer allgemeinen Geschaftsbedingung und
einer Bedingung, welche keine allgemene
Geschéftsbedingung ist, geht die letztere vor.

K OMMENTAR

Allgemeine Geschéftsbedingungen werden nach ihrer Definition von

ener Partei oder einer dritten Person im voraus vorbereitet und werden
Bestandteil eines individuelen Vertrages, ohne daf3 ihr Inhat von den
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Parteien erdrtert wird (Sehe Art. 2.19(2)). Esist deshalb klar, daf3, wann
immer die Parteien Uber einen Punkt ausdriicklich verhandeln und sich
Uber bestimmte Bedingungenihres V ertrages einigen, solche Bedingungen
widersprechenden Bedingungen vorgehen, de in den algemenen
Geschéftshedingungen enthaltensind, da anzunehmeniist, dal3 Se eher de
Absicht der Parteienim gegebenen Fal wiedergeben.

Die individuel vereinbartenBedingungenkonnenin dersel ben Urkunde wie
de algemeinen Geschéftsbedingungen erscheinen, kdnnen aber ebenso
auchin einer getrennten Urkunde enthalten sein. Imersten Fal konnen se
aufgrund ihrer von den algemei nen Geschéf tsbedingungen abwei chenden
Schreibweise leicht erkannt werden. Im zweiten Fal mag es schwieriger
s=in, zwischen  den Bedingungen, welche dlgemeine
Geschéftshedingungen sind, und denjenigen, welche dies nicht sind, zu
unterschei denundihregenaue Stedlunginder Hierarchie der verschiedenen
Urkunden zu bestimmen. Umdieszu erleichtern, vereinbaren die Parteien
oft eine Vertragsklausdl, die ausdriicklich de Urkunden aufzéhit, die
Begtandteile desV ertragessind, undihrenRang festlegt.

Besondere Probleme konnen jedoch dann auftreten, wenn die
Abweichungen von den algemeinen Geschéftsbedingungen nur mindlich
vereinbart worden waren, ohne dal3 die entgegenstehenden Klauseln aus
den algemeinen Geschéftsbedingungen gestrichen worden sind, und
diese dlgemeinen Geschéftshedingungen eine Klausal enthaten, welche
die Vollstandigkeit der von den Partelen unterzeichneten
Vertragsurkunde festlegt oder bestimmt, dal3 jede Ergénzung oder
Abéanderung ihres Inhalts der Schriftform bedarf. Fur diese Féle siehe
Art. 217 und 2.18.

ARTIKEL 2.22
(Kollidierende allgemeine Geschéftsbedingungen)

Wenn beide Parteien allgemeine
Geschéftsbedingungen benutzen und  sich,
abgesehenvon diesen Bedingungen, einigen, ist
ein Vertrag auf der Grundlage der vereinbarten
Bedingungen und derjenigen allgemeinen
Geschéftsbedingungen geschlossen, die in der
Sache Ubereinstimmen, aul3er wenn eine Partei
eindeutig im voraus aul3ert oder spater und
unverzuglichder ander en Par tei mitteilt, dal3 sie
durch solch einen Vertrag nicht gebunden sein
will.
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KOMMENTAR

1. DieParteien benutzen unterschiedliche allgemeine Geschéafts-
bedingungen

Bei Handel sgeschéften kommt es ziemlich héufig vor, dal3 sich sowohl
der Anbietende bei seinem Angebot ds auch der Angebotsempfanger bei
der Annahme des Angebots jewels auf ihre eigenen allgemeinen
Geschéftshedingungen beziehen. Wenn der Anbietende die allgemeinen
Geschéftsbedingungen des Angebotsempféngers nicht  ausdriicklich
annimmt, taucht das Problemauf, ob Gberhaupt en V ertrag abgeschlossen
wurde, und wenn ja, ob tiberhaupt einer der beiden sich widersprechenden
Sétze von algemeinen Geschaftsbedingungen Bestandteil des Vertrages
gewordenist, und gegebenenfalls, wel cher von beiden vorgehen sollte.

2. ,Kollidierende Geschéaftsbedingungen® und allgemeine
Regeln Gber Angebot und Annahme

Wenn die dlgemeinen Regeln Uber Angebot und Annahme
angewendet werden miftten, gdbe es entweder Uberhaupt keinen
Vertrag, da die angebliche Annahme durch den Angebotsempfénger,
vorbehdtlich der in Art. 211(2) vorgesshenen Ausnahme, ein
Gegenangebot darstellen wiirde; oder aber, wenn die beiden Parteien mit
der ErfUllung begonnen haben, ohne die dlgemeinen Geschéfts
bedingungen der jeweiligen Gegenpartel abzulehnen, wirde ein Vertrag
mit dem Inhdt derjenigen dlgemeinen Geschéftsbedingungen
anzunehmen sein, die zuletzt Ubersandt oder auf die zuletzt verwiesen
worden war (das ,, letzte Wort").

3. Die, Aufhebungs‘-Theorie

Die Theorie des , letzten Wortes* mag angemessen sein, wenn die
Parteien deutlich machen, dal3 de Annahme ihrer algemeinen
Geschéftshedingungen eine wesentliche Bedingung fir den Vertrags-
abschlul ist. Wo sich jedoch die Parteien, wie sehr haufig in der Praxis,
auf ihre dlgemeinen Geschéftsbedingungen mehr oder weniger
automatisch beziehen, z.B. bem Austausch gedruckter Auftrags- und
Auftragsbestatigungs-Formulare mit den jeweiligen Bedingungen auf der
Ruickseite, werden e sich normalerweise des Konflikts zwischen ihren
jeweiligen allgemeinen Geschéaftsbedingungen nicht einmal bewuf3t sein.
In solchen Falen igt es nicht gerechtfertigt, den Parteien zu erlauben,
spater das Bestehen des Vertrages in Zweifel zu ziehen oder
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nach Beginn der Erflllung auf der Anwendung der zuletzt Ubersandten
oder in Bezug genommenen Bedingungen zu bestehen.

Aus diesem Grund sieht der vorliegende Artikel abweichend von den
algemeinen Regeln Uiber Angebot und Annahme vor, dal3, wenn sich die
Parteien — auf3er Uber ihre algemeinen Geschéaftshedingungen — einigen,
en Vertrag auf der Grundlage der vereinbarten Bedingungen und aler
derjenigenalgemeinen Geschaftsbedingungen zustande kommt, die in der
Sache Ubereinstimmen (,, Aufhebungs*-Theorie).

Beispiel

1. A bestellt bei B eine Maschine, fur die er den Typ, den Preis, die
Zahlungsbedingungen sowie Zeit und Ort der Lieferung mitteilt. A
benutzt einen Bestellschein mit sdnen ,Allgemeinen Einkaufs-
bedingungen®, die auf der Riickseite abgedruckt sind. B nimmt den
Auftrag an, indem er ein Auftragsbestétigungs-Formular schickt, auf
dessen Ruckseite seine eigenen ,Allgemeinen Verkaufs-
bedingungen” erscheinen. Als A spéter versucht, sich von dem
Geschéft zurtickzuziehen, behauptet er, dald kein Vertrag geschlossen
worden sei, da man sich nicht dariiber geeinigt habe, welcher Satzvon
allgemeinen Geschéftsbedingungen anwendbar sein solle. Da sich die
Parteien jedoch Uber die wesentlichen Bedingungen des Vertrages
geeinigt haben, ist ein Vertrag mit diesen Bedingungen geschlossen
worden sowie mit denjenigen dlgemeinen Geschéftsbedingungen, die
in der Sache Ubereinstimmen.

Eine Partei kann jedoch immer die Anwendung der ,Aufhebungs’-
Theorie ausschlief3en, ndem sie im voraus klar zum Ausdruck bringt
oder spéter und unverziglich die andere Partei davon unterrichtet, dal3
se nicht gewillt ist, an einen Vertrag gebunden zu sein, welcher nicht
ihre eigenen algemeinen Geschéftsbedingungen einbezieht. Was in der
Praxis einen solchen ,klaren“ Hinwels darstellt, 183t sich nicht abstrakt
umschreiben; jedoch wird de Aufnahme einer entsprechenden Klausel in
de adlgemeinen Geschéftsbedingungen selbst gewohnlich nicht aus-
reichen, sondern eine ausdriickliche Erklarung durch die betreffende
Partei inihrem Angebot oder ihrer Annahme erforderlichsain.

Beispiele

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, dal3 A behauptet, der Vertrag sei auf der Grundlage
seiner allgemeinen Geschéaftsbedingungen geschlossen worden, da
sie eine Klausel enthalten, welche festlegt, da3 , Abweichende
allgemeine Geschéftsbedingungen der die Bestellung annehmenden

Partei sind nicht glltig, wenn sie nicht schriftlich von uns bestétigt
wurden“. Das Ergebnis wird dasselbe sein wie in Beispiel 1, da A
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mit der blofRen Aufnahme einer solchen Klausel in seine allgemeinen
Geschéftsbedingungen nicht mit ausreichender Klarheit seine
Entschlossenheit deutlich macht, den Vertrag nur zu seinen eigenen
Bedingungen abzuschliefRen.

3. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, dai3 die individuellen Bedingungen von A’s Angebot
eine Klausel enthalten, da? A den Vertrag nur zu seinen eigenen
allgemeinen Geschéftsbedingungen abschlieRen will. Allein die Tat-
sache, da3 B seine eigenen algemeinen Geschéftsbedingungen
seiner Annahme beifligt, verhindert nicht, dal’3 der Vertrag auf der
Grundlage von A’s  dlgemeinen  Geschéftsbedingungen
abgeschlossen wird.



KAPITEL 3

GULTIGKEIT

ARTIKEL 3.1
(Nicht geregelte Gegenstande)

Diese Grundregeln behandeln nicht eine
Ungultigkeit aufgrund

(@ fehlender Rechts- oder Geschéfts
fahigkeit,

(b) fehlender Vertretungsmacht,

(c) Sitten- oder Rechtswidrigkeit.

KOMMENTAR

Dieser Artikel gdlt klar, da’ nicht dle Ungiltigkeitsgrinde eines
V ertrages, de indenverschiedenenRechtsordnungen zu findensind, inden
Anwendungsbereichder Grundregeln fallen. Diesbetrifft insbesondere den
Fdl fehlender Rechtss und  Geschéftsfahigkeit, fehlender
Vertretungsmacht und der Sitten- oder Rechtswidrigkeit. Der Grund ihres
Ausschlusses liegt sowohl in der inneren Kompliziertheit der Fragen des
rechtlichen Status einer Person, der Stellvertretung und der offentlichen
Ordnung ds auchin der auf¥erordentlich unterschiedlichen Art und Weise
ihrer Behandlung durch die nationden Rechte. Folglich werden
Gegenstande wie die Uberschreitung der Rechts- und Geschiftsfahigkeit
einer juristischen Person, die Vertretungsbefugnis eines Vertreters fir
seinen Geschéftsherrn ebenso wie die der Geschéftsfuhrer fir ihre
Gesdlschaft und der rechts- oder sttenwidrige Inhdt von Vertragen
weiterhin durchdasanwendbare Recht geregelt.

ARTIKEL 3.2
(Wirksamkeit der blof3en Vereinbarung)

Ein Vertrag wird durch blol3e Vereinba-
rung der Parteienund ohne weiter es Erfordernis
abgeschlossen, gedndert oder aufgehoben.
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KOMMENTAR

Der Zweck des Artikels besteht darin klarzustellen, dal3 die blofRe
Vereinbarung der Parteien fur den wirksamen Abschlul3, die wirksame
Anderung oder die vereinbarte Aufhebung eines Vertrages ausreicht,
ohne dal3 es weiterer Erfordernisse bedirfte, wie sie in enigen
nationaen Rechtsordnungen zu finden sind.

1. Keine Gegenleistung erforderlich

In anglo-amerikanischen Rechtsordnungen wird eine Gegenleistung
(consideration) traditiond! as Voraussetzung fur die Wirksamkeit oder
Durchsetzbarkeit eines Vertrages sowie fir seine Anderung oder
Aufhebung durch die Parteien angesehen.

Fur Geschéftsheziehungenist dieses Erfordernis jedoch so gut wie ohne
praktische Bedeutung, da in diesem Zusammenhang fast immer beide
Parteien Verpflichtungen Ubernehmen. Aus diesem Grund befreit Art.
29(1) CISG vondem Erfordernis der Gegenleistung fur die Anderung und
Aufhebung internationaler Warenkaufvertrége durch die Parteien. Die
Tatsache, dal3der vorliegende Artikel diesen Ansatz auf den Abschlul3, die
Anderung und die Aufhebung von international en Handel svertragen durch
de Parteien im algemeinen ausdehnt, kann nur zu grof3erer Sicherheit
fUhrenund Rechtsstreite vermindern.

2. Keinecausa erforderlich

Dieser Artikel schliefdt auch das Erfordernis einer causa aus, das in
einigenkontinental européi schen Rechtsordnungen besteht und in gewisser
Weise funktional der anglo-amerikanischen,, Gegenleistung” dhnelt.

Beispiel

1. Auf Anforderung ihres franzosischen Kunden A Gbernimmt die
Bank B in Paris zugunsten des C, eines Geschéftspartners des A in
England, eine Garantie auf erstes Anfordern. Weder B noch A
kénnen sich auf das mdgliche Fehlen einer Gegenleistung oder einer
causafur die Garantie berufen.

Es ist jedoch anzumerken, dal3 dieser Artikel nicht die Wirkungen
betrifft, die sich aus anderen Aspekten der causa ergeben, wie etwa
ihrer Rechtswidrigkeit. Siehe Kommentar 2 zu Art. 3.3.

3. Alle Vertréage konsensual

Einige kontinentaleuropédische Rechtsordnungen haben bestimmte
Arten des ,Realvertrages’ bebehalten, d.h. Vertrage, die nur bel
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Ubergabe der betreffenden Gegenstande abgeschlossen werden. Solche
Regeln sind mit Auffassungen und Praxis des modernen Geschéfts-
verkehrs nur schwer vereinbar und daher ebenfals durch den
vorliegenden Artike ausgeschlossen.

Beispiel

2. A und B, zwei franzosische Geschéftseute, kommen mit C,
einem Grundstiickserschlief3er, Uberein, C am 2. Juli FF 300 000 zu
lethen. Am 25. Juni informieren A und B den C, dal3 sie das Geld
unerwartet fur ihr eigenes Geschéft bendtigen. C hat Anspruch auf
das Darlehen, obwohl das Darlehen in Frankreich algemein as
~Rea"-Vertrag angesehen wird.

ARTIKEL 3.3
(Anfangliche Unmoglichkeit)

(1) Die blof3e Tatsache, dal3 bei Vertrags-
abschlu3 die Erfullung der Ubernommenen
Verpflichtung unmdéglich war, berdhrt nicht die
Gultigkeit des Vertrages.

(2) Die bloRe Tatsache, daf3 eine Partei
bei Vertragsabschlu3 nicht zur Verfigung Gber
die Vermogenswerte befugt war, auf die sich der
Vertrag bezieht, bertihrt nicht die Giltigkeit des
Vertrages.

KOMMENTAR

1. Erflllung von vornherein unméglich

Im Gegensatz zu mehreren Rechtsordnungen, die einen Kaufvertrag
as nichtig ansehen, wenn verkaufte Stickwaren bei Vertragsabschliuld
schon untergegangen waren, spricht Abs. 1 dieses Artikels in Uber-
engimmung mit den aktuellsten Trends dlgemein aus, dald de blofe
Tatsache, dald bei Vertragsabschluld de Erflllung der Ubernommenen
Verpflichtung unmadglichwar, die Glltigkeit desV ertragesnicht bertihrt.

Ein Vertragig guiltig, selbst wenn die Vermdgenswerte, auf die er sich
bezieht, bei V ertragsabschlul? schon untergegangen sind; folglichwird die
anfangliche Unmdglichkeit der Erfillung der Unmaglichkeit gleichgestellt,
de erst nach Vertragsabschluf? eintritt. Die Rechte und Pflichten der
Partelen, de sich aus der Unfahigkeit einer Partei (oder moglicherweise
beider Parteien) zur Erflllung ergeben, bestimmen sich
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nach den Regeln Uber die Nichterfillung. Nach diesen Regeln kann etwa
der Tatsache, daf’ der Schuldner (oder der Gléubiger) bei Vertrags-
abschlufl3 de Unmoglichkeit der Erflllung schon kannte, gebihrendes
Gewicht beigelegt werden.

Die in Abs. 1 niedergelegte Regel beseitigt auch mdgliche Zweifel an
der Gliltigkeit von Vertrdgen Uber de Lieferung kiinftiger Waren.

Beruht eine anféngliche Unmoglichkeit der Erflllung auf einem
gesetzlichen Verbot (z.B. einem Export- oder Importembargo), so hangt
die Gliltigket eines Vertrages davon ab, ob nach dem Recht, auf dem das
Verbot beruht, letzteres den V ertrag ungliltig machen oder ob es nur seine
Erfllung verbieten soll.

Abs. 1 gibt auch de in enigen kontinentaleuropéischen Rechts-
ordnungen zu findende Regel auf, nach der der Gegenstand (obj et) eines
Vertrages moglichsain mul3.

Der Absatz weicht auch von der Regel dersel ben Rechtsordnungen ab,
de das Bestehen einer causa verlangt, da im Fdle anfanglicher
Unmdglichkeit de causafir eine Gegenleistung fehlt. Siehe Art. 3.2.

2. Fehlen der Berechtigung oder Verfligungsmacht

Abs. 2 dieses Artikels behandelt Félle, in denen die Partel, die eine
Ubertragung oder Lieferung von Vermogenswerten versprochen hat,
nicht zur Verflgung Uber die Vermogenswerte berechtigt war, weil ihr
bei Vertragsabschlu3 die Berechtigung oder die Verfigungsmacht
fehlte.

Einige Rechtsordnungen erkléren einen unter solchen Umstanden
abgeschlossenen Kaufvertrag fur nichtig. Wie aber im Fdl anfanglicher
Unmoglichkelt und sogar aus noch zwingenderen Griinden betrachtet Abs.
2 dieses Artikds einen solchen Vertrag ds glltig. Denn ene
Vertragspartei kann und wird auch oft nach Vertragsabschluf3 Eigentum
an den fraglichen Vermoégenswerten oder de Verflgungsmacht Uber de
erwerben. Sollte dies nicht geschehen, finden de Regeln Uber de
Nichterfullung Anwendung.

File des Fehlens der Verfligungsmacht sind von denen fehlender
Geschéftsfahigkeit zu unterscheiden. Letztere bezieht sich auf bestimmte
Unfahigkeiten einer Person, die dle oder zumindest einige Arten von ihr
geschlossener Vertrage betreffen, und falt aus dem Anwendungsbereich
der Grundsétze heraus. Sehe Art. 3.1(a).
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ARTIKEL 3.4
(Definition des Irrtums)

Irrtum ist ene fehlerhafte Annahme
betreffend Tatsachen oder das Recht, wie sie
bei Vertragsabschlul? bestehen.

KOMMENTAR

1. Tatsachenirrtum und Rechtsirrtum

Dieser Artikel gdlt einen Tatsachenirrtum einem Rechtsirrtum gleich.
Die rechtliche Gleichbehandlung der beiden Irrtumsarten erscheint
angesichts der zunehmenden Kompliziertheit moderner Rechtsordnungen
angemessen. Im grenziberschreitenden Handel werden die auf dieser
Komplizietheit beruhenden Schwierigkeiten durch de Tatsache
verschérft, dal3 en enzelnes Geschéft durch fremde und daher
unbekannte Rechtsordnungen bertihrt sain kann.

2. Entscheidender Zeitpunkt

Der Artikel besagt, dal3 der Irrtum aus einer fehlerhaften Annahme
besteht, die sich auf tatséchliche oder rechtliche Umstande bezieht, wie
sie bel Vertragsabschlul? bestehen.

Der Zweck der Festlegung dieses zeitlichen Elements besteht darin,
Fdle der Anwendung der Irrtumsregeln mit ihren besonderen
Rechtsbehelfen zu unterschei den von den Féllender Nichterfullung. In der
Tat kann en typischer Irrtumsfall je nach Standpunkt oft ebensogut as Fal
der Verhinderung oder Behinderung der Vertragserfillung betrachtet
werden. Ist eine Partei einen Vertrag unter einer falschen Vorstellung
bezliglich der tatsachlichen oder rechtlichen Gegebenheiten eingegangen
und hat ge daher ihre M 6glichkeiten nach diesem Vertrag fal sch beurteilt,
so dand de Irrtumsregeln anwendbar. Hat dagegen eine Partel de
Umstdnde richtig verstanden, unterlduft ihr aber en Irrtum bel der
Beurteilung ihrer Mdglichkeiten nach diesem Vertrag und verweigert se
spéter de Erfullung, so liegt eén Fal der Nichterflllung und nicht des
[rrtums vor.
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ARTIKEL 3.5
(Erheblicher Irrtum)

(1) Eine Partei kann den Vertrag wegen
Irrtums nur anfechten, wenn der Irrtum bei
Vertragsabschluld so bedeutsam war, dal3 eine
vernuinftige Person in der gleichen Lage wie die
irrende Partei bei Kenntnis des wahren Sach-
verhalts den Vertrag nur zu wesentlich anderen
Bedingungen oder Uber haupt nicht
abgeschlossenhatte, und

(@ die andere Parteidem gleichenIrrtum
unterlag oder ihn verursacht hatte, oder wenn
sie ihn kannte oder hatte kennenmiissen, und es
den angemessenen Mal3staben eines redlichen
Geschaftsgebarens widersprach, die irrende
ParteiinihremlIrrtum zu belassen, oder

(b) die andere Partei zum Zeitpunkt der
Anfechtung noch nicht im Vertrauen auf den
Vertrag gehandelt hatte.

(2) Eine Partei kann jedoch den Vertrag
nicht anfechten, wenn

(@ sie bei Entstehung des Irrtums grob
fahrlassig handelte oder

(b) der Irrtum sich auf einen Umstand
bezieht, beziiglich dessen das Risiko eines
Irrtums von der irrenden Partei Gbernommen
wurde oder nach den Umstdnden von ihr zu
tragenist.

KOMMENTAR

Dieser Artikel nennt die notwendigen Bedingungen, unter denen en
[rrtum fUr de Anfechtung desVertrages erheblichist. Der einleitende Tell
des Absatzes 1 legt de Bedingungen fest, unter denen en Irrtum
hinreichend schwerwiegend ist, um in Betracht gezogen zu werden; de
Unterabsédtze aundbdesAbsatzes 1 nennen die zusétzlichen Bedingungen,
welche den Vertragspartner der irrenden Partei betreffen; Abs. 2
behanddt die Bedingungen, welche de irrende Partei betreffen.
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1. Schwerwiegender Irrtum

Um erheblich zu sein, mu3 en Irrtum schwerwiegend sein. Sein
Gewicht und seine Bedeutung sind nach einem kombiniert objektiv/
subjektiven Standard zu bemessen, namlichdanach, was ,,eine verniinftige
Person in der gleichen Lage wie die irrende Partei* getan hétte, wenn de
de wahren Umstadnde bei Vertragsabschluld gekannt hétte. Hétte de
Uberhaupt keinen Vertrag abgeschlossen oder hétte Se dies nur zu
wesentlich anderen Bedingungen getan, dann und nur dann ist der Irrtum
ds schwerwiegend anzusehen.

I n diesem Zusammenhang stlitzt sichder einleitende Tell des Absatzes
1 auf eine offene Formel anstatt bestimmte wesentliche Elemente des
Vertrages zu nennen, auf die sichder Irrtum beziehenmuf3. Dieser flexible
Ansatz erlaubt die umfassende Berlicksi chtigung des Willens der Parteien
und der Umsténde des Falles. Bei der Ermittiung des Willens der Parteien
snd die Audegungsregeln des Kapitels 4 anzuwenden. Allgemeinen
geschéftlichen Standards und einschlagigen Gebrauchen wird besondere
Bedeutung zukommen.

Normalerweise werden im Geschaftseben besimmte Irrtimer, wie
de beziglich des Wertes der Ware oder Diengtleisung oder blof3e
Erwartungen oder Mative der irrenden Partei ds unerheblich angesehen.
Dasselbe gilt fir Irrtdmer hingchtlichder I dentitét der anderen Partei oder
ihrer personlichen Eigenschaften, obwohl unter besonderen Umsténden
manchmal solche Irrtiimer erheblich sein kdnnen (z.B. wenn die Leistung
von Diensten bestimmte personliche Qualifikationen erfordert oder wenn
en Darlehenauf der Kreditwirdigkeit des Kreditnehmers beruht).

Es genlgt jedoch nicht, dal3 eine verninftige Person de irrtim-
licherweise angenommenen Umstande ds wesentlich ansehen wiirde;
viedmehr miissen zusétzliche V oraussetzungen erfiillt sein, welche sowohl
de irrende ds auch de andere Partei betreffen, wenn en Irrtum erheblich
werden soll.

2. Voraussetzungen betreffend den Vertragspartner der irrenden
Partei

Eine irrende Partei kann den Vertrag nur anfechten, wenn die andere
Partei eine der vier Voraussetzungen exfilllt, die in Abs. 1 festgelegt sind.

Gemeinsamer Nenner der ersten drei in Unterabsatz (a) genannten
Voraussetzungenist, dal3 die andere Partei nicht schutzwirdig ist, well Se
auf de ene oder andere Weise in den Irrtum der irrenden Partei
verwickelt ist.
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Die erste Voraussetzung ist, dal3 beide Parteien demselben Irrtum
unterlagen.

Beispiel

1. A und B waren beim AbschluR eines Kaufvertrages Uber einen
Sportwagen sich der Tatsache nicht bewuf3t und konnten es auch
nicht sein, da3 der Wagen inzwischen gestohlen worden war. Die
Anfechtung des Vertragesist zul8ssig.

Glauben die Parteien irrtimlich, dald3 der Vertragsgegenstand bel
VertragsabschluB3 existierte, wahrend er in Wirklichkeit bereits zerstort
war, S0 ist Art. 3.3 zu berticksichtigen.

Die zweite V oraussetzungist,dal3der Irrtumder irrenden Partei von der
anderen Partel verursacht wurde. Dies ist immer dann der Fal, wenn der
[rrtum auf bestimmte Angaben zurtickgefihrt werden kann, die von der
anderen Partei gemacht wurden, ob ausdrticklich oder illschweigend,
fahrldssig oder schuldios, oder auf en Verhdten, das angesichts der
Umsténde einer Angabe gleichkommt. Selbst Schweigen kann einenlrrtum
verursachen. BloRe anpreisende Werbung wird normalerweise
hingenommen.

Wurde der Irrtum absichtlichverursacht, ist Art. 3.8anzuwenden.

Die dritte VVoraussetzung liegt darin, dal3die andere Partei denl rrtum der
irrenden Partei kannte oder kennen mufdte, und dal3 es angemessenen
Mal3staben eines redlichen Geschéftsgebarens widersprach, de andere
Partei im Irrtum zu belassen. Die andere Partei mufde das kennen, was
einer verniinftigen Person in der gleichen Lage wie diese Partei hétte
bekannt sein sollen. Um den V ertrag anzufechten, mui die irrende Partei
auchdarlegen, dal3 die andere Partei verpflichtet war, Se Uber ihrenlrrtum
aufzuklaren.

Die vierte Voraussetzung ist in Unterabsatz (b) festgelegt und besteht
darin, dal3 der Vertragspartner der irrenden Partei bis zum Zeitpunkt der
Anfechtung nicht imVertrauenauf denV ertrag gehandelt hat. Wegendes
Zeitpunkts der Anfechtung vergleiche Art. 3.15und 1.9.

3. Voraussetzungen betreffend dieirrende Partei

Abs. 2 des vorliegenden Artikels nennt zwei Féle, in denen die
irrende Partei den Vertrag nicht anfechten kann.

Der erste davon, der in Unterabsatz (a) behandelt wird, besteht darin,
dal3 der Irrtum auf grober Fahrlassigkeit der irrenden Partei beruht. In
einer solchen Lage wéare es unangemessen gegentiber der anderen
Partei, der irrenden Partel die Vertragsanfechtung zu erlauben.
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Unterabsatz (b) zidt auf die Situation, bei der die irrende Partel
entweder das Risko des Irrtums Ubernommen hat, oder bel der dieses
Risko angesichts der Umsténde von ihr getragen werden sollte. Die
Ubernahme des Irrtumsrisikos ist ein haufiges Merkmal spekulativer
Vertrége. Eine Partel kann einen Vertrag in der Hoffnung abschlief3en,
dald ihre Annahme Uber das Bestehen bestimmter Tatsachen sich as
richtig herausstellen wird, kann aber trotzdem das Risko tbernehmen,
dal} dem nicht so ist. Unter diesen Umdténden ist sie nicht zur
Irrtumsanfechtung berechtigt.

Beispiel

2. A vekauft B das dem relativ unbekannten Maler C
»zugeschriebene* Bild zu einem fur solche Bilder angemessenen
Preis. In der Folge wird entdeckt, dai die Arbeit von dem beriihmten
Kinstler D gemalt wurde. A kann seinen Vertrag mit B nicht wegen
Irrtums anfechten, da die Tatsache der blof3en ,, Zuschreibung“ des
Gemdldes an C das Risiko enthielt, da3 es von einem weit
berlihmteren Maler gemalt sein kdnnte.

Manchmal Ubernehmen beide Parteien e@n Risko. Spekulative
Vertrége, de entgegengesetzte Erwartungen kinftiger Entwicklungen
einschliel}en, z.B. betreffend Preise und Wechselkurse, kénnen jedoch
nicht wegen Irrtums angefochten werden, da der Irrtum sich nicht auf
Tatsachen bezieht, de zum Zeitpunkt des V ertragsabschlusses bestehen.

ARTIKEL 3.6
(Erklarungs- und Ubermittlungsirrtum)

Ein Irrtum, der bei der Verlautbarung
oder Ubermittlung einer Erklarung auftritt, wird
als Irrtum der Person angesehen, welche die
Erklérung abgab.

K OMMENTAR

Dieser Artikel sellt einen Irrtum bel der Verlautbarung oder
Ubermittlung einer Erklarung einem gewohnlichen Irrtum der Person
gleich, die eine Erklarung abgibt oder sie Gbermittelt, so dal3 die Regeln
des Art. 3.5 und der Art. 3.12 bis 3.19 auch auf diese Arten von Irrtum
anzuwenden sind.



Art. 3.6 UNIDROIT Grundregeln

1. Erheblicher Irrtum

Ist ein Erklarungs- oder Ubermittiungsirrtum hinreichend gewichtig
(insbesondere wenn er zu einer falschen Angabe von Zahlen gefihrt
hat), so wird oder sollte der Empféanger den Irrtum erkennen. Da nichts
in diesen Grundregeln den Angebotsempfanger hindert, das entstellt
abgegebene oder Ubermittelte Angebot anzunehmen, liegt es am
Erkl&renden/Anbietenden, sich auf den Irrtum zu berufen und den
Vertrag anzufechten, falls die Voraussetzungen des Art. 3.5 erfillt sind,
insbesondere dal3 es angemessenen Malistdben enes redlichen
Geschéftsgebarens fir den  Angebotsempfanger widersprach, den
Erkl&renden/Anbietenden nicht Uber seinen Irrtum aufzukl&ren.

In gewissen Fdlen kann das Irrtumsrisko vom Erklérenden
Ubernommen worden sein oder mag ihm aufzuerlegen sein, wenn er
namlich einen Ubermittlungsweg wahlt, von dem er weilR oder wissen
muidte, dal3 er allgemein oder angesichts der besonderen Umstande des
Falles unsicher ist.

Beispiel

A, ein itaienischer Interessent, bittet B, eine englische
Anwaltskanzlei, um Rechtsberatung und erhdlt as Antwort ein
Telegramm, das,,GBP 150" als Stundensatz des B nennt, wahrend auf
dem von B dem englischen Postamt tibergebenen Formular ,GBP 250"
stand. Da es algemein bekannt ist, dal3 Zahlen in Telegrammen oft
falsch Ubermittelt werden, gilt dieses Risiko as von B Uibernommen
und ist B nicht berechtigt, sich auf den Ubermittlungsirrtum zu
berufen, selbst wenn die anderen Voraussetzungen des Art. 3.5 erfullt
sind.

2. Irrtumer seitens des Empfangers

Die Ubermittlung ist beendet, sobald die Nachricht den Empfanger
erreicht. Vergleiche Art. 1.9.

Wird die Nachricht richtig Gbermittelt, verstent aber der Empfanger
ihren Inhalt falsch, so liegt der Fall auRerhab des Anwendungsbereichs
des vorliegenden Artikels.

Wird de Nachricht richtig an das Gerat des Empfangers Ubermittelt,
das jedoch wegen eines technischen Fehlers einen verstimmelten Text
ausdruckt, so liegt auch dieser Fal aulZerhalb des Anwendungsbereichs
dieses Artikels. Dasselbe gilt, wenn die Nachricht auf Aufforderung des
Empfangers dem Boten des Empfangers mindlich gegeben wird, der se
falschversteht oder Gbermittelt.
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In den zwel obengenannten Falen kann jedoch der Empfanger
berechtigt sein, sich gemald Art. 3.5 auf seinen Irrtum zu berufen, wenn
er dem Erklarenden antwortet und seine Antwort auf seinem eigenen
Milverstdndnis der Nachricht des Erklérenden beruht, und dle
Voraussetzungen des Art. 3.5 erflllt sind.

ARTIKEL 3.7
(Rechtsbehelfe bei Nichterfillung)

Eine Partel ist zur Anfechtung des
Vertrageswegen Irrtums nicht berechtigt, wenn
die Umstande, auf die sich die Partei beruft,
einen Rechtsbehelf wegen Nichterfullung
gewahrenoder gewahrt habenwirden.

K OMMENTAR

1. Rechtsbehelfe wegen Nichterfullung bevorzugt

Dieser Artikel 0l den Konflikt [6sen, der zwischen dem Rechtsbehelf
der Irrtumsanfechtung und den Rechtsbehelfen wegen Nichterfillung
entstehen kann. Im Fdle eines solchen Konflikts werden de
Rechtsbehelfe wegen Nichterflllung bevorzugt, da Se besser zu passen
scheinenund flexibler snd ds de radikae Losung der Anfechtung.

2. Tatsachliche und mégliche Konflikte

Ein tatsichlicher Konflikt zwischen den Rechtsbehelfen wegen
Irrtums und denen wegen Nichterfillung entsteht immer dann, wenn
man sch auf die zwei Gruppen von Rechtsbehelfen wegen im
wesentlichen gleicher Tatsachen beruft.

Beispiel

Bauer A findet eine rostige Schissel auf dem Feld und verkauft sie fur
100 000 Osterreichische Schillinge an den Kunsthandler B. Der hohe
Preis beruht auf der Annahme beider Parteien, die Schissel sei aus
Silber (andere Silbergegenstande waren zuvor auf dem Feld gefunden
worden). Inder Folgestellt sich heraus, daf3 die fragliche Schiissel eine
gewohnliche Eisenschussel ist, die nur 1000 Schillinge wert ist. B
weigert sich, die Schiissel anzunehmen und zu bezahlen, well ihr die
angenommene Qualitét fehle. B ficht den Vertrag auch wegen Irrtums
beziiglich der Eigenschaft der Schiissel an. B hat nur ein Recht auf die
Rechtsbehelfe wegen Nichterfillung.
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Es kann sain, dal3 der Konflikt zwischen den zwel Gruppen von
Rechtsbehelfen nur ein potentieller ist, da sich die irrende Partel auf
einen Rechtsbehelf wegen Nichterfllung hétte berufen konnen, ihr dies
aber wegen spezidler Umsténde versagt ist, zum Beispid well ene
gesetzliche Verjahrungsfrist abgelaufen ist. Selbst in einem solchen Fall
ist der vorliegende Artikel anzuwenden, so dald der Rechtsbehelf der
[rrtumsanfechtung ausgeschlossen ist.

ARTIKEL 3.8
(Tauschung)

Eine Partei kann den Vertrag anfechten,
wenn sie von der anderen Partei zum Vertrags-
abschluf bestimmt worden ist durch arglistige
Vor spiegelung falscher Umstande, einschlieflich
arglistigen  Sprachgebrauchs oder einer
arglistigen Handlungsweise, oder durch das
arglistige Ver schweigenvon Umstanden, welche
die andere Partei nach angemessenen
M al3stében eines redlichen Geschaftsgebarens
hétte offenlegenmuissen.

KOMMENTAR

1. Tauschungund Irrtum

Die Vertragsanfechtung einer Partei wegen Tauschung hat enige
Ahnlichkeit mit der Anfechtung wegen einer bestimmten Art von Irrtum.
Die Tauschung kann ds Sonderfall eines durch die andere Partei verur-
sachten Irrtums angesehen werden. Wie der Irrtum kann die Téuschung
sowohl das ausdriickliche oder dillschweigende Vorspiegeln falscher
TatsachendsauchdasV erschweigenwahrer Tatsacheneinschlief3en.

2. Der Begriff der Tauschung

Der entscheidende Unterschiedzwischen Tauschung und Irrtum liegt in
der Natur und dem Zweck der Vorspiegelungen oder des V erschweigens
der téuschenden Partei. Die ,arglistige® Vorspiegelung oder das
V erschweigenerheblicher Tatsachensindes, welche de getéuschte Partel
zur Vertragsanfechtung berechtigen. Ein solches Verhaten ist arglitig,
wenn es darauf abzielt, de andere Partei in einen Irrtum zu fuhren, und
dadurch zum Nachteil der anderen Partei einen Vorteil zu gewinnen. Die
Tauschung ist so tadelnswert, dald de @n hinreichender
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Anfechtungsgrund ist, ohne dal? es der weiteren in Artikel 3.5 nieder-
gelegtenV oraussetzungenbedarf, die e nenlrrtum erheblichmachen.

Eine bloRe ,Marktschreierei bei der Werbung oder den Verhand-
lungen gentigt nicht.

ARTIKEL 3.9
(Drohung)

Eine Partei kann den Vertrag anfechten,
wenn sie von der anderen Partei zum Vertrags
abschluf3 bestimmt worden ist durch ene
widerrechtliche Drohung, die nach den Um-
sténdenso unmittelbar und ernsthaft ist, dafl3 der
ersten Partei keine verninftige Alternative
bleibt. Eine Drohung ist insbesondere dann
widerrechtlich, wenn die Handlung oder
Unterlassung, die der Partei angedroht worden
ist, fir sich genommen unrechtmaliig ist, oder es
unrechtmaflig ist, sie als Mittel zur Erreichung
desVertragsabschlusseszubenutzen.

KOMMENTAR

Dieser Artikel erlaubt die Anfechtung eines Vertrages wegen
Drohung.

1. Die Drohung muf3 unmittelbar und ernsthaft sein

Eine Drohung fir sichgenommengentigt nicht. Se muf3 sounmittel baren
und ernsthaften Charakter haben, dal} de bedrohte Person keine
verninftige Alternative hat zum Abschluf? des Vertrages zu den von der
anderen Partei vorgeschlagenen Bedingungen. Die Unmittelbarkeit und
Ernsthaftigkeit der Drohung sind nach einem objektiven Mal3stab unter
Berlicksichtigung der Umsténde desEinzelfaleszubewerten.

2. Widerrechtliche Drohung

Die Drohung mufid auf3erdem widerrechtlich sein. Der zweite Satz des
vorliegenden Artikds fihrt zur Verdeutlichung zwei Beispide einer
widerrechtlichenDrohungan. Daserste bezieht sichauf einenFal, bei dem
de Handlung oder Unterlassung, mit der die V ertragspartei bedroht wurde,
fur sich genommen unrechtmédig ist (z.B. e@n korperlicher Angriff). Das
zweite  bezieht sch auf eane Stuation, bei der de
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angedrohte Handlung oder Unterlassung fir sichgenommenrechtméldig i,
aber der damit verfolgte Zweck unrechtmadig ist (z.B. die Erhebung einer
Klage zu dem dleinigen Zweck, die andere Partei dazu zu bringen, den
V ertrag zudenvorgeschlagenenBedingungenabzuschlief3en).

Beispiel

1. A, der mit der Rickzahlung eines Darlehens in Verzug ist, wird
vom Darlehensgeber B mit einem Prozef3 zur Riickzahlung des Geldes
bedroht. Der einzige Zweck dieser Drohung liegt darin, A’s
Lagerhaus zu besonders vorteilhaften Bedingungen zur Pacht zu
erhalten. A unterschreibt den Pachtvertrag, ist aber zur Anfechtung
des Vertrages berechtigt.

3. Drohung betreffend den Ruf oder wirtschaftliche I nteressen

Zum Zwecke der Anwendung des vorliegenden Artikels muf3 sich die
Drohung nicht notwendig gegen eine Person oder ein Vermdgen richten,
sondern kann auch den Ruf oder rein wirtschaftliche Interessen
betreffen.

Beispiel

2. Die Spidler einer Basketballmannschaft drohen mit einem Strelk,
wenn sie flr die verbleibenden vier Spiele der Saison nicht eine weit
hohere Siegespramie as bisher vereinbart erhalten; darauf erklart sich
der Vorsitzende des Vereins einverstanden, die verlangte Pramie zu
zahlen. Der Vorsitzende des Vereinsist berechtigt, den neuen Vertrag
mit den Spielern anzufechten, da der Streik automatisch zum Abstieg
der Mannschaft in eine niedrigere Liga gefuhrt hatte und daher eine

schwere und unmittelbare Bedrohung sowohl des Rufes ds auch der
finanziellen Position des Vereinsdarstellte.

ARTIKEL 3.10
(Grobes Mif3verhaltnis)

(1) Eine Partei kann den Vertrag oder
eine einzelne Bedingung anfechten, wenn bei
Vertragsabschluld der Vertrag oder die einzelne
Bedingung der anderen Partei unberechtigt
einen UbermaBigen Vorteil verschaffte. Zu
ber iicksichtigensind unter anderem

(@ die Tatsache, dal3 die andere Partei
aus einer Abhangigkeit, wirtschaftlichen
Notlage, dringenden Bedurfnissen oder
mangelnder
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Voraussicht, einer Unwissenheit,
Unerfahrenheit oder mangelndem
Verhandlungsgeschick der ersten Partel
unredlichenVorteil gezogen hat; und

(b) die Natur und der Zweck des
Vertrages.

(2) Auf Verlangen der zur Anfechtung
berechtigten Partei kann en Gericht den
Vertrag oder die Bedingung anpassen, um sie
mit angemessenen M al3stében eines redlichen
Geschaftsgebarens in Einklang zu bringen.

(3) EinGericht kanndenVertrag oder die
Bedingung auch auf Verlangen der Partei
anpassen, welche die Anfechtungserklarung
empfangt, sofern diese Partei die andere Partei
umgehend nach Empfang der Anfechtungser-
klarungundbevor die andere Parteiim Vertrauen
darauf gehandelt hat, von ihrem Verlangen
unterrichtet. Die Bestimmungen des Artikels
3.13Abs.2sind entsprechend anzuwenden.

KOMMENTAR

1. UbermaRiger Vorteil

Diese Bestimmung erlaubt einer Partel die Anfechtung des Vertrages
in Fadlen, be denen en grobes MilRverhdtnis zwischen den
Verpflichtungen der Parteien besteht, das einer Partei einen nicht zu
rechtfertigenden Ubermaliigen Vorteil verschafft.

Der Uberméldige Vortell mud bei Vertragsabschlul? bestehen. Ein
Vertrag, der zwar bei Eingehung nicht grob unredlich war, aber es spéter
wurde, kann nach den in Kapitel 6, Abschnitt 2 enthaltenen Regeln Gber
veradnderte Umsténde angepaldt oder aufgehoben werden.

Wie die Formulierung ,, Ubermédiger* Vortell zum Ausdruck bringt,
genligt selbst ein betréchtliches Mildverhdtnis zwischen Wert und Preis
oder ein anderer Faktor, der das Gleichgewicht zwischen Leistung und
Gegenleistung stort, nicht fir die Anfechtung oder Anpassung des
Vertrages nach diesem Artikel. Verlangt wird vielmehr, dald3 das
Ungleichgewicht nach den Umsténden so groR ist, da3 es das
Gerechtigkeitsgefihl einer verniinftigen Person erschiittert.
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2. Unberechtigter Vorteil

Der Vortell mui3 nicht nur Uberméf3ig, er mufd auch unberechtigt sein.
Ob dieses Erfordernis erflllt ist, hdngt von der Bewertung aller
erheblichen Umsténde des Falles ab. Abs. 1 des vorliegenden Artikels
bezient sich insbesondere auf zwel Umstdnde, die in diesem
Zusammenhang besondere Aufmerksamkeit verdienen.

a. Ungleiche Verhandlungsposition

Der erste Umstand ist, dal3 eine Partei unredlichen Vortell gezogen
hat aus der Abhangigkeit, wirtschaftlichen Notlage oder den dringenden
BedUrfnissen der anderen Partei oder ihrer mangelnden Voraussicht,
ihrer Unwissenheit, Unerfahrenheit oder mangelndem
Verhandlungsgeschick (Unterabsatz (@)). Fur eine Abhangigkeit einer
Partel gegenliber der anderen geniigt es nicht alein, dal3 letztere auf
Grund der Marktbedingungen eine stérkere Verhandlungsposition hat.

Beispiel

A, der Inhaber einer Automobilfabrik, verkauft ein veraltetes
Flielband an B, die Regierungsstelle eines um den Aufbau einer
eigenen Automobilindustrie bemihten Landes. Obwohl A zur
Leistungsfahigkeit des Flielbandes keine Angaben macht, gelingt
ihm die Festlegung eines offenkundig Gibermafdigen Preises. Nachdem
B entdeckt, dai er einen Preis bezahlt hat, der dem Preis eines weit
moderneren Flielfbandes entspricht, kann sie zur Anfechtung
berechtigt sein.

b. Natur und Zweck des Vertrages

Der zweite, besonders zu berticksichtigende Umstand ist die Natur
und der Zweck des Vertrages (Unterabsatz (b)). Es gibt Situationen, bel
denen ein Ubermal3iger Vorteil unberechtigt ist, selbst wenn die Partel,
die ihn ausnutzen will, die schwache Verhandliungsposition der anderen
Partei nicht mif3raucht hat.

Ob das der Fdl ist, hangt oft von der Natur und dem Zweck des
Vertrages ab. So kann eine Vertragsbedingung, die eine aufl¥erst kurze
Friss zur Méangelanzeige bel zu liefernden Waren oder zu leistenden
Diensten bestimmt, fir den Verkdufer oder Leistenden je nach dem
Charakter der fraglichen Guter oder Dienstleistungen Uberméiig
vorteilhaft sein oder auch nicht. Ebenso kann es bel der Provision eines
Vertreters liegen, die as fester Prozentsatz des Preises der verkauften
Guter oder vorzunehmenden Dienstleistungen ausgedriickt ist; wahrend
sie im Falle eines wesentlichen Beitrages des Vertreters zum Abschlul3
des  Geschdfts und/oder enes  geringen  Wertes  der
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betreffenden Giter oder Dienstleistungen berechtigt sein kann, mag sie
dann einen Uberm&3igen Vortell fir den Vertreter darstellen, wenn
dessen Beitrag kaum fuhlbar war und/oder der Wert der Giiter oder
Diengtleistungen auf3erordentlich hoch ist.

¢. Andere Umstande

Es kann erforderlich sein, auch andere Umsténde zu berticksichtigen,
wie zum Beispid die in dem Geschéfts- oder Handel szweig herrschende
Sitte.

3. Anfechtung oder Anpassung

Die Anfechtung des Vertrages oder einer einzelnen Bedingung nach
diesem Artikel unterliegt den in den Art. 3.14 - 3.18 niedergelegten
algemeinen Regeln.

Nach Abs. 2 des vorliegenden Artikels kann jedoch das Gericht auf
Verlangender anfechtungsberechtigten Partei den V ertrag anpassen, um
ihn mit den angemessenen M al3stében eines redlichen Geschéftsgebarens
in Einklang zu bringen. Ahnlichkann entsprechend Abs. 3 auch de Parte,
welche de Anfechtungserklarung empféangt, eine solche Anpassung
verlangen, vorausgesetzt Se informiert die anfechtende Partei umgehend
nach Zugang der Anfechtungserkl&rung und bevor die anfechtende Partei
imVertrauenauf diese Erkl&rung gehandelt hat.

Stimmen die Parteien bezliglich der V orgehensweise nicht Gberein, so
mul3 das Gericht entscheiden, ob der Vertrag angefochten oder
angepald wird, und im Falle der Anpassung zu welchen Bedingungen.

Verlangt eine anfechtungsberechtigte Partei in ihrer Erklarung oder
danach nur die Anpassung, so verliert sie ihr Anfechtungsrecht.
Vergleiche Art. 3.13(2).

ARTIKEL 3.11
(Dritte)

(1) Ist eine Tauschung, Drohung, ein
grobes MiRverhéltnis oder der Irrtum einer
Partei einem Dritten, fir dessen Handeln die
andere Partei verantwortlich ist, zuzuschreiben
oder kennt der Dritte jenen Umstand oder héatte
er ihn kennen mussen, so kann der Vertrag
unter denselben Voraussetzungen angefochten
werden, als handdle es sich um das Verhalten
oder das Wissender Partei selbst.



Art.3.11 UNIDROIT Grundregeln

(2) Isteine Tauschung, Drohung oder ein
grobes Milverhdltnis einem Dritten zuzu-
schreiben, fir dessen Handeln die andere Partei
nicht verantwortlich ist, so kann der Vertrag
angefochten werden, wenn diese Partei die T&u-
schung, Drohung oder das Mifver haltnis kannte
oder hatte kennen muissen, oder wenn diese
Partei zum Zeitpunkt der Anfechtung noch nicht
im Vertrauenaufden Vertrag gehandelt hat.

KOMMENTAR

Dieser Artikel behanddlt die praktisch haufigen Situationen, in denen
ein Dritter an den Verhandlungen beteiligt wurde oder sich in diese
eingemischt hat, und der Anfechtungsgrund auf die eine oder andere
Weise dieser Person zuzuschreiben ist.

1. Dritter, fur den eine Partel verantwortlich ist

Abs. 1 betrifft Situationen, in denen die Tauschung, Drohung, das
grobe Milverhditnis oder der Irrtum einer Partei von einem Dritten
verursacht werden, fir dessen Handlungen die andere Partei
verantwortlich ist, oder Félle, in denen der Dritte den Irrtum kannte oder
kennen mufdte, ohne ihn zu verursachen. Eine Partei ist fur die
Handlungen eines Dritten in ene Vidzahl von Stuationen
verantwortlich; sie reichen von denen, in welchen jene Person ein
Vertreter der fraglichen Partel ist, bis zu jenen, wo der Dritte aus
eigenem Antrieb zum Vortell jener Partei handdlt. In allen diesen Félen
erscheint es gerechtfertigt, jener Partei die Handlungen des Dritten oder
seine tatsichliche oder unterstellte Kenntnis bestimmter Umsténde
zuzuschreiben, und zwar unabhéngig davon, ob die fragliche Partei die
Handlungen des Dritten kannte.

2. Dritter, fir den keine Partei verantwortlich ist

Abs. 2 behanddlt die Félle, in denen eine Partei von einem Diritten, fur
den die andere Partel nicht verantwortlich ist, getduscht, bedroht, oder
sonst ungebuhrlich beeinflul® wird. Solche Handlungen konnen der
letzteren Partel nur zugeschrieben werden, wenn sie diese kannte oder
kennen muf3te.

Es gibt jedoch eine Ausnahme von dieser Regel: Selbst wenn die
andere Partei die Handlungen des Dritten nicht kannte, ist die
getéuschte, bedrohte oder sonst ungebihrlich beeinflude Partei zur
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Anfechtung des Vertrages berechtigt, wenn die andere Partei vor dem
Zeitpunkt der Anfechtung noch nicht im Vertrauen auf den Vertrag
gehanddlt hat. Diese Ausnahme ist gerechtfertigt, weil in dieser Situation
die andere Partel nicht schutzbedirftig ist.

ARTIKEL 3.12
(Bestatigung)

Wenn die zur Anfechtung berechtigte
Partei den Vertrag nach Beginn der
Anfechtungsfrist ausdracklich oder
stillschweigend bestétigt, so ist die Anfechtung
ausgeschlossen.

KOMMENTAR

Dieser Artikel legt die Regel nieder, nach der die zur Anfechtung
berechtigte Partel den Vertrag ausdricklich oder dillschweigend
bestétigen kann.

Fir ene dillschweigende Bedtdtigung gentgt es nicht, dal3
beispielsweise die zur Anfechtung berechtigte Partei einen Anspruch
gegen die andere Partei geltend macht, der mit deren Nichterfillung
begriindet wird. Eine Bestétigung kann nur angenommen werden, wenn
die andere Parte den Anspruch anerkennt oder wenn eine Klage
erfolgreich war.

Eine Bestétigung liegt auch darin, dal3 die zur Anfechtung berechtigte
Partei, ohne sich das Anfechtungsrecht vorzubehaten, den Vertrag
weiterhin erfillt.

ARTIKEL 3.13
(Verlust des Anfechtungsrechts)

(1) Ist eine Partei zur Anfechtung wegen
Irrtums berechtigt, erklart sich jedoch die
andere Partei bereit, den Vertrag so zu erfillen,
wie er von der zur Anfechtung berechtigten
Partei ver standen wurde, oder erfillt sie ihn so,
dann gilt der Vertrag als mit dem Inhalt
geschlossen, wie ihn die letztere Parte
ver standenhat. Die andere Partei muf3, nachdem
sie daruber unterrichtet wurde, wie die zur
Anfechtung berechtigte Partei
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den Vertrag verstanden hat und bevor diese
Partei im Vertrauen auf die
Anfechtungserkléarung gehandelt hat, umgehend
eine derartige Erklarung abgeben oder die
Erfallung vornehmen.

(2) Nach einer solchen Erklarung oder
Erfullung erlischt das Anfechtungsrecht und ist
jede zuvor abgegebene Anfechtungserklarung
unwirksam.

KOMMENTAR

1. Erfillung des Vertrages in dem von der irrenden Partei
ver standenen Sinn

Nach diesem Artike kann ene irrende Partei gehindert sein, den
Vertrag anzufechten, wenn sich die andere Partei bereit erklart, den
Vertrag so zu erflllen, wie er von der irrenden Partel verstanden wurde,
oder wenn sie ihn tatsachlich so erfillt. Das Interesse der anderen
Partei, dies zu tun, kann in dem Vorteil liegen, den die Partel aus dem
Vertrag selbst in seiner angepaldten Fassung ziehen kann.

Eine solche Beriicksichtigung der Interessen der anderen Partel ist
nur im Falle des Irrtums gerechtfertigt, nicht dagegen in anderen Félen
eines Willensmangels (Drohung und T&uschung), wo von den Parteien
kaum erwartet werden kann, den Vertrag aufrecht zu erhalten.

2. Entscheidung umgehend zu treffen

Die andere Partei hat umgehend, nachdem sie dartiber unterrichtet
wurde, wie die zur Anfechtung berechtigte Partei den Vertrag
verstanden hat, ihre Entscheidung mitzuteilen, den Vertrag in seiner
angepaldten Fassung zu erflllen, oder den Vertrag tatsichlich so zu
erflllen. Wie die andere Partei die Information Uber das Mi3versténdnis
der Vertragshedingungen erhdt, hangt von den Umsténden des Falles
ab.

3. Verlust des Anfechtungsrechts

Abs. 2 stdllt ausdriicklich fest, dal}, sobald die andere Partel ihre
Erkldrung abgegeben hat oder die Erflllung vorgenommen hat, das
Anfechtungsrecht der irrenden Partel erlischt ist, und dal3 eine zuvor
abgegebene Anfechtungserklarung unwirksam wird.
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Umgekehrt ist de andere Partei nicht 1anger berechtigt, den Vertrag
anzupassen, wenn de irrende Partei nicht nur die Anfechtung erklart hat,
sondernauchimVertrauenauf diese Erklérung gehandelt hat.

4. Schadenersatz

Die Anpassung des Vertrages durch die andere Partel hindert die
irrende Partel nicht, gemal3 Art. 3.18 Schadenersatz zu verlangen, wenn
sie einen Schaden erlitten hat, der durch die Vertragsanpassung noch
nicht wiedergutgemacht ist.

ARTIKEL 3.14
(Anfechtungser klarung)

Das Anfechtungsrecht wird durch Er-
klérung gegentiber der ander en Par tei ausgelibt.

K OMMENTAR

1. DasErforderniseiner Erklérung

Dieser Artikel stellt den Grundsatz fest, dal3 das Anfechtungsrecht
einer Partei durch Erkldrung gegeniber der anderen Partel ausgelibt
wird, ohne dal? es des Eingreifens eines Gerichtes bedarf.

2. Form und Inhalt der Erklarung

Dieser Artikel stellt keinerlel bestimmte Anforderung an die Form
oder den Inhat der Anfechtungserkldrung. Daraus folgt, dal3 nach der
algemeinen, in Art. 1.9(1) niedergelegten Regel die Erkléarung auf jede
nach den Umstdnden angemessene Weise abgegeben werden kann. Flr
den Inhalt der Erklarung gilt, dal3 es nicht notwendig ist, den Ausdruck
»~Anfechtung” ausdriicklich zu benutzen oder die Anfechtungsgriinde
ausdrticklich zu benennen. Um der Klarheit willen it jedoch eine Partel
gut beraten, in ihrer Erkl&rung einige Grinde fir die Anfechtung
anzugeben, obwohl die anfechtende Partei in den Féllen von Tauschung
oder grobem Milverhdtnis annehmen kann, dald diese Grinde der
anderen Partel bereits bekannt sind.

Beispiel

A, der Arbeitgeber des B, droht B mit der Entlassung, wenn B dem A
nicht eine Kommode im Stile Ludwigs XVI. verkauft. Schliefdich
stimmt B dem Verkauf zu. Zwei Tage spéter erhélt A einen Brief von
B, der das Ausscheiden des B  ankindigt und
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erklart, B habe die Kommode an C verkauft. B's Brief genlgt as
Anfechtungserklérung beziliglich des Kaufvertrages mit A.

3. Die Erklarung muf3 zugehen

Die Anfechtungserkléarung wird wirksam, wenn sie der anderen
Partei zugeht. Vergleiche Art. 1.9(2).

ARTIKEL 3.15
(Anfechtungsfristen)

(1) Die Anfechtungserklérung ist inner-
halb einer nach den Umsténden angemessenen
Frist abzugeben, nachdem die anfechtende
Partei von den malgeblichen Tatsachen
Kenntnis erhielt oder davon nicht in Unkenntnis
sein konnte, oder nachdem sie frei handeln
konnte.

(20 Kann eine Partei eine einzelne
Vertragsbedingung nach Artikel 3.10 anfechten,
so beginnt die Anfechtungsfrist, sobald sich die
ander e Partei auf diese Bedingung ber uft.

KOMMENTAR

Nach Abs. 1 dieses Artikels mul3 eine Anfechtungserklérung innerhab
angemessener Frist abgegeben werden, nachdem die anfechtende Partei
de mal3geblichen Tatsachen erkannt hat oder Se hétte erkennen miissen,
oder nachdem se frei handen konnte. Genauer ausgedriickt, mul3 de
irrende oder getduschte Partei de Anfechtung innerhadb angemessener
Frist abgeben, nachdem se den Irrtum oder die Tauschung erkannt hat
oder se hétte erkennen missen. Das gleiche gilt in den Félen groben
Milverhdltnisses, de aus dem Mifdrauch ener Unwissenheit,
mangelnden Voraussicht oder Unerfahrenheit der schuldlosen Partei
entstehen. In den Fédlen der Drohung oder des Mil¥rauchs einer
Abhangigkeit, wirtschaftlichen Notlage oder dringender Bedirfnisse der
schuldlosen Partei 18uft die Frist ab dem Zeitpunkt, zu dem die bedrohte
oder mif3brauchte Partei in die Lage kommt, frei zu handeln.

Fir den Fdl der Anfechtung einer einzelnen Vertragsbedingung nach
Art. 3.10 gdlt Abs. 2 dieses Artikes fest, da? de Anfechtungsfrist
beginnt, sobad sichdie [andere] Partei auf diese Bedingung beruft.
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ARTIKEL 3.16
(Teilanfechtung)

Betrifft ein Anfechtungsgrund nur einzelne
Vertragsbedingungen, so beschrankt sich die
Wirkungder Anfechtung auf diese Bedingungen,
auller wenn es nach den Umstanden unange-
messen ist, den Vertrag im Ubrigen aufrecht zu
erhalten.

KOMMENTAR

Dieser Artikel behandelt Situationen, in denen de Anfechtungsgriinde
nur einzelne Vertragsbedingungen betreffen. In solchen Félen snd die
Wirkungen der Anfechtung auf die betroffenen Bedingungen beschrankt,
auf3er wenn es nach den Umsténden unangemessen ist, den Vertrag im
Ubrigen aufrecht zu erhaten. Dies wird im allgemeinen davon abhéangen,
ob eine Partei den V ertrag abgeschlossen hétte, wenn de vorausgesehen
hétte, dal3 de fraglichen Bedingungen durch Anfechtungsgriinde
betroffensnd.

Beispiele

1. Unternehmer A vereinbart, fir B zwei Haéuser auf den
Grundstuicksparzellen X und Y zu bauen; in einem der Hauser will B
leben, und das andere will er vermieten. Irrigerweise nahm B an, dai3
er eine Baugenehmigung fiur beide Parzellen habe, wahrend
tatsachlich die Genehmigung nur die Parzelle X betraf. Wenn sich aus
den Umstanden nichts anderes ergibt, wére es trotz der Anfechtung
des Bauvertrages Uber das Haus auf Parzelle Y angemessen, den
verbleibenden Vertrag Uber den Bau des Hauses auf Parzelle X
aufrecht zu erhalten.

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, daf’ auf Parzelle X eine Schule gebaut werden soll und auf
Parzelle Y Wohnungen fir die Schiler. Auf3er wenn sich aus den
Umstanden anderes ergibt, wére es nach der Anfechtung des Bau-
vertrages Uber die Wohnungen auf Parzelle Y nicht angemessen, den
verbleibenden Vertrag Giber den Bau der Schule auf Parzelle X aufrecht
zuerhalten.
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ARTIKEL 3.17
(Ruckwirkung der Anfechtung)

(1) DieAnfechtung wirkt zurick.

(2) Auf Grund der Anfechtung kann jede
Partei Rickgabe von allem verlangen, was sie
nach dem Vertrag oder seinem angefochtenen
Teil geleistet hat, sofern sie Zug um Zug all das
zurickgibt, was sie nach dem Vertrag oder
seinem angefochtenen Teil erhalten hat oder,
falls Ruckgabe in Natur nicht moglich ist, fur
das Erhaltene Ersatz leistet.

KOMMENTAR

1. Anfechtung hat grundsatzlich Ruckwirkung

Abs. 1 dieses Artikels stellt die Regel auf, dal3 die Anfechtung
zurtickwirkt. Mit anderen Worten, der Vertrag wird so angesehen, as
habe er nie bestanden. Im Falle teilweiser Anfechtung nach Art. 3.16 gilt
die Regel nur fur den angefochtenen Tell des Vertrages.

Es gibt jedoch einzelne Vertragsbedingungen, die selbst in Féllen der
Gesamtanfechtung bestehen bleiben. Schieds-, Gerichtsstands- sowie
Rechtswahlklauseln ~ werden im  Unterschied zu  anderen
Vertragsbedingungen as Klauseln besonderer Art angesehen, die trotz
der Gesamt- oder Teilanfechtung des Vertrages aufrecht erhalten
werden konnen. Ob solche Klauseln tatsichlich wirksam bleiben,
bestimmt das anwendbare nationale Recht.

2. Ruckgabe

Nach Abs. 2 des vorliegenden Artikels kann jede Partei Riickgabe
dessen verlangen, was se auf Grund des Vertrages oder seines
angefochtenen Teils geleistet hat. Die enzige Bedingung einer solchen
Riickgabe ist, dal3 jede Partei auch selbst dl das zurlickzugeben hat, was
se auf Grund desV ertrages oder seines angefochtenen Teils erhalten hat.
Wenn die Riickgabe in Natur nicht moglichist, wie es fir Dienstleistungen
typischist, mul3 eine Partei fir das Erhaltene Ersatz leisten, auf3er wenn
de erhatene Leistung fir se keinenWert hat.

Beispiel

A beauftragt B, ein Restaurant zu dekorieren. B beginnt mit der Arbeit.
Als A spéter entdeckt, daf3 B nicht der berihmte Dekorateur ist, der
ahnliche Dekorationenin einer Anzahl anderer Restaurants angebracht
hat,fichterdenVertrag an. Dadie bi sher vorgenommenen Dekorationen
nichtzurtickgegebenwerdenkdnnenundfurA wertlossind, hat Bfur die
geleisteteArbeit keinenErsatzanspruchgegenA.
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ARTIKEL 3.18
(Schadenersatz)

Unabhéangig von einer etwaigen
Anfechtung des Vertragesist die Partei, die den
Anfechtungsgrund kannte oder hétte kennen
mussen, zum Schadenersatz verpflichtet, um
dadurchdie andere Parteiin die gleiche Lage zu
versetzen, in der diese sich ohne Abschlul® des
Vertragesbefundenhabenwiirde.

KOMMENTAR

1. Schadenersatz, wenn andere Partei den Anfechtungsgrund
kennt

Dieser Artikel bestimmt, dal3 eine Partei, die einen Anfechtungsgrund
kannte oder hétte kennen muissen, der anderen Partei zum Schadenersatz
verpflichtet ist. Der Anspruch auf Schadenersatz besteht ohne Riicksicht
auf eine etwaige Anfechtung desVertrages.

2. Bemessung des Schadener satzes

Andersds der Schadenersatz im Fale der Nichterfillung nach Kapitel
7, Abschnitt 4 soll der durch diesen Artikel gewdhrte Schadensersatz die
andere Partei lediglichin die gleiche Lage versetzen, in der de sich ohne
Abschluf3 des V ertrages befunden habenwiirde.
Beispiel
A verkauft B Software und mudte B’s I rrtumbeziiglich der Eignung flr
den von B beabsichtigten Gebrauch erkennen. Unabhangig von einer
etwaigen Anfechtung des Vertrages durch B haftet A dem B fir ale
Aufwendungen,dieBfirdie Schulungsei nes Personals imGebrauch der
Software machen muldte, aber nicht fr den Schaden, der B infolge der

Unbrauchbarkeit der Softwarefiirdenbeabsi chtigtenZweck entstanden
ist.

ARTIKEL 3.19
(2Zwingende Bestimmungen)

Die Bestimmungen dieses Kapitels sind
zwingend, aul3er soweit sie die verbindliche Wir-
kung der bloRRen Vereinbarung, die anfangliche
Unmdglichkeit oder denlrrtum betreffen.
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KOMMENTAR

Dieser Artikel legt fest, dal3 die Bestimmungen dieses Kapitels Uber
Tauschung und Drohung sowie lber das grobe Milverhdtnis zwingenden
Charakter haben. Es wére treuwidrig, wenn die Parteien bei Abschluf
ihres Vertrages diese Bestimmungen ausschlief3en oder dndern wirden.
Nichts hindert jedoch die anfechtungsberechtigte Partel, auf dieses Recht
zu verzichten, sobald e die wahren Tatsachen kennenlernt oder frei
handelin kann.

Andererseits snd de Bestimmungen dieses Kapitels Uber de
verbindliche Wirkung der bloRen Vereinbarung, de anfangliche
Unmdglichkeit oder den Irrtum nicht zwingend. So kdnnen de Parteien
sehr wohl besondere Erfordernisse des nationdlen Rechts wieder
aufnehmen, wie etwa die consideration oder de causa; ebenso konnen
se vereinbaren, dal3 ihr Vertrag bel anfanglicher Unmdglichkeit
unwirksam san 0ll, oder dald der Irrtum ener Partei ken
Anfechtungsgrund ist.

ARTIKEL 3.20
(Einseitige Erklarungen)

Die Bestimmungen dieses Kapitels sind
sinngemal? auf jede Willenserklarung anzu-
wenden, die von einer Partei an die andere
gerichtet wird.

K OMMENTAR

Dieser Artikel tragt der Tatsache Rechnung, dal3 abgesehen vom
Vertrag selbst die Parteien vor oder nach Vertragsabschluld oft eine
Anzahl von Willenserkl&rungen austauschen, die ebenfalls von
Unguiltigkeit betroffen sein konnen.

Im Geschéftsverkehr snd das wichtigdte Beispie einsatiger
Willenserkldrungen, die nach auf3en gerichtet sind, aber einen Vertrag
vorbereiten, de Gebote fir Invedtitionen, Anlagen, die Lieferung von
Waren oder das Erbringenvon Dienstleistungen. Willenserkl&rungen nach
Vertragsabschlul gibt es in vielen Formen, wie Anzeigen, Erklérungen,
Verlangen und Aufforderungen. Insbesondere V erzichtserklérungen und
Erkl&rungen, durch die eine Partei eine Verpflichtung Gbernimmt, kénnen
von einemWillensmangel betroffen sein.
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KAPITEL 4

AUSLEGUNG

ARTIKEL 4.1
(Wille der Parteien)

(1) Ein Vertrag wird nach dem gemein-
samenWillender Parteienausgel egt.

(2) L&kt sich ein solcher Wille nicht fest-
stellen, so wird der Vertrag nach der Bedeutung
ausgelegt, die ihm verniinftige Personen gleicher
Art wie die Parteien unter gleichen Umstanden
gebenwirden.

K OMMENTAR

1. Vorrang desgemeinsamen Willens

Abs. 1diesesArtikels legt den Grundsatz nieder, dald zur Feststellung
der Bedeutung von V ertragsbedingungen dem gemeinsamen Willen der
Parteien VVorrang zukommit. Folglich kann einer Vertragsbedingung eine
Bedeutung gegeben werden, die sowohl von der wortlichen Bedeutung der
benutzten Worte abweicht as auch von der Bedeutung, die ihnen eine
verninftige Person beimessen wirde, fdls de Parteien en solches
abweichendesV ergténdnis bei Vertragsabschlul teilten.

Die praktische Bedeutung des Grundsatzes sollte nicht Uberschétzt
werden, erstens weil Parteien im Geschéftsverkehr Worte wohl nicht in
einem vdllig anderen Sinn benutzen, as ihnen sonst beigemessen wird,
und zweitens well es, selbst wenn dies der Fall ware, bei Entstehen einer
Streitigkeit sehr schwer nachzuweisen wére, dal? eine bestimmte Bedeu-
tung, die eine Partei ds ihren gemeinsamen Willen in Anspruch nimmt,
tatséchlichvon der anderenPartei bei V ertragssabschlufl? geteilt wurde.

2. Ruckgriff auf das Verstandnis ver niinftiger Personen

Fur Falle, in denen sich eén gemeinsamer Parteiwille nicht feststellen
[&3t, seht Abs. 2vor, dal? der Vertrag nach der Bedeutung auszulegenist,
de ihm verninftige Personen gleicher Art wie de Parteilen unter
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gleichen Umsténden geben wiirden. Die Prifung erfolgt nicht an einem
algemeinen und abstrakten Kriterium der Vernlnftigkeit, sondern vid-
mehr nach dem Verstdndnis, das verniinftigerweise von Personen mit
beispielswveise den gleichen sprachlichen Kenntnissen, der gleichen
technischen Sachkenntnis oder Geschéftserfahrung wie de Parteien
erwartetwerdenkann.

3. Wie wird der gemeinsame Wille der Parteienoder das Verstandnis
ver ninftiger Per sonenfestgestellt

Um festzugtellen, ob die Parteien einen gemeinsamen Willen hatten,
und wenn ja, welches dieser gemeinsame Wille war, snd dle mal%
geblichen Umsténde des Falles zu beriicksichtigen; die wichtigsten von
ihnen and in Art. 4.3 aufgezahlt. Dasselbe gilt fir die Feststellung des
Versténdnisses verninftiger Personen, wenn kein gemeinsamer Partel-
wille festgestellt werden kann.

4. Audlegung allgemeiner Geschaftsbedingungen

Sowohl die in Abs. 1 niedergelegte ,, subjektive* Prifung ds auch de
»vernunftigkeits*-Prifung in Abs. 2 mogen bei algemeinen Geschéfts-
bedingungen nicht immer geeignet sein. Angesichts ihrer besonderen
Natur und ihres besonderen Zwecks sollten algemeine Geschéfts-
bedingungen vornehmlich gemal3 den angemessenen Erwartungen ihrer
durchschnittlichen Benutzer ausgelegt werden, unabhdngig von dem
tatsichlichen Versténdnis, das eine der Partelen des betreffenden
Vertragesoder verniinftige Personen gleicher Art wie die Parteien gehabt
haben konnten. Zur Definition von ,, allgemei nen Geschéftsbedingungen*
sSehe Art. 2.19(2).

ARTIKEL 4.2
(Auslegung von Erkldrungen und sonstigem Verhalten)

(1) Die Erklarungen und das sonstige Ver-
halten einer Partei werden nach ihrem Willen
ausgelegt, wenn die andere Partei diesen Willen
kannte oder daruber nicht in Unkenntnis sein
konnte.

(2) IstAbsatz1nichtanwendbar, sowerden
solche Erklarungen und das sonstige Verhalten
nach der Bedeutung ausgelegt, die ihnen ene
vernuinftige Personder gleichenArt wie die andere
Partei unterdengleichenUmstandengebenwdr de.



Auslegung Art. 4.3

K OMMENTAR

1. Auslegungeinseitiger Handlungen

Andog der in Art. 4.1 hindchtlich des Vertrages ds ganzes
niedergelegten Kriterien erklart dieser Artikel, dal3 bei der Audegung
einsaitiger Erklérungen oder enseitigen Verhdtens der Wille der
betreffenden Partei Vorrang hat, fdls de andere Partel diesen Willen
kannte (oder dartiber nicht in Unkenntnis sein konnte), und dafi’ in allen
anderen Falen solche Erklérungen oder solches Verhalten nach dem
Versténdnis auszulegen sind, das eine verniinftige Person der gleichen Art
wie die anderePartel unter den gleichen Umstanden gehabt hétte.

Praktisch liegt der Hauptanwendungsbereich dieses Artikels, der fast
wortlichArt. 8Abs. 1 und 2 CISG entspricht, beim Zustandekommen von
Vertrégen, wenn de Parteilen Erklérungen abgeben und sich enes
Verhaltens bedienen, dessen genaue rechtliche Bedeutung festgestellt
werden mul3, um zu bestimmen, ob en Vertrag letztlich abgeschlossen
wurde. Es gibt jedoch auch einseitige, nach Vertragsabschluf3 vor-
genommene Handlungen, die Audegungsprobleme aufwerfen koénnen:
beispielsweise eine Méngelriige bel Waren, eine Anfechtungserkl&rung
oder Erklérung der Vertragsaufhebung, u.s.w.

2. Wie wird der Wille der die Handlung vornehmenden Partei oder
das Vergandnis einer ver nuinftigen Per sonfestgestel It

Bei der Anwendung sowohl der in Abs. 1 niedergel egten ,, subjektiven*
Prifung as auch der ,Verninftigkeits‘-Prifung in Abs. 2 dnd dle
erheblichen Umstande zu berticksichtigen; die wichtigsten sind in Art. 4.3
aufgezahlt.

ARTIKEL 4.3
(Erhebliche Umstande)

Bei der Anwendung der Artikel4.1 und 4.2
sind dle Umdgénde zu bericksichtigen, ein-
schlief3lich

(@ der vorausgegangenen Verhandlungen
zwischenden Parteien;

(b) der zwischendenParteienentstandenen
Gepflogenheiten;

(c) des Verhaltens der Parteien nach
Vertragsabschlul;
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(d) der Natur und des Zwecks des
Vertrages;

(e) der Bedeutung, die allgemein den
Bedingungen und Ausdrucken im betreffenden
Geschéftszwelg gegebenwird;

() der Gebrauche.

K OMMENTAR

1. Fur die Audegung erhebliche Umstande

Dieser Artikel bezeichnet Umsténde, die bei der Anwendung sowohl
der ,,subjektiven” Prifung as auchder ,,Vernunftigkeits*-Prifung in den
Art. 4.1 und 4.2 zu berlicksichtigen sind. Die Lisge erwahnt nur de
wichtigsten Umsténde und erhebt keineswegs Anspruch auf Voll-
standigkeit.

2. Vergleich , besonderer” und ,, allgemeiner® Umstande

Von den im vorliegenden Artikel aufgefiihrten Umsténden beziehen
sich enige auf das spezidle, zwischen den betreffenden Parteien
bestehende Verhdtnis, wahrend andere allgemeineren Charakter haben.
Obwohl grundsétzlich dle aufgefthrten Umsténde in einem gegebenen
Fall von Bedeutung sein kdnnen, haben wahrscheinlich die drei ersten bei
der Anwendung der ,, subjektiven* Prifung eine grof3ere Bedeutung.

Beispiele

1. Ein Vertrag zur Abfassung eines Buches zwischen A und B,
einemV erleger, besagt, dald das Buch,,etwa 300 Seiten“ umfassen soll.
Wahrend ihrer Verhandlungen hatte B dem A versichert, dal eine
ungefédhre Angabe der Seitenzahl aus administrativen Grinden
notwendig sei, und dal3 B sich nicht genau an die Seitenzahl halten
musse, sondern sie Uberschreiten kénne, notfalls sogar erheblich. A
legt ein Manuskript von 500 Seiten vor. Bei der Auslegungvon , etwa
300Seiten” sind diesevorangegangenen V erhandlungen gebihrend zu
berticksichtigen. SieheArt.4.3(a).

2.  Der kanadische Hersteller A und der amerikanische Einzel-
héndler B schlieRen eine Anzahl von Vertrégen Uber die Lieferung
optischer Linsen, in denen der Preis immer in kanadischen Dollar
ausgedriickt ist. A macht B eine neues Angebot, in dem er den Preis
ohne weiteren Zusatz in ,Dollar* ausdriickt; er will sich wieder auf
kanadische Dollar beziehen. Bei Fehlen jeglichen gegenteiligen
Hinweises gilt derWilledes A. SieheArt.4.3(b).



Auslegung Art. 4.3

Die weiteren, in diesem Artikel aufgef ihrten Umstande, d.h. die Natur
und der Zweck des Vertrages, die Bedeutung, die allgemein den
Bedingungen und Ausdriicken im betreffenden Geschaftszweig gegeben
wird, und die Gebrduche snd hauptsachlich, wenn auch nicht
ausschliefdichbei der ,, Vernlnftigkeits* -Prifung wichtig.

Die Kriterien in den Unterabsétzen (€) und (f) scheinen sich auf den
ersten Blick zu Uberschneiden. Es gibt zwischen ihnen jedoch einen
Unterschied: wéhrend de ,, Gebréuche" nur anzuwenden snd, wenn de
deinArt. 1.8niedergelegten Erfordernisse erfiillen, kann die ,, Bedeutung,
de dlgemein (..) im betreffenden Geschdftszweig gegeben wird”
erheblich sain, selbst wenn de einem Handelszweig eigenist, zu dem nur
eine oder sogar keine der Parteien gehort, fals der betreffende Ausdruck
oder die betreffende Bedingung fir diesen Handelszwelg typischist.

Beispiele

3. AundB schlieRen einen Kaufvertrag tiber eine Ladung Ol zu US
$20,5pro Barrdl. In der Folgegeraten sie Uber die GrofRe des Barrels in
Streit, auf das sie sich bezogen hatten. A hatte ein Barrel zu 42
Standardgallonen im Sinn und B eines zu 36 gesetzlichen Gallonen.
BeiFehlen jeglichen gegenteiligen Hinwei ses hat die AuslegungvonA
Vorrang, da es im internationalen Olhandel Brauch ist, Barrel in
Standardgallonen zu messen. Siehe Art. 4.3(f).

4. Reeder A schlief3t mit B einen Chartervertrag zur Beforderung
von Getreide, der hinsichtlich des Beginns der Liegezeit des Schiffes
nach Erreichen des Bestimmungshafens die algemeine Geschéfts-
bedingung ,,ob vor Ankeroder nicht” enthalt. Wenn essichin der Folge
herausstellt, dal3 die Parteien der Bestimmung unterschiedliche
Bedeutung beimal3en, so sollte bei Fehlen jeglichen gegenteiligen
Hinweises die Auslegung malf3gebend sein, die ihr Gblicherweise im
Schiffsverkehrbei gemessen wird, dadie Bedingung im Schiffsverkehr
typischist.SieheArt.4.3(€).

3. , Vollstandigkeitsklauseln®

Parteien internationaler Handelsgeschédfte vereinbaren oft ene
Klausd, die besagt, da? de Vertragsurkunde dle vereinbarten
Bedingungen vollstdndig enthdt. Zur Wirkung dieser sogenannten
»Vollstandigkeits-“ oder , Integrationsklauseln®, insbesondere ob und
invieweit de de Erheblichkeit vorausgegangener Verhandlungen
zwischen den Partei enausschlief3en, wennauch lediglichzum Zwecke der
Vertragsauslegung, siehe Art. 2.17.



Art. 4.4 UNIDROIT Grundregeln

ARTIKEL 4.4
(Bezug auf den Vertrag oder die Erklarung als Ganzes)

Bedingungen und Ausdriicke werden im
Lichte des ganzen Vertrages oder der ganzen
Erklarung ausgelegt, in denense enthaltensind.

KOMMENTAR

1. Audlegung im Lichte des ganzen Vertrages oder der ganzen
Erklérung

Von ener oder beiden Parteien gebrauchte Bedingungen und
Ausdriicke zielen offensichtlich nicht darauf, isoliert zu wirken, sondern
snd as wesentlicher Teil der gesamten Vereinbarung zu sehen. Folglich
sollten de im Lichte des ganzen Vertrages oder der ganzen Erklérung
ausgelegt werden, in denense enthaltensind.

Beispiel

Lizenznehmer A hort, dald Lizenzgeber B trotz einer Bestimmung in
ihrem Vertrag, die A eine ausschliefdliche Lizenz gewdhrt, einen
dhnlichen Vertrag mit C, einemWettbewerber des A, geschlossen hat.
A schickt Beinen Brief, indemersich tber die Vertragsverletzung des
B beschwert,und den er mit den Worten beschlieft: , Ihr Verhalten hat
klargezeigt, daldes unsererseits ein Fehler war, sich auf lhre berufliche
Korrektheit zu verlassen. Hiermit fechten wir den mit lhnen
bestehenden Vertrag an.” Trotz des Gebrauchs des Ausdrucks
»anfechten“ sind A’s Worte, wenn man sie im Lichte des ganzen
Briefes auslegt, ds Aufhebungserklarung zu verstehen.

2. Grundsatzlich keine Hierarchie der Vertragsbedingungen

Grundsétzlich gibt es keine Hierarchie der Vertragsbedingungen;
vidmehr ig ihre jeweilige Bedeutung fir die Audegung des verblei-
benden Tells des Vertrages dieselbe, unabhéngig von der Reithenfolge, in
der de stehen. Esgibt jedoch Ausnahmen von dieser Regdl. Ergtens kann
den in der Préambel gemachten Absichtserklérungen eine Erheblichkeit
fir de Audegung der entscheidenden Bestimmungen des Vertrages
zukommen oder auch nicht. Zweitens versteht es sich von selbst, dal3d im
Fdle des Widerspruchs spezidle Bestimmungen den Bestimmungen
vorgehen, die algemeinere Regeln niederlegen. Schlieldich kénnen die
Parteien selbst ausdriicklich eine Hierarchie der verschiedenen
Bestimmungen oder Vertragstelle festlegen. Dies it haufig bel
umfangreichenV ereinbarungender Fall, die aus verschiedenen Urkunden
bestehen, de sich auf de rechtlichen, wirtschaftlichen und technischen
Aspekte des Geschéfts beziehen.
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Auslegung Art. 4.6

ARTIKEL 4.5
(Wirkung fur alle Bedingungen)

Vertragsbedingungen wer den so ausgelegt,
dal3 allen Bedingungen Wirkung verliehen wird,
anstatt einigenvon ihnenWirkung zu nehmen.

K OMMENTAR

Man kann davon ausgehen, da3 die Parteien beim Entwerfen ihres
Vertrages keine Worte ohne einen Zweck verwenden. Aus diesem Grund
legt dieser Artikel die Regel nieder, dal? unklare Vertragsbedingungen so
ausgel egt werdensollten, da3ale Bedingungen Wirkung entfalten, anstatt
einigen von ihnen Wirkung zu nehmen. Diese Regel kommt jedoch nur
zum Zuge, wenn die fraglichen Bedingungen trotz Anwendung der in den
Art. 4.1-4.3niedergel egten Aud egungsgrundregeln unklar bleiben.

Beispiel

A, ein gewerblicher Fernsehsender, schliefdt eine Vereinbarung mit B,
einemFilmverleiher, Gberdie regel mafige Lieferung einer bestimmten
Anzahl von Filmen, die Uber A’'s Fernsehnetz nachmittags
auszustrahlen sind, wenn nur fur alle Zuschauer zul&ssige Filme
ausgestrahlt werden kdnnen. Nach demVertrag mussen die gelieferten
Filme die Zulassungspriufung der zustdndigen Zensurkommission
bestanden haben. Zwischen A und B entsteht eine Streitigkeit tber die
Bedeutung dieser Bedingung. B behauptet, dies bedeutelediglich, daf
die Filme zur Ausstrahlung freigegeben worden sein missen, selbst
wennsieauf den I ndexgesetzt wurden, wahrend A darauf besteht, daf?
sie ds fir jedermann zuldssig eingestuft worden sein mussen. Ist es
nicht mdoglich, auf andere Weise die Bedeutung der fraglichen
Bedingungfestzustellen,sogeht A’ sAuslegungvor, daB’s Auslegung
der Bestimmungjede Wirkungndhme.

ARTIKEL 4.6
(Contra proferentem - Regel)

Snd die von einer Seite verwendeten
Vertragsbedingungen unklar, so wird ene
Audlegung zu L astendieser Partei bevor zugt.
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Art. 4.7 UNIDROIT Grundregeln

K OMMENTAR

Eine Partei kann fur de Formulierung einer bestimmten Vertrags-
bedingung verantwortlich sein, entweder well diese Partei Se entworfen
oder e sonst verwendet hat, beispielsweise indem Se von anderen
vorbereitete allgemeine Geschéftsbedingungen gebraucht hat. Eine solche
Partei sollte das Risko einer méglicherweise mangelnden Klarheit der
gewahlten Formulierung tragen. Aus diesem Grund stellt der vorliegende
Artikel fest, da3 bel Unklarheit der von einer Partei verwendeten
V ertragsbedingungen ihre Auslegung gegen diese Partei bevorzugt wird.
Inwieweit diese Regel anzuwenden ist, hangt von den Umsténden des
Fales ab; je weniger de fragliche Vertragsbedingung Gegenstand
weiterer Verhandlungen zwischen den Parteien war, desto eher it ihre
Auslegung gegen die Partei gerechtfertigt, die Se in den Vertrag
aufgenommen hat.

Beispiel

Der Vertrag zwischen dem Auftragnehmer A und B zum Bau einer
Fabrik enthdlt eine von A entworfene und nicht weiter diskutierte
Bestimmung, die feststellt, daf3 ,, (d)er Auftragnehmer dem Kéaufer fur
dle durch Fahrlassigkeit des Auftragnehmers, seiner Arbeitnehmer
oder Vertreter verursachten Schaden, Aufwendungen und Anspriiche
hinsichtlich jeden Verlustes oder Schadens an Sacheigentum (auf3er
dem Betrieb), Leben oder korperlicher Unversehrtheit haftet und ihn
daf Ur schadlos haltensoll.“ Einervon A’'s Arbeitnehmern spielt nach
ArbeitsschluR mit einemAusriistungsstiick von B und beschédigt es. A
verweigert die Haftung und behauptet, die fragliche Bestimmung
betreffe nur Féle, in denen A’s Arbeitnehmer im Rahmen ihrer
Aufgaben handeln. Mangels gegenteiliger Anhaltspunkte wird die
Bestimmungin einemfir A weniger giinstigen Sinn ausgelegt, d.h. sie
umfal3t auch Félle, in denenseine Arbeitnehmer nicht im Rahmen ihrer
Aufgabenhandeln.

ARTIKEL 4.7
(Abwei chende Sprachfassungen)

Wird ein Vertrag in zwei oder mehr
Sprachenabgefalit, die gleicher mal3enver bindlich
sind, so wird, falls die Fassungen voneinander
abweichen, die Auslegung nachder jenigenFassung
bevorzugt, in welcher der Vertrag urspringlich
abgefalt wor denwar.

102



Auslegung Art. 4.8

K OMMENTAR

Internationale Handel svertrdge werdenoft in zwei oder mehr Sprachen
abgefaldt, die in bestimmten Punkten voneinander abweichen mdgen.
Manchmal bezeichnen die Parteien de maligebende Sprachfassung
ausdrticklich. Sinddle Fassungen glei chermal3en verbindlich, entsteht die
Frage, wie mogliche Abweichungen behandelt werden sollten. Der
vorliegende Artikellegt keinefeste Regel nieder, sondernbesagt lediglich,
dal? die Fassung, in welcher der Vertrag urspringlich abgefaldt worden
war, bevorzugt werdensoll; sollte er von Anfang an in mehreren Sprachen
abgefaldtwordensein, hateine vonihnenVorrang.

Beispiel

1. Obwonhl Englisch weder fur A noch fur B die Muttersprache ist,
verhandelnsie und fassen sieihren Vertrag in dieser Sprache ab, bevor
se ihn in ihre jeweiligen Sprachen Ubersetzen. Die Parteien
vereinbaren, daf dle drei Fassungen gleichermal3en verbindlich sind.
ImFalle von Abweichungen zwischen den Texten geht die englische
Fassungvor, essei denn, aus den Umsténden ergibtsich etwas anderes.

Eine andere L6sung mag naheliegen, wenn die Parteien sich auf der
Grundlage internationaler und adlgemein anerkannter Klauselwerke wie
der INCOTERMS oder der Uniform Customs and Practices on
Documentary Credits geeinigt haben. Im Fdle von Abweichungen
zwischen den verschiedenen von den Parteien gebrauchten Fassungen
kann esbesser sein, sichauf eine weitere Version zu beziehen, wenn diese
vielklarer ds die gebrauchtenist.

Beispiel

2. Ein Vertrag zwischen einer mexikanischen und einer schwe-
dischen Gesellschaft ist in den drei gleichermaf3en verbindlichen
Fassungen spanisch, schwedisch und englisch abgefal3t und enthalt
eine Bezugnahme auf die INCOTERMS 1990. Fdls die franzésische
Fassung der INCOTERM Seinen Streitpunkt viel klarer regelt ds die
anderendrei, so kann auf jene Fassung Bezug genommen werden.

ARTIKEL 4.8
(Ausfullung einer Vertragd licke)

(1) Haben sich die Vertragsparteien hin-
sichtlich einer Bedingung, die zur Bestimmung
ihrer Rechte und Pflichten wichtig ist, nicht
geeinigt,sowird der Vertrag durcheine nach den
Umstandenangemessene Bedingunger ganzt.
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Art. 4.8 UNIDROIT Grundregeln

(2) Um die angemessene Bedingung fest-
zustellen, sollen neben anderen Umstanden
ber ticksichtigt wer den

(@ derWilleder Parteien;

(b) Natur und Zweck desVertrages,

(c) Treu und Glauben und der redliche
Geschéaftsverkehr;

(d) die Angemessenheit.

KOMMENTAR

1. Ausfullung einer Vertragdicke und Ausegung

Die Art. 4.1-4.7 regen die Vertragsausegung im engeren Sinne, d.h.
wie de Bedeutung zu bestimmen ist, die unklaren Vertragsbedingungen
gegeben werden soll. Dieser Artikel spricht einen anderen, aber damit
verwandten Punkt an, ndmlich die Schlieffung von Vertragslicken.
Licken, d.h. das Fehlen von Bedingungen treten auf, wenn sich nach
Vertragsabschluf? eine Frage erhebt, welche die Parteienin ihrem Vertrag
Uberhaupt nicht geregelt haben, entweder weil Se es vorzogen, diese nicht
zu behandeln, oder well Se dieseeinfach nicht vorhergesehen haben.

2. Wann eine Vertragdticke zu erganzen ist

Fur vide File des Fehlens von Bedingungen oder von Vertragsliicken
sehende Grundregeln eine Losung vor. Siehe beispielsweise die Art. 5.6
(Bestimmung der Qualitédt der Leistung), 5.7 (Bestimmung des Preises),
6.1.1 (Leistungszeit), 6.1.4 (Rehenfolge der Leistungen), 6.1.6
(Leistungsort) und 6.1.10 (Fehlende Angabe der Wahrung). Vergleiche
auch algemein Art. 5.2 Uber stillschweigend Ubernommene Pflichten.
Selbst wenn esjedoch solche ergénzenden Regeln allgemeinen Charakters
zur Luckenfullung gibt, kdnnen diese in einem gegebenen Fal nicht
anwendbar sein, welil ge keine Lésung vorsehen, de nach den Umstéanden
den Erwartungen der Parteien oder der besonderen Natur des Vertrages
angemessenwaére. Dann ist dieser Artikel anzuwenden.

3. Kriterien fUr die FUllung einer Vertragdiicke

Die nach dem vorliegenden Artikel erganzten Bedingungen miissen
den Umsténden des Fales angemessen sain. Um festzugtellen, was
angemessen ist, mul3 zu allererst der Wille der Parteien beriicksichtigt
werden, wie er sich neben anderen Umsténden aus den ausdrticklichen
V ertragsbedingungen, vorherigen Verhandlungen oder jedem Verhalten
nachV ertragsabschluf? ergibt.
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Auslegung Art. 4.8

Beispiel

1. Die Parteien eines Bauvertrages vereinbaren einen besonderen
Zinssatz, den der Besteller im Falle verspéteter Zahlung des Preises
zahlen muf3. Vor Beginn der Arbeiten entschlief3en sich die Parteien,
den Vertrag aufzuheben. Verzogert der Bauunternehmer die
Rickzahlung des Vorschusses, so erhebt sich die Frage nach dem
anwendbaren Zinssatz. Fehlt eine ausdrickliche Vertragsklausel zu
diesem Punkt, kann es nach den Umsténden angemessen sein, den fur
den Zahlungsverzug des Bestellers vereinbarten Zinssatz auch auf die
verzogerte Riickzahlung durch den Bauunternehmer anzuwenden.

Lalkt sich der Pateiwille nicht ermitteln, kann die zu ergdnzende
Bedingung gema? der Natur und dem Zweck des Vertrages, den
Grundsatzen von Treu und Glauben und des redlichen Geschéftsverkehrs
und der Angemessenheit bestimmt werden.

Beispiel

2. Ein Franchising-Vertriebsvertrag bestimmt, daf der Franchise-
nehmer wahrend eines Jahres nach der Beendigung des Vertrages keine
dhnliche Tétigkeit austiben darf. Obwohl die Vereinbarung Uber die
ortliche Reichweite des Verbotes schweigt, ist es angesichts der
besonderen Natur und Zwecks des Franchisevertrages angemessen,
das Verbot auf das Gebiet zu beschrénken, in demder Franchisenehmer
tétig war.
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KAPITEL 5

INHALT

ARTIKEL 5.1

(Ausdrticklich vereinbarte und still schweigend
Ubernommene Pflichten)

Die vertraglichen Pflichten der Parteien
konnen ausdricklich vereinbart oder still-
schweigend Gbernommensein.

K OMMENTAR

Diese Bestimmung bringt den dlgemein anerkannten Grundsatz zum
Ausdruck, dai’ de Verpflichtungen der Parteien sich nicht notwendiger-
weise auf das beschrénken, was ausdrticklich in dem Vertrag festgel egt
wurde. Andere Verpflichtungen kénnen tillschweigend Ubernommen sein
(sehe Art. 5.2, Kommentare und Beispiele).

Zwischen dieser Regel und einigen der anderen Bestimmungen der
Grundregeln besteht ein enger Zusammenhang. Soist Art. 5.1 eine direkte
Folge der Regel, nachwelcher ,, Jede Partei mul3 die Grundsétze von Treu
und Glauben und des redlichen Geschéftsverkehrs im internationalen
Handel einhalten.” (Art. 1.7). Soweit die Regeln Uber die Audegung
(Kapitel 4) Kriterien zur Ausfiillung von L icken vorsehen (abgesehen von
den Kriterien zur Lésung von Zweideutigkeiten), konnen diese Regeln
helfen, den genauen Vertragsnhat zu bestimmen und deshdb de
Bedingungen festzulegen, welche ds dillschweigend vereinbart
angesehen werden missen.

ARTIKEL 5.2
(Stillschweigend tiber nommene Pflichten)
Stillschweigend (bernommene Pflichten
ergebensich aus

(@ der Natur und dem Zweck des
Vertrages,
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Inhalt Art.5.2

(b) Gepflogenheiten, die zwischen den
Parteienentstandensind, und Gebr auchen;

(c) Treuund Glauben und dem redlichen
Geschéftsverkehr;

(d) der Angemessenheit.

KOMMENTAR

Art. 5.2 beschreibt die Quellen der sillschweigend Ubernommenen
Verpflichtungen. Es mag verschiedene Griinde geben, warum e nicht
ausdriicklich festgelegt worden waren. Die dillschweigend (Gber-
nommenen Verpflichtungen kdnnen zum Beispid, gemessen an der Natur
oder dem Zweck der Verpflichtung, so offensichtlich gewesen sain, dal3
de Parteien annahmen, dal’ die Verpflichtungen ,keiner Erwdhnung
bedurften“. Se kdnnen aber auch bereits in den zwischen den Parteien
entstandenen Gepflogenheiten enthalten gewesen sein oder durch die
Handel sbrauche gemal3 Art. 1.8 vorgeschrieben sein. Schlieldich kénnen
ge sich auch aus den Grundséizen von Treu und Glauben und des
redlichen Geschéftsverkehrs sowie der Angemessenheit in  den
vertraglichen Beziehungen ergeben.

Beispiele

1. A vermietet ein ganzes Computernetzwerk an B und richtet es ein.
DerVertrag sagt nichts tiber A’s mogliche Verpflichtung, B zumindest
einige grundlegenden Informationen zur Bedienung des Systems zu
geben. Das kann jedoch ds stillschweigend vereinbarte Verpflichtung
angesehen werden, da es offensichtlich und notwendig fur die
Erreichung des Zweckes eines solchen Vertrages ist, daf3 der Lieferant
von hochentwickelten Geréten die andere Partei mit einem Minimuman
Informationversorgen sollte. Siehe Art.5.2(a).

2. Ein Makler, der einen Chartervertrag vermittelt hat, verlangt die
geschuldete Provision. Obwohl der Maklervertrag darliber schweigt,
wanndie Provisionfdaligist, kénnen die Braucheauf diesemGebiet eine
stillschweigend tibernommene Bedingung vorsehen, nach welcher die
Provision zumBeispiel nurfalig wird,wenn die Miete fallig wird, oder -
alternativ - bei Unterzeichnung des Chartervertrages, ohne Riicksicht
darauf, ob die Mietetatsachlich bezahlt werdenwird. Siehe Art.5.2(b).

3. AundB,diein Verhandlungen tiber ein Kooperationsabkommen
getreten sind, schlieRen eine Vereinbarung Uber eine schwierige
Durchfuihrbarkeitsstudie, welche fur A sehr zeitaufwendig sein wird.
LangebevordieStudiefertigist,entscheidet B,dalRerdieV erhandlungen
Uber das K ooperationsabkommen nicht weiterfihren
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Art.5.3 UNIDROIT Grundregeln

wird. Auch wenn eine sol che Situation nicht geregelt wurde, verlangen
Treuund Glaubenvon B, den A unverziglichvon seiner Entscheidung
zuunterrichten. SieheArt.5.2(c).

ARTIKEL 5.3
(Zusammenar beit zwischen den Parteien)

Jede Parte hat mit da andeen Parta
Zusammenzuarbeiten, wenn ene Llche Zusammen-
arbeit be de Erfillung der Pflichten jener Parte
vernunftigerweise erwartet werden kann.

KOMMENTAR

Ein Vertrag i nicht blol3 eén Sammelplatiz zum Ausgleich wider-
streitender Interessen, sondern muf3 auch in eéinem gewissen Ausmal ds
en gemeinsames Projekt betrachtet werden, an welchem jede Partei
mitwirken muf3. Diese Ansicht ist klar auf den Grundsatz von Treu und
Glaubenund des redlichen Geschéftsverkehrs bezogen (Art. 1.7), welcher
das Vertragsrecht durchdringt, wie auch auf die Verpflichtung, im Fal der
Nichterfillung den Schaden zu mindern (Art. 7.4.8).

Die Pflicht zur Zusammenarbeit mufd nattrlich in einem bestimmten
Rahmen gehalten werden (die Bestimmung bezieht sich auf verniinftige
Erwartungen), um nicht de Verteilung der Pflichten bel der Vertrags-
erflllung umzustol3en. Obwohl de Bestimmung den Nachdruck auf die
Pflicht legt, de Erflllung der anderen Partei nicht zu behindern, kann es
auch Umstande geben, die eine eher aktive Zusammenarbeit verlangen.

Beispiele

1.  NachdemA mit B einen Vertrag fur die sofortige Lieferung einer
bestimmten M enge Ol abgeschl ossen hat, kauft er ales auf dem Markt
sofort lieferbare Ol von einer anderen Bezugsquelle. Solch ein
Verhalten, welches B behindern wird, seine Verpflichtung zu erfillen,
widerspricht der Pflicht zur Zusammenarbeit.

2. EineKunstgalerie A imLand X kauft von einem privaten Sammler
BimLand Y en Geméde aus dem 16. Jahrhundert. Das Gemélde darf
nicht ohne eine besondere Genehmigung ausgefthrt werden, und der
Vertrag verlangt von B, di ese Genehmigung zu beantragen. B, der keine
Erfahrung mit solchen Formalitéten hat, stof3t auf ernsthafte Schwierig-
keiten mit der Genehmigung, wohingegen A mit solchen Verfahren
vertrautist. Unter diesen Umstanden und ungeachtet der vertraglichen
Bestimmung kann von A erwartet werden, B zumindest einige
Hilfestellung zu gewahren.
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Inhalt Art.5.4

ARTIKEL 5.4

(Pflicht, einen bestimmten Erfolg zu erzielen.
Pflicht zumEinsatz aller Kréafte)

(1) Soweit die Verpflichtung einer Partei
eine Pflicht umfal3t, einen bestimmten Erfolg zu
erzielen, ist diese Partei verpflichtet, diesen
Erfolg zu erzielen.

(2) Soweit die Verpflichtung einer Partei
eine Pflicht zum Einsatz aller Kréafte bei der
Ausfihrung einer Tatigkeit umfaldt, ist diese
Partei verpflichtet, solche Anstrengungen zu
unternehmen, die von einer ver ninftigen Per son
gleicher Art unter gleichen Umstanden unter-
nommenwdarden.

K OMMENTAR

1. Unterscheidung zwischen der Pflicht, ein bestimmtes Ergebnis
zuerzielen, und der Pflicht zum Einsatzaller Kr éfte

Dasvon einer Partei geforderte M al3 an Anstrengung bei der Erfullung
einer Verpflichtung schwankt erheblich je nach dem Charakter der
eingegangenen Verpflichtung. Manchmal ist eine Partei nur zum Einsatz
dler Kréfte verpflichtet. Diese Partei mul3 dann die Kréfte einsetzen, de
eine verniinftige Person der gleichen Art unter den gleichen Umstanden
einsetzen wirde, aber ge garantiert nicht die Erzidung eines bestimmten
Erfolges. In anderen Félenist hingegen die Verpflichtung stérker und ist
en solcher bestimmter Erfolg versprochen.

Die Unterscheidung zwischen einer ,, Pflicht, einen bestimmten Erfolg
zu erzidlen” und ,einer Pflicht zum Einsatz dler Krafte" entspricht zwei
haufigen und typischen Pflichtstufen bei der Ubernahme einer
vertraglichenVerpflichtung, obwohl se nicht dle moglichenFdle umfalit.

Verpflichtungen beider Art konnen in demselben Vertrag
nebeneinander bestehen. So kann eine Firma, die eine defekte Maschine
repariert, zum Einsatz aller Kréfte hingchtlichder Qualitét der allgemeinen
Reparaturarbeit verpflichtet sein, dagegen zur Erzielung eines bestimmten
Erfolgesbel der Wiederbeschaffung bestimmter Ersatzteile.
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2. Die Unterscheidung stellt Mal3stabe fir die Feststellung ber eit,
ob eine Parteiihre Verpflichtungenerfillt hat

Zusammengenommen stellen die beiden Absdtze dieses Artikds
Richternund SchiedsrichternKriterien zur Verfigung, mit deren Hilfe de
richtige Erflllung beurteilt werden kann. ImFal einer Verpflichtung, einen
bestimmten Erfolg zu erziden, ist eine Partei schlicht verpflichtet, das
versprochene Ergebnis zu erzielen. Wird das versprochene Ergebnis nicht
erreicht, soliegt darin ene Nichterfiillung, vorbehaltlichder Anwendung der
Bestimmung tiber hdhereGewdlt (Art. 7.1.7). Andererseitsgilt,wennes um
de NichterfUllung einer Verpflichtung zum Einsatz dler Kréfte geht, ein
weniger strenger Mal3stab: es ist én Vergleich mit den Anstrengungen
vorzunehmen, die eine verniinftige Person derselben Art unter dhnlichen
Umstanden unternommen hétte. Diese Unterscheidung bedeutet, dal3 von
einer hoch speziadisierten Firma, de wegen ihrer Sachkenntnis ausgesucht
wird, mehr erwartet werden wird as von einem weniger qudifizierten
Partner.

Beispiele

1. A, en Generalvertreter, verspricht, dafd er eine Quote von 15.000
Verkdufeninnerhalb eines Jahres in dem V ertragsgebiet erreichen wird.

Wenn A amEndedes Jahres nur 13.000 Posten verkauft hat, hat er klar
seineVerpflichtung zur Erflllung verletzt. Siehe Art. 5.4(1).

2. B,ein anderer Generalvertreter, verspricht, in dem Vertragsgebiet
~unsere grofiten Anstrengungen zu unternehmen, den Verkauf des
Produkts zu erweitern“, ohne Festsetzung einer zu erreichenden
Mindestmenge. Diese Bestimmung begrindet eine Pflicht zumEinsatz
aler Kréfte; sie verpflichtet B, dle Schritte zu unternehmen, die eine
verninftige Person in einer dhnlichen Lage (Art des Produktes,
Eigenschaften des Marktes, Bedeutung und Erfahrung der Firma,
Anwesenheit von Konkurrenten, usw.) unternehmen wirde, um den
Absatz zu fordern (Werbung, Kundenbesuche, ordnungsgeméalder
Kundendienst, usw.). B verspricht nicht das bestimmte Ergebnis, eine
bestimmte Zahl von Posten pro Jahr zu verkaufen; wohl aber sagt er zu,
ales zu unternehmen, was von ihmerwartet werden kann, wenn er ds
verninftige Person handelt. Siehe Art.5.4(2).

ARTIKEL 5.5
(Bestimmung der Art der tibernommenen Pflicht)

Um festzustellen, in welchem Malie eine
Verpflichtung einer Partei eine Pflicht zum
Einsatz aller Kréafte bei der Ausflihrung einer

110



Inhalt Art.5.5

Tatigkeit enthalt oder ene Pflicht, einen
bestimmten Erfolg zu erzielen, sollen neben
anderenUmstandenber Gicksichtigt wer den

(@ die Art, in der die Verpflichtung im
Vertrag ausgedr iickt ist;

(b) der Vertragspreis und andere Bedin-
gungendes Vertrages,

(c) das Ausmald des Risikos, das
normalerweise mit der Erreichung des
erwartetenErfolgesverbundenist;

(d) die Fahigkeit der anderen Partei, die
Erfallung der Verpflichtung zu beeinflussen.

KOMMENTAR

1. Kriterien fir die Bestimmung der Art der Verpflichtung

Es igt wichtig zu bestimmen, ob eine Verpflichtung eine Pflicht, en
bestimmtes Ergebnis zu erreichen, enthdlt oder einfach nur eine Pflicht
zum Einsatz dler Kréfte, da de Verpflichtung im ersten Fal belastender
ist. Eine solche Feststellung kann manchmal schwierig sein. Deswegen
legt dieser Artikel Kriterien fest, de den Parteien, Richtern und
Schiedsrichtern ds Anleitung dienen kdnnen, wenn auch die Liste nicht
erschopfend ist. Die damit verbundenen Probleme sind héufig eine Sache
der Audegung.

2. Dieim Vertrag festgelegte Art der Verpflichtung

Die Art, wie eine Verpflichtung im Vertrag ausgedriickt wird, kann
oftmals fir die Feststellung hilfreich sein, ob die Parteien vorhatten, eine
Pflicht zur Erreichung eines bestimmten Erfolges zu begriinden oder
lediglicheine Pflicht zum Einsatz dler Kréfte.

Beispiel

1. A, einWerkunternehmer, vereinbart, Lagereinrichtungen fir B zu
bauen, der auferst erpicht darauf ist, da® die Arbeit in einer
ungewdhnlich kurzen Zeit vollendet wird. Wenn sich A verpflichtet,
daR3, die Arbeit vor dem31.Dezember beendet sein wird", so tbernimmt
er eine Verpflichtung, diesen Termin genau einzuhalten. Wenn er sich
lediglich dazu verpflichtet ,zu versuchen, die Arbeit vor dem
31.Dezember zu beenden”, so enthdlt seine Verpflichtung die Pflicht,
adle Kréfte fur den Versuch einzusetzen, den Termin einzuhalten, aber
ohne Garantie, da3 er bestimmt eingehaltenwird. Siehe Art.5.5(3).
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3. Preisoder andere Vertragsbedingungen

Der Vertragspreis oder andere V ertragsbedingungen kénnen ebenfalls
Hinweise auf die Art einer Verpflichtung bieten. Ein ungewdhnlich hoher
Preis oder eine andere nicht auf Ged gerichtete Gegenle stungspflicht
kann eine Pflicht anzeigen, ein bestimmites Ergebnis in Fallen zu erreichen,
in denen normalerweise eine blofe Pflicht zum Einsatz dler Kréfte
angenommen wirde. Klauseln, welche die Zahlung des Preises an das
erfolgreiche Ergebnis der Téigkeit binden; Vertragsstrafen, die fdlig
werden, wenn das Ergebnis nicht erreicht wird; Hardship-Klauseln, die es
einer Partei ermdglichen, den 'V ertrag anzupassen, wenn es die Umsténde
zu hart machen, so zu erfillen wie urspringlich vereinbart, snd andere
Beispide fir Vertragshedingungen, die - auf die eine oder andere Weise -
helfen, de Art der fraglichen Verpflichtung zu bestimmen. Siehe Art.
5.5(b).

4. AusmalRdesRisikos, eine Verpflichtung zu erfillen

Wenn de Erfullung einer Verpflichtung einer Partei normalerweise mit
einem hohen Grad an Risko verbunden ist, so is im algemeinen
anzunehmen, dal3diesePartei nicht vorhat, ein Ergebnis zu garantieren, und
dal3de andere Partei eine solche Garantie nicht erwartet. Der gegenteilige
Schluf? wird gezogen, wenn das erwtinschte Ergebnis in der Regel ohne
besondere Schwierigkeit erzidt werdenkann. Sehe Art. 5.5(c).

Beispiele

2. Eine Weltraumagentur verpflichtet sich, einen Fernmelde-
satellitenin die Umlaufbahn zu bringen. Die Rate der Fehlstarts betrug
bisher 22%. Es kann von der Weltraumagentur nicht erwartet werden,
dal3sie die erfolgreiche Stationierung in der Umlaufbahn garantiert. Die
Verpflichtung geht lediglich dahin, den Grad an Sorgfalt einzuhalten,
der fir solche Starts nach dem gegenwaértigen Stand der Technologie
erforderlichist.

3. A verspricht, 20 Tonnen Stahl am 30.Juni an B zu liefern. Solch
eine verhdtnismalig einfache Verpflichtung unterliegt keinem beson-
deren Risiko. A ist verpflichtet, die erforderliche Menge Stahl zu dem
festgelegten Zeitpunkt zu liefern; ein blofRer Versuch, dies zu tun,
genugt nicht.

5. EinfluR des Glaubigers auf die Erfillung einer Verpflichtung

IneinigenFalenkann eine Partei eén gewisses Mal3 an Einflu3 auf de
Erfullung der Verpflichtungen der anderen Partei haben. Diese Tatsache
kann Verpflichtungen, die sonst Pflichten zur Erreichung bestimmter
Ergebnissesind, zuPflichtenzumEinsatz aler Kréfte verwandeln.
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Beispiel

4. A istbereit,Bmitdernotwendigentechnischen Hilfe auszustatten,
die bendtigt wird, um einen neu entdeckten chemischen Prozef3
anzuwenden; es wird vereinbart, dal3 B einige seiner Ingenieure
entsenden wird, um an Ausbildungskursen teilzunehmen, die von A
organisiert werden. A kann nicht versprechen, dafd der neue Prozef3von
seinem Vertragspartner gemeistert werden wird, da dieses Ergebnis
teilweise davon abhangt, dal3 B wirklich seine Ingenieure zu den
Ausbildungskursen schickt, von der Fahigkeit dieser Ingenieure und
vonderenAufmerksamkeit beidenK ursen.SieheArt.5.5(d).

ARTIKEL 5.6
(Bestimmung der Qualitat der Leistung)

Wenn die Qualitat der Leistung weder im
Vertrag festgelegt noch aus ihm bestimmbar ist,
ist eine Partei verpflichtet, eine Leistung in
einer Qualitat zu erbringen, die angemessen ist
und nach den Umst&nden nicht unter dem
Dur chschnitt liegt.

K OMMENTAR

InArt. 5.4snd de Mal3stabe festgelegt worden, welche die Ausiibung
des , Einsatzes dler Kréfte" betreffen, aber de Qualitét der Leistung ist
en allgemeineres Problem, das von Art. 5.6 geregelt wird. Wenn Waren
geliefert oder Dienstleistungen erbracht werden miissen, genligt es nicht,
diese Waren zu liefern oder diese Diengtleistungen zu erbringen; de
missen auch eine bestimmte Qualitét aufwel sen.

Der Vertrag wird de geschuldete Giite héufig ausdriicklich festlegen
(,Ol erster Qualitat"), oder er enthdlt Elemente, welche de Qualitét
bestimmbar machen. In anderen Fdlen gt die in Art. 5.6 festgelegte
Regel, daf? die Qualitét ,, angemessen [sein mul3] und nach den Umsténden
nicht unter dem Durchschnitt* liegen darf. Zwei Kriterien werden also
miteinander verknupft.

Beispiel

1. A verpflichtet sich, eéin Hotel neben einem verkehrsreichen
Bahnhof zu errichten. Der Vetrag sieht eine ,angemessene
Larmdammung® vor, deren Qualitédt nicht naher bestimmt wird. Es ist
jedoch aus dem Vertrag bestimmbar, daf? die Larmdammung die hohen
Mal3stabe erfiillen muB, die angesichts der Nahe des Hotels zu einem
Bahnhof erforderlich sind.
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1. Die Leistung muf3von durchschnittlicher Qualitét sein

Die Mindestanforderung ist, daf3 Waren von durchschnittlicher Qualitét
geliefert werden. Der Schuldner ist nicht verpflichtet, Waren oder Dienst-
leistungenvon hdherer Qualitéat zuliefernbzw. zuerbringen, wenn dies nicht
durch den Vertrag verlangt wird, aber ebensowenig darf er Waren oder
Dienste von minderwertiger Qualitét leisten. Diese durchschnittliche
Qualitatwird nach den Umstanden bestimmt; dies bedeutet normalerweise
de Qudlitét, de auf demeinschlagigen Markt zum Zeitpunkt der Erfullung
verflgbar ist (es kann zum Beispid kirzlich einen technol ogischen Fort-
schritt gegebenhaben). Andere Umsténde konnen ebenfalls erheblichsain,
wie de besonderen Befdhigungen, derentwegen der Schuldner gewahit
wurde.

Beispiel

2. A kauft 500 kg Orangen von B. Wenn der Vertrag nichts
genaueres sagt und keine anderen Umsténde fir eine andere L osung
sprechen, miissen diese Orangen von mindestens durchschnittlicher

Qualitét sein. Durchschnittliche Qualitét reicht aber auch aus, fdls sie
nicht unverhdltnismalig mangelhaft ist.

2. Die Leistung muf3angemessensein

Der zusitzliche Hinweis auf die Angemessenheit soll verhindern, dal3
ene Partei behauptet, se habe angemessen eflllt, wenn de ene
»durchschnittliche® Leistung auf einem Markt erbringt, auf dem
durchschnittliche Qualitét hochst unbefriedigend ist; damit soll dem
Richter oder Schiedsrichter die Mdglichkeit gegeben werden, solche
ungentigenden M al3stébe anzuheben.

Beispiel

3. EinimLand X anséssiges Unternehmen veranstaltet ein Bankett
zur Feier seines funfzigjahrigen Bestehens. Da die Kiiche imLand X
mittelméldig ist, bestellt das Unternehmen das Essen von einem
namhaften Restaurant in Paris. Unter diesen Umstéanden darf die
Qualitét des gelieferten Essens nicht unter dem durchschnittlichen
Niveau des Pariser Restaurants liegen; es wirde eindeutig nicht
ausreichen, nur den durchschnittlichen Mal3stdben des Landes X zu
entsprechen.
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ARTIKEL 5.7
(Bestimmung des Preises)

(1) Wenn der Vertrag den Preis weder
festlegt noch Vorkehrungen fir seine
Bestimmung trifft, so wird mangels gegenteiliger
Anhaltspunkte ver mutet, dald die Parteien sich
auf den Preis bezogen haben, der bei
Vertragsabschlu3 allgemein fir eine derartige
Leistung in dem betreffenden Geschéaftszweig
unter vergleichbaren Umstadnden berechnet
wurde, oder, wenn kein solcher Preis verfligbar
ist,aufeinenangemessenenPreis.

(2) Wenn der Preis durch eine Partei zu
bestimmenist und diese Bestimmung offensicht-
lich unangemessen ist, dann ist ungeachtet
irgendeiner gegenteiligen Vertragsbedingung
ein angemessener Preis einzusetzen.

(3 Wenn der Preis durch eine dritte
Person festzulegen ist und diese Person das
nicht tun kann oder will, soll der Pres
angemessensein.

(4) Wenn der Preis durch Bezugnahme
auf Umstande festzulegenist, die nicht bestehen
oder nicht mehr bestehen oder nicht mehr
zuganglich sind, soll der nachste gleichwertige
Umstand an deren Stelle treten.

KOMMENTAR

1. Allgemeine Regel Uber die Bestimmung des Pr eises

Ein Vertrag legt normaerweise den zu zahlenden Preis fest oder trifft
Vorkehrungenfir seine Bestimmung. Wenn dies jedoch nicht der Fal ist,
unterstellt Abs. 1, dal3 de Parteien sich auf den Preis bezogen haben, der
normaerweise fir ene solche Leistung zum Zeitpunkt des Vertrags-
abschlusses unter vergleichbaren Umstdnden in dem betreffenden
Geschéftszweig verlangt wird. Alle diese Umstande sind natlrlich von
Bedeutung. Die Bestimmung erlaubt auch de Widerlegung der
Vermutung, wenn es irgendein Anzeichenfir das Gegentell gibt.

Dieser Artikel ist durch Art. 55 CISG angeregt. Die Regel hat die
notwendige Anpassungsfahigkeit, um den Anspriichen des internationalen
Handels zu geniigen.
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In einigen Falen steht der auf dem Markt normalerweise verlangte
Preis nicht im Einklang mit dem Angemessenheitstest, der an anderer
Sdle indiesem Artikel mal3gebend ist. In diesem Fall mifke dann auf die
dlgemeine Vorschrift Uber Treu und Glauben und den redlichen
Geschéftsverkehr (Art. 1.7) oder vidleicht auf einige der Bestimmungen
Uber Irrtum, Téuschung oder ein grobes Milverhdtnis zuriickgegriffen
werden (Kapitel 3).

Einige internationdle Vertréage betreffen Leistungen, de enzigatig
oder zumindest sehr speziell snd und fir die es deshalb ausgeschlossenig,
sichauf den Preis zu beziehen, der fir eine dhnliche Leistung unter ver-
gleichbaren Umstanden verlangt wirde. Nach Abs. 1 wird dann
angenommen, dald die Parteien auf einen angemessenen Prels Bezug
nehmen; de fragliche Partei wird den Preis in angemessener Hohe
festlegen, vorbehaltlich der moglichen Uberpriifung durch Gerichte oder
Schiedsgerichte.

Beispiele

1. EineFrmaA, die sich auf schnelle Postzustellung in der ganzen
Welt speziaisiert hat, erhélt von B ein Paket, das so schnell wie méglich
von Frankreich in die USA geliefert werden mul3. Zum Preis ist nichts
gesagt. A sollte B den Preis berechnen, der normalerweise in dieser
Branchefr eine sol che Dienstleistung verlangt wird.

2. Dernéachste Auftrag,den A von B erhélt, geht dahin, ein anderes
Paket so schnell wie moglich in der Antarktis zuzustellen, wo eine
Forschergruppedringend Nachschub bendtigt. Wieder i st nichts tiber
den Preis gesagt, aber da kein Marktvergleich moglich ist, mufl3 A bei
der Preisbestimmung angemessen handel n.

2. Bestimmung des Preisesdurcheine Partel

Ineinigen Falenbestimmt der V ertrag ausdriicklich, dal3 der Preis von
einer der Parteien bestimmt wird. Dies geschieht in mehreren Geschéfts-
zweigen haufig, zum Beispiel bei Dienstleistungen. Der Preis 183t sich nur
schwer imvoraus bestimmen, und de leistende Partei ist am besten in der
Lage, einenWert flr ihre Tétigkeit festzulegen.

In den Fdlen, in denen die Parteien eine solche Bestimmung Uber de
Festsetzung des Preises getroffen haben, wird se durchgesetzt. Um
jedochmdgliche Mifbrauche zu vermeiden, ermdglicht es Abs. 2 Richtern
und Schiedsrichtern, einen offenkundig unangemessenen Preis durch
elnen angemessenen zu ersetzen. Diese Bestimmung ist zwingend.
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3. Bestimmung des Preisesdurcheine dritte Person

Eine Bedingung, dal3 der Preis durch eine dritte Person bestimmt wird,
kann zu Schwierigkeiten filhren, wenn de dritte Person nicht in der Lage
ist, die Aufgabe zu erfiillen (er oder Se it nicht der Fachmann, fir den er
oder 9e gehaltenwurde) oder er oder Se sichweigert, dies zu tun. Abs. 3
bestimmt, dal? der Preis, der moglicherweise durch Richter oder Schieds-
richter festgesetzt wird, angemessen sein oll. Wenn de dritte Person den
Preis unter Umsténden bestimmt, in denen eine Tauschung, en grobes
MilRverhdtnis oder eine Drohung zu erblicken ist, so kann Art. 3.11(2)
Anwendung finden.

4. Bestimmung des Preises durch Bezugnahme auf aul3ere
Umstande

In einigen Félen s0ll der Preis durch Bezugnahme auf &auf3ere
Umsténde bestimmt werden, typischerweise durch einen verdffentlichten
Index oder Notierungen an einer Warenbtrse. Fir Féle, in denen der
Bezugsfaktor aufhort zu bestehen oder zuganglich zu sein, bestimmt Abs.
4, dal3 der né&chste gleichwertige Umstand ds Ersatz behandelt werden
oll.

Beispiel

3. Der Preis eines Bauvertrages ist an mehrere Indizes gebunden,
einschliefdlich des ,,Amtlichen Index fir Kosten im Baubereich”, der
regelméldig von der ortlichen Regierung verdffentlicht wird. Mehrere
Raten des Preises miissen noch berechnet werden, ds dieser Index
nicht mehr verdffentlicht wird. Die Bauvereinigung, ein privater
Handelsverband, entschliefdt sich jedoch, anstelle des frilheren einen
dhnlichen Index zu verdffentlichen; unter diesen Umstanden dient
dieserneue I ndexds Ersatz.

ARTIKEL 5.8
(Vertrag auf unbestimmte Zeit)
Ein Vertrag auf unbestimmte Zeit kann
von jeder Partei durch Kundigung mit

angemessener Kundigungsfrist beendet
wer den.

K OMMENTAR

Die Dauer eines Vertrages ig oftmas durch ene ausdriickliche
Bedingung bestimmt, oder se kann aus der Art und dem Zweck des
Vertrages abgeleitet werden (z.B. technische Sachkunde zur Unter-
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stiitzung bei der Erfullung einer speziellen Aufgabe). Es gibt jedoch Félle,
in denen die Dauer weder bestimmt noch bestimmbar ist. Die Parteien
kénnen auch vereinbaren, dald inr Vertrag fir ene unbestimmte Zeit
geschlossenwird.

Dieser Artikel seht vor, dal3 in solchen Féllen jede der beiden Parteien
de vertragliche Beziehung durch K iindigung mit einer angemessenen Frist
beenden kann. Was eine angemessene Frist ist, hangt von Umstanden ab,
wie der Dauer der Zusammenarbeit der Parteien, der Bedeutung ihrer
jewelligen fir das Vertragsverhdtnis aufgewandten Investitionen, dem
Zeitraum fUr de Suche eines neuen Partners, usw.

Die Regel kann ds eine erganzende Vorschrift fir Féle angesehen
werden, in denen die Parteien es versaumt haben, die Dauer ihres
Vertrages zu bestimmen. Allgemeiner ist Se auch Ausdruck des weithin
anerkannten Grundsatzes, dal3 Vertrége de Parteien nicht ewig binden
kénnen und dal3 de sich immer von solchen Vertragen lésen kdnnen,
vorausgesetzt, dal3 Se eine angemessene Kiindigungsfrist einhalten.

Die hier geregelte Stuation muf? von dem Fal der verénderten
Umsténde (Hardship) unterschiedenwerden, der indenArt. 6.2.1- 6.2.3
gereget ist. Die veranderten Umstdnde setzen ene grundlegende
Anderung des Gleichgewichts der vertraglichen Leistungen voraus und
[6sen zumindest zunéchst neue Verhandlungen aus. Die Regel in Art. 5.8
erfordert dagegen keine besondere Voraussetzung, auf3er dal? die Dauer
des Vertrages unbestimmt it und dal3 er eine ensaitige Beendigung
erlaubt.

Beispiel

A verpflichtet sich, B's Produkte imLand X zu vertreiben. Der Vertrag
wird auf unbestimmte Zeit geschl ossen. Jede der beiden Parteien kann
diese Vereinbarung einseitig beenden, vorausgesetzt, da3 sie der
anderen Partei die K tindi gung mit angemessener Frist mitteilt.
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KAPITEL 6

ERFULLUNG

ABSCHNITT 1: ERFULLUNG IM ALLGEMEINEN

ARTIKEL 6.1.1
(Leistungszeit)

Eine Partei mul3 ihre Verpflichtungen
erfullen:

(@ wenn ein Zeitpunkt im Vertrag fest-
gelegt oder auf Grund des Vertrages
bestimmbar ist, zu diesem Zeitpunkt;

(b) wenn ein Zeitraum im Vertrag fest-
gelegt oder auf Grund des Vertrages
bestimmbar ist, jederzeit innerhalb dieses
Zeitraums, sofern sich nicht aus den Umstanden
ergibt, dal3 die andere Partei den Zeitpunkt zu
wahlenhat;

(c) inallenanderenFalleninnerhalb einer
angemessenen Frist nach Vertragsabschlul3.

K OMMENTAR

Fur de Frage, wann ene Vertragsverpflichtung erfillt werden mul3,
unterscheidet dieser Artikel, der durch Art. 33 CISG beeinfluld ist, drei
Fdle. Im ersten ist der genaue Zeitpunkt fir de Leistung im Vertrag
festgelegt oder danach bestimmbar. Wenn der Vertrag keinen genauen
Zeitpunkt, sondern eine Frist fir de Leistung bestimmt, so ist jeder
Zeitpunkt annehmbar, der von der erflllenden Partei innerhab dieser Frist
gewahlt wird, wenn nicht de Umsténde ergeben, dal? die andere Partei
den Zeitpunkt zu wahlen hat. Schlieldichwird in alen anderen Félen die
Lestung innerhab eines angemessenen Zeitraums falig.
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Beispiele

1. A bietet B seinen Rat fir dessen Vorhaben an, eine Computer-
ausrustung und Software zu kaufen, und es wird vereinbart, da3 A’s
Fachleute B ,imMai“ aufsuchen. Es liegt grundsétzlich an A anzu-
kundigen,wann genau imMai dieser Besuch stattfinden wird. Je nach
den Umstanden kann jedoch B die Entscheidung Uberlassen sein,
wenn etwa der Vertrag ausdriicklich B die Wahl der genauen Tage
Uberlief3e, oder wenn z.B. vorausgesetzt wurde, daf3 einige von B’s
Angestellten, die sich haufig auf Geschéftsrei sen befinden, anwesend
sein mussen, wenn A’ s Fachleuteeintreffen. Siehe Art. 6.1.1(b).

2. A, en Bauunternehmer, stof3t beim Ausheben der Baugrube auf
ungewohnliche Hindernisse und bendtigt ein Spezialgerét, das er
selbst nicht hat, um die Arbeit fortzusetzen. A ruft sofort B, einen
anderen Unternehmer, an, der das erforderliche Gerét hat und der sich
bereit erklért, dieses A zu leihen. Es wird jedoch nicht dartiber
gesprochen, wann das Gerét an A geliefert werden soll. In diesem Fall
mul3 die Lieferung ,innerhalb einer angemessenen Frist*, den
Umsténden entsprechend, erfolgen. Da die Arbeit aufgrund der oben
genannten Hindernisse unterbrochen wurde, mu A die Geréte
schnellstens erhalten; in einem solchen Fall bedeutet ,,innerhalb einer
angemessenen Frist* wohl, daf3 die Leistung nahezu sofort falig ist.
SieheArt.6.1.1(c).

ARTIKEL 6.1.2
(Leistung in einemZug oder in Raten)

IndenFallendesArtikels 6.1.1(b) oder (c)
muf} eine Partei ihre Verpflichtungen in einem
Zug erfullen, wenn diese Leistung in einem Zug
erbracht werden kann und die Umsténde nichts
ander eser geben.

K OMMENTAR

Manchmal muli? die Leistung einer Partei notwendigerweise in eéinem
Zug erbracht werden (z.B. Lieferung eines Einzelgegenstandes), oder
se muld umgekehrt Uber einen bestimmten Zeitraum hinweg erfolgen
(z.B. Bautétigkeit). Es gibt jedoch auch Félle, in denen sie entweder in
einem Zug oder in Raten bewirkt werden kann (z.B. Lieferung einer
Menge von Glitern). Art 6.1.2 bezieht sich auf den letzteren Fall und
setzt weiter voraus, dal3 eine vertragliche Bestimmung Uber die Art der
Erbringung einer solchen
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Leistung fehlt und dies nach dem Vertrag auch nicht bestimmbar ist. Es
ist der Grundsatz festgelegt, dal? die Leistung in einem Zug fdlig i, fals
sich nicht aus den Umstanden etwas anderes ergibt.
Beispiele
1. A verspricht, ,imMé&z* 100 Tonnen Kohle an B zu liefern. Nach
Sachlage wére es A moglich und vielleicht zweckdienlich, die 100
Tonnenin Ratenzuliefern,z.B.25Tonneninjeder Woche des Monats.

Grundsétzlichjedoch mul3 A gemaR Art. 6.1.2 die 100 Tonnen in einem
Zugliefern.

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, nur mit dem
Unterschied, da® B die Kohle fir seine Zwecke nach und nach
bendtigt. Auch hat B begrenzte Lagermdglichkeiten und ware Uber-
haupt nicht in der Lage, eine volle Lieferung von 100 Tonnen
angemessen zu lagern. A kennt B’s spezielle Bediirfnisse. Hier legen es
die Umsténdenahe, daR A in Raten wéhrend des Monats Mérz liefert.

ARTIKEL 6.1.3
(Teilleistung)

(1) Der Glaubiger kann, wenn ihm bei
Falligkeit der Leistung eine Teilleistung ange-
botenwird, diese auch dann zur tickweisen, wenn
dieses Angebot mit einer Zusicherung
hinsichtlich des ausstehenden Teils der
Leistung verbunden ist, aufler wenn der
Glaubiger kein berechtigtes| nter esse daran hat,
S0 zu handeln.

(2) Zusitzliche Kosten, die dem
Glaubiger durch die Teilleistung entstanden
sind, sind vorbehaltlich aller weiteren
Rechtsbehelfe vom Schuldner zu tragen.

KOMMENTAR

1. Unterschied zwischen Teilleistung und Leistung in einem Zug
oder in Raten

Der Sachverhalt, den Art. 6.1.3 regelt, mu3 von dem in Art 6.1.2
geregelten unterschiedenwerden.

Die Vorschrift Uber ,Leistung in einem Zug oder in Raten” versucht,
eine Vorfrage zu 16sen, welche nur bestimmte spezidle Féle betrifft.
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Wenn de Leistung einer Partei in einem Zug oder in Raten erbracht
werden kann und wenn es nach dem Vertrag nicht klar oder bestimmbar
ist, wie diese Partei leisten soll, so muf3 grundsétzlich in einem Zug erfllt
werden.

Art. 6.1.3 (Telleistung) hat einen allgemeineren Anwendungsbereich.
Er seht vor, dal3 der Glaubiger bei Faligkeit der Leistung grundséizlichdas
Angebot einer Teilleistung ablehnen kann. Dies gilt bei Faligkeit, unab-
héngig davon, ob das, was dann fdlig ist, eine Gesamtleistung oder eine
Rate einer umfassenderen Verpflichtung ist (dies ist in einigen Falen
bereitsauf der Grundlage von Art. 6.1.2 bestimmt worden).

Beispiel

1. A schuldet einer Bank US $ 1.000.000, und es wurde vereinbart,
daR A US $ 100.000 am ersten Tag jedes Monats zuriickzahlen wird,
beginnend im Januar. Am 1April bietet A an, nur US $ 50.000
zuriickzuzahlen und den geschuldeten Restbetrag zwei Wochen
spater. Grundsétzlich ist die Bank berechtigt, A’s Angebot zurtick-
zuweisen.

2. Grundsétzliche Berechtigung des Glaubigers, eine Teilleistung
zur tickzuweisen

Wenn de Leistung fdlig ist (sei es die Gesamtleistung oder eine Rate),
somul3 das, was fdlig ist, vollsténdig geleistet werden. Grundsétzlich kann
der Glaubiger das Angebot einer Teilleistung ablehnen, selbst wenn es mit
einer Zusicherung hinsichtlich des ausstehenden Teils der Leistung
verbunden ist, da er berechtigt ist, die vdle vereinbarte Leistung zu
erhalten. VVorbehatlich der folgenden Bemerkung stellt eine Teilleistung
normalerweise eine Vertragsverletzung dar. Eine Partel, die bei Faligkeit
nicht de vdle Leistung erhdlt, kann auf die verfigbaren Rechtsbehelfe
zurtickgreifen. In der Regel hat der Gléubiger en berechtigtes Interesse,
bei Faligkeit de valle vereinbarte Leistung zu verlangen.

Der Glaubiger kann selbstverstandlich davon absehen, das Angebot
einer Telleistung zurtickzuweisen, jedoch unter Vorbehalt seiner Rechte
wegen der Vertragsverletzung; oder er kann das Angebot ohne jeglichen
Vorbehdt annehmen, wobei in diesem Fdl die Teilleistung nicht langer ds
Nichterfillung behandelt werden kann.

Beispiel

2. A mdchte én Zweigburo in Briussel eréffnen und mietet die
notwendige Burofl&che in einem in Bau befindlichen Gebéude, das
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rechtzeitig vor dem Einzug am 1.September fertiggestellt sein soll. An
diesemTagesind nurvierder zehn Blrosfir A verfligbar, aber mit ei ner
Zusicherung, dai3 die restlichen sechs in einem Monat fertig sein
werden. Grundsétzlich kann A es ablehnen, in jene vier Blros
einzuziehen.

3. Abhangigkeit des Rechts des Glaubigers, eine Teilleistung
zuriickzuweisen, von seinem ber echtigten| nter esse daran

Es kann Situationen geben, in denen &n berechtigtes Interesse des
Gléubigers, de vdle Leistung zu erhalten, nicht erkennbar ist und eine
voribergehende Annahme der Telleisung dem Glaubiger keinerlei
bedeutsamen Schaden zufligt. Fdls de die Teillestung anbietende Partei
dies nachweist, kann der Gléubiger dann eine solche Teilleistung nicht
ablehnen (vorbehdtlich Abs. 2); in diesem Fal liegt keine Nichterfullung
vor. Dies kann ds eine Folgerung aus dem algemeinen Grundsatz von
Treu und Glauben und redlichem Verhalten gesehen werden, der in Art.
1.7niedergelegtist.

Beispiel

3. EineFluggesellschaft verspricht, zu einemfestgel egten Datummit
einer einzigen Lieferung 10 Automobile von Italien nach Brasilien zu
transportieren. Als die Leistung fdlig wird, erschweren es einige
Umstande der Fluggesel I schaft, machen es ihr jedoch nicht unméglich,
ausreichenden Platz in einem einzigen Flugzeug zu finden. Die
Fluggesellschaft schlégt vor, innerhalb einer Woche zwel aufeinander-
folgende Lieferungen durchzufiihren. Es steht fest, da3 dies dem
Kéaufer der Wagen keine Unannehmlichkeiten bereitet, da die Autos
tatséchlich nicht vor demfolgenden Monat benétigt werden. In einem
solchen Fal hat der Glaubiger kein berechtigtes Interesse daran, eine
Teilleistung abzulehnen.

4. Durch Teilleistung verursachte zusitzliche Kosten vom
Schuldner zu tragen

Wenn eine Telleisgung angenommen wird, kdnnen dem Glaubiger
dadurch zusitzliche Kosten entstehen. In jedem Fal missen solche
Kosten von der anderen Partei getragen werden. Wenn de Tellleistung
eine Nichterflllung darstellt (was gewohnlich der Fdl ist), so bilden diese
Aufwendungen einen Tel des Schadensersatzanspruchs, vorbehdtlich
jedes anderen verfiigbaren Rechtsbehelfes. Wenn die Telllestung keine
NichterfUllung darstellt (dem Gléubiger wird nachgewiesen, dal3 er ken
berechtigtes | nteresse daran hat, das Angebot der Teilleistung abzulehnen,
oder er hat das Angebot ohne Vorbehdt ds annehmbar befunden), so hat
er nur Anspruchauf Ersatz dieser Kosten.
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Beispiel

4. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 3. Wenn dem Kaufer
zusédtzliche Aufwendungen dadurch entstehen, da’ er zweima
Vorkehrungenfirdas Abholen der Autos vomFlughafen treffen muf3,
so sind diesezusétzlichen K osten von der Fluggesel | schaft zu tragen.

ARTIKEL 6.1.4
(Reihenfolge der Leistungen)

(1) Soweit die Leistungen der Parteien
gleichzeitig erbracht werden kénnen, sind die
Parteien verpflichtet, sie gleichzeitig zu
erbringen, aul3er wenn sich aus den Umstanden
etwas anderesergibt.

(2) Soweit fur die Leistung nur einer der
Parteien eine Zeitspanne erforderlich ist, hat
diese Partei ihre Leistung zuerst zu erbringen,
auler wenn sich aus den Umstadnden etwas
anderesergibt.

KOMMENTAR

In gegensaitigen Vertragen, in denen beide Parteien Verpflichtungen
gegenuber der anderen Partei haben, stdlt sich de grundlegende, aber
schwierige Frage, welche der beiden Parteien zuerst zu exfiillen hat. Wenn
de Parteien keine genauen Abreden getroffen haben, so héngt in der
Praxis viel von den Gebrauchen ab; es ist auch nochmas zu erwahnen,
da’ es oft auf beiden Seiten mehrere Verpflichtungen gibt, de
maglicherweise zu unterschiedlichen Zeiten zu erf il lensind.

Art. 6.1.44dlt zwei dlgemeine Grundsétze auf, wenn auch unter dem
Vorbehalt, dal3 in beiden Féllen de Umstdnde etwas anderes ergeben
konnen. Tatsachlichist es der Hauptzweck dieses Artikels, die Aufmerk-
samkeit der Parteien auf das Problem der Reihenfolge der Leistungen zu
lenken, und se dazu zu bewegen, wenn immer notwendig, angemessene
vertragliche Vereinbarungen zu treffen.

Es wird unterschieden zwischen Fdlen, in denen die Leistungen der
Parteien gleichzeitig erbracht werden kdnnen, und solchen, in denen die
Leistung nur einer Partei einen Zeitspanne erfordert.
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1. Gleichzeitige L eistungen, soweit moglich

Im ersten Fal glt de Regd, da’ de Parteien verpflichtet sind,
glechzeatig zuerfillen (Abs. 1). Ein Verkdufer hat eén Recht auf Zahlung
bei Lieferung, aber aus den Umstanden kann sich etwas anderes ergeben;
so kann sich eine Ausnahme aus den V ertragsbedingungen ergeben oder
aus Gebrauchen, die es einer Partei erlauben konnen, einige Zeit nach der
anderen Partei zu erfullen.

Beispiel

1. A und B vereinbaren, eine bestimmte Menge Ol gegen eine
bestimmte Menge Baumwolle zu tauschen. Wenn sich aus den
Umsténden nichts anderes ergibt, so sollen die Waren gleichzeitig
ausgetauscht werden.

2. Ausnahme, wenn die L eistung eine Zeitspanne erfordert

Wenn de Erfullung der Verpflichtung nur einer Partei nach ihrer Natur
gne Zetspanne erfordert, z.B. bel Bauw- und bei den meisten
Diengtleistungsvertragen, so gilt die in Abs. 2 festgelegte Regdl, dal3 diese
Partei verpflichtet ist, ihre Leistung zuerst zu erbringen. Aus den
Umstanden kann sich jedoch héufig das Gegenteil ergeben. So werden
V ersicherungspramien normal erwei se vorausbezahlt, ebenso Mieten und
Frachtkosten. Bei Bauvertragen werden die Zahlungen normalerweise in
vereinbartenRaten Uber die gesamte Dauer der Arbeitengel eistet.

Beispiel

2. A verspricht, ein Rechtsgutachten zu erstatten, um B in einem
Schiedsverfahren beizustehen. Wenn keine Vereinbarung dariber
getroffenwurde, wann A fiir seine Dienste bezahlt werden soll, so muf3
A das Gutachten abfassen, bevor er Zahlung verlangt.

3. Verhdtnisder Reihenfolge der Leistung zur Zurickhaltung der
Leistung

Dieser Artikel legt de Regeln fest, welche fir die Anwendung von Art.
7.1.3beziiglichder Zuriickhaltung der L eistung den A usschlaggeben.

ARTIKEL 6.1.5
(Vorzeitige Leistung)

(1) Der Glaubiger kann eine vorzeitige
Leistung zurickweisen, aufler wenn er kein
ber echtigtes| nter esse daran hat, so zu handein.
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(2 Die Annahme einer vorzeitigen
L eistung durcheine Parteiber Ghrt nicht die Zeit
fur die Erfullung ihrer eigenen Verpflichtungen,
wenn diese Zeit unabhangig von der Erfillung
der Verpflichtungen der anderen Partei
festgelegt wordenist.

(3) Zusdtzliche Kosten, die dem
Glaubiger durch die vorzeitige Leistung
entstanden sind, sind vorbehaltlich aller
weiteren Rechtsbehelfe vom Schuldner zu
tragen.

KOMMENTAR

1. Glaubiger grundsatzlich berechtigt, vorzeitige Leistung
abzulehnen

Wenn de Leistung zu einem bestimmten Zeitpunkt falig ist, (was nach
Art. 6.1.1 zu bestimmen ist), so muf3 ge zu diesem Zeitpunkt erbracht
werden, und grundséizlich kann der Glaubiger eine vorzetige Lestung
ablehnen. Normalerweise ist die fir die Leistung festgelegte Zeit auf die
Tétigkeiten des Glaubigers abgestimmt, und vorzeitige Leistung kann ihm
Unannehmlichkeiten bereiten. Der Glaubiger hat deshab en berechtigtes
Interesse, Se abzulehnen. Eine vorzeitige Leistung stdlt grundséizlich eine
Nichterfllung des Vertrages dar.

Der Glaubiger kann nattrlichauch von der Ablehnung einer vorzeitigen
Leistung absehen, sich aber zugleich seine Rechte wegen der
Nichterfillung vorbehalten. Er kann jedoch eine solche Leistung auch
ohne Vorbehdt annehmen; dann kann die vorzeitige Leistung nicht 1anger
ds Nichterfllung behandelt werden.

Beispiel

1. A vereinbart, die jéhrliche Wartung aller Aufziige in B’s
Blrogebaude am 15.0ktober durchzufiuhren. A’s Angestellte
erscheinen am 14.Oktober, einem Tag, an dem wichtige Konferenzen
mit vielen Besuchern im Gebaude stattfinden. B ist berechtigt, eine
solche  vorzeitige  Leistung, die ihm  offensichtliche
Unannehmlichkeiten bereiten wiirde, abzulehnen.

2. Das Recht des Glaubigers auf Zurickweisung vorzeitiger
Leistung in Abhangigkeit von seinem berechtigten I nteresse
daran

Es gibt Umstande, in denen @n berechtigtes Interesse des Glaubigers
auf Leistung zur vereinbarten Zet nicht erkennbar ist und eine Annahme
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der vorzeitigen Leistung ihm keinen bedeutsamen Schaden verursacht.
Wenn de Partei, welche die vorzeitige Leistung anbietet, dies bewe s,
kann die andere Partei die vorzeitige L eistung nicht ablehnen.

Beispiel

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, nur mit dem
Unterschied, daf3 es weder auf den 14. noch den 15.0ktober ankommit.
A kann wahrscheinlich nachweisen, daf? B kein berechtigtes I nteresse
ander Ablehnung der vorzeitigen L eistung hat.

3. Wirkung der Annahme der vorzeitigen Leistung der anderen
Partei auf die L eistungspflicht des Glaubigers

Wenn ene Partel eine vorzetige Leistung der anderen annimmt, so
ergibt sich die Frage, ob dies de Leistungszeit ihrer eigenen Verpflich-
tungenberihrt. Abs. 2 behanddlt Falle, in denen Verpflichtungen zu einer
bestimmten Zeit fdlig Snd, die nicht von der Leistung der anderen Partei
abhangig ig; diese Leistungszeit andert sichnicht.

Diese Bestimmung regelt hingegennicht den umgekehrten Fal, in dem
die Leistungen zeitlich miteinander verbunden sind. In diesem letzten Fdl
konnen sich mehrere Alternativen ergeben. Jener Umstand kann bereits
fir sich dlein das Interesse des Glaubigers begrinden, de vorzeitige
Leistung abzulehnen. Wenn de vorzetige Leistung unter diesen
Umstanden abgelennt wird, bleibt de Lestungszeit des Glaubigers
unbertihrt. Wenn die vorzeitige Leistung mit allen Vorbehaten hinschtlich
der darin liegenden Nichterflllung angenommen wird, kann sich der
Glaubiger ebenfadls seine Rechte hindchtlich seiner Leistungszeit
vorbehaten. Wenn fir den Glaubiger eine vorzeitige Leistung annehmbar
ist, kann er zugleichentscheiden, ob er die Folgen bezliglich seiner eigenen
Verpflichtungenakzeptierenwill.

Beispiele

3. B verpflichtet sich, am 15.Ma an A Waren zu liefern, und A
verpflichtet sich, den Preis daftir am 30.Juni zu zahlen. B mdchte die
Waren am 10.Mai liefern, und A hat kein berechtigtes Interesse, eine
solche vorzeitige Leistung abzulehnen. Dies hat jedoch keine Aus-
wirkung auf den fir die Zahlung des Preises vereinbarten Termin, der
unabhangig vomZeitpunkt der Lieferung bestimmt wurde.

4. B verpflichtet sich, A am 15.Ma Waren zu liefern, und A
verpflichtet sich, den Preis ,bei Lieferung” zu bezahlen. Wenn B die
Waren am 10.Mai anbietet, so kann A, je nach den Umsténden, eine
solche vorzeitige L eistung ablehnen, indem er behauptet, zur Zahlung
zu diesem Zeitpunkt nicht in der Lage zu sein; er kann die Lieferung
annehmen, sich aber Zahlung des Kaufpreises zum
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urspriinglichen Termin vorbehalten; oder er kann sich entschlief3en,
die Waren anzunehmen und diesesofort zu bezahlen.

4. Zusatzliche durch vorzeitige L eistung verursachte K osten von
der erfullendenPartei zu tragen

Wenn ene vorzetige Leistung akzeptiert wird, kann dies dem
Glaubiger zusétzliche Kosten verursachen. In jedem Fal miissen solche
Aufwendungen von der anderen Partei getragen werden. Wenn de
vorzeitige Leistung eine Nichterflllung darstellt (der Normalfall), so bilden
diese Aufwendungeneinen Tell des Schadens, bertihrenaber nicht andere
verfigbare Rechtsbehelfe. Wenn die vorzeitige Leistung keine Nicht-
erflllung darstdlt (dem Glaubiger it nachgewiesen worden, dal3 er kein
berechtigtes Interesse an der Ablehnung des Angebots der vorzeitigen
Leistung hat, oder er hat das Angebot ohne Vorbehalt annehmbar
gefunden), so hat der Glaubiger nur Anspruch auf Ersatz dieser Kosten.

Beispiel
5. A hatkein berechtigtes Interessedaran, die Lieferung der Waren
am10.Mai statt am 15.Mai abzul ehnen, aber fr diese finf zusétzlichen

TagefaleneinigezusétzlichelL agerkostenan. DieseK ostensind von B
zutragen.

ARTIKEL 6.1.6
(Leistungsort)

(1) Wenn der Leistungsort weder durch
den Vertrag festgelegt noch auf Grund des Ver-
trages bestimmbar ist, hat eine Partei zu
erfillen:

(@ eine Zahlungsverpflichtung am Ort
der Niederlassung des Glaubigers;

(b) jede andere Verpflichtung am Ort
ihrer eigenen Niederlassung.

(2) Eine Partei hat alle mit der Erflllung
zusammenhé&ngendenM ehr kostenzu tragen, die
durch einen Wechsel des Ortes ihrer Nieder-
lassung nach Vertragsabschlul3 entstehen.
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KOMMENTAR

1. Leistungsort soll, wenn mdglich im Vertrag bestimmt oder
danach bestimmbar sein

Der Ort, an demeine Verpflichtung erfiillt werden muf3, wird oft durch
eine ausdriickliche Vertragsklausel bestimmt oder ist auf Grund des
Vertrages bestimmbar. Zum Beispid ig es offensichtlich, dal3 ene
Verpflichtung zum Bauen an der Baugtdle eftillt werden muf3, und dal3
ene Verpflichtung zum Transport von Gitern auf der vereinbarten
Strecke erfulllt werden muf3.

2. Bedurfnis nach erganzendenRegeln

Es werden jedoch Regeln fir die Fdle benétigt, in denen der Vertrag
dazu schweigt und sich aus den Umstanden nicht ergibt, wo de Leistung
erfolgensall. Art. 6.1.6(1) sieht zwei Lésungenvor.

Grundsétzlich mul? eine Partei ihre Verpflichtungen an ihrer eigenen
Niederlassung erfillen. Die zweite Regel glt spezidl fur Zahlungs
verpflichtungen, wo die gegenteilige Lésung Anwendung findet, némlich
dal’ der Schuldner seine Verpflichtungen am Ort der Niederlassung des
Gléubigers erfillen muld (vorbehatlich der Anwendung von Art. 6.1.8
betreffend Zahlungen durch Uberweisung).

Diese Ldsungensind moglicherweise nicht in alen Falen optimal, aber
de spiegeln das Bedurfnis nach Regeln wider, fdls die Parteien keine
andere Vereinbarung getroffen haben, oder wenn de Umsténde nichts
anderes besagen.

Beispiele

1. A mdchte, dal3einigeseinerIngenieure die Sprache des Landes X
lernen,indemsie fUr einige Zeit beschaftigt sein werden. Er vereinbart
mit B, einer Sprachschule, eine Reihe von Intensivstunden. Wenn

nichts anderes vereinbart wird, miissen die Unterrichtsstunden an B's
Niederlassung stattfinden. Siehe Art.6.1.6(1)(b).

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1. Die Sprachschule
schickt die Rechnung an A. Die Kosten fur die Unterrichtsstunden
mussen grundsétzlich am Ort von B’s Niederlassung gezahlt werden.
SieheArt.6.1.6(1)(a).

3. Folgen der Verlegung der Niederlassung einer Partei nach
Vertragsabschluf3

Angesichts der Bedeutung der jeweligen Niederlassungen der
Parteien fir de Anwendung des Abs. 1 ist es notwendig, fir den Fall
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Vorsorge zu treffen, dald eine Partei den Ort ihrer Niederlassung nach
Vertragsabschlul? verlegt; ein solcher Umzug kann zusétzliche Kosten fur
de efillende Partei mit sich bringen. Die in Abs. 2 festgelegte Regel i,
dal jede Partel jegliche Zusatzkosten tragen muf3, de durch ene
Verlegung des Ortesihrer Niederlassung ausgel 6st werden.

Dariiber hinaus ist es mdglich, dald ein Umzug einer Partei der anderen
Partei Unannehmlichkeiten bereitet. Die Verpflichtung, nach Treu und
Glauben zu handdn (Art. 1.7), und die Pflicht zur Zusammenarbeit (Art.
5.3) wird der umziehenden Partei oft die Verpflichtung auferlegen, de
andere Partei rechtzeitig zu unterrichten, um es der letzteren zu
ermdglichen, notwendige V orkehrungen zu treffen.

Beispiele

3. A schlief3t mit B einen Vertrag zur technischen Unterstiitzung;
darin verpflichtet sich A u.a., zehnIngenieure von B fiir einen Zeitraum
von zwel Monaten in A’s Geschaftsraumen auszubilden. Die
Ingenieure mussen in einem ortlichen Hotel untergebracht werden,
welches sehr giinstige Preise aufgrund von A’s Standort in einem
landlichen Gebiet anbietet. Nach Abschlul? des Vertrages, aber vor
Eintreffen der Ingenieure von B tellt A dem B mit, daf’ er in die
Hauptstadt umgezogen ist, wo die Hotelpreise viel hoher sind.
Unabhéangig davon, ob die urspringlichen Unterkunftskosten von A
oder von B hétten gezahlt werden missen, hat A die zusatzlichen
Kosten zutragen.

4.  Am3.Mai jeden Jahres mufld A Lizenzgebiihren an B an dessen
Niederlassung zahlen. B zieht in ein anderes Land um; die Zahlungen
nehmen langere Zeit in Anspruch (zB. zwel Monate). A gab friher
seiner Bank den Uberweisungsauftrag am oder ungefahr am 15.April,
aber nunmehr muf3 der Auftrag spatestens gegen Ende Mé&rz gegeben
werden, fdls A eine verspétete Zahlung vermeiden will. B ist
verpflichtet, A von seiner neuen Niederlassung binnen angemessener
Zeit zu unterrichten, um es A zu ermdglichen, die notwendigen
Vorkehrungen beziglich der Zahlung zu treffen, und B mui3 die
zusétzlichen K ostentragen.

ARTIKEL 6.1.7
(Zahlung durch Scheck oder &hnliches Mittel)

(1) Zahlung kann in jeder Form bewirkt
werden, die im gewdhnlichen Geschéaftsverkehr
am Zahlungsort benutzt wird.
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(2) Von einem Glaubiger, der entweder
aufgrund von Absatz 1 oder freiwillig einen
Scheck, eine andere Zahlungsanweisung oder
ein Zahlungsver sprechen annimmt, wird jedoch
vermutet, dal3 er das nur unter der Bedingung
ihrer Einlésung tut.

K OMMENTAR

Zahlungspflichten werden gewdhnlich durch Scheck oder dhnliche
Mittel oder durch Uberweisungen zwischen Geldingtituten erfilllt. Die
damit verbundenen Probleme sind bis jetzt jedoch sehr selten der
Gegenstand einer Regelung gewesen, dlerdings mit der wichtigen
Ausnahme des UNCITRAL Modellgesetzes Uiber Internationde Geldiiber-
weisungen. Ohne den Versuch einer ausfihrlichen Regelung, welche mit
der sehr schndlen technischen Entwicklung auf diesem Gebiet
unvereinbar wére, legen de Art. 6.1.7 und 6.1.8 enige grundiegende
Prinzipienfest, de fir deninternationalen Zahlungsverkehr eine Hilfe sein
sollen.

1. Allgemeine Regel zur Zahlungsweise

Abs. 1 gestattet die Zahlung in jeder Weise vorzunehmen, de am Ort
der Zahlung Ublich ist. Vorbehdtlich der Einschrénkung, de in Abs. 2
enthalten ist, kann der Schuldner z.B. bar, mit Scheck, Bankscheck,
Wechsdl, Kreditkarte oder auf jede andere Weise, wie den sich gerade
entwickel nden €l ektroni schen Zahlungsmitteln bezahlen, vorausgesetzt, er
wahlt eine Art, de am Zahlungsort, d.h. normalerweise der Niederlassung
des Gléubigers, Ublich ist. Grundsdtzlich solite der Glaubiger damit
zufrieden sein, de Zahlung in einer Form zu erhaten, de an seinem
Niederlassungsort gebrauchlichist.

Beispiel

1. A, enImporteurin Luxemburg, erhdlt eine Rechnung fur Waren,
die er von B, einer Firma in Zentralamerika, gekauft hat und sendet
einen Euroscheck ds Zahlung. B kann diese Zahlungsart ablehnen,
wenn die Banken in seinemL and mit Euroschecks nicht vertraut sind.

2. Vermutung, da? Annahme eines Zahlungsmittels unter
Bedingung der Einlésung erfolgt

Abs. 2 legt den dlgemen anerkannten Grundsatz fest, wonach de
Annahme eines Zahlungamittels durch den Glaubiger, das von einem
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Gddinditut oder einer anderen Person (einer dritten Person oder dem
Schuldner selbst) eingelGst werden muf3, nur unter der Bedingung erfolgt,

daf’d das Zahlungsmittel tatséchlich eingel 6st werden wird.

Diese Vermutung kann manchmal durch Gebrauche widerlegt werden.
Es gibt z.B. Lander, in denen de Ubergabe von Zahlungsmitteln, wie
garantierten Schecks und Bankschecks, as Zahlung durch den Schuldner
angesehenwird, mit der Folge, dal3 das Risko der Zahlungsunféhigkeit der
Bank auf den Glaubiger Ubergeht. In solchen Landern wiirde die Regel in
Art. 6.1.7(2) nur auf sogenannte personliche Schecks anwendbar sein.

Beispiel

2. A, en Bauunternehmer, muR3 B, einen Subunternehmer, fir eine
Arbeit bezahlen, die letzterer auf einer Baustelle ausgefiihrt hat. A
befindet sich in einem Zahlungsengpal, da sein Kunde C seine erste
falige Rate noch nicht gezahit hat. C hat A jedoch eine Reihe von
Eigenwechseln in Hohe seiner Schulden gegeben. A bietet B an, ihn
durch Ubertragung einer ausreichenden Anzahl von Wechseln zu
bezahlen. Wenn B diese annimmt (in diesem Fal mul® er das
wahrscheinlich nicht tun, da dies nicht eine Ubliche Form der
Bezahlung ist), so hangt die Wirksamkeit der Zahlung von A an B

davon ab, ob Cdie Wechsel bei Félligkeit einl 6st.

ARTIKEL 6.1.8
(Zahlung durch Uberweisung)

(1) Wenn der Glaubiger nicht ein
bestimmtes K onto angegeben hat, kann Zahlung
durch Uberweisung an jedes der Kreditinstitute
bewirktwerden, bei welchemder Glaubiger nach
seinen Angabenein Konto unter hélt.

(2) Bei Zahlung durch Uberweisung wird
die Verpflichtung des Schuldners erfillt, sobald
die Uberweisung an das Kreditingtitut des
Glaubigers wirksam wird.

KOMMENTAR

1. Zulassigkeit von Uberweisungen
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eines der Gddinditute erfolgen kann, bei denen der Glaubiger nach
eigenen Angaben en Konto unterhdt. Wenn der Glaubiger jedoch en
bestimmtes Konto angegeben hat, so dllte die Zahlung auf dieses Konto
erfolgen. Natirlich kann der Glaubiger auch mitteilen, dal’3 er keine
Zahlung durch Uberweisung wiinscht.

Beispiel

1. A, eine Werft mit Sitzin Helsinki, repariert ein Schiff, das B, einer
schwedischen Firma, gehort; die Rechnung wird unter einem Briefkopf
gesandt, der ein Bankkonto in Finnland und ein anderes in Schweden
angibt. Wenn A nicht darauf hinweist, da die Zahlung auf das
finnische Konto erfolgen soll oder auf anderem Wege ds durch
Uberweisung, so ist B berechtigt, die Zahlung auf das schwedische
Kontovorzunehmen.

2. Zeitpunkt, in dem Verpflichtung des Schuldners durch Uber-
weisung erfallt wird

Abs. 2diesesArtikels behandelt dasschwierige Problemder Festlegung,
wann eine Zahlung durch Uberweisung ds bewirkt gilt, d.n. wann de
Verpflichtung des Schuldners erlischt. Diese Frage ist bedeutsam, wenn
z.B. zu entscheidenist, ob eine Zahlung rechtzeitig vorgenommen wurde,
oder fdls ene der Banken de Uberweisung, die Se erhalten hat, nicht
weiterleitet. Die Wahl einer befriedigendenL 6sung bildet bis heute in vielen
L dndernundauf international er Ebene denGegenstand einesbetréachtlichen
Streits. V erschiedene mdgliche Zeitpunkte sind vorgeschl agen worden, wie
etwade Belastung des K ontos des Uberweisenden, die Gutschrift auf dem
Kontoder Empféngerbank, die Mittellung der Gutschrift auf diesemKonto,
die Entscheidung der Empfangerbank, de Uberweisung anzunehmen, de
Gutschriftauf dem Konto des Empfangers, de Mittellung der Gutschrift an
den Empfanger usw. Die Sache wird dartber hinaus erschwert durch
Anderungen in den Uberweisungsverfahren, welche neue eektronische
Uberweisungsmechanismen mit sich bringen; auRerdem kann de
BankpraxisvonFdl zuFal differieren.

Diese Undcherheit macht es aul3erst schwierig, eine feste Regel
aufzustellen, de festlegt, wann ene Zahlung durch Uberweisung
abgeschlossenist. Trotzdemerfillt Abs. 2 dieses Artikels einen wichtigen
Zweck, indem er den Grundsatz festlegt, mit dessen Hilfe sich in jedem
Einzdfdl eine genauere Regel finden 1813, Eine solche Zahlung wird
wirksam, wenn de Uberweisung an das Geddinditut des Glaubigers
wirksamwird; diese Ldsung beruht auf dem Gedanken, daf3 das Ingtitut a's
Vertreter des Glaubigers handelt. Dies bedeutet, da? de Zahlung
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nicht bereits wirksam wird, weill en Auftrag an das Gddinditut des
Schuldners gegeben und das Konto des Uberweisenden belastet wurde.
Hingegen it die Zahlung wirksam, bevor der Empfénger durch sein
Gddingdiitut von ihr benachrichtigt oder se ihm gutgeschrieben wird;
dlerdings wird der genaue Zeitpunkt, an dem de Zahlung an das
Gddingtitut des Glaubigers ds wirksam erachtet werden kann, von der
Bankpraxis im betreffenden Fal abhéngen.
Beispiel
2. A, dn Lizenznehmer, gibt seiner Bank C einen Uber-
weisungsauftrag iber US$5.000furfallige Lizenzgebiihren an B, einen
Lizenzgeber, der ein Konto bei der Bank D hat. C belastet A’s Konto,

aber leitet die Gelder nicht an D weiter und falt in Konkurs. A hat B
nicht wirksambezahit.

ARTIKEL 6.1.9
(Zahlungswahrung)

(1) Wenn eine Zahlungsverpflichtung in
einer anderen Wahrung ausgedrickt ist als in
der des Zahlungsortes, kann sie durch den
Schuldner in der Wéahrung des Zahlungsortes
erfullt werden, aul3er wenn

(@ diese Wahrung nicht frei
konvertierbar ist; oder

(b) die Parteienvereinbart haben, dai3 die
Zahlung nur in der Wahrung bewirkt wer densoll,
in der die Zahlungsverpflichtung ausgedr tickt
ist.

(2) Wenn es fir den Schuldner unmdglich
ist, die Zahlung in der Wahrung zu bewirken, in
der die Zahlungsverpflichtung ausgedr tickt ist,
kann der Glaubiger die Zahlung in der Wéhrung
des Zahlungsortes verlangen, und zwar auch in
demin Absatz 1 Buchstabe (b) erwahntenFall.

(3) Zahlungin der Wahrung des Zahlungs-
ortes ist nach dem anzuwendenden
Umrechnungskurs zu bewirken, der dort zum
Zeitpunkt der Falligkeit gilt.

(4) Wenn der Schuldner aber nicht zum
Zeitpunkt der Félligkeit gezahlt hat, kann der
Glaubiger Zahlung gemal? dem anzuwendenden
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Umrechnungskurs verlangen, der entweder bei
Falligkeit oder zum Zeitpunkt der tatsachlichen
Zahlung gilt.

KOMMENTAR

Zahlungsverpflichtungen snd gewohnlich in einer  bestimmten
Waéhrung ausgedriickt (Rechnungswéhrung) und die Zahlung muf3
normalerwei se in dersel ben Wéhrung erfolgen. Wenn jedochde Wahrung
des Zahlungsortes von der Rechnungswéahrung abweicht, so regeln de
Absétze 1 und 2 dieses Artikels die Féle, in denen der Schuldner in der
erstgenannten Wahrung zahlenkann oder mul3.

1. Zahlungsverpflichtung in anderer Wahrung als der des
Zahlungsortes

Grundsétzlichist dem Schuldner die Befugnis erdffnet, in der Wahrung
des Zahlungsortes zu bezahlen, was klare praktische Vortele haben kann;
wenn diese Wahrung frei konvertibel ist, sollte dies dem Glaubiger keine
Schwierigkeit bereiten.

Wenn jedochde Wahrung des Zahlungsortes nicht frei konvertibel ist,
i diese Regel nicht anwendbar. Die Parteien kdnnen auch de
Anwendung der Regel dadurch ausschlief3en, dal3 Se vereinbaren, dal3 de
Zahlung nur in der Wahrung erfolgen darf, in der de Zahlungs-
verpflichtung ausgedriickt ist (Effektivklausel). Wenn der Glaubiger
Interesse daran hat, dal} de Zahlung tatsachlich in der Rech-
nungswahrung bewirkt wird, so sollte er diesimV ertrag festlegen.

Beispiele

1. Einefranzdsische Firmaerhdlt von einem brasilianischen Kaufer
eine Bestellung Uber Maschinen; der Preis ist in US $ ausgedriickt.
GemalRRArt. 6.1.6 muR die Zahlungsverpflichtung grundsétzlich am Ort
der Niederlassung des Glaubigers erfillt werden, d.h. in Frankreich.
Wenn die brasilianische Firmadas praktischerfindet, kann sie den Preis
in Franzosi schen Francs bezahlen. SieheArt. 6.1.9(2).

2. Dieselbe franzosische Firma mul3 haufig von Lieferanten in den
Vereinigten Staaten bestimmte Teile kaufen, die in die Maschinen
eingebaut werden, und hat sich ausbedungen, dai? der brasilianische
Kéaufernurin Dollar zahlen soll. In diesem Fall kann die Zahlung nur in
Dollarerfolgen. SieheArt.6.1.9(1)(b).
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3. Dieselbe franzosische Firma hat ein Werk im Land X, wo die
Maschinen zusammengebaut werden. Der Vertrag sieht vor, dal3 der
brasilianische Kaufer den Preis an die Tochtergesellschaft der Firmaim
Land X zahlen muf3. Da die Wahrung des Landes X nicht konvertibel
ist,kanndie Zahlung nurin Dollarerfolgen. Siehe Art.6.1.9(1)().

2. Schuldner unfahig, in der Rechnungswahrung zu zahlen

Unter gewissen Umsténden kann es dem Schuldner unmdglich sain,
Zahlung in der Rechnungswéahrung zu leigten. Dies kann sich aus der
Anwendung von Devisenvorschriften oder anderer zwingender Regeln
ergeben oder aus irgend einem anderen Grund, der den Schuldner daran
hindert, diese Wahrung in ausreichender Menge zu erhdten. Abs. 2
eroffnet dem Gléubiger de Befugnis, Zahlung in der Waéhrung des
Zahlungsortes zu verlangen, auch wenn der Vertrag eine Effektivklausel
enthdlt. Damit steht dem Gléubiger eine weitere Moglichkeit zur Ver-
flgung, die er je nach den Umsténden annehmbar oder sogar vorteilhaft
finden kann. Dies schliefdt nicht die Ausiibung des jewells verfligbaren
Rechtsbehelfs aus, sowelt die Unfahigkeit des Schuldners, in der Rech-
nungswahrung zu zahlen, eine Nichterfullung des Vertrages darstdllt (z.B.
Schadensersatz).

Beispiel

4. A, eine Schweizer Bank, gibt B ein Darlehen von US $ 1.000.000,
dasin Lugano zuriickzuzahlen ist. Bei Faligkeit ist B nicht in der Lage,
die erforderlichen Dollar aufzubringen. A, die weif3, dafl3 B Konten in
Schweizer Franken bei eineranderen Bank am Ort hat, kann Zahlung in
Schweizer Franken verlangen, obwohl die Kreditvereinbarung
festlegte, daid die Riickzahlung nur in US $ erfolgen sollte. Siehe Art.
6.1.9(2).

3. Bestimmung des anwendbarenW echselkur ses

Die Absdtze 3 und 4 behandeln das Problem, den mal3gebenden
Wechsalkurs festzulegen, wenn de Zahlung in der Wahrung des
Zahlungsortes erfolgt statt in einer anderen, im Vertrag festgelegten
Waéhrung. Dieser Fdl kann eintreten, wenn der Schuldner von Abs. 1
Gebrauchmacht oder der Glaubiger von den Bestimmungendes Abs. 2.
Zwei weithin akzeptierte Losungen werden angeboten. Im Normalfall
kommt es auf den Wechselkurs an, der gilt, wenn die Zahlung fdlig i<t.
Wenn der Schuldner jedochin Verzug ist, so hat der Glaubiger die Wahl
zwischendemWechselkurs, der gdt, ds die Zahlung fdlig war, oder dem
Kurs zum Zeitpunkt der tatséchlichen Zahlung.
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Der doppelte Hinweis auf den ,anwendbaren“ Kurs wird durch die
Tatsache gerechtfertigt, dal3 es verschiedene Wechselkurse geben kann,
je nach Art des Geschéftes.

Beispiel

5. DerSachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 4. A entscheidet sich
fir Ruckzahlung in Schweizer Franken; die Zahlung, die am 10.April
féllig war, findet tatsachlich am 15.September statt. Der Wechselkurs
am 10.April betrug 2 SFr fir 1 US $. Am 15.September steht der
Wechselkurs bei 2,15SFr zu1US $. A kann sich auf den letzteren Kurs
berufen.Wenn der Dollarkurs gesunken wére statt zu steigen, hétte A
den Kurs gewahlt,deram10.April galt.

ARTIKEL 6.1.10
(Fehlende Angabe der Wahrung )

Wenn eine Zahlungsver pflichtung nicht in
einer bestimmten Wahrung ausgedrickt ist,
muf3 die Zahlung in der Wahrung des Ortes
bewirkt werden, an dem die Zahlung zu leisten
ist.

KOMMENTAR

Ein besonderes Problem wirft die Bestimmung der Zahlungswahrung
auf, wenn der Vertrag de Wahrung, in der die Zahlung fdlig i, nicht
festlegt. Obwohl solche Fdle nicht sehr héufig sein mdgen, gibt es de
doch; en Vertrag kann z.B. ds Preis den ,gegenwértigen Preis
bestimmen, oder dal3 er durch eine dritte Person bestimmt wird, oder daf3
einige Aufwendungenoder Kosten einer Partei durch de andere erstattet
werden, ohne ndher zu bestimmen, in welcher Wahrung diese Summen
fdlig Snd. Die in Art. 6.1.10 aufgestellte Regel besagt, daf in solchen
FédlenZahlung in der Wahrung des Ortes zu erfolgen hat, an welchem de
Zahlung vorgenommenwerden muf3.

Art. 6.1.10 betrifft nicht de Wahrung, in der Schadenersatz berechnet
werden muf3; dieses Problem wird in Art. 7.4.12 im Zusammenhang mit
der Nichterfillung behandelt.

Beispiel

Ein holléndischer Kunde A beauftragt seinen Makler B, Aktien an der
Frankfurter Borsezu kaufen.Wenn B diesein D-Mark bezahlt, sollte A
die Rechnung in Mark oder Hollandischen Gulden erhalten?Wenn A in
Amsterdaman B zahlen mul3, so wird erin Gulden zahlen.
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ARTIKEL 6.1.11
(Kosten der Erfullung)

Jede Partei hat die Kosten der Erflllung
ihrer Verpflichtungenzu tragen.

KOMMENTAR

Die Erfullung von Verpflichtungen bringt oft Kosten mit sich, de
verschiedener Art sein konnen: Transportkosten bei Lieferung von Gltern,
Bankgebuhren bei Geldiberweisungen, Geblhren fir einen Antrag auf
eine Genehmigung etc. Grundsatzlich missen derartige Kosten von der
leistenden Partei getragen werden.

Die Parteien kdnnen natiirlich eine andere Vereinbarung treffen; und
nichts hindert die leistende Partei, solche Kosten im voraus in den Preis
einzubeziehen, dende berechnet. Die in Art. 6.1.11 festgelegte Regel gilt,
wenn solche Vereinbarungenfehlen.

Die Bestimmunglegtfest, wer de Kostentragen soll, nicht aber, wer se
zu bezahlen hat. Normalerweise ist dies dieselbe Partel; aber es kann ab-
weichende Féle geben, z.B. wenn Steuervorschriftende Last der Zahlung
einer bestimmten Partei auferlegen; in solchen Fdlen, in denen die Person,
de zahlen mul3, eine andere ist ds die Person, welche de Kosten geméld
Art. 6.1.11 zutragenhat, muR die letztereder ersterendenBetragerstatten.

Beispiel

A, ein Berater, erklart sich bereit, funf Sachverstandige zu schicken, um
die Biucher von B's Frma zu prifen. Uber die Reisekosten der
Sachverstandigen ist nichts gesagt, und A berlcksichtigt diese

Kosten nicht bei der Kakulation seiner Gebihren. A kann die
Reisekosten nicht zusétzlichin Rechnung stellen.

ARTIKEL 6.1.12
(Anrechnung von Zahlungen)

(1) Ein Schuldner, der demselben Glaubi-
ger mehrere Zahlungsver pflichtungen schuldet,
kann zum Zeitpunkt der Zahlung die Schuld
festlegen, auf welche er die Zahlung anger echnet
haben will. Jedoch tilgt die Zahlung zuerst
etwaige Kosten, dann fallige Zinsen und zuletzt
die Hauptforderung.
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(2) Wennder Schuldner eine solche Fest-
legung nicht trifft, kann der Glaubiger innerhalb
angemessener Zeit nach der Zahlung dem
Schuldner gegentber erklaren, auf welche
Verpflichtung er die Zahlung anrechnet, vor-
ausgesetzt dal die Verpflichtung fallig und
unbestrittenist.

(3) Mangels einer Anrechnung nach den
Absatzen1 oder 2 wird die Zahlung auf digjenige
Verpflichtung anger echnet, die eines der folgen-
den Kriterienin der angegebenen Reihenfolge
erfallt:

(@ eine Verpflichtung, die féllig ist oder
die alserste fallig wird;

(b) die Verpflichtung, fur die der Glau-
biger die geringste Sicher heit hat;

(c) die Verpflichtung, die den Schuldner
am meistenbelastet;

(d) die Verpflichtung, die als erste ent-
standenist.

Wenn keines der vorerwahnten Kriterien
anwendbar ist, wird die Zahlung auf alle Ver-
pflichtungenver héltnismafig anger echnet.

K OMMENTAR

Die Art. 6.1.12 und 6.1.13 behandeln das klassische Problem der
Anrechnung von Gddleistungen. Wenn en Schuldner demselben
Glaubiger zu demselben Zeitpunkt mehrere Geldleistungen schuldet und
ene Zahlung vornimmt, de nicht fur de Tilgung dler dieser
Verpflichtungen ausreicht, so gdlt sich de Frage, welchen
Verbindlichkeitende Zahlung zuzurechnenist.

Art. 6.1.12, der auf weithin anerkannten Grundsétzen beruht, bietet
dem Schuldner die Mdglichkeit, seine Zahlung einer bestimmten Schuld
zuzurechnen, vorausgesetzt dal? etwaige Kosten sowie fdlige Zinsen vor
der Hauptschuld beglichen wurden. Fehlt eine Zurechnung durch den
Schuldner, ermdglicht diese Bestimmung es dem Glaubiger, de erhaltene
Zahlung zuzurechnen, jedoch nicht auf eine umstrittene Verbindlichkeit.
Abs. 3 legt Kriterien fest, de eingreifen, wenn keine der Parteien eine
Zurechnung vornimmt.
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Beispiel

A erhdt von der Bank B aufgrund jewells eines besonderen Vertrages
drei Kredite, jeweils Uber US $ 100.000, deren Ruckzahlung am
31.Dezember falig ist. B erhdlt am2.Januar von A US $ 100.000 mit der
ungenauen Mitteilung: , Rickzahlung des Kredits‘. B schenkt der
Sache wenig Beachtung und reagiert zunachst nicht; drei Monate
spater verklagt sie aber A auf Zahlung der restlichen US $ 200.000; die
Parteien sind sich nicht darliber einig, welcher der Kredite bei der
Januarzahlung zurlickgezahlt wurde. B hatte dhnliche Sicherheiten fiir
die drei Kredite, aber die Zinssdtze differierten: 8% fir den ersten
Kredit, 850% fir den zweiten und 9% fir den dritten. Die
Januarzahlung wird demdritten Kredit zugerechnet.

ARTIKEL 6.1.13
(Anrechnung von ander en Leistungen als Zahlungen)

Artikel 6.1.12 findet auf die Anrechnung
der Erfullung von anderen Leistungen als
Zahlungensinngeméald Anwendung.

KOMMENTAR

Das Problem der Anrechnung der Zahlungen betrifft normalerweise
Zahlungsverpflichtungen, aber &hnliche Schwierigkeiten  kdnnen
manchmal in Bezug auf Verpflichtungen anderer Art auftreten. Art.
6.1.13 seht vor, da de Regen Uber Zahlungsverpflichtungen mit
entsprechenden Anpassungen auch auf diese Fdle anzuwendensind.

Beispiel

A fihrt Bauarbeiten auf mehreren Baustellen in einem afrikanischen
Land aus und kauft mit finf getrennten und nacheinander mit B
abgeschlossenen Vertrégen verschiedene Mengen Zement, die dle
zumselben Zeitpunkt in Antwerpen geliefert und auf dasselbe Schiff
verladenwerden sollen. Die Vertrége sind ahnlich, auf3er dafd der dritte
und finfte Vertrag sehr hohe Vertragsstrafen im Fale verspéateter
Lieferung festsetzen. Aufgrund gewisser Schwierigkeiten kann B nur
einen Tel der von ihm erwarteten Gesamtmenge liefern. Bei der
Lieferung ist B berechtigt zu bestimmen, daf? die gelieferten Mengen
auf den dritten und fiinften V ertrag angerechnet werden sollen.
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ARTIKEL 6.1.14
(Antrag auf offentliche Genehmigung)

Wenn das Recht eines Staates eine offent-
liche Genehmigung verlangt, welche die
Gultigkeit des Vertrages oder seine Erfillung
ber Gihrt, und wenn weder dieses Recht noch die
Umstande etwas ander es er geben, so hat

(@ wenn nur eine Partei ihre Nieder-
lassung in diesem Staat hat, diese Partei die
erforderlichen Malinahmen zu ergreifen, um die
Genehmigung zu erlangen; und

(b) in jedem anderen Fall die Parte,
derenLeistung eine Genehmigung erfordert, die
erforderlichenM aRnahmenzu ergreifen.

K OMMENTAR

Wenn de Giiltigkeit oder die Erflllung eines Vertrages von der
Einhdtung 6ffentlicher Genehmigungsanforderungen abhéngig ist, so wirft
dies mehrere Fragen auf, namlich wer de Last tragt, den Antrag
einzureichen (Art. 6.1.14), de Frist fur die Einreichung (Art. 6.1.15), de
rechtlichen Folgen des Ausbleibens einer rechtzeitigen Verwaltungs-
entscheidung (Art. 6.1.16) und einer Ablehnung des Antrags (Art. 6.1.17).

1. Anwendungsber eich des Genehmigungser for der nisses

Die Grundregen behandeln nicht den Umfang oOffentlicher
Genehmigungserfordernisse. Welche Art von 6ffentlicher Genehmigung
eventud! verlangt wird, mul3 nach dem anwendbaren Recht bestimmt
werden, einschliefdichder Regeln desinternationalen Privatrechts.

Nationade Gerichte neigen dazu, nur die offentlichen Genehmigungs-
erfordernisse der lex fori durchzusetzen und manchmal auch digenigen,
de vom Vertragsstatut vorgeschrieben werden. Schiedsgerichte haben
en weiteres Ermessen ds nationde Gerichte bei der Entscheidung,
wel che offentlichen Genehmigungenfir denVertrag erforderlichsind.

NachArt. 7(2) des Ubereinkommens von Rom von 1980 und anderen
Kollisonsnormen konnen auch offentliche Genehmigungserfordernisse
des Rechtes anderer Rechtsordnungen, die mit dem Vertrag verbunden
snd, relevant werden. Welitreichende Gesetzeshestimmungen eniger
Rechtsordnungen konnen auch Lizenznehmern oder Tochtergesell-
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schaften von Unternehmen, die im Audand ihren Stz haben, 6ffentliche
Genehmigungserfordernisse auferlegen. Dieser Artikel geht davon aus,
dal’ die von dem anwendbaren Gesetz vorgeschriebenen Erfordernisse
beachtet werden muissen.

a. Weiter Begriff der ,, 6ffentlichen Genehmigung*

Dem Begriff ,, 6ffentliche Genehmigung“ muld eine weite Auslegung
gegeben werden. Er umfaldt dle Genehmigungserfordernisse, de
aufgrund eines offentlichen Interesses erlassen wurden, wie Gesundheit
oder Sicherheit oder einer bestimmten Hande spalitik. Es ist belanglos, ab
eine erforderliche Lizenz oder Erlaubnis von einer staatlichen Einrichtung
gewahrt wird oder von einer nichtstaatlichen Einrichtung, der Regierungen
fUr elnen bestimmten Zweck eine hoheitliche Befugnis Ubertragen haben.
So handdt es sich bei der Genehmigung von Zahlungen durch eine
Privatbank, die aufgrund devisenrechtlicher Vorschriften erfolgt, um eine
» Offentliche Genehmigung* im Sinne dieses Artikels.

b. Zeitlicher Anwendungsbereich der 6ffentlichen Genehmigung

Die Bestimmungen lber 6ffentliche Genehmigungen beziehen sich in
erster Linie auf solche, de zum Zetpunkt des V ertragsabschlusses nach
dem anwendbaren Recht oder einer Regelung erforderlich snd. Diese
Bestimmungen konnen jedoch genauso auf dffentliche Genehmigungen
angewendet werden, die nach Vertragsabschlul’ eingeflhrt werden.

c. Offentliche Genehmigung kann den Vertrag als ganzes oder
teilweise berihren

Die Bestimmungen Uber o&ffentliche Genehmigungen sind sowohl
anwendbar auf Erfordernisse, de den Vertrag ds ganzes betreffen, as
auchauf solche, die lediglicheinzelne Klausaln eines Vertrages betreffen.
Wenn jedochdie rechtlichen Folgen der Nichterlangung einer 6ffentlichen
Genehmigung sich danach unterscheiden, ob eine solche Genehmigung
den Vertrag ds ganzes oder in Teilen beriihrt, gelten unterschiedliche
Regeln. Sehe Art. 6.1.16(2) und 6.1.17.

d. Offentliche Genehmigung kann Wirksamkeit oder Erfiillung
eines Vertragesberihren

Das Fehlen der erforderlichen Genehmigung kann die Wirksamkeit
eines Vertrages bertihren oder dessen Erflllung unmdglich machen.
Ungeachtet der Unterschiede in den rechtlichen Folgen des Nichter-
langens einer erforderlichen 6ffentlichen Genehmigung sind die Probleme,
de im Zusammenhang mit dem Antrag auf ene Offentliche
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Genehmigung oder der Erteilung einer solchen auftauchen, diesalben. Als
weitere Folge bestimmt Art. 6.1.17(2), dal3 die Regeln Uber Nichterflllung
anzuwendensind, fals de Verweigerung einer Genehmigung die Erfillung
einesVertrages ganz oder teillwel se unmoglichmacht.

2. Pflicht zur Information Uber die Notwendigkeit einer
offentlichen Genehmigung

Grundsétzlich gibt es keine Pflicht zur Information tber die Not-
wendigkeit, eine dffentliche Genehmigung zu beantragen. Das Bestehen
einer Genehmigungspflicht mud jedoch von der Partei offengel egt werden,
welche mit der Erflllung der Genehmigungspflicht belastet ist, wenn diese
Pflicht auf Vorschriften beruht, die nicht dlgemen zuganglich sind. Der
vorrangige Grundsatz von Treu und Glauben (Art. 1.7) kann der Partei,
deren Niederlassung in dem Staat liegt, der eine 6ffentliche Genehmigung
fordert, die Pflicht auferlegen, die andere Partei von dem Bestehen dieser
Genehmigungspflicht in Kenntnis zu setzen. Wird dies versdumt, so kann
sich @n Gericht veranlaldt sehen, die Genehmigungspflicht génzlich
beiseite zu schieben oder zu schlief¥en, dal3 die Partei, die das Bestehen
der Pflicht nicht mitteilte, illschweigend dafir einstehen will, dal3 se die
Genehmigung erhaltenwerde.

3. Welche Parteihat M a3nahmenzur Erlangung einer offentlichen
Genehmigung zu er greifen

a. Partei miteiner Niederlassung in demSaat, der eine
offentliche Genehmigung verlangt

Die in Unterabsatz (a) dieses Artikels aufgestellte Regel, welche die
Last der Antragstellung der Partei auferlegt, die ihre Niederlassung in dem
Staat hat, der ene enschldgige oOffentliche Genehmigung fordert,
entspricht der gegenwartigen internationalen Handel spraxis. Diese Partei
hat de beste Mdglichket, eine Offentliche Genehmigung rasch zu
beantragen, da de wahrscheinlich mit den Voraussetzungen und dem
Verfahrenfir einen Antrag besser vertraut ist.

Wenn ene Partei von der anderen weitere Auskinfte bendtigt, um
einen Antrag zu stellen (z.B. Auskunft Uber das Endzid der Guter oder
Auskinfte Uber den Zweck oder Gegenstand des Vertrages), so hat de
andere Partei gemald der Pflicht zur Zusammenarbeit (Art. 5.3) ene
solche Auskunft zu erteilen. Sollte diese Partei eine solche Auskunft nicht
ertellen, so kann de sich nicht auf de Verpflichtung der ersten Partei
berufen. Diese Pflicht zur Zusammenarbeit mit der anderen Partei gilt
sogar dann, wenn der Vertrag bestimmt, dal3 ene der Parteien de
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Last der Antragstellung fir die offentliche Genehmigung trégt. So i,
wenn die Parteienin ihrem Vertrag die Klausel ,, ab Werk* aufgenommen
haben, de dem Kaufer weitreichende Pflichten auferlegt, der Verkéufer
trotzdem verpflichtet, dem Kaufer ,auf dessen Verlangen, Risko und
Kosten jegliche Unterstiitzung bei der Erlangung von Ausfuhrlizenzen
oder anderen amtlichen Genehmigungen zu gewahren, de fur de Ausfuhr
der Guter erforderlichand’ (INCOTERMS1990, A 2, sehe auchB 2).

b. Partei, deren Leistung eine 6ffentliche Genehmigung erfordert

Unterabsatz (b) dieses Artikels hat solche Féle im Auge, in denen
keine der Parteien eine Niederlassung in dem Staat hat, der eine Geneh-
migung fordert. Er soll auch einen Vertrag erfassen, der wirklich
international ist, obwohl beide Parteien ihre Niederlassung in jenem Staat
haben. In beiden Féllen is de Partel, fir deren Leistung die &ffentliche
Genehmigung erforderlich ist, dazu verpflichtet, de notwendigen
Mal3nahmenfir die Erlangung einer solchen Genehmigung zu ergreifen.

Beispiel

1. A, ein Bauunternehmer, dessen Niederlassung imLand X liegt,
verkauft eineFabrik auf der Basis ,, schlUisselfertige Ablieferung® an B,
dessen Niederlassung im Land Y ist. Die Abnahme soll nach den
Funktionsprifungen im Land Y stattfinden. Einerseits mu3 A dle
Antragefirdie imLand X erforderlichen 6ffentlichen Genehmigungen
stellen sowie fir dle Genehmigungen in Drittléndern (Durchfuhr,
Zulieferungen). Andererseits muf3 B die Einfuhrizenzen sowie dle
anderen Genehmigungen beziglich des Baugrundstiickes, der
Benutzung offentlicher Versorgungsdienste und der in das Land Y
einzuf ihrenden Technol ogien beantragen. A ist auch verpflichtet, die
Informationen und Unterlagen zu liefern, die B bendtigt, um Einfuhr-
lizenzen und andere Genehmigungenfiir B's Leistungen zu erhalten. A
i stnicht verantwortlich fir Antrage auf 6ffentliche Genehmigungen im
Land Y, wenn dies nicht im Vertrag vereinbart wurde oder vom
anwendbaren Gesetzoder den Umstanden des Falles ausdrticklich oder
stillschweigend gefordert wird (z.B. kann das anwendbare Gesetz
verlangen, daf3 bestimmte technische Genehmigungen imLand Y vom
Lizenznehmer beantragt werden miissen).

c. Ergénzende Funktion der Bestimmungen Uber offentliche
Genehmigungen

Der Zweck dieses Artikels ist es, de Partei zu bestimmen, de den
Antrag auf eine offentliche Genehmigung in den Féllen stellen muf3, in
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denennicht klar ist, wer diese Last zu tragen hat. Es handdt sichum eine

erganzende Regd, die anzuwendenist, wenn weder der V ertrag noch das

Recht, das de Genehmigung erfordert, oder de Umstdnde ergeben,

welche Partei verpflichtet ist, de erforderliche 6ffentliche Genehmigung
Zu beantragen.
Beispiel

2. Das Recht des Landes X macht die Ausfuhrgenehmigung fir

Computer von einer eidlichen Erklarung abhangig, die das Land der

Endbestimmung des Computers angibt. Weder der Vertrag noch das

Recht des Landes X geben jedoch an, welche Partei die Last der

Antragstellung fir die Genehmigung zu tragen hat. Da es logisch ist

anzunehmen, dafd nur der Kaufer weil3, was er mit den Computern

vorhat, fUhrt der Grundgedanke der Vorschrift Uber die Genehmi-

gungspflicht zu dem SchluB3, dal? es der Kaufer ist, der den Antrag
stellenmul3.

4. Art der Verpflichtung, die ,notwendigen MafRnahmen* zu
treffen

Die Partel, welche die Genehmigung beantragen muf3, hat die ,, notwen-
digen Malinahmen* zu ergreifen, um ene solche Genehmigung zu
erhalten, aber Se ist nicht verantwortlich fir das Ergebnis des Antrags.
Diese Partei it verpflichtet, de am Ort verfligbaren Rechtsbehelfe
auszuschdpfen, um die Genehmigung zu erhalten, vorausgesetzt, dal3 se
ene gute Erfolgschance bieten, und dal3 der Ruckgriff auf diese
Rechtsbehelfe nach den Umstanden des Falles verniinftig erscheint (z.B.
imHinblickauf den Wert des Geschéfts, Zeitdruck).

Welche Malinahmen getroffen werden missen, hangt von den ein-
schldgigenV orschriften und von den verfahrensrechtlichen M oglichkeiten
ab, de in dem Staat verfigbar snd, in dem die Genehmigung gewahrt
werden muf3. Die Verpflichtung ist der Art nach eine Verpflichtung zum
Einsatz dler Kréfte (Sehe Art. 5.4.(2)).

Beispiel

3. A, en Unternehmer mit Niederlassung imLand X, schliefdt einen
Vertrag mit B, einemsel bstandi gen Handel svertreter mit Niederlassung
imLand Y. B, derkeine Abschluf3vollmacht hat, soll A inden Léndern Y
und Z vertreten. Neben anderen Pflichten mul3 B die Waren von A bei
einer Messe ausstellen, die im Land Z stattfinden soll. B mu3 ale
Genehmigungen beantragen, die erforderlich sind, um diese geschéft-
lichenTétigkeitenindenLandern Y und Z aufnehmenzu kénnen.ZuB’s
Pflicht,die,, notwendigen MalRnahmen“ zu treffen, gehort es auch, die
offentlichen Genehmigungen 2u
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beantragen, die erforderlich sind, umA’s Guter voriibergehend in die
Lander Y und Z einzufihren, sowie jede andere offentliche
Genehmigung, die es B ermdglicht, an der M esse teilzunehmen. Wenn
nicht anders vereinbart, braucht B jedoch nicht die offentlichen
Genehmigungen zu beantragen, die fir die Giter erforderlich sind, die
imTransit durch B von Kunden eingefiihrt werden, die in den Landern
Y und Z anséssig sind.

ARTIKEL 6.1.15
(Verfahren fir den Antrag auf Genehmigung)

(1) Die Partei, welche die notwendigen
Malinahmen zu er greifen hat, um die Genehmi-
gung zu erlangen, hat das unverziglich zu tun
und hat alle damit verbundenen Kosten zu
tragen.

(2) Diese Partel hat, wann immer das
angemessen ist, der anderen Partei die
Erteilung oder Verweigerung einer solchen
Genehmigung unverziglich anzuzeigen.

KOMMENTAR

1. Zeitpunkt fur die Einreichung eines Antrages

Die Partei, de verpflichtet ist, eine offentliche Genehmigung zu
beschaffen, mu3 sofort nach Abschlul3 des Vertrages Malinahmen
treffen und diese Mal3nahmen so weiter verfolgen, wie dies nach den
Umsténdenerforderlichist.

2. Aufwendungen

Nach Art. 6.1.11 hat jede Partei de Kosten der Erflllung ihrer
Verpflichtungen zu tragen. Diese Regel igt in Abs. 1 des vorliegenden
Artikds umder Klarheit willenwiederholt worden.

3. Pilicht zur unverziglichen Mitteilung Uber Erteilung oder
Ablehnung der Genehmigung

Die Vertragsparteien missen sobad wie madglich wissen, ob de
Genehmigung erlangt werden kann. Demgemald legt Abs. 2 dieses
Artikds fest, da3 de Partel, die verpflichtet ist, de notwendigen
Mal3nahmen zu ergreifen, die andere Vertragspartei von dem Ergebnis
des Antrags benachrichtigen mu3. Diese Mittellungspflicht gilt auch far
andere relevante Tatsachen, wie z.B. den zeitlichen Ablauf und das
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Ergebnis des Antrages, ob gegen eine Ablehnung en Rechtshehelf
zuldssig ist und ob en solcher eingelegt werden sollte.

4. Pflicht zur Mitteilung, ,, wann immer angemessen*

Die ,Angemessenheit® ener Mittelung Uber de Erteillung oder
Verweigerung bezieht sich auf die Notwendigkeit, Mitteilung zu machen,
und ihre Art und Weise. Die Notwendigkeit einer Mittellung ist offen-
sichtlich, wenn eine solche Mittellung durch das Gesetz gefordert wird; e
kann aber ebenso aus der blofRen Tatsache abgeleitet werden, dald im
Vertragauf ein Genehmigungserfordernis hingewiesenwird.

Die ,Angemessenheit* der Pflicht zur Mitteilung bezieht sich auch auf
de Bedeutung der zu ertellenden Auskunft. Demgemal? ist de antrag-
sellende Partei nicht verpflichtet, die andere Partei von dem Ergebnis
dieses Antrages in Falen zu benachrichtigen, in denen diese Partei de
Auskunft von der bewilligenden Behtrde erhd@it oder in denen
Genehmigungen regelmédig erteilt werden. Wird de Genehmigung
entgegen der normaen Praxis in einem konkreten Fal verweigert, so
verstarkt diesde Pflicht zur Mitteilung.

Dieser Artikel legt keine besonderen Erfordernisse hinsichtlich der
Formder Mittellung fest. Sehe Art. 1.9.

5. Folgenunterlassener Mitteilung

Die Unterlassung einer Mittellung Uber die Ertellung oder Verwei-
gerung der Genehmigung stellt eine Nichterfiillung dar. Demgemal3 finden
de dlgemeinenFolgender Nichterfillung Anwendung, wie se in Kapitel 7
festgelegt sind. Die Pflicht, de Ertellung der offentlichen Genehmigung
mitzuteilen, i ene vetragliche Pflicht, de zum Zetpunkt des
Abschlusses des Vertrages entsteht. Die Pflicht, die Verweigerung der
Genehmigung mitzuteilen, ist Tell der Pflicht, die ,notwendigen
Malinahmen® zu ergreifen, um die Genehmigung gemal3 Art. 6.1.14 zu
erhalten (sehe Kommentar 4).

Beispiele

1. A, dessen Niederlassung sich im Land X befindet, und B, ein
Unternehmer, schlief3en einen Vertrag tiber die Errichtung einer Fabrik
im Land X. Die Parteien vereinbaren, dal3 vor Erteilung der

Genehmigung durch die Behorden imLand X weder B verpflichtet ist,
mit demBau zu beginnen,noch A’ sV orauszahlungenfélig sind.

A beantragt und erhdt die Genehmigung,informiert jedoch B nicht, daf?
die Genehmigung erteilt wurde. Zwei Monate spéter erfahrt B durch
Anfragen bei den Behtrden des Landes X, daf3 die Genehmigung
bewilligt wurde, und er beginnt mit den Arbeiten zumBau der Fabrik.
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Obwohl die Parteien vereinbart hatten, dal3 ihre Leistungen zum
Zeitpunkt der Erteilung der Genehmigung fdlig waren, verwirkt A
durch sein Versdumnis, B von der Bewilligung der Genehmigung zu
benachrichtigen, das Recht, sich darauf zu berufen, daf? B zu diesem
Zeitpunkt nicht geleistet hatte (siehe Art. 7.1.2). Daher wird die
vertraglicheFristfirB erstin Gang gesetzt, sobald er von der Erteilung
der Genehmigung erféhrt.

Daruber hinaus kann B auch Schadenersatz verlangen, wenn er zB.
einen Schaden nachwei sen kann, der ihmdaraus entsteht, dal? er seine
Produktionskapazitét nicht nutzen kann, dal} zusétzliche Aufwen-
dungen durch das Lagern von Rohmateridien wahrend der zwei
Monateentstehen usw. (siehe Art. 7.4.1ff.). A, der von Anfang an von
der Erteilung der Genehmigung wuldte, muR die im Vertrag festgel egte
urspringliche Leistungszeit einhalten. Wenn A eine Vorauszahlung,
die vier Wochen nach der Erteilung der Genehmigung falig ist,
unterlafdt,so mulR A von diesemZeitpunkt an Zinsen zahlen.

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, nur mit dem
Unterschied, daid die zustéandige Behérde gleichzeitig A und B die
Ertellung der Genehmigung mitteilt. B kann sich weder auf A’s unter-
lassene Mitteilung berufen, um seine Leistung aufzuschieben, noch
kann er wegen der unterlassenen Mitteilung von A Schadensersatz
verlangen.

ARTIKEL 6.1.16
(Genehmigung weder erteilt noch abgel ehnt)

(1) Wenn ungeachtet dessen, dal} die
verantwortliche Partei alle erforderlichen
Malnahmen ergriffen hat, die Genehmigung
innerhalb einer vereinbarten Frist oder, wenn
keine Frist vereinbart worden ist, innerhalb
einer angemessenen Frist seit Abschlul3 des
Vertrages weder erteilt noch abgelehnt wor den
ist, ist jede Partei berechtigt, den Vertrag
aufzuheben.

(2) Falls die Genehmigung nur einzelne
Bedingungen betrifft, findet Absatz 1 keine An-
wendung, wenn es nach den Umstdnden
angemessen ist, den Vertrag im dbrigen auch
dann aufrecht zu erhalten, wenn die Geneh-
migung abgelehnt wird.
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KOMMENTAR

Wahrend sich de Art. 6.1.14 und 6.1.15 mit den Pflichten der
Vertragsparteien befassen, behanden de Art. 6.1.16 und 6.1.17 de
Rechtsfolgen, fdls Gber den Antrag nicht innerhab einer bestimmten Frist
entschieden wordenist oder fdls de dffentliche Genehmigung abgelehnt
wordenist.

1. Keine Entscheidung Uber die Genehmigung

Abs. 1 des vorliegenden Artikels behanddt de ,Nichts passiert” -
Situation, also de Situation, in der de Genehmigung innerhab der
vereinbarten Frist oder, wenn keine Frist vereinbart wurde, innerhalb eines
angemessenen Zeitraumes seit Abschluld des Vertrages weder erteilt
noch verweigert worden ist. Die Grinde fir das Ausbleiben einer
Entscheidung kdnnen vidfétig sein; etwa eine schleppende Bearbeitung
des Antrages, ein schwebender Rechtsbehelf usw. Jedenfalls gibt es
keinen Grund mehr, die Parteien warten zu lassen, und jede der beiden
Parteienist berechtigt, den V ertrag aufzuheben.

2. Aufhebung desVertrages

Andere Rechtsbehelfe ds die Aufhebung kdnnen angemessen sain, je
nach der rechtlichen Rolle, welche die Genehmigung bei der Begriindung
der vertraglichen Verpflichtungen gespielt hat. Dies gilt vor alem dann,
wenn die Ertellung der 6ffentlichen Genehmigung eine Bedingung fir de
Gliltigkeit des Vertrages ist; denn bei Fehlen der Genehmigung ist der
Vertragfir beide Parteien schlicht én Nullum. Der Grund, warum dieser
Artikelauchin diesen Féllen eéine Aufhebung des Vertrages vorsieht, liegt
darin, dal3 de Parteien im Hinblick auf de Erlangung der Genehmigung
mehreren Verpflichtungen unterliegen, die nicht unbefristet bestehen
bleibendurfen.

Das Recht der Partei, de fir de Erlangung der Genehmigung
verantwortlichist, den Vertrag gemal? diesem Artikel aufzuheben, hangt
davon ab, ob de Partei die fir jenen Zweck ,, notwendigen Mal3nahmen*
getroffen hat.

Beispiel

1. A,derimLand X ansassig ist, verkauft an B Gewehre zumV erkauf
in der Jagdsaison, die in vier Monaten beginnt. Die Glltigkeit des
Verkaufs steht unter dem Vorbehalt, daf? die Behtrden des Landes X
eine 6ffentliche Genehmigung erteilen werden. Es wird keine Frist fur
die Erlangung der Genehmigung vereinbart. Obwohl A adle
notwendigen Malinahmen ergreift, um  die Geneh-
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migung zu erhalten, ist nach drei Monaten noch keine Entscheidung
Uber den Antrag von A getroffen worden. Jede der beiden Parteien
kannden Vertrag aufheben.

Die indiesem Artikel ins Auge gefaldte Aufhebung hat keine Folgenfir
de Aufwendungen, welche den Parteien bis zu diesem Zeitpunkt zum
Zweck der Erlangung der Genehmigung entstanden sind. Diese Aufwen-
dungen hat die Partei zu tragen, de das Risko Ubernommen hat, dal3 die
Genehmigung nicht erteilt wird.

3. Genehmigung, die nur einzelne Bedingungen betrifft

Wenn die Genehmigung nur einzelne Vertragsbedingungen betrifft,
schliefdt Abs. 2 dieses Artikels das Recht zur Aufhebung des Vertragesin
Fédlenaus, in denen es, fdls de Genehmigung verweigert worden wére,
nach Art. 6.1.17(1) trotzdem angemessen ware, den Vertrag aufrecht-
zuerhalten.

Beispiel

2. A,derimLand X ansassig ist, schlief3t mit B einen Vertrag, der
eine Vertragsstrafe fir verspatete Leistung vorsieht; ihre Guiltigkeit
héngt von einer éffentlichen Genehmigung ab, die von den Behdrden
imLand X erteilt werden mui3. Obwohl A dle notwendigen Malinahmen
trifft, umdie Genehmigung zu erhalten, verstreicht die Zeit, ohne daf}
irgendeine Entschei dung getroffenwird. Unter diesen Umstanden wére
es angemessen, den Vertrag aufrechtzuerhalten. Auch wenn die
Genehmigung verweigert worden waére, konnte keine der beiden
Parteienden Vertrag aufheben.

ARTIKEL 6.1.17
(Ablehnung der Genehmigung)

(1) Die Ablehnung einer Genehmigung,
welche die Giltigkeit des Vertrages berihrt,
fuhrt zur Nichtigkeit des Vertrages. Wenn die
Ablehnung lediglich die Gultigkeit einzelner
Bedingungen betrifft, sind nur diese
Bedingungen nichtig, wenn es nach den
Umstanden angemessen ist, den Vertrag im
Ubrigenaufrecht zu erhalten.

(2) Wenn die Ablehnung einer Genehmi-
gung die Erflllung des Vertrages ganzlich oder
teilweise unmoglich macht, finden die Regeln
Uber die Nichterfullung Anwendung.
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KOMMENTAR

1. Antrag auf Genehmigung verweigert

Dieser Artikel regelt den Fal, dal’ der Antrag auf eine Genehmigung
ausdriicklich abgelehnt wird. Die Art der Verpflichtung, die der fur die
Einholung der Genehmigung verantwortlichen Partei auferlegt ist, bringt es
mit sch, dald gegen ene Ablehnung nach diesem Artikel ken
Rechtsbehelf eingelegt zu werden braucht, wenn dieser keine ange-
messene Aussicht auf Erfolg hat. Sehe Kommentar 4 zu Art. 6.1.14.
Darlber hinaus mussen Rechtsbehelfe gegen de Ablehnung nicht
ausgeschopft werden, wenn ene endglltige Entscheidung Uber de
Genehmigung erst nach dem Zeitpunkt getroffen wirde, zu dem der
Vertrag sinnvollerweise erfllt werden konnte.

2. Rechtsfolgeneiner Ablehnung der Genehmigung

Die Folgen einer Ablehnung der Genehmigung unterscheiden sich
danach, ob die Genehmigung die Gliltigkeit des Vertrages oder dessen
Erflllung betrifft.

a. Ablehnung einer Genehmigung, welche die Gliltigkeit des
Vertragesberthrt

Wenn die Genehmigung die Gliltigkeit des ganzen Vertrages bertihrt,
fuhrt ihre Ablehnung zur Nichtigkeit des ganzen Vertrages, d.h. der
Vertragwirdds niemds zustande gekommen betrachtet.

Beispiel

1. A,derimLand X ansassig ist,schliefdt einen Vertragmit B, dessen
Giiltigkeit von einer offentlichen Genehmigung abhéangt, die von den
Behorden des Landes X zu erteilen ist. Obwohl A dle notwendigen
MaRnahmen ergreift, um die Genehmigung zu erhalten, wird sein
Antrag abgelehnt. Der Vertrag gilt ds niemds zustande gekommen.

Wenn andererseits eine Ablehnung nur die Gliltigkeit einiger Vertrags-
bedingungen betrifft, so Ssnd nur diese Bedingungen nichtig, wahrend der
verbleibende Teil des Vertrages aufrechterhalten werden kann, voraus-
gesetzt, dal’ dieses Ergebnis nach den Umstanden angemessen erscheint.

Beispiel

2. A,derimLand X ansassig ist, schlief3t mit B einen Vertrag,der eine
VertragsstrafefurVerzugvorsieht.DieGultigkeit dieserK | ausel héngt ab
von einer oOffentlichen Genehmigung durch die Behotrden
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des Landes X. Obwohl A dle notwendigen Mal3nahmen zur Erlangung
der Genehmigung trifft, wird sein Antrag abgelehnt. Wenn dies nach
den Umsténden angemessen ist, wird der Vertrag ohne die Klausel zur
Vertragsstrafe aufrechterhalten.

b. Ablehnung macht Erflllung des Vertrages unmdglich

Fur den Fdl, da’3 de Ablehnung der Genehmigung die Erfullung
teilweise oder ganz unméglich macht, verweist Abs. 2 dieses Artikels auf
de Regeln Uber die Nichterfillung, die in Kapitel 7 enthaltensind.

Beispiel

3. A schuldet Baufgrund eines mit B geschl ossenen Vertrages US$
100.000. Die Uberweisung der Summe von Land X, in dem A anséssig
ist, auf B’'s Bankkonto in Land Y ist von einer Genehmigung der
Zentralbank in Land X abhéngig. Obwohl A dle notwendigen Mal3-
nahmen ergreift, um die Genehmigung zu erhalten, wird sein Antrag
abgelehnt. Infolge der Ablehnung der Genehmigung ist es A

unmoglich, an B zu zahlen. Die Folgen von A’s Nichterftllung richten
sich nach den Bestimmungenin Kapitel 7.

Die Ablehnung der Genehmigung kann dazu fuhren, dal3 einer Partei
de Erflllung lediglich in dem Staat unmdglich wird, in dem das
Genehmigungserfordernis besteht, wahrend es dieser Partei moglich sein
kann, diesdlbe Verpflichtung anderswo zu erfullen. In solchen Falen
verhindert der algemeine Grundsatz von Treu und Glauben (siehe Art.
1.7), dal3 sich diese Partei auf de Ablehnung der Genehmigung as
Entschuldigung fur die Nichterfillung beruft.

Beispiel

4. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 3, nur mit dem
Unterschied, daR A imLand Z, in demkein derartiges Genehmigungs-
erfordernis besteht, ausreichende Finanzmittel hat, uman B zu zahlen.
A kann sich nicht auf die Verweigerung der Genehmigung durch die
BehordenimLand X as Entschuldigung daflr berufen, nicht an B zu
zahlen.
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ARTIKEL 6.2.1
(Einhaltung des Vertrages)

Wenn die Erfullung eines Vertrages fir
eine der Parteien belastender wird, ist diese
Partei dennoch ver pflichtet, ihre
Verpflichtungen zu erfillen, vorbehaltlich der
folgenden Bestimmungen Uber veranderte
Umstande.

KOMMENTAR

1. Verbindlichkeit desVertragesals Grundsatz

Der Zweck dieses Artikels it es klarzugtellen, dal3 sich aus dem
algemeinen Grundsatz der Verbindlichkeit von Vertragen (sehe Art. 1.3)
ergibt, da3 Erflllung so lange zu bewirken igt, wie de mdglich i,
unabhangig von der Last, de e der erfillenden Partei auferlegt. Mit
anderen Worten, selbst wenn eine Partei schwere Verluste erleidet anstatt
der erhofften Gewinne oder de Erflllung fir diese Partei snnlos
geworden is, missen de vertraglichen Vereinbarungen dennoch
eingehaltenwerden.

Beispiel

A, ein Spediteur, schliefit im Januar 1990 einen zweijdhrigen
Seetransportvertrag mit B, einem Reeder, ab. Nach dem Vertrag hat B
wahrend der zwei Jahre in jedem Monat bestimmte Giter zu einem
Festpreis von Hamburg nach New York zu befordern. Unter Berufung
auf einen erheblichen Anstieg der Treibstoffpreise ds Nachwirkung
der Golfkrisevon 1990verlangt B, die Frachtratefiirden Monat August
1990 um flinf Prozent zu erhéhen. B steht kein Recht auf eine solche
Erhéhung zu, da er das Risko tréagt, dal3 seine Leistung fir ihn
belastenderwird.

2. Veranderung der Umstande nur in Ausnahmefallener heblich

Der Grundsatz der Verbindlichkeit des Vertrages gt jedoch nicht
uneingeschrankt. Wenn neue Umsténde eintreten, die zu einer wesent-
lichen Anderung des Gleichgewichts der vertraglichen Leistungen fulhren,
so wird eine aulergewthnliche Stuation geschaffen, die in diesen
Grundregeln ds,, veranderte Umstande” (Hardship) bezeichnet und in den
folgenden Artikeln dieses Abschnitts behandelt werden.
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eteung, Wegfdl

Das Phanomen der verdnderten Umstdnde wird von verschiedenen
Rechtsordnungen unter anderen Begriffen anerkannt, wie Zweckver-
der Geschéftsgrundlage, imprévision, eccessiva
onerosita sopravvenuta usw. Der Begriff ,veréanderte Umstande"
(Hardship) wurde deswegen gewdhit, wel er im internationalen
Handelsverkehr weithin bekannt ist, wie die Einbeziehung sogenannter
»Klausen Uber verdnderte Umsténde® (,, hardship clauses*) in viden

internationalenV ertrégen bestétigt.

ARTIKEL 6.2.2
(Definition der veranderten Umstande [Hardship])

Verdnderte Umstande liegen vor, wenn
der Eintritt von Ereignissen das Gleichgewicht
des Vertrages grundlegend andert, sei es, well
sichdie Kostender Leistung einer Partei er hoht
habenoder weil der Wert der Leistung, die eine
Partei er hélt, sich vermindert hat, und

(@ diese Ereignisse nach
Vertragsabschluf3 eintreten oder der
benachteiligtenPartei bekannt wer den;

(b) diese Ereignisse vernunftigerweise
durch die benachteiligte Partei zum Zeitpunkt
des  Vertragsabschlusses  nicht hatten
ber Gicksichtigt werdenkonnen;

(c) diese Ereignisse aulerhalb des
EinfluBbereichs der benachteiligten Partel
liegen; und

(d) das Risiko des Eintritts dieser
Ereignisse durch die benachteiligte Partei nicht
tibernommenwor denwar.

KOMMENTAR

1. Definitionder ver andertenUmstande (Hardship)

Dieser Artikel definiert die veranderten Umsténde ds eine Stuation, in
der das Eintretenvon Ereignissendas Gleichgewicht des'V ertrages grund-
legend verandert, vorausgesetzt, daf? diese Ereignisse die Anforderungen

eflllen, de in denUnterabsétzen (a) bis (d) dargelegt sind.
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2. Grundlegende Anderung des Gleichgewichts des Vertrages

Danach demalgemeinen Grundsatz eine Veranderung der Umsténde
de Verpflichtung zur Erflllung nicht bertihrt (Sehe Art. 6.2.1), ist folglich
de Berufung auf veranderte Umstdnde ausgeschlossen, wenn nicht die
Veranderung des Gleichgewichts des Vertrages grundlegend ist. Ob eine
Verénderung in einem gegebenen Fdl ,, grundlegend” ist, wird natlrlich
von den Umsténden abhéngen. Wenn sichjedoch die Leistungen finanzidll
genau messen lassen, gdlt eine Verénderung, die sich auf mindestens
50% der Kosten oder des Wertes der Leistung belduft, wahrscheinlich
eine,, grundlegende” Veranderung dar.

Beispiel

1. Im September 1989 kauft A, en Elektrohandler, der in der
ehemaligen DDR ansassig ist, Lagerbestande von B, der im Land X
ansassig ist, ebenfalls einfriiher sozialistisches Land. Die Waren sollen
von B im Dezember 1990 geliefert werden. Im November 1990
benachrichtigt A den B, dai3 er die Waren nicht mehr gebrauchen
kénneunter Hinweis darauf, dal3 nach der Vereinigung der Deutschen
Demokratischen Republik und der Bundesrepublik Deutschland kein
Markt mehrfirsolche, aus dem Land X eingefiihrte Waren vorhanden
sel. Wenn sich aus den Umstanden nichts anderes ergibt, kann A sich
auf veranderte Umstande berufen.

a. Gestiegene Leistungskosten

In der Praxis kann sich eine grundlegende Anderung des Gleich-
gewichts des Vertrages auf zwei verschiedene, aber verwandte Arten
bemerkbar machen. Die erste ist gekennzeichnet durch einen
wesentlichen Anstieg der Kosten, die ene Partei zur Erflllung ihrer
Pflichten aufzuwenden hat. Diese Partei ist normalerweise digenige,
welche de nicht auf Gdd gerichtete Leistungspflicht erflllen mul3. Die
wesentliche Erhéhung der K osten kann z.B. ausgel 6st werdendurcheinen
dramatischen Anstieg des Preises der fir de Produktion der Waren
notwendigen Rohstoffe oder Dienstleistungen oder durch die Einfihrung
neuer  Sicherheitsbestimmungen, de bel  weitem  teurere
Produktionsverfahrenerfordern.

b. Wertverlust der von einer Partei erhaltenen Leistung

Der zweite Fdl veranderter Umstande wird gekennzeichnet durch
einen wesentlichen Wertverfall der von der einen Partei erhatenen
Leistung bis zu Fdllen, in denendie Leistung fir den Empfanger Gberhaupt
keinen Wert mehr hat. Die Leistung kann entweder aus ener
Zahlungspflicht oder aus einer nicht auf Ged gerichteten Verpflichtung
bestehen. Der wesentliche Wertverlust oder die villige Wertlosigkeit der
Leistung kann sich ergeben entweder aus drastisch verénderten
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Marktbedingungen (z.B. der Wirkung eines dramatischen Anstieges der
Inflation auf einen vertraglich vereinbarten Preis) oder der Vereitelung
des Zweckes, fur den de Leistung erforderlich war (z.B. die Wirkung
eines Bauverbotes fir eén Grundstiick, das zum Zwecke der Bebauung
erworben worden war, oder de Wirkung einer Ausfuhrsperre fir Giter,
de imHinblick auf ihre spdtere Ausfuhr gekauft wordenwaren).

Natirlichmuf3 der Wertverlust der Leistung objektiv mef3bar sein: eine
blof3e Verénderung der personlichen Einschédtzung des Wertes der
Leistung durch den Empfanger ist nicht von Belang. Was de Vereitelung
des Zweckes der Leistung betrifft, so kann diese nur beriicksichtigt
werden, wenn der fragliche Zweck beiden Parteien bekannt war oder
zumindest hétte bekannt sein miissen.

3. Zusatzliche Anforderungen an veranderte Umstande
(Hardship)

a. Ereignisse, die nach Vertragsabschluf3 eintreten oder bekannt
werden

Gemal3 Unterabsatz (a) dieses Artikels missen die Ereignisse, welche
eine Anderung der Umstdnde verursachen, nach VertragsabschiuRd
eintreten oder der benachteiligten Partei bekannt werden. Wenn dieser
Partei jene Ereignisse bei Abschlul® des Vertrages bekannt gewesen
waéren, hétte 9e Se zu diesem Zeitpunkt berticksi chtigen kdnnen und kann
sichnicht nachtréglichauf veranderte Umstande berufen.

b. Ereignisse konnten von der benachteiligten Partei verninf-
tigerwel se nicht ber tGicksi chtigt wer den

Selbst wenn die Verénderung der Umstdnde nach Vertragsabschlul3
eintritt, so gellt Unterabsatz (b) dieses Artikels klar, daf? solche Ereignisse
keine veranderten Umstande darstellen kénnen, wenn die benachteiligte
Partei 9e vernuinftigerweise zum Zeitpunkt des V ertragsabschl usses hétte
berlicksi chtigenkdnnen.

Beispiel

2. A vereinbart mit B, diesemin den néchsten funf Jahren zu einem
festen Preis Rohdl aus dem Land X zu liefern, ungeachtet der akuten
politischen Spannungen in der Region. Zwei Jahre nach
Vertragsabschluf? bricht zwischen streitenden Splittergruppen in den
benachbarten Landern Krieg aus. Der Krieg | st eine Weltenergiekrise
aus, und die Olpreise steigen stark. A ist nicht berechtigt, sich auf
veranderte Umstande zu berufen, well ein solcher Anstieg des Preises
fir Rohol nicht unvorhersehbarwar.
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Manchmal verdndern sich de Umstdnde dlméhlich, aber das
Endergebnis dieser langsamen Verdnderungen kann einen Fal
verdnderter Umsténde darstellen. Wenn diese Verdnderung einsetzte,
bevor der Vertrag abgeschlossen wurde, so ddlt dies keinen Fal
veranderter Umstdnde dar, aulRer wenn das Tempo der Verdnderung
waéhrend der Vertragszeit dramatischansteigt.

Beispiel

3. In einem Kaufvertrag zwischen A und B ist der Preis in der
Wahrung des Landes X ausgedrickt; der Wert dieser Wahrung war
gegeniiber anderen wichtigen Leitwahrungen bereits vor Abschlull
des Vertrages langsam gefallen. Einen Monat spater fihrt eine
politischeKriseimLand X zu einergewaltigen Abwertung der dortigen
Wahrung in der GréRenordnung von 80%. Wenn die Umsténde nichts
anderes ergeben, stellt dies einen Fal veranderter Umstande dar, da
einesol che dramatische Beschleunigung der Abwertung der Wahrung
des Landes X nicht vorhersehbarwar.

c. EreignisseaulRerhalb der Kontrolle der benachteiligten Partei

Nach Unterabsatz (c) dieses Artikels kann ein Fdl veranderter
Umsténde nur eintreten, wenn die Ereignisse, welche de verdnderten
Umstdnde verursachen, aulRerhab der Kontrolle der benachteiligten
Partei liegen.

d. Risikendirfen von der benachteiligten Partei nicht
Ubernommen worden sein

Nach Unterabsatz (d) liegt kein Fal verénderter Umsténde vor, wenn
de benachtelligte Partei das Risko der Veranderung der Umsténde
Ubernommen hatte. Das Wort ,, Ubernahme* macht klar, dal3 die Risiken
nicht ausdrticklich tbernommen worden sein missen, sondern dal3 diese
Ubernahme sich aus der besonderen Art des Vertrages ergeben kann.
Von einer Partei, die ein spekulatives Geschéft abschliefdt, wird erwartet,
dald ge e@n bestimmtes Mal3 an Risko akzeptiert, auch wenn de sich
dieses Riskos zum Zeitpunkt, ds se den Vertrag abschlof3, nicht vdllig
bewul3t war.

Beispiel

4. A, eineVersicherungsgesellschaft, die sich auf die Versicherung
von Seefrachtrisiken spezidisiert hat, verlangt eine zusétzliche Prémie
von denjenigen Kunden, die Vertrdge haben, die Kriegs- und
Burgerkriegsrisiken involvieren, um dem wesentlich htheren Risko
Rechnung zu tragen, dem sie durch den gleichzeitigen Ausbruch von
Krieg und Birgerkrieg in drei  Landern  derselben
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Regionausgesetzt ist. A ist zu einer solchen V ertragsanpassung nicht
berechtigt, da die Versicherungsgesellschaften durch solche Kriegs-
und Burgerkriegsklauseln diese Risiken tibernehmen, sel bst wenn drei
L énderzumsel ben Zeitpunkt betroffen sind.

4. Veranderte Umstande relevant nur fir noch nicht erbrachte
Leistung

Nach ihrem Wesen konnen verdnderte Umstande nur Bedeutung
erlangenfir Leistungen, die nochzu erbringensind: Hat eine Partei einmal
geleistet, kann Se sich nicht 1anger auf einen wesentlichen Anstieg ihrer
Erflllungskostenoder auf eine wesentliche Verminderung des Wertes der
von ihr empfangenen Leistung berufen, wenn diese Verdanderung de
Folge von Umsténdeni<t, die sicherst nach jener Leistung ereignet haben.

Wenn de grundlegende Anderung des Gleichgewichts des Vertrages
zu einem Zeitpunkt eintritt, zu dem die Leistung erst teilweise erbracht
war, kdnnen verdnderte Umsténde nur fir die noch ausstehenden Telle
der Leistung von Belang sein.

Beispiel

5. A schliefdt einen Vertrag mit B, einer Gesellschaft zur Abfall-
beseitigung imLand X, Uber die Lagerung seines Abfalls. Der Vertrag
hat eine Laufzeit von vier Jahren und legt einen Festpreis pro Tonne
Abfall fest. Zwel Jahre nach Abschluld des Vertrages gewinnt die
UmwdtbewegungimLand X an Boden, und die Regierung des Landes
X schreibt Preisefir die Lagerung von Abfall vor, die zehn Mal héher
sind ds zuvor. B kann sich erfolgreich auf verénderte Umsténde nur
hinsichtlich der zwei verbleibenden Jahre der Laufzeit des Vertrages
berufen.

5. Veranderte Umstadnde in der Regel bedeutsam fir langfristige
Vertrage

Obwohl dieser Artikel nicht ausdriicklich de Mdoglichkeit ausschlief¥,
sich bei anderen Vertrdgen auf verdnderte Umstdnde zu berufen, snd
veranderte Umsténde normaerweise fir langfristige Vertrage erheblich,
d.h. solche, bei denen sich die Leistung zumindest einer Partei Uber einen
gewissen Zeitraum erstreck.

6. Veranderte Umstande und hohere Gewalt

ImHinblickauf die jeweiligen Definitionen der veranderten Umstande
und der hoheren Gewadt (sehe Art. 7.1.7) kann es nach diesen
Grundregeln tatséchlich Situationen geben, de zugleich ds File
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veranderter Umgaténde und von hoherer Gewat betrachtet werden
konnen. Wenn dies der Fal ist, so liegt de Entscheidung, auf welchen
Rechtshehelf de sich stiitzen will, bei der Partei, de von diesen
Ereignissen betroffenist. Wenn se sich auf hthere Gewdt beruft, so tut
de das, um zu erreichen, dafd ihre Nichterfillung entschuldigt wird. Wenn
sichandererseits ene Partei auf veranderte Umstande beruft, so dient dies
in erster Linie dem Zweck, die Vertragsbedingungen neu auszuhandeln,
damit der Vertrag aufrecht erhalten bleiben kann, wenn auch unter
geanderten Bedingungen.

7. Veranderte Umsténde und Vertragspraxis

Die Definition der veranderten Umsténde in diesem Artikel ist
unvermeidlich von ziemlich adlgemeiner Art. Internationde Handels-
vertrégge enthalten dazu oft vie genauere und ausfihrlichere
Bestimmungen. Die Parteien mogen es deshab ds empfehlenswert
betrachten, den Inhdt dieses Artikels anzupassen, um de besonderen
Merkmae des konkreten Geschéfts zu berticksichtigen.

ARTIKEL 6.2.3
(Wirkungen veranderter Umstande)

(1) Bei veranderten Umstanden ist die
benachteiligte Partei berechtigt, Nachver-
handlungen zu verlangen. Das Verlangen muf3
unverziglich erhoben werden und muf3 die
Grinde angeben, auf die es gestlitzt wird.

(2) Das Verlangen nach einer Nachver-
handlung als solches berechtigt die
benachteiligte Partei nicht, die Leistung
zurickzuhalten.

(3 Kann innerhalb einer angemessenen
Frist keine Einigung erzielt werden, kann jede
Partei das Gericht anrufen.

(4) Wenn das Gericht veranderte Um-
stdnde feststellt, kann es, wenn angemessen,

(@ den Vertrag zu einem Zeitpunkt und
zu Bedingungen, die festzulegen sind, aufheben
oder

(b) denVertrag mit dem Ziel der Wieder -
her stellung seines Gleichgewichts anpassen.
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KOMMENTAR

1. Benachteiligte Partei kann Nachver handlungenverlangen

Da veranderte Umstdnde auf einer grundlegenden Anderung des
Gleichgewichts des V ertrages beruhen, berechtigt Abs. 1 dieses Artikels
in erster Linie de benachteiligte Partei, von der anderen Partei zu
verlangen, dal3 de in ene Vehandlung Uber ene Revison der
urspriinglichen V ertragsbedingungen eintritt, um diese an die verénderten
Umsténde anzupassen.

Beispiel

1 A,enimLand X ansassiges Bauunternehmen, schliefst mit B,
einer Regierungsstelle, einen Vertrag Uber die Errichtung einer Fabrik
imLand Y zu einem Pauschalpreis ab. Der gréf3te Teil der komplizierten
Maschinen muf3 aus dem Ausland eingefthrt werden. Aufgrund einer
unerwarteten Abwertung der Wahrung des Landes Y, welche die
Zahlungswahrung ist, erhdhen sich die Kosten der Maschinen um
mehras 50%. A istberechtigt,von B zu verlangen, den urspriinglichen
Vertragspreis neu auszuhandeln, umihn den veranderten Umstanden
anzupassen.

Eine Aufforderung zu Neuverhandlungen ist nicht zul&ssig, wenn der
Vertrag selbst schon ene Klausel enthélt, welche die automatische
Anpassung des Vertrages vorseht (z.B. ene Klausel Uber ene
automatische Indexierung des Preises, wenn bestimmte Ereignisse
eintreten).

Beispiel

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, nur mit dem
Unterschied, dal der Vertrag eine Prei sindexklausel enthélt, die sich auf
die Schwankungen der Material- und Arbeitskosten bezieht. A ist nicht
berechtigt, eine Neuverhandlung des Preises zu verlangen.

Jedochwiirde selbst in einem solchen Fall eine Neuverhandlung wegen
verdnderter Umstdnde nicht ausgeschlossen sein, wenn de in dem
Vertrag enthadtene Anpassungsklausel de Ereignisse, welche de
Anderung der Umsténde verursachen, nicht ins Auge falite.

Beispiel

3. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 2, nur mit dem
Unterschied, dai3 die wesentliche Erhéhung von A’s Kosten auf der
EinfUhrung neuer Sicherheitsbestimmungen imLand Y beruht. A ist
berechtigt, von B zu verlangen, den urspriinglichen Vertragspreis neu
auszuhandel n,umihnden veranderten Umstanden anzupassen.
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2. Unverzigliche Aufforderung zu Neuver handlungen

Die Aufforderung zu Neuverhandlungen muf3 so schnell wie méglich
nach dem Zeitpunkt vorgebracht werden, zu welchem die Anderung der
Umsténde angeblicheingetretenist (Abs. 1). Der genaue Zeitpunkt fir die
Aufforderung zu Neuverhandlungenhangt von den Umstéanden des Falles
ab: Er kann z.B. langer sein, wenn die Veranderung der Umsténde
schrittweise stattfindet (Sehe Kommentar 3bzu Art. 6.2.2).

Die benachteiligte Partei verliert ihr Recht, Neuverhandlungen zu
verlangen, nicht dlen deshalb, well de es versaumt, unverziglich zu
handeln. Die Verzogerung der Aufforderung kann jedoch de Feststellung
beriihren, ob eine Anderung der Umstande tatséchlich bestand und, wenn
diesder Fal war, welche Folgende fur denVertrag hat.

3. Grunde fur die Aufforderung zu Neuver handlungen

Abs. 1dieses Artikels erlegt der benachteiligten Partei auch de Pflicht
auf, de Grinde anzugeben, auf welche se de Aufforderung zu
Neuverhandlungen stiitzt, um die andere Partei in de Lage zu versetzen,
sich en Urtel dartber zu bilden, ob de Aufforderung zu Neu-
verhandlungen gerechtfertigt i oder nicht. Eine unvollsandige
Aufforderung ist ds verspatet zu betrachten, aul3er wenn die Grinde der
angeblichen Anderung der Umstande so offensichtlich Sind, dai se in der
Aufforderung nicht erwahnt zu werden brauchen.

Fehlt de Angabe der Grinde, auf welche die Aufforderung zu
Neuverhandlungen gestiitzt wird, so ahneln die Folgen denen, die sich aus
der verspéteten Geltendmachung der Aufforderung ergeben (siehe
Kommentar 2 zu diesem Artikel).

4. Aufforderung zu Neuverhandlungen und Zurlckhalten der
Leistung

Abs. 2 dieses Artikds bestimmt, da3 die Aufforderung zu Neu-
verhandlungen ds solche de benachteiligte Partei nicht berechtigt, ihre
Lestung zuriickzuhaten. Der Grund dafr ist der Ausnahmecharakter der
Anderung der Umstande und das Risko maglicher MiRbréuche des
Rechtsbehelfs. Ein  Zurlickhalten der Leistung kann nur unter
aulRergewohnlichen Umstanden gerechtfertigt sein.

Beispiel

4. A schliefdt mit B einen Vertrag Uber den Bau einer Fabrik ab. Die
Fabrik soll imLand X gebaut werden, das nach Vertragsabschlul® neue
Sicherheitsbestimmungen einfihrt. Die neuen Bestimmungen machen
zusétzliche Maschinen erforderlich  und &ndern  dadurch
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grundlegend das Gleichgewicht des Vertrages,indemsie A’s Leistung
wesentlich belastender machen. A ist berechtigt, Neuverhandlungen
zuverlangen, und kann angesichts der Zeit, die er fir die Erflllung der
neuen Sicherheitsvorschriften benétigt, seine Leistung verzégern; er
kann aber auch die Lieferung der zusédtzlichen Maschinen so lange
zurlickhalten, bis man sich Uber die entsprechende Preisanpassung
geeinigt hat.

5. Neuverhandlungennach Treuund Glauben

Obwohl dieser Artikel zu diesem Punkt schweigt, unterliegen sowohl
die Aufforderung zu Neuverhandlungendurch die benachteiligte Partei as
auch das Verhalten beider Parteien im Verlauf der Neuverhandiung dem
algemeinen Grundsatz von Treu und Glauben (Art. 1.7) und der Pflicht zur
Zusammenarbeit (Art. 5.3). Daher mul3 de benachteiligte Partei
aufrichtig davon Uiberzeugt sein, daid ein Fall der Anderung der Umstande
tatsichlich besteht, und darf de Neuverhandlungen nicht ds ren
taktischen Schachzug verlangen. Entsprechend miissen beide Parteien,
wenn de Aufforderung einmal ergangen ist, de Neuverhandlungen in
kongtruktiver Weise fuhren und insbesondere von jeglicher Art der
Behinderung absehen und dle Auskinfte liefern.

6. Anrufung des Gerichts bei mif3lungener Einigung

Wenn es den Parteien nicht gelingt, sich innerhdb vernlnftiger Zeit
Uber die Anpassung des Vertrages an de veranderten Umstande zu
enigen, gestattet Abs. 3 des vorliegenden Artikels es jeder der beiden
Partelen, das Gericht anzurufen. Eine solche Situation kann entweder
dadurch entstehen, daf3 die nicht benachteiligte Partei die Aufforderung zu
Neuverhandlungenvdllig unbeachtet lief oder well die Neuverhandlungen,
obwohl von beiden Parteien in aufrichtiger Absicht gefiihrt, zu keinem
positiven Ergebnis flhrten.

Wie lange eine Partei warten mul3, bis 9e das Gericht anrufen kann,
héngt von der Komplexitét der zu |6senden Probleme und den besonderen
Umsténden des Falles ab.

7. MaRnahmendes Gerichts bei Anderung der Umstande

Gemal3 Abs. 4 dieses Artikels stehen einem Gericht, das ene
Anderung der Umsténde feststellt, verschiedene Maoglichkeiten zur
Verfligung.

Eine erste Moglichket besteht darin, den Vertrag aufzuheben. Da de
Aufhebung des Vertrages jedoch in diesem Fal nicht auf einer Nicht-
erfillung durch eine der Parteien beruht, mégen de Folgen fir die schon
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erbrachten Leistungen anders sein ds digienigen, die sich aus den Regeln
Uber die Aufhebung im algemeinen ergeben (Art. 7.3.1 ff.). Demgemal3
bestimmt Abs. 4 (a), dal3 de Aufhebung erfolgen sall ,,zu einem Zeitpunkt
und zu Bedingungen*, die das Gericht festlegen soll.

Eine andere Mdoglichkeit besteht darin, dal3 das Gericht den Vertrag
anpal3t mit dem Zid, dadurch das Gleichgewicht wiederherzustellen (Abs.
4 (b)). Dabei wird das Gericht versuchen, de Verluste in gerechter Weise
auf de Parteien zu vertellen. Dies kann eventudl, je nach der Art der
Anderung der Umsténde, eine Preisanpassung erforderlich machen. In
diesem Fdl wird de Anpassung nicht notwendigerweise den gesamten
Verlust widerspiegeln, der durch de Verdnderung der Umstdnde
verursacht wurde; das Gericht wird z.B. berticksichtigen miissen,
inwiefern ene der beiden Parteien en Risko Ubernommen hat und
inwiefern die Partei, de Anspruch auf eine Leistung hat, daraus noch
Nutzen ziehenkann.

Abs. 4 dieses Artikels spricht ausdriicklich aus, dal3 das Gericht den
Vertrag nur aufheben oder anpassen darf, wenn dies angemessenist. Die
Umsténde konnen sogar so liegen, dal? weder Aufhebung noch
Anpassung angemessen sind; de einzige angemessene Lésung mag es
dann sein, dal3 das Gericht entweder anordnet, dald de Parteien de
Verhandlungen wieder aufnehmen mit dem Ziel einer Einigung Uber de
Anpassung des Vertrages, oder de bestehenden Vertragsbedingungen
bestétigt.

Beispiel

5. A, en Exporteur, verpflichtet sich, einen Importeur B im Land X
fr drei Jahre mit Bier zu beliefern. Zwei Jahre nach Vertragsabschluf?
wird ein neues Gesetz im Land X erlassen, das den Verkauf und den
GenuRvon alkoholischen Getrénken verbietet. B beruft sich sofort auf
eineAnderung der Umsténde und verlangt von A, den Vertrag neu zu
verhandeln. A erkennt an, dal} eine Anderung der Umsténde
eingetreten ist, weigert sich aber, die von B vorgeschlagenen
Anderungen des Vertrages anzunehmen. Nach einem Monat
ergebnisloser Verhandlungen ruft B das Gerichtan.

Wenn B die Méglichkeit hat, das Bier in einem Nachbarland zu
verkaufen, wenn auch zu einemdeutlich niedrigerem Preis, so kann das
Gericht entscheiden, den Vertrag aufrechtzuerhalten, aber den
vereinbarten Preis herabzusetzen.

Wenn jedoch B keine derartige Mdglichkeit hat, so kann es
angemessen sein, dald das Gericht den Vertrag aufhebt, jedoch zugleich
von Bverlangt,furdieletzteLieferung, die noch unterwegsist,an A zu
zahlen.
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KAPITEL 7

NICHTERFULLUNG

ABSCHNITT 1: NICHTERFULLUNGIM ALLGEMEINEN

ARTIKEL 7.1.1
(Begriff der Nichterfullung)

Eine Nichterfullung liegt vor, wenn eine
Partei irgend eine ihrer Vertragspflichten nicht
erfillt, einschliellich einer mangelhaften oder
einer ver spatetenErfullung.

K OMMENTAR

Dieser Artikel definiert den Begriff der ,NichterfUllung® fir den
Zweck der Grundregeln. Besondere Aufmerksamkeit verdienen zwel
Merkmale der Definition.

Das erste i, dal3 , NichterfUllung® so definiert ist, dal? Se jede Form
mangel hafter Erflllung ebenso umfaldt wie de vollsténdige Nichterflllung.
Nichterflllung liegt bei einem Bauunternehmer vor, der en Gebdude
errichtet, das (nur) tellweise dem Vertrag entspricht und tellweise
mangel haft ist, oder das Gebaude verspétet vollendet.

Das zweite Merkmal ist, dal? fir den Zweck der Grundregeln der
Begriff der ,Nichterfillung® sowohl die unentschuldigte ds auch de
entschuldigte Nichterfillung umfalt.

Entschuldigt sein kann die Nichterfillung aufgrund des Verhaltens der
anderen Vertragspartei (vergleiche de Art. 7.1.2 (Einwirkung der
anderen Partel) und 7.1.3 (Zurickhalten der Leistung) und Kommentare)
oder wegen unerwarteter aul3erer Ereignisse (Art. 7.1.7 (HOhere Gewalt)
und Kommentar). Eine Partei hat keinen Anspruch auf Schadenersatz
oder auf Erflllung bei einer entschuldigten Nichterflllung der anderen
Partei. Aber eine Partel, de keine Erfillung erhalten hat, ist grundsétzlich
zur Aufhebung des Vertrages berechtigt,
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und zwar selbst wenn die Nichterfullung entschuldigt ist. Vergleiche Art.
7.3.1ff. und Kommentare.

Es gibt keine dlgemeine Bestimmung, welche de Konkurrenz der
Rechtsbehelfe behandelt. Die Grundregeln gehen von der Annahme aus,
daf? dle Rechtsbehelfe nebeneinander geltend gemacht werden kdnnen,
de sichnicht logischausschlief3en. Grundsétzlich hat daher eine Partei, die
erfolgreich auf Erflllung besteht, keinen Anspruch auf Schadenersatz.
Aber es gibt keinen Grund, warum eine Partei einen Vertrag wegen
unentschuldigter NichterfUllung nicht aufheben und gleichzeitig
Schadenersatz verlangen kann. Vergleiche de Art. 7.2.5 (Wechsel des
Rechtsbehelfs), 7.3.5 (Wirkung der Aufhebung im algemeinen) und 7.4.1
(Recht auf Schadenersatz).

ARTIKEL 7.1.2
(Einwirkung der anderen Partei)

Eine Partei kann sich nicht auf die
Nichterfullung durch die andere Partei berufen,
soweit eine solche Nichterfullung durch die
Handlung oder Unterlassung der ersten Partel
oder durch ein anderes Ereignis verursacht
wurde, fur das die er ste Parteidas Risiko tréagt.

K OMMENTAR

1. Nichterfillung verursacht durch die Handlung oder Unter-
lassung der sich auf Nichterfullung berufenden Partei

Man kann in diesem Artikel de Regeung von zwei Entschuldigungs-
grinden fir Nichterfillung erblicken. Begrifflich geht er jedoch dariber
hinaus. Wenn der Artikel anzuwendenist, wird das erhebliche Verhalten
nicht zur entschuldigten Nichterflllung, sondern verliert Uberhaupt die
Eigenschaft ds Nichterfillung. Daraus folgt beispielsweise, dal3 de
andere Partei nicht wegen Nichterfiillung aufheben kann.

Zwei unterschiedliche Situationen werden erfaldt. In der ersten kann
eine Partei ganz oder teilweise nicht erflllen, well de andere Partei etwas
getan hat, was die Erfullung ganz oder teilwel se unmdglichmacht.

Beispiel

1. A sagt zu, auf dem Grundstiick des B Bauarbeiten auszufhren,
die am1.Februarbeginnen sollen. Wenn B das Tor zu dem Grundstiick
versperrt und A den Eintritt verweigert, kann B sich nicht
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dartber beklagen,daR A die Arbeit nicht begonnen hat. Das Verhalten
des B wird oft eine unentschuldigte Nichterflllung darstellen,
entwederwegen einerausdriicklichen Bestimmung, die A zumBetreten
des Grundstiicks berechtigt, oder weil das Verhalten des B gegen die
Verpflichtungen von Treu und Glauben sowie der Zusammenarbeit
verstofdt. Dieses Ergebnis hangt jedoch nicht davon ab, dal3 die
Nichterfullung des B unentschuldigt ist. Das Ergebnis ist das gleiche,
wenndie Nichterflllung des B entschuldigt ist, bei spiel sweiseweil der
Zugang durch Streikendeversperrt wird.

Die Grundregeln ziehen die Mdaglichkeit in Betracht, dal3 de

Einwirkung der einen Partel nur teilweise ds Hinderungsgrund fir de
Erfullung der anderen Partei wirkt. In solchen Fallen wird es notwendig
sein zu entscheiden, inwieweit die Nichterfillung durch die Einwirkung der
ersten Partel und inwiewet 9e durch andere Umstande verursacht wurde.

2. Nichterfullung verursacht durch Ereignis, fur das die sich auf

Nichterfullung berufende Parteidas Risiko tragt
Es ist auch moglich, dal? de Nichterflllung auf einem Ereignis beruht,

fir das de sich auf Nichterflllung berufende Partei nach dem Vertrag
ausdriicklich oder dtillschwelgend das Risiko zu tragen hat.
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Beispiel

2. Bauunternehmer A schliefdt einen Bauvertrag, der auf den
Grundstiickendes B zu erfillenist. Dieser hat schon viele Gebaude auf
diesen Grundstiicken, die Gegenstand einer Versicherungspolice sind,
die jeden Schaden an den Gebauden deckt. Wenn die Parteien
vereinbaren, dald das Risko eines zufdligen Schadens B ds den
Versicherten trifft, so gabe es normalerweise keinen Grund, die
Risikozuweisung der Parteien abzulehnen, da derartige Risiken
normalerweise versichert sind. Selbst wenn daher ein Feuer durch
Fahrléssigkeit des A verursacht wiirde, kann das Risiko B zugerechnet
werden, obwohl es offensichtlich ausfihrlicherer Erklérungen
bedurfte, umdieses Ergebnis zu erreichen, ds wenn keine Partei an dem
das Gebaude zerstérenden Feuer Schuld hétte.

ARTIKEL 7.1.3
(Zurickhalten der Leistung)

(1) Sollen die Parteien gleichzeitig
erfillen, so kann jede Partei die Leistung
zurickhalten, bisdie andere Parteiihre Leistung
anbietet.
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(2) Sollen die Parteien nacheinander er-
fullen, so kann die Partei, die spater erfullen soll,
ihre Leistung zuriickhalten, bis die erste Partei
erfullt hat.

K OMMENTAR

Dieser Artikd ist zusammen mit Art. 6.1.4 (Rehenfolge der
Leistungen) zu lesen. Der vorliegende Artikel regelt Rechtsbehelfe und
entspricht in der Sache dem kontinental européi schen Ingtitut der exceptio
non adimpleti contractus.

Beispiel

A vereinbart, an B tausend Tonnen weif3en Weizens cif Rotterdam zu
verkaufen. Die Zahlung soll durch ein bestétigtes Akkreditiv erfolgen,
das in DM bei einer deutschen Bank zu ertffnen ist. A ist nicht

verpflichtet, die Ware zu verschiffen, solange B nicht das Akkreditiv
entsprechend den vertraglichen Verpflichtungen er6ffnet hat.

Der Text spricht nicht ausdriicklich die Frage an, de sich ergibt, wenn
eine Partei tellweise, aber nicht vollsténdig erfillt. In einem solchen Fdl
kann die erflllungsberechtigte Partei zur Zuriickhdtung der Leistung
berechtigt sein, aber nur wenn dies unter gewohnlichen Umstanden Treu
und Glauben (Art. 1.7) entspricht.

ARTIKEL 7.1.4
(Nachleistung durch die nichterfillende Partei)

(1) Die nichterfiullende Partei kann auf
eigene Kosten jede Nichterfullung durch Nach-
leistung heilen, vor ausgesetzt dal3

(@ sie unverziglich die Nachleistung
anzeigt und die vor gesehene Weise und den vor -
gesehenenzeitlichenAblauf mitteilt;

(b) die Nachleistung nach den Umsténden
geeignetist;

(c) die benachteiligte Partei kein berech-
tigtesl nter essean der Zur iickweisung der Nach-
leistung hat; und

(d) die Nachleistung umgehend vorge-
nommenwird.

(2) Das Recht auf Nachleistung wird
durch eine  Aufhebungserklégrung  nicht
ausgeschlossen.
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(3) Bei wirksamer Anzeige der Nach-
leistung sind die Rechte der benachteiligten
Partei, die mit der Leistung durch die nicht-
erfullende Partei unvereinbar sind, ausgesetzt,
bis die Frist fur die Nachleistung abgelaufenist.

(4) Die benachteiligte Partei kann die
L eistung bis zur Nachleistung zuriickhalten.

(5) Ungeachtet der Nachleistung behalt
die benachteiligte Partei das Recht,
Schadenersatz wegen Verspatung und wegen
jeden Schadens zu verlangen, der durch die
Nachleistung verursacht oder nicht abgewendet
wird.

KOMMENTAR

1. Grundsatz

Abs. 1 dieses Artikels bestimmt, dal3 unter bestimmten Bedingungen
de nichterflllende Partei hellen kann, indem de de Nichterflllung
korrigiert. Tatséchlich kann die nichterflllende Partei, indem de diese
Bedingungen erflllt, de Leistungszeit um eine kurze Frist Uber de
vertraglich vereinbarte hinaus ausdehnen, aufler wenn nach der
Vereinbarung oder den Umsténden eine fixe Leistungszeit vereinbart war.
Dieser Artikel begunstigt so die Aufrechterhaltung desV ertrages. Er dient
auch dem Zid, den wirtschaftlichen Schaden zu verringern, das in Art.
7.4.8 (Minderung des Schadens) enthalten ist, sowie dem in Art. 1.7
festgestellten Grundsatz von Treu und Glauben. Dieser Artikel it
verwandt mit denin den Art. 37 und 48 CISG und denin einigen nationalen
Gesetzen Uber Vertrage und  Kaufvertrage — enthaltenen
Heilungsvorschriften. Selbst vide der Rechtsordnungen, de keine de
Nachleistung erlaubenden Regeln haben, werden normalerweise en
angemessenes Angebot der Nacherflllung bel der Festsetzung des
Schadenersatzesin Betracht ziehen.

2. Anzeige der Nachleistung

Die Nachleistung kann nur ausgefihrt werden, nachdem de
nichterfillende Partei de Nachleistung angezeigt hat. Die Anzeige muf3
sowohl in zeitlicher und inhdtlicher Hingcht s auch bezlglich der Art
ihrer Mittellung angemessen sein. Die Anzeige hat unverzlglich zu
erfolgen, sobad die nichterfillende Partei von der Nichterflllung erfahrt.
Soweit schon Informationen vorliegen, ist in der Anzeige mitzuteilen, wie
und wann  de Nachleistung  ausgefuhrt  wird. Die
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Anzeige ig der benachteiligten Partei auch in ener den Umstanden
angemessenen Weise zu Ubermitteln.

Die Anzeige der Nachleistung wird as wirksam angesehen, wenn se
de Anforderungenvon Abs. 1 Buchstaben (a) - (c) erflillt.

3. Angemessenheit der Nachleistung

Ob ene Nachleistung nach den Umsténden angemessen ist, hangt
davon ab, ob es nach der Natur des Vertrages vertretbar ist, der nicht-
erfillenden Partel zu erlauben, einen weiteren Erflllungsversuch zu
machen. Wie sich aus Abs. 2 ergibt, ist de Nachleistung nicht dlen
deshalb ausgeschlossen, well de Nichterfillung as ,wesentlich®
anzusehen ist. Zu den Umsténden, de bei der Feststellung der
Angemessenheit der Nachleistung zu beriicksichtigen sind, gehdren unter
anderem, ob de vorgesehene Nachleistung das Problem erfolgreich zu
[6sen verspricht und ob de mit der Nachleistung notwendig oder
wahrscheinlichverbundene V erzégerung unangemessen ware oder selbst
eine wesentliche Nichterflllung darstellen wirde. Jedoch wird das Recht
zur Nachleistung nicht dadurch ausgeschlossen, dal3 de benachtelligte
Partei nachtraglichihre Postion wechselt. Zeigt die nichterfillende Partei
wirksam die Nachleistung an, so ist das Recht der benachteiligten Partei,
de Pogtion zu wechseln, ausgesetzt. Die Lage kann dlerdings anders
sein, wenn die benachteiligte Partei die Position gewechselt hat, bevor de
de Anzeige der Nachleistung erhalten hat.

4. Das Interesse der benachteiligten Partei

Die nichterflllende Partei darf nicht nachleisten, wenn die benach-
telligte Partei e@n berechtigtes Interesse an der Zurlickweisung der
Nachleistung darlegen kann. Wird jedoch de Anzeige der Nachleistung
ordnungsgemald gemacht und ist de Nachleistung den Umstéanden
angemessen, wird angenommen, dald der nichterfillenden Partei die
Nachleistung erlaubt sein sollte. Ein berechtigtes Interesse kann sich
beispielsweise ergeben, wenn de nichterfillende Partei wahrscheinlich
bei dem Versuch der Nachleistung Personen- oder Sachschaden verur-
sachen wird. Andererseits liegt kein berechtigtes I nteresse vor, wenn de
benachteiligte Partei sich auf Grund der Nichterflllung einfach ent-
schlossen hat, die vertraglichen Beziehungen nicht fortsetzen zu wollen.

Beispiel

1. A vereinbart mit B, auf dessen Grundstiick eine Straf3e zu bauen.
Als die Stral3efertiggestellt ist, entdeckt B, daf? die Stralle steilerist ds
nach dem Vertrag erlaubt. B entdeckt auch, daf3 die Lastwagen des A
wahrend des Bauvorganges Schaden am Baumbestand des B
verursacht haben. A zeigt Nachbesserung zur
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Verringerung des Gefdles an. Selbst wenn eine Nachleistung sonst
nach den Umstanden angemessen wére, kann der Wunsch des B,
weiteren Schaden am Baumbestand zu verhindern, ein berechtigtes
I nteressean der Zurtickwei sung der Nachbesserung darstellen.

5. Zeitlicher Ablauf der Nachleistung

Die Nachleistung ist nach ihrer Anzeige umgehend vorzunehmen. Die
Wahrung dieser Frigt ist eine entscheidende Voraussetzung fur de
Ausiibung des Rechts der Nachleistung. Die nichterfillende Partei darf
de benachteiligte Partei nicht durch eine ausgedehnte Wartezeit fesseln.
Selbst wenn der benachteiligten Partei keine Unannehmlichkeit entsteht,
hat die nichterfillende Partei kein Recht, die Nachleistung zu verzoégern.

6. Richtige Formen der Nachleistung

Die Nachleistung kann aus einer Nachbesserung oder einer
Ersatzleistung bestehen sowie dlen anderen Handlungen, welche de
Nichterflllung beheben und der benachteiligten Partei alles verschaffen,
was de nach dem Vertrag erwarten kann. Nachbesserungen stellen eine
Nachleistung nur dann dar, wenn de keine Spur der vorangegangenen
Nichterfillung bestehen lassen und den Wert oder die Quadlitét des
Gegenstandes ds ganzes nicht beeintréchtigen. Es bleibt den Gerichten
Uberlassen festzulegen, wie oft die nichteflllende Partei ene
Nachleistung versuchendarf.

Beispiel

2. A vereinbart, eine Montagelinie fur Hochtemperatur-Emaille-
malerel in der Fabrik des B einzurichten. Die Motoren wurden mit
unzureichenden Schmiermitteln eingebaut und blockieren deshalb
nach wenigen Betriebsstunden. A ersetzt die Motoren rasch, weigert
sich aber, die Ubrige Einrichtung zu untersuchen und zu testen, um
sicherzustellen,dal andere Telle der Linie nicht beschadigt wurden. A
hat nicht wirksamnachgel ei stet.

7. Aussetzung anderer Rechtsbehelfe

Hat de nichterfillende Partei de Nachleistung wirksam angezeigt,
kann de benachtelligte Partei zwar geméal3 Abs. 4 ihre eigene Erflllung
zurtickhalten, kann nach Abs. 3 aber keine Rechtsbehel fe ausiiben, die mit
dem Recht der nichterfillenden Partei auf Nachleistung unvereinbar sind.
Dies gt solange, bis offensichtlich wird, dal3 eine zeitgerechte und
sachgemaél3e Nachleistung nicht ausgefiihrt wurde oder nicht ausgefihrt
werden wird. Unvereinbare Rechtsbehelfe snd zumindest de Abgabe
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einer Aufhebungserklarung, der Abschlufd von Deckungsgeschaften und
die Erhebung von Anspriichenauf Schadenersatz oder Herausgabe.

8. Wirkung einer Aufhebungserklarung

Hat de benachtelligte Partei den Vertrag nach den Art. 7.3.1(1) und
7.3.2(1) zu Recht aufgehoben, so snd auch de Wirkungen der Aufhebung
(Art. 7.3.5) durch eine wirksame Anzeige der Nachleistung ausgesetzt.
Wirdder Nichterfillung abgeholfen, verliert die Aufhebungserklarung ihre
Wirkung. Andererseits wird die Aufhebung wirksam, wenn de Frigt fir
de Nachleistung abgelaufenist undirgend eine wesentliche Nichterfillung
nicht behobenwurde.

9. Schadener satzanspruch der benachteiligtenPartei

Nach Abs. 5 dieses Artikels haftet eine nichterfillende Partei, salbst
wenn ge erfolgreich durch Nachleistung heilt, fir jeden Schaden, der vor
der Nachleistung auftrat, ebenso fir jeden weiteren Schaden, der durch
de Nachleistung selbst oder die Verzdgerung verursacht wurde, oder fir
jeden Schaden, den die Nachleistung nicht beseitigt. Der Grundsatz des
vollenErsatzesfir erlittenen Schaden, wie er in Art. 7.4.2 vorgesehenist,
liegt diesen Grundregeln zugrunde.

10. Pflichtender benachteiligtenPartei

Die Entscheidung, sich auf diesen Artikel zu berufen, liegt bei der
nichterfllenden Partei. Sobdd de benachteiligte Partei eine wirksame
Anzeige der Nachleistung erhdlt, muf3 se de Nachleistung zulassen und
nach Mal3gabe von Art. 5.3 mit der nichterfillenden Partei zusammenar-
beiten. Beispielsweise mul’ die benachteiligte Partei jede Untersuchung
erlauben, die verninftigerweise fur de nichterfillende Partei zur Vor-
nahme der Nachleistung notwendig ist. Weigert sich die benachteiligte
Partel, de Nachleistung zu erlauben, wenn dies von ihr verlangt werden
kann, it jede Aufhebungserkléarung unwirksam. Dartiber hinaus stehen
der benachteiligten Partei wegen einer Nichterflllung, die hétte gehellt
werden kdnnen, keine Rechtsbehelfe zu.

Beispiel

3. A vereinbart, auf dem Land des B einen Schuppen zu errichten,
umdie Maschinen des B vor Witterungseinflissen zu schiitzen. Das
Dach ist mangelhaft gebaut. Wahrend eines Sturms sickert Wasser in
den Schuppen, und die Maschinen des B werden beschéadigt. B erklért
die Aufhebung. A zeigt zeitgerecht Nachleistung an. B will nichts
weiter mit A zu tun haben und weist die Nachleistung zuriick. Ist eine
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Nachleistung unter den Umsténden angemessen und sind die anderen
Bedingungen der Nachleistung erflillt, hat B keine Rechtsbehelfe
wegen schadhaften Erbauens, kann aber den Schaden ersetzt
verlangen, der an den Maschinen verursacht wurde, bevor die Nach-
leistung auszuf Uhren war. | st eine Nachleistung nach den Umsténden
unangemessen, oder kénnte die vorgeschlagene Nachleistung das
Problem nicht |8sen, wird der Vertrag durch die Erklérung des B
aufgehoben.

ARTIKEL 7.1.5
(Nachfrist)

(1) Im Fall der Nichterfillung kann die
benachteiligte  Partei  durch Erklérung
gegenuber der anderen Partei eine Nachfrist
gewdahren.

(2) Wahrend der Nachfrist kann die
benachteiligte Parteidie Erfullung ihrer eigenen
Gegenleistungspflichten zurtickhalten und Scha-
denersatz verlangen, kann aber keinen anderen
Rechtsbehelf geltend machen. Wenn sie eine
Anzeige der anderen Partei erhélt, daf3 diese
innerhalb der Frist nicht erfllenwird, oder wenn
beiFristablauf nicht vertragsgemaid erfiillt wurde,
so kann die benachteiligte Partei jeden Rechts-
behelf geltend machen, der ihr nach diesem
K apitelzur Verfugung stehenmag.

(3 Hat im Fall einer Verzogerung der
Erfallung, die nicht wesentlich ist, die benach-
teiligte Partei durch Erklarung eine Nachfrist
von angemessener Lange gewahrt, so kann sie
denVertrag am Ende der Frist aufheben. Ist die
Nachfrist nicht von angemessener Lange, so
wird sie auf eine angemessene Lange
ausgedehnt. Die benachteiligte Partei kann in
ihrer Erklarung bestimmen, dal3 der Vertrag
ohne weiter es aufgehoben ist, wenn die andere
Partei nicht innerhalb der durch die Erklarung
gewahrtenFrist erfillt.

(4) Absatz 3 ist nicht anzuwenden, wenn
die nichterfullte Pflicht nur ein untergeordneter
Teil der Vertragspflicht der nichterfullenden
Partel ist.
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KOMMENTAR

Dieser Artikel behanddt denFal, dal? eine Partei verspétet leistet, und
de andere Partei bereit id, ene zusizliche Frist zur Leistung zu
gewahren. Die Vorschrift wird durch die deutsche Idee der Nachfrist
inspiriert, obwohl in anderen Rechtsordnungen auf anderen Wegen
ahnliche Ergebnisse erzielt werden.

1. Besonderheitender ver spateten Erfullung

Der Artikel erkennt an, dal3 die verspétete Erflllung sich wesentlich
von anderen Formen mangelhafter Erflllung unterscheidet. Eine
verspétete Erfillung kann niemas behoben werden, denn sobad der
Erflllungszeitpunkt verstrichen ist, wird er nicht wieder eintreten.
Trotzdem wird aber in vielen Félen de benachteiligte Partei selbst eine
verspétete Erflllung der volligenNichterfllung weitaus vorziehen. Ferner
ist es, wenn eine Partei nicht rechtzeitig erfullt, oft unklar, mit welcher
Verspatung de Lestung tatséchlich noch vorgenommen werden wird.
Das wirtschaftliche Interesse der benachteiligten Partei wird daher oft
dahin gehen, dal3 eine angemessen rasche Leistung trotz der Verspétung
sehr wohl annehmbar ist, nicht aber eine erheblich verspétete Leistung.
Das Verfahrenermdglicht dieser Partel, der erfillenden Partei eine zweite
Chance zu geben, ohne auf ihre anderen Rechtshehelfe zu verzichten.

2. Wirkungen der Gewahrung einer Nachfrist

Die Partei, die eine Nachfrist gewahrt, kann wahrend dieser Frist nicht
aufheben oder Erflllung verlangen. Dagegen wird das Recht,
Schadenersatz fir de Verzogerung zu verlangen, nicht berihrt.

Die Lage am Ende der Nachfrist hangt davon ab, ob de Verspédtung
der Erflllung zu dem Zeitpunkt, ds de Nachfrist gewahrt wurde, bereits
wesentlich war. Wenn der Vertrag wahrend der Nachfrist nicht
vollgéndig erfullt wird, lebt in dieser Lage das Recht auf Aufhebung
wegen wesentlicher Nichterfillung einfach wieder auf, sobad de
Nachfrist ablauft. Wenn die Verspédtung der Erflllung jedoch noch nicht
wesentlichwar, ware hingegendie Aufhebung am Ende der Nachfrist nur
maglich, wenn die Lange der Nachfrist angemessenwar.

Beispiele

1. A sagtzu,fiirden Rolls Roycedes B einebesondere, kugelsichere
Karosserie zu bauen. Der Vertrag bestimmt, dai3 die Karosserie zum
1.Februarfertiggestellt sein muf3, so dal3das Autoin das Wohnsitzland
des B verschifft werden kann. Am 31.Januar
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wird das A uto bendtigt,ist aber noch nicht ganzfertig. A versichert B,
dal3die Arbeit bei Gewéahrung einer weiteren Woche vollendet werden
kann, und B gimmt einer Fristverlangerung um eine Woche zu. Wird
das Auto binnen der Woche fertiggestellt, muf3 B es annehmen, kann
aber jeden Schaden ersetzt verlangen, beispielsweise zusétzliche
Transportkosten. Wird die Arbeit binnen der Woche nicht
fertiggestellt, kann B die Annahme der Lieferung verweigern und den
Vertragaufheben.

2. Die Gesdllschaft A im Land X schliefdt einen Vertrag mit der
Gesellschaft B imLand Y tber den Bau einer Autobahn von 100 km
Langein demletzteren Land. Der Vertrag sieht vor, dal3 die Autobahn
binnen zwei Jahren ab dem Beginn der Arbeit fertiggestellt wird. Nach
zwei Jahren hat A tatséchlich 85 km gebaut, und es ist offensichtlich,
dafes mindestensdrei weitere Monate dauern wird, umdie Autobahn
fertigzustellen. B verlangt von A, die Arbeiten binnen eines weiteren
M onats abzuschlief3en. BistamEndedes Monats nicht zur Aufhebung
berechtigt, weil die Nachfrist nicht angemessen ist. Se wird auf die
angemessene Fristvon drei M onaten verlangert.

ARTIKEL 7.1.6
(Freizeichnungsklausel n)

Die Berufung auf eine Klausel, welche die
Haftung einer Partei fur Nichterfillung be-
schrankt oder ausschlief3t oder die es einer
Partei erlaubt, eine wesentlich andere Leistung
zu erbringen als die andere Partei
verninftigerweise erwartete, ist
ausgeschlossen, wenn dies unter
Bericksichtigung des Vertragszwecks grob
unredlichware.

KOMMENTAR

1. Die Notwendigkeit einer besonderen Regel Uber Freizeich-
nungsklauseln

Die Grundregeln enthaten keine dlgemeine Regel, de es einem
Gericht erlaubt, mif¥réuchliche oder sttenwidrige Vertragsbedingungen
fir unwirksam zu erkldren. Abgesehen vom Grundsatz von Treu und
Glauben (Art. 1.7), auf den man sich in dieser Hinsicht ausnahmsweise
berufenkann, gibt es nur eine Bestimmung, die es jederzeit ermdglicht, den
Vertrag as ganzes ebenso wie jede seiner
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einzelnen Bedingungen fir unwirksam zu erkléren, wenn se unbilliger-
weise einer Partei einen UberméldigenVortell verschaffen (Art. 3.10).

Der Grund fur de Aufnahme einer besonderen Regel fur Freizeich-
nungsklauseln liegt darin, dal3 Se in der internationalen Vertragspraxis
besonders verbreitet snd und oft Anla3 zu Auseinandersetzungen
zwischen den Partei en geben.

Letztlich hat sich de Bestimmung zugunsten einer Regel entschieden,
de dem Gericht e@n breites, auf dem Grundsatiz der Redlichkeit
beruhendes Ermessen gibt. Vertragsbedingungen, welche die Folgen der
Nichterfillung regeln, sind grundsétzlich wirksam, aber das Gericht kann
Klauseln unbeachtet lassen, die grob unredlichsind.

2. Definitionder ,, Freizeichnungsklauseln®

Im Sinne dieses Artikels and Freizeichnungsklauseln zunéchst solche
Bedingungen, welche die Haftung der nichterfillenden Partei im Fal der
Nichterfillung beschranken oder ausschlief3en. Solche Klauseln kénnen in
unterschiedlicher Weise ausgedriickt sein (z.B. @n bestimmter Betrag,
Hochstbetrag, Prozentsatz der fraglichen Leistung, Einbehaltung einer
Anzahlung).

Als Freizeichnungsklauseln werden weiterhin digienigen Klauseln
angesehen, die es einer Partei erlauben, eine wesentlich andere Leistung
Zuerbringen, ds es die andere Partei verntinftigerweise erwartete. In der
Praxis and derartige Klausaln insbesondere digjenigen, deren Zweck oder
Wirkung darin besteht, der leistenden Partei zu erlauben, einsdtig den
Charakter der versprochenen Leistung derartig zu andern, dald der
Vertrag umgestaltet wird. Solche Klausdn snd von denen zu unter-
scheiden, de darauf beschrankt sind, de von der fraglichen Partei
Ubernommene Leistung ndher zu bestimmen.

Beispiele

1. Ein Reiseveranstalter bietet zu einem hohen Preis eine Reise an,
bei der die Unterbringung in besonders bezeichneten Luxushotels
vorgesehen ist. Eine Vertragshedingung bestimmt, daf3 der Veran-
stalter die Unterbringung andern kann, wenn es die Umsténde
erfordern. Quartiert der Veranstalter seine Kunden in zweitklassigen
Hotels ein, so haftet er ihnen trotz der Vertragsbedingung, da die
Kunden erwarteten, in Hotels einer dhnlichen Kategorie wie der
versprochenen untergebracht zu werden.

2. EinHotelier hangt eine Erklarung des Inhalts aus, daf3 das Hotel
furin der Garage gel assene A utos verantwortlich ist, nicht aber fur die
in den Autos befindlichen Gegenstéande. Diese Bedingung ist keine
Freizeichnungsklausel im Sinne dieses Artikels, da ihr Zweck dlein
darin liegt,den Umfang der Pflicht des Hoteliers festzul egen.
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3. Freizeichnungsklauseln von Reugeldklauseln zu unter scheiden

Freizeichnungsklauseln sind von Reugel dklauseln zu unterscheiden, die
einer Partei de Losung von einem Vertrag gegen Zahlung eines
Abfindungsbetrags erlauben. In der Praxis kann es jedoch Reugeld-
klausdin geben, de nach dem wirklichen Parteiwillen ds versteckte
Freizeichnungsklauseln wirken sollen.

4. Freizeichnungsklauseln und vereinbarte Zahlung fir Nicht-
erfullung

Eine Vertragsbedingung, die vorsieht, dal3 eine Partel, de nicht erflillt,
an de benachteiligte Partei einen bestimmten Betrag fir ene solche
Nichterflllung zu zahlen hat (vergleiche Art. 7.4.13), kann auch de
Wirkung haben, dal3 de den der benachteiligten Partei geschuldeten
Schadenersatz beschrénkt. In solchen Féllen wird de nichterfillende
Partei nicht berechtigt sein, sich auf de fragliche Bestimmung zu berufen,
wenn die Voraussetzungen des vorliegenden Artikels erflllt sind.

Beispiel

3. A schliefd mit B einen Vertrag Uber den Bau einer Fabrik. Der
Vertragenthélt eine Strafklausel, nach der fiirjede Woche Verzégerung
10.000 A ustralische Dollarzu zahlen sind. Die Arbeit wird nicht binnen
der vereinbarten Zeit vollendet, wel A absichtlich die Arbeit
zugunsten eines anderen Projekts unterbricht, das furihn lukrativerwar
und fUr das einehthere Vertragsstrafe fir Verzdgerung vereinbart war.
Der Schaden, den B infolge der Verzégerung tatsachlich erlitten hat,
belduft sich auf 20.000 Australische Dollar pro Woche. A ist nicht
berechtigt, sich auf die Strafklausel zu berufen, und B kann vollen
Ersatz des tatséchlich erlittenen Schadens verlangen, da die
Durchsetzung dieser Klausel angesichts der absichtlichen
Nichterfullung durch A unter diesen Umstanden grob unredlichwére.

5. Félle, in denen eine Berufung auf Freizeichnungsklauseln
ausgeschlossenist

Entsprechend dem Ansatz der meisten nationalen Rechtsordnungen
geht dieser Artikel von der Annahme aus, dald in Anwendung des
Grundsatzes der Vertragsfreiheit (Art. 1.1) Freizeichnungsklauseln
grundsétzlich wirksam sind. Eine Partei kann sich jedoch auf eine solche
Klausel nicht berufen, wenn dies grob unredlichware.

Dieswirdvor alemder Fal sein, wenn die Klausdl in sich unredlichist
und ihre Anwendung zu einem offensichtlichen Ungleichgewicht der
Leistungen der Parteien fihren wirde. Dartber hinaus kann es
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Umstdnde geben, in denen man sich nicht einmal auf eine Bestimmung
berufen kann, die fir sich genommen nicht offensichtlich unredlich ist: so
etwa, wenn de Nichterflllung das Ergebnis grob fahrl&ssigen Verhatens
ist, oder wenn die benachtelligte Partei den Folgender Einschrénkung oder
des Ausschlusses der Haftung nicht durch Abschiuld einer
entsprechendenV ersicherung begegnen konnte.

In dlen Fdlen ig der Vertragszweck zu berlicksichtigen und
insbesondere, was eine Partei berechtigterweise von der Erflllung des
V ertrages erwarten konnte.

Beispiele

4.  Der Steuerberater A Ubernimmt es, den Abschluf3 des B vorzu-
bereiten. Der Vertrag enthélt eine Bestimmung, die jede Haftung des A
fr die Folgen jeglicher Ungenauigkeit in der Erflllung des Vertrages
durch A ausschlieft. Infolge eines schweren Fehlers des A zahlt B

100% mehr Steuern ads geschuldet. A kann sich nicht auf die
Freizeichnungsklausel berufen, diein sichunredlichist.

5. A, der Betreiber eines Lagerhauses, schliefdt mit B einen Vertrag
tiber die Uberwachung seiner Gebaude. Der Vertrag enthélt eine
Bestimmung, welchedie Haftung des B einschréankt. In dem Lagerhaus
ereignen sich Diebstahle, die zu Schaden fiihren, welcheden Betrag der
Haftungsbeschrankung Ubersteigen. Obwohl die zwischen zwel
geschéftserfahrenen Parteien vereinbarte Bedingung nicht in sich
unredlichist, kann B sich nicht auf sie berufen, wenn die Diebstéhle
von den Beschéftigten des BimZugeihrer Tétigkeit begangen werden.

6. Folge des Ausschlusses der Berufung auf
Freizeichnungsklauseln

Ist eine Partei nicht berechtigt, sich auf eine Freizeichnungsklausd zu
berufen, so bleibt se verantwortlich, und die benachtelligte Partei kann
vollen Ersatz fur die Nichterflllung erhaten. Anders ds nach der in Art.
7.4.13 enthaltenen Regel fir den Fdl einer vereinbarten Zahlung wegen
NichterfUllung, hat das Gericht hier keine Befugnis, de Freizeich-
nungsklausel zu andern.

ARTIKEL 7.1.7
(H6here Gewalt)
(1) Eine Nichterfullung durch eine Partei
ist entschuldigt, wenn sie nachweist, dal3 die

Nichterfillung auf einem auBBerhalb ihres
EinfluBbereichs liegenden Hinderungsgrund
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beruht und daf? von ihr verniinftigerweise nicht
erwartet werden konnte, den Hinderungsgrund
bei Vertragsabschlul3 in Betracht zu ziehen oder
den Hinderungsgrund oder seine Folgen zu
vermeidenoder zu Uberwinden.

(2) Besteht der Hinderungsgrund nur
vor Uber gehend, so wirkt die Entschuldigung fur
einenZetraum, der im Hinblick auf die Wirkung
des Hinderungsgrunds auf die Vertragserfillung
angemessenist.

(3) Die Partei, die nicht erfullt, hat der
anderen Partei den Hinderungsgrund und seine
Wirkung auf ihre Fahigkeit zur Erfullung anzu-
zeigen. Erhélt die andere Parteidie Anzeige nicht
innerhalb einer angemessenen Frist, nachdem
die nicht erfillende Partei den Hinderungsgrund
kannte oder kennen mul3te, so haftet diese fir
den aus dem fehlenden Empfang entstehenden
Schaden.

(4) Dieser Artikel hindert eine Partel
nicht, das Recht zur Aufhebung des Vertrages
auszuiiben oder die Leistung zurickzuhalten
oder Zinsen fur einen falligen Geldbetrag zu
fordern.

KOMMENTAR

1. Der Begriff der hoher en Gewalt

Dieser Artikel regelt de Probleme, de im anglo-amerikanischen
Rechtskreis durchdie Ingtitute der Leistungshindernisse (frustration) und
der Unmoglichket der Leistung geregelt snd und im  kontinental-
europdischen Rechtskreis durch Inditute wie hohere Gewalt,
Unmoglichkeit, usw. Er ist aber mit keinemdieser Ingtitute identisch. Der
Ausdruck ,, hthere Gewdt" wurde gewahit, weil er in der internationalen
Handelspraxis wethin bekannt ist, wie de Aufnahme sogenannter
~Hohere-Gewalt* (,force mgeure') -Klausdn in vide internaionade
Vertrage bestétigt.

Beispiel

1. HerstellerA imLand X verkauft an das Versorgungsunternehmen
B im Land Y ein Kernkraftwerk. Nach den Vertragsbedingungen
Ubernimmt A die Lieferung des gesamten Bedarfs des Kraftwerks an
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Uranfurzehn Jahre zu einemflr diesen Zeitraumfestgel egten Preis, der
in Amerikanischen Dollar ausgedriickt und in New Y ork zahlbar ist. Es
treten die folgenden Ereignisseunabhangig voneinander auf:

(1) Nach funf Jahren ist die Wahrung des Landes Y auf 1% des
Wertes gegeniiber dem Dollar zum Zeitpunkt des Vertragsschlusses
entwertet. B ist von der Haftung nicht befreit, da die Parteien dieses
Risiko durch die Zahlungsbestimmungen zugewiesen haben.

(20 Nach funf Jahren verhdngt die Regierung des Landes Y
Devisenkontrollen, die B daran hindern, in einer anderen as der
Waéhrungdes Landes Y zu zahlen. B ist von der Zahlung in U.S. Dollar
befreit. A istberechtigt, den Uranliefervertrag aufzuheben.

(3) Nach funf Jahren wird der Uranweltmarkt von einer Gruppe
texanischer Spekulanten in die Enge getrieben. Der Weltmarktpreis fiir
Uransteigt auf das Zehnfachedes Vertragspreises. A ist nicht von der
Uranlieferung befreit, da dies en zum Zeitpunkt des
V ertragsabschlusses vorhersehbares Risiko i st.

2. Wirkungen der htheren Gewalt auf die Rechte und Pflichten
der Parteien

Der Artikel beschrénkt nicht das Recht der Partei, die keine Leistung
erhaltenhat, denV ertrag aufzuheben, wenn die Nichterfillung wesentlich
ist. Wenn anwendbar, fuhrt de Vorschrift vidmehr dazu, de
nichterfillende Partei von der Haftung fir Schadenersatz zu befreien.

In einigen Falen wird der Hinderungsgrund jegliche Leistung ver-
hindern, aber in vielen anderen wird er lediglich die Leistung verzogern,
und die Wirkung des Artikels wird darin bestehen, zusétzliche Zet zur
Leistung zu geben. Esist anzumerken, dal? in diesem Fal die zusitzliche
Zeit lénger (oder kiirzer) ds de Dauer der Unterbrechung sein wird, denn
de entscheidende Frage wird sein, welche Wirkung die Unterbrechung
auf die weitere Durchfiihrung des Vertrages hat.

Beispiel

2. A schliefit einen Vertrag zur Verlegung einer Erdgaspipeline
durch das Land X. Die klimatischen Bedingungen machen es
normal erwei seunmaglich, zwischen dem1.Novemberund dem 31.Mé&rz
zuarbeiten. DerVertrag sieht die Fertigstellung am31.0Oktobervor, aber
der Beginnder Arbeit wird durch einen Burgerkrieg imNachbarland um
einen Monat verzogert; dadurch wird es unmoglich, ales Material fir
die Leitung rechtzeitig in das Land zu bringen. Wenn deshalb
vernunftigerweise der Abschluld der Arbeit bis zu ihrer
Wiederaufnahme im néchsten Frihjahr verhindert wird, kann A eine
Verlangerung um finf Monate beanspruchen, obgleich die
Verzogerung selbst nur einen Monat betrug.
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3. Hohere Gewalt und Ver anderte Umstande (Har dship)

Der Artikel mul3 zusammenmit Kapitel 6 Abschnitt 2 der Grundregeln
gelesen werden, wo de veranderten Umstdnde behandelt werden.
Vergleiche Kommentar 6 zu Art. 6.2.2.

4. Hohere Gewalt und Vertragspraxis

Die Definition der htheren Gewalt in Abs. 1 dieses Artikels it
notwendigerweise recht algemeinen Charakters. Internationde Han-
delsvertrége enthalten hierfir oft weitaus prézisere und ausfihrlichere
Regeln. Die Parteien kdnnen es daher fur angebracht haten, den Inhalt
dieses Artikds anzupassen, um so de Besonderheiten des konkreten
Geschéfts zu berticksichtigen.
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ABSCHNITT 2: ANSPRUCH AUFERFULLUNG

ARTIKEL 7.2.1
(Erflllung einer Zahlungspflicht)

I st eine Partei zur Zahlung von Geld ver-
pflichtet, zahlt sie aber nicht, so kann die andere
Partei Zahlung fordern.

KOMMENTAR

Dieser Artikel spiegdt den dlgemen anerkannten Grundsatz wider,
dal’ de Zahlung eines vertraglich geschuldeten, faligen Geldbetrages
immer verlangt werden kann und, wenn das Verlangen nicht erfllt wird,
durchKlage vor Gericht durchgesetzt werdenkann. Der in diesem Artikel
benutzte Ausdruck ,fordern“ umfaldt sowohl das an de andere Partei
gerichtete Zahlungsverlangen as auch die Durchsetzung eines solchen
Verlangens vor Gericht, wann immer Se notwendig ist.

Der Artikelist anwendbar ohne Riicksicht auf de Wahrung, in der die
Zahlung falig ist oder geleistet werden kann. Das Recht des Glaubigers,
Zahlung zu fordern, umfal3t mit anderen Worten auch Fédle der Zahlung in
einer fremden Wahrung. Fir die Bestimmung der Wéhrung, in der eine
Zahlungsverpflichtung besteht oder eine Zahlung geleistet werden kann,
vergleichede Art. 6.1.9,6.1.10 und 7.4.12.

Ausnahmswei se kann das Recht ausgeschlossen sein, die Zahlung des
Preises der zu liefernden Waren oder vorzunehmenden Dienstleistungen
zufordern. Dasigt insbesondere dann der Fall, wenn es ein Gebrauch vom
Verkdufer verlangt, Waren anderweitig zu verkaufen, de vom Kaufer
weder angenommen noch bezahit werden. Zu der Anwendbarkeit von
Gebrauchenvergleiche Art. 1.8.

ARTIKEL 7.2.2
(Erfullung einer nicht auf Geld gerichteten Leistungspflicht)

Erflllt eine Partei nicht, die zu einer ande-
ren Leistung als einer Geldzahlung verpflichtet
ist, so kann die andere Partei Erfullung fordern,
es sei denn,

(@ die Erfullung ist rechtlich oder
tatsachlichunmaoglich;
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(b) die Erfullung oder, sofern erheblich,
die Durchsetzung ist unzumutbar beschwerlich
oder teuer;

(c) die Partei mit Anspruch auf Erfullung
kann verniunftigerweise die Leistung aus
anderer Quelle erlangen;

(d) die Leistung hat hdchstpersonlichen
Charakter; oder

(e) die Partei mit Anspruch auf Erfillung
fordert die Erfullung nicht binnen angemessener
Zeit, nachdem sie der Nichterfullung gewahr
wurde oder hatte wer densollen.

KOMMENTAR

1. Recht, die Erfullung nicht auf Geld gerichteter Leistungs-
pflichten zu fordern

Nach dem algemeinen Grundsatz des verbindlichen Charakters des
Vertrages (vergleiche Art. 1.3) sollte in der Regel jede Partei berechtigt
sein, von der anderen Partei die Erfullung nicht nur der Zahlungspflichten,
sondernauch der nicht auf Geld gerichteten Leistungspflichten zu fordern,
de jene Partei Ubernommen hat. Wahrend dies in Landern des
kontinentaleuropdischen Rechtskreises unbestritten ist, erlauben
Rechtsordnungen des anglo-amerikanischen Rechtskreises de Durch-
setzung von nicht auf Gdd gerichteten Lestungspflichten nur unter
besonderen Umstanden.

Demgrundsétzlichen Ansatz des CISG folgend (Art. 46), nimmit dieser
Artikel den Grundsatz des Anspruchs auf Erfullung an, wenn auch mit
bestimmten Einschrénkungen.

Der Grundsatz i besonders bedeutsam fir andere Vertrége ds
Kaufvertrage. Anders ds die Pflicht, etwas zu liefern, konnen Vertrags-
pflichten, etwas zu tun oder zu unterlassen, oft nur von der anderen
Vertragspartei selbst erfullt werden. InsolchenFéllenist de zwangsweise
Durchsetzung der einzige Weg, Erflllung von einer Partei zu erreichen, de
unwillig ist zu erfllen.

2. Nicht im Er messenstehender Rechtsbehelf

Waéhrend das CISG vorsieht, dai3 ,,ein Gericht eine Entscheidung auf
Erflllung in Natur nur zu falen [braucht], wenn es dies auch nach seinem
eigenen Recht bei gleichartigen Kaufvertrégen téte, de nicht unter dieses
Ubereinkommen fdlen® (Art. 28), it nach den Grundregeln
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der Anspruch auf Erflllung nicht @n im Ermessen stehender Rechts-
behelf, d.h. ein Gericht hat zur Erflllung zu verurteilen, aul3er wenn eine
der in diesem Artikel niedergel egten A usnahmen anzuwendenist.

3. Ausnahmen von dem Recht, Erflllung zu verlangen
a. Unmadglichkeit

Eine Erflllung, die rechtlich oder tatsachlich unmdglich ist, kann nicht
gefordert werden (Unterabsatz (a@)). Unmaoglichkeit macht den Vertrag
jedochnicht unwirksam: andere Rechtsbehel fe kbnnender benachteiligten
Partei zur Verfiigung stehen. Vergleiche die Art. 3.3und 7.1.7(4).

Die Ablehnung einer offentlichen Genehmigung, de das anwendbare
nationae Recht erfordert und welche die Wirksamkeit des Vertrages
berthrt, macht den Vertrag unwirksam (vergleiche Art. 6.1.17(1)); dann
kann sich das Problem der Durchsetzbarkeit der Erflllung nicht ergeben.
Wenn jedoch de Ablehnung nur de Erflllung unmoglich macht, ohne de
Wirksamkeit des Vertrages zu beriihren (vergleiche Art. 6.1.17(2)), it
Unterabsatz (a) dieses Artikels anzuwenden und Erflllung kann nicht
gefordert werden.

b. Unzumutbare Beschwer

In Ausnahmefélen, insbesondere bei erheblicher Anderung der
Umsténde nach Vertragsabschlul, kann die Erflllung, obwohl de noch
madglich ist, so belastend geworden sein, da? es dem algemeinen
Grundsatz von Treu und Glauben (Art. 1.7) zuwiderliefe, 9e zufordern.

Beispiel

1. Ein Oltanker ist bei schwerem Sturm in Kiistengewé&ssern
gesunken. Obwohl es méglichwére, das Schiff vom Grund des Meeres
zu heben, kann der Verlader die Erflllung des Beforderungsvertrages
nicht fordern,wenndies den Schiffseigner mit Kosten bel asten wiirde,
die den Wert des Ols weit tibersteigen. VergleicheArt. 7.2.2(b).

Die Worte ,,sofern erheblich, de Durchsetzung* tragen der Tatsache
Rechnung, dalf3 es im anglo-amerikanischen Rechtskreis die Gerichte und
nicht de Glaubiger snd, welche die Vollstreckung von Urtellen auf
Erflllung in Natur Gberwachen. Infolgedessen verweigern die Gerichte in
diesen Landern die Erfillung in Natur in bestimmten Félen, insbesondere
bei langerer Leistungsdauer, wenn de Uberwachung die Gerichte
ungebuihrlichbelastenwiirde.
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Wegen anderer moglicher Folgen, die sich aus einer drastischen
Anderung der Umstinde ergeben, de verdnderte Umsténde (Hardship)
darstellen, vergleiche die Art. 6.2.1ff.

c. Deckungsgeschaft

Vide Waren und Diengtleistungen sind standardisiert, d.h. die gleichen
Waren oder Dienstleistungen werden von vielen Anbietern angeboten.
Wird en Vertrag Uber solche Massenwaren oder Standard-
dienstleistungen nicht erfillt, wollen die meisten Kunden nicht Zeit und
Muhe dafr verschwenden, Vertragserfiillung von der anderen Partei zu
erlangen. Statt dessenwerden ge an den Markt gehen, Ersatzwaren oder
-dienstleistungen beschaffen und Schadenersatz wegen Nichterfillung
verlangen.

Angesichts dieser wirtschaftlichen Redlitét schliefdt Unterabsatz (c)
de Erfillung in Natur immer dann aus, wenn de Partei mit
Erfullungsanspruch verninftigerweise die Leistung aus anderer Quele
erlangen kann. Diese Partei kann den Vertrag aufheben und en
Deckungsgeschéft abschliel3en. Vergleiche Art. 7.4.5.

Das Wort ,vernunftigerweise® weist darauf hin, da3 de blofe
Tatsache, dal3 de gleiche Leistung aus anderer Qudle erlangt werden
kann, fUr sichnoch nicht genligt. Denn von der benachteiligten Partei kann
unter bestimmten Umsténden verntinftigerweise nicht erwartet werden,
dal’ se auf einenanderen Anbieter zurtickgreift.

Beispiel

2. A, dersichin einem Entwicklungsland befindet, in dem Devisen
knapp sind, kauft eine Maschine eines Standardtyps von B in Tokio.
Auf Grund des Vertrages zahlt A den Preis von US $ 100.000 vor der
Lieferung.Bliefert nicht. Obwohl A die Maschineausanderer Quelle in
Japan erhalten konnte, wére es angesichts der Knappheit und des
hohen Preises von Devisenin seinem Heimatstaat unangemessen, von
A zu fordern, diesen Weg einzuschlagen. A ist daher berechtigt, die
Lieferungder Maschinevon B zufordern.

d. Leistung hochstpersonlichen Charakters

Hat die Leistung hdchstpersonlichen Charakter, so griffe die zwangs-
weli se Durchsetzung inde personliche Freiheit des Schuldnersein. Darlber
hinaus beeintréchtigt die Durchsetzung einer Leistung oft ihre Qualitét. Die
Uberwachung einer hochstpersonlichen  Leistung  kann  auch
unUberwindliche praktische Schwierigkeiten aufwerfen, wie de Er-
fahrungenvon Léndern zeigen, die ihren Gerichten diese Art von Verant-
wortung aufgebtirdet haben. Aus dl diesen Griinden schlief3t Unterabsatz
(d) die Durchsetzung einer htchstpersonlichen Leistung aus.
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Der genaue Anwendungsbereich dieser Ausnahme hangt wesentlich
von der Bedeutung des Ausdrucks ,,hochstpersonlicher Charakter” ab.
Die aktudle Entwicklung geht dahin, diesen Begriff auf Leistungen
einzigartigen Charakters zu beschrénken. Die Ausnahme ist nicht auf
Verpflichtungen anwendbar, die von einer Gesdlschaft Ubernommen
wurden. Auch fallen die normaen Tétigkeiten eines Anwalts, eines
Chirurgen oder eines Ingenieurs nicht unter den Begriff, da se von
anderen Personen mit der gleichen Ausbildung und Erfahrung erfullt
werden konnen. Eine Leistung hat héchstpersonlichen Charakter, wenn
ge nicht Ubertragbar ist und individudle Fahigkeiten kiinstlerischer oder
wissenschaftlicher Natur verlangt oder wenn en vertrauliches und
personliches Verhdtnis berthrt wird.

Beispiele

3. DasVersprecheneines Architektenbiros, einen Bauplan fur eine
Reihe von 10 Privathdusern zu entwerfen, kann durchgesetzt werden,
dadas Buro die Aufgabe einemder Partner Gbertragen kann oder einen
auRenstehenden Architekten mit der Arbeit beauftragen kann.

4.  ImUnterschied dazu kann das Versprechen eines weltberiihmten
Architekten, ein neues Rathaus zu entwerfen, welches die Idee einer
Stadt des 21. Jahrhunderts ausdriickt, nicht durchgesetzt werden,da es
hochst individuell ist und den Einsatz ganz besonderer Fahigkeiten
erfordert.

Die Erfullung von Unterlassenspflichten félt nicht unter Unter-
absatz (d).

e. Leistungsaufforderung binnen angemessener Zeit

Die ErfUllungeinesV ertrageserfordert oft besondere V orbereitung und
Einsatz des Schuldners. Ist die Erflllungszeit verstrichen, hat aber der
Glaubiger die Erfillung nicht binnenangemessener Zeit verlangt, kann der
Schuldner zu der Annahme berechtigt sein, dal? der Glaubiger nicht auf
Erflllung bestehen wird. Dirfte der Gléubiger den Schuldner dartiber im
Ungewissen lassen, ob die Erflillung verlangt wird, so konnte de Gefahr
entstehen, dald der Glaubiger zum Nachteil des Schuldners unredlich auf
eine gunstige Entwicklung des Marktes spekuliert.

Aus diesen Grinden schliefdt Unterabsatz (e) den Anspruch auf
Erflllung aus, wenn se nicht binnen angemessener Zeit gefordert wird,
nachdem der Glaubiger der Nichterfillung gewahr wurde oder hétte
werden sollen.

Eine dnliche Rege, de den Verlust des Rechts auf Vertrags
aufhebung betrifft, istin Art. 7.3.2(2) enthalten.
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ARTIKEL 7.2.3
(Nachbesserung und Ersatzlei stung bei mangel hafter Leistung)

Der Anspruch auf Erfillung umfafdt in
geeigneten Féllen das Recht, Nachbesserung,
Ersatzleistung oder andere Abhilfe bei mangel-
hafter Erfullung zu fordern. Die Bestimmungen
der Art. 7.2.1 und 7.2.2 sind entsprechend
anzuwenden.

KOMMENTAR

1. Der Anspruch auf Erfullung im Falle mangelhafter Leistung

Dieser Artikel wendet den algemeinen Grundsatz der Art. 7.2.1 und
7.2.2 auf einen besonderen, aber doch sehr hdufigen Fal der Nicht-
erflllung an, ndmlich den der mangelhaften Leistung. Um der Klarheit
willen bestimmt der Artikel, dal3 das Recht auf Erfllung fir ene Partei,
de ene mangehafte Leistung erhaten hat, das Recht einschliefd, de
Hellung des Mangels zu fordern.

2. Heilung einer mangelhaften Leistung

Nach den Grundregeln bedeutet Hellung sowohl das Recht der
leistenden Partei, ihre Leistung zu korrigieren (Art. 7.1.4), ds auch das
Recht der benachteiligten Partei, eine solche Korrektur von der nicht-
erfillenden Partei zu verlangen. Der vorliegende Artikel behandelt das
letztere Recht.

Der Artikel erwdhnt ausdriicklich zwei besondere Beispide der
Hellung, ndmlich de Nachbesserung und de Ersatzleisung. Die Nach-
besserung mange hafter Ware (oder einer ungeniigenden Dienstlei stung)
ist der Ublichste Fdl, aber auch die Ersetzung einer mangel haften Leistung
kommt héufig vor. Das Recht auf Nachbesserung oder Ersatzleistung
kann auch bei einer Geldzahlung bestehen, beispidsweise im Fal
ungeniigender Zahlung oder Zahlung in der falschen Wahrung oder bei
Zahlung auf en anderes ds das von den Parteien vereinbarte Konto.

Abgesehen von der Nachbesserung und Ersatzleistung gibt es auch
andere Formen der Abhilfe, wie de Beseitigung von Rechten Dritter an
der Ware oder de Erlangung einer erforderlichen offentlichen
Genehmigung.
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3. Beschrénkungen

Das Recht auf Helung einer mangelhaften Leistung unterliegt
denselben Einschrankungen wie der Anspruch auf Erflllung im
Allgemeinen.

Die meisten der in Art. 7.2.2 festgelegten Ausnahmen von dem
Erflllungsanspruch lassen sich ohne weiteres auf de verschiedenen
Formen der Hellung einer mangelhaften Leistung Ubertragen. Nur de
Anwendung von Unterabsatz (b) bedarf einer besonderen Erléuterung. In
vidlen Falen geringer, unbedeutender Méngel konnen sowohl ene
Ersatzleistung ads auch de Nachbesserung ,,unzumutbar, beschwerlich
oder teuer” und daher ausgeschlossensain.

Beispiel

Ein neues Auto wird mit einem kleinen Lackmangel verkauft, der den
Wert des Wagens um 0,01% des Kaufpreises vermindert. Eine
Neulackierung wiirde 0,5% des Kaufpreises kosten. Ein Anspruch auf

Nachbesserung ist ausgeschlossen, aber der Kaufer kann eine
Herabsetzung des Kaufpreises verlangen.

ARTIKEL 7.2.4
(Gerichtliches Zwangsgel d)

(1) Verurtellt ein Gericht eine Partei zur
Erfullung, so kann es auch anordnen, dai diese
Partei ein Zwangsgeld zahlt, wenn sie dem Urteil
nicht nachkommt.

(2) Das Zwangsgeld ist an die benach-
teiligte Partei zu zahlen, wenn nicht zwingende
Bestimmungen des Rechts des Gerichtsortes
anderes bestimmen. Die Zahlung des Zwangs-
geldes an die benachteiligte Partei schlief3t
Schadener satzanspr tiche nicht aus.

K OMMENTAR

1. GerichtlichauferlegtesZwangsgeld

Erfahrungen in einigen Rechtsordnungen haben gezeigt, dal3 de
Androhung eines gerichtlich auferlegten Zwangsgeldes fir Nicht-
befolgung en hdchst wirksames Mittel ist, um de Befolgung von
Entscheidungen sicherzustellen, die zur Erflllung vertraglicher Pflichten
verurtellen. Im Gegensatz dazu sehen andere Rechtsordnungen
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solche Zwangsmal3nahmen nicht vor, well de ds ene unzuldssge
Beeintrachtigung der personlichen Freiheit angesehenwerden.

Der vorliegende Artikel schiagt einen mittleren Weg en, indem er
Zwangsmalinahmen in Geld, aber nicht anderer Art vorsieht, die auf dle
Arten von Leistungsurteilen einschlieldich derjenigen auf Zahlung von
Gdd anwendbar snd.

2. Auferlegung von Zwangsgeld im Er messendes Gerichts

Der GebrauchdesWortes, kann“ inAbs. 1diesesArtikelsstdlt klar,dald
de Auferlegung eines Zwangsgeldes ene Sache des gerichtlichen
Ermessens darstellt. Die Ausiibung hangt von der Art der zu erfllenden
Pflicht ab. Bei Urteilenauf Zahlung von Gdd sollte ein Zwangsgeld nur in
Ausnahmeféd lenauferlegt werden, insbesondere wenn rasche Zahlung fur
de benachtelligte Partei wesentlich ist. Das gleiche gilt fur Pflichten zur
Lieferung von Waren. Zahlungss und Lieferpflichten konnen
normalerweise mit den gewdhnlichen Mittdn der Zwangsvollstreckung
leicht durchgesetzt werden. Hingegen ist de Verhdngung eines
gerichtlichen Zwangsgeldes zur Durchsetzung von Handlungs- oder
Unterlassenspflichten, die dartber hinaus nicht leicht durch eine dritte
Person erfillt werdenkdnnen, oft die angemessenste L 6sung.

3. Begunstigter

Die Rechtsordnungen unterscheiden sich hinsichtlich der Frage, ob
gerichtliche Zwangsgelder an die benachtelligte Partel, an den Staat oder
an beide zu zahlen Snd. Einige Rechtsordnungen betrachten die Zahlung
an de benachteiligte Partei ds unberechtigten Gewinn, der dem
Gemeinwohl widerspricht.

Wenngleich er diese letzte Ansicht zurlickweist und de benachteiligte
Partei ds Beglnstigten des Zwangsgel des bezeichnet, erwadhnt der erste
Satz von Abs. 2 dieses Artikds ausdriicklich die Mdglichkeit, dal3
zwingende Bestimmungen des Rechts des Gerichtsortes eine solche
L 6sung nicht erlauben und andere magliche Beglinstigte des gerichtlichen
Zwangsgel des bezeichnen.

4. Unterscheidung desgerichtlichenZwangsgeldes vom Schaden-
ersatzund von ver einbarter Zahlung wegen Nichterfullung

Der zweite Satz von Abs. 2 stellt klar, dal3 ein an die benachteligte
Partei gezahltes gerichtliches Zwangsgeld ihren Anspruch auf
Schadenersatz nicht bertihrt. Die Zahlung des Zwangsgeldes wird ds
Entschadigung der benachteiligten Partei fir de Nachteile angesehen,
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die nach den normalen Regeln fir den Schadenersatz nicht in Betracht
gezogen werden kénnen. Da die Zahlung des Schadenersatzes gewthn-
lich wesentlich spéter erfolgt ds de Zahlung des gerichtlichen Zwangs-
geldes, kénnen de Gerichte zu einem gewissem Grad bei der Bemessung
des Schadenersatzes die Zahlung des Zwangsgeldesin Betracht ziehen.

Gerichtliche Zwangsgelder sind ferner auch von den vereinbarten
Zahlungen wegen Nichterflllung zu unterscheiden, de in Art. 7.4.13
behandelt werden, obwohl letztere eine dhnliche Funktion wie erstere
eflllen. Wenn das Gericht de vertragliche Vereinbarung der Zahlung
eines Geldbetrages im Fale von Nichterflllung ds hinreichenden Anreiz
zur Erflllung ansieht, kann es de Verhéngung eines gerichtlichen
Zwangsgel des ablehnen.

5. Formund Verfahren

Ein gerichtliches Zwangsgeld kann in Form einer Einmazahlung oder
ds Ratenzahlung auferlegt werden.

Das Verfahren der Auferlegung eines gerichtlichen Zwangsgeldes
regelt die lex fori.

6. Von Schiedsrichtern auferlegte Zwangsgelder

Da nach Art. 1.10 der Begriff ,,Gericht* ein Schiedsgericht umfal,
erhebt sich die Frage, ob auch Schiedsrichter ein Zwangsgeld auferlegen
konnen.

Waéhrend die Mehrheit der Rechtsordnungen den Schiedsrichtern eine
solche Befugnis zu verwei gern scheint, haben einige moderne Gesetze und
neuere Rechtsprechung diesanerkannt. Diese L 6sung, de imEinklang steht
mit der zunehmend wichtigen Rolle der Schiedsgerichtsharkeit as
aternatives Mittel der Streitschlichtung, insbesondere im internationalen
Handel, wird von den Grundregeln unterstiitzt. Da die Vollstreckung eines
von Schiedsrichternauferl egten Zwangsgel des nur von einem Gericht oder
mit Hilfe eines Gerichts durchgefiihrt werden kann, gibt es eine geeignete
Uberwachung, um jede Moglichkeit eines MilRbrauchs der Befugnis der
Schiedsrichter zuunterbinden.

7. Anerkennung und Vollstreckung von Entscheidungen, die
Zwangsgeld auferlegen

Hinzuweisenigt auf die Probleme der Anerkennung und Vollstrekkung
von Gerichtsentscheidungen und Schiedsspriichen, die Zwangsgelder
auferlegen, in anderen Léandern ds dem des Gerichtsortes. Besondere
Regeln zu dieser Frage snd gelegentlich im nationalen Recht und in
gewissenUmfangininternational enUbereinkommenzufinden.
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ARTIKEL 7.2.5
(Wechsel des Rechtsbehelfs)

(1) Eine benachteiligte Partei, die Erfil-
lung einer nicht auf Geld gerichteten L eistungs-
pflicht verlangt hat und die nicht binnen einer
gesetztenFrist oder sonst binnenangemessener
Frist die Erfullung erhalten hat, kann sich auf
jedenander enRechtsbehelf berufen.

(2) Kanndie Entscheidung eines Gerichts
auf Erflllung einer nicht auf Geld gerichteten
Leistungspflicht nicht durchgesetzt werden,
kann die benachteiligte Partei sich auf jeden
ander enRechtsbehelf ber ufen.

K OMMENTAR

1. Benachteiligte Partei zum Wechsel des Rechtsbehelfs
ber echtigt

Dieser Artikel spricht eén Sonderproblem des Erfillungsanspruches an.
Die benachtelligte Partei kann den Anspruch, Erflllung einer nicht auf
Gdd gerichteten Leistungspflicht zu verlangen, aufgeben und statt dessen
einenoder mehrere andere Rechtsbehelfe wahlen.

Dieses Wahlrecht wird wegen der Schwierigkeiten eingeraumt, die
gewohnlich bei der Durchsetzung von nicht auf Ged gerichteten
Leistungspflichten bestehen. Selbst wenn sich die benachteiligte Partei
zunéchst dafUr entscheldet, den Anspruch auf Erfillung zu erheben, wére
es nicht redlich, diese Partei auf diese eine Moglichket zu beschranken.
Der nichterfillenden Partei kann in der Folge die Erfullung unmdglich
werden, oder ihre Unféhigkeit kann erst wadhrend des Verfahrens
offenbar werden.

2. Freiwilliger Wechsel des Rechtsbehelfs

Zwei verschiedene Féle sollenerdrtert werden.

Imersten Fdl hat de benachteiligte Partei Erflllung verlangt, wechselt
aber ihreWahl, bevor eine Entscheidung zu ihren Gunsten vollstreckt wird,
vidleicht well Se entdeckt hat, dal? die nichterflllende Partei unfahig ist zu
erflllen. Die benachteiligte Partei will sich nun auf einen oder mehrere
andere Rechtsbehelfe berufen. Ein solcher freiwilliger Wechsel des
Rechtsbehelfs kann nur zugelassen werden, wenn de Interessen der
nichterfillenden Partei geblhrend geschitzt werden. Se kann de
Erflllung  vorbereitet haben, Bemihungen  unternommen
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und Kosten auf sich genommen haben. Aus diesem Grund gelt Abs. 1
dieses Artikels klar, dal? die benachteiligte Partei nur berechtigt ist, sich
auf einen anderen Rechtshehelf zu berufen, wenn se de Erfullung nicht
binneneiner gesetzten Frist oder sonst binnenangemessener Frist erhalten
hat.

Wievid zusiizliche Zet der nichterflllendenPartei fur die Erflllung zu
gewahren ist, hdngt von der Schwierigkeit ab, de Leistung zu erbringen.
Die nichterflllende Partei hat das Recht zu erfillen, wenn de dies vor
Ablauf der zusdtzlichen Frist tut.

Wegen dhnlicher Bedingungen, de das Aufhebungsrecht im Fal
verzogerter Erfullung beschrénken, vergleiche Art. 7.3.2(2).

3. Nicht durchsetzbare Entscheidung

Abs. 2 erfaldt den zweiten und weniger schwierigen Fal, in dem de
benachteiligte Partei erfolglos versucht hat, eine Gerichtsentscheidung
oder einen Schiedsspruch durchzusetzen, welche de nichterfillende
Partei zur Leistung verurtellt hatte. In diesem Fal ist es klar, dal3 de
benachteiligte Partei sofort andere Rechtsbehelfe verfol genkann.

4. Fristen

Im Fdl des nachtréglichen Wechsels des Rechtsbehelfs it natiirlich
de fir eine Aufhebungserklarung nach Art. 7.3.2(2) vorgesehene Frist
entsprechend auszudehnen. Die angemessene Frist zur Abgabe der
Erklarung beginnt im Fdle des freiwilligen Wechsels des Rechtsbehelfs,
nachdem de benachtelligte Partei nach Ablauf der zusétzlichen Erfil-
lungdfrist fir die nichterfillende Partei Kenntnis von der Nichterfillung
erhidt oder diese hétte erkennen miissen. Und im Fale von Abs. 2 dieses
Artikels beginnt Se zu laufen, nachdem die benachteiligte Partei Kenntnis
erhidt von der Nichtdurchsetzbarkeit der Entscheidung oder des
Spruches, die bzw. der zur Erflllung verurteilt hatte, oder diese hétte
erkennen missen.
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ABSCHNITT 3: AUFHEBUNG

ARTIKEL 7.3.1
(Recht zur Vertragsaufhebung)

(1) Eine Parteikann den Vertrag aufheben,
wenn die Nichterfullung einer der anderen Partei
nachdemVertrag obliegenden Pflicht eine wesent-
liche Nichterfullung dar stellt.

(2) Beider Feststellung, ob die Nichterfl-
lung einer Pflicht eine wesentliche Nichterfullung
darstellt, soll insbesonder e ber ticksichtigt werden,
ob

(@ durch die Nichterfullung der benach-
teiligten Partei im wesentlichen entgeht, was sie
nachdemVertrag erwartendurfte, es sei denn, dal3
die andere Partel eine solche Folge nicht
vorausgesehenhat und sie ver niinftiger weise auch
nicht héatte vor aussehenkonnen;

(b) die genaue Einhaltung der nicht
erfullten Vertragspflicht fir den Vertrag ent-
scheidend ist;

(c) die Nichterfullung vorsatzlich oder
leichtfertig geschienht;

(d) die Nichterfullung der benachteiligten
Partei Anlal3 zu der Annahme gibt, dal3 sie sich auf
die kuinftige Erfullung durch die andere Partei nicht
verlassenkann;

(e) die nichterfillende Partei aufgrund der
Vorbereitung oder Erfullung unverhaltnismaiige
Verluste erleidet, wenn der Vertrag aufgehoben
wird.

(3) Im Fall der Verzbgerung kann die
benachteiligte Partei den Vertrag auch dann auf-
heben, wenn die andere Partei nicht vor Ablauf der
ihr nach Artikel 7.1.5 gewahrtenFrist erfullt.

K OMMENTAR

1. Aufhebung selbst bel entschuldigter Nichterfillung

Die in diesem Kapitel festgelegten Regeln sollen anwendbar sain
sowohl auf Félle, in denen de nichteflllende Partei fur die Nicht-
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efillung haftet, ds auch auf digenigen, in denen die Nichterflllung
entschuldigt ist, so dal3 de benachteiligte Partei weder Erfillung noch
Schadenersatz wegen Nichterfillung verlangen kann.

Beispiel

1. DieinLand X ansassige Gesellschaft A kauft Wein von B imLand
Y. In der Folge verhéngt die Regierung des Landes X uber Einfuhren
landwirtschaftlicher Produkte aus dem Land Y ein Embargo. Obwohl
der Hinderungsgrund nicht A zugerechnet werden kann, kann B den
Vertrag aufheben.

2. Recht zur Vertragsaufhebung abhangig von wesentlicher
Nichterfullung

ObimFdle der Nichterfillung einer Partei de andere Partei das Recht
zur V ertragsaufhebung haben sollte, héngt von der Bewertung einer Reihe
von Uberlegungen ab. Einerseits kann die Erfillung so spéat oder so
mangelhaft sein, dal3 de benachteiligte Partei se nicht zu ihrem
beabsichtigten Zweck gebrauchen kann; oder das Verhalten der nicht-
effillenden Partei kann in anderer Hinsicht derart sein, dal3 der
benachteiligten Partei erlaubt sein sollte, den V ertrag aufzuheben.

Andererseits wird de Aufhebung der nichterfillenden Partei oft
betréchtlichen Schaden zufiigen, welil ihr ihre Kosten fir die Vorbereitung
und das Anbietender Leistung nicht ersetzt werden kénnen.

Aus diesen Grinden bestimmt Abs. 1 dieses Artikels, dal3 ene
benachteiligte Partei den Vertrag nur aufheben kann, wenn die Nichter-
fullung der anderen Partei ,,wesentlich® ist, d.h. erheblichund nicht nur von
blof3 geringer Bedeutung. Vergleiche auchde Art. 7.3.3und 7.3.4.

3. Relevante Umatéande fir die Feststellung, ob Nichterfillung
wesentlichist

Abs. 2 dieses Artikels z&hlt ene Reihe von Umstanden auf, die fir die
Feststellung erheblich sind, ob in einem gegebenen Fal die Nichterfillung
einer Pflicht eine wesentliche Nichterflllung darstellt.

a. Durch Nichterfillung entgehen der benachteiligten Partei im
wesentlichen ihre Erwartungen

Der erste Umstand, auf den sich Abs. 2(a) bezieht, ist der, dal3 die
Nichterfillung so wesentlich ist, dal3 de benachteiligte Partei im
wesentlichendas verliert, was Se bei Vertragsabschlufd erwarten durfte.
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Beispiel

2. Aml.Maischlief3t A mit B einen Vertrag Uber die Lieferung von
Standardsoftware vor dem 15.Mai an B, der rasche Lieferung verlangt
hat. Bietet A die Lieferung am 15.Juni an, kann B die Lieferung
zuriickweisen und den Vertrag aufheben.

Die benachteiligte Partei kann den Vertrag nicht aufheben, wenn die
nichterfillende Partei nachweisen kann, dal3 se nicht vorhergesehen hat
und vernunftigerweise nicht vorhersehen konnte, daf3 die Nichterfullung
fur de andere Partei wesentlichwar.

Beispiel

3. A Ubernimmt die Abfallbeseitigung von B’s Grundstiick fir 1992,
B informiert A nicht davon, daf3 er zu hohen Kosten Bagger gemietet
hat, ummit Arbeiten auf dem Grundstiick am2.Januar 1993 zu beginnen.
B kann seinen Vertrag mit A nicht deshalb aufheben, weil A den Platz
am2.Januar nicht geréumt hat.

b. Genaue Erfillung des Vertrages entscheidend

Abs. 2(b) gelt nicht auf das tatséchliche Gewicht der Nichterfillung
ab, sondern auf die Natur der Vertragspflicht, fir de ene genaue
Erfullung entscheidend saein kénnte. Solche Pflichten zu genauer Erfillung
snd in Handelsvertrdgen nicht ungewohnlich. Beispielsweise wird in
Kaufvertrdgen Uber Rohstoffe de Lieferzeit normaerweise ds
entscheldend angesehen, und bei einem Akkreditivgeschaft missen die
angebotenen Dokumente genau den Akkreditivdingungen entsprechen.

c. Absichtliche Nichterftllung

Abs. 2(c) behandelt den Fdl, in dem die Nichterfillung vorsétzlich oder
leichtfertig ist. Es kann jedoch Treu und Glauben (Art. 1.7)
widersprechen, einen Vertrag aufzuheben, wenn de Nichterfllung,
obwohl se vorsétzlich begangenwurde, unbedeutend ist.

d. Kein Verlaf3 auf kiinftige Erfillung

Nach Abs. 2(d) ist de Tatsache von Bedeutung, dal? eine Nichterfillung
der benachteiligten Partei Anlal3 zu der Annahme gibt, dal? se sich auf die
kinftige Erftllung durch die andere Partei nicht verlassen kann. Soll eine
Partei ratenweise efillen, und it es offensichtlich, dal} en bel ener
friheren Leistung aufgetretener Mangel bei alen weiteren Leistungen
wieder auftretenwird, so kann die benachteiligte Partei den V ertrag selbst
dann aufheben, wenn die Mangel bei der friheren Leistung fir sich
genommende Aufhebung nicht rechtfertigten.
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Aufhebung Art.7.3.2

Manchmal kann eine vorsétzliche V ertragsverletzung zeigen, dald man
einer Partei nicht trauen kann.

Beispiel

4. A, einVertreterdes B, der Ersatzseiner Aufwendungen verlangen
kann, legt B falsche Belege vor. Obwohl die verlangten Betrége
geringfligig sind, kann B das Verhalten des A ds wesentliche
Nichterfullung behandeln und den Vertretervertrag aufheben.

e. UnverhaltnismaRiger Verlust

Abs. 2(e) behanddt die Féle, in denen eine nichterflllende Partei im
Vertrauen auf den Vertrag de Erflllung vorbereitet oder angeboten hat.
Indiesen Fallenist zu berlicksichtigen, in welchem Umfang diese Partei
unverhdtnismélligen Verlust erleidet, wenn de Nichterfillung ds
wesentlich behanddt wird. Es ist weniger wahrscheinlich, dal3 eine
Nichterflllung ds wesentlich behandelt wird, wenn se spét, nach der
Vorbereitung der Erflllung entritt, ds wenn de frih, vor solcher
Vorbereitung eintritt. Ebenfals erheblich ist, ob eine angebotene oder
vorgenommene Erfullung von irgendeinem Nutzen fur die nichterfillende
Partei sein kann, wenn de zuriickgewiesen wird oder dieser Partel
zuriickzugebenigt.

Beispiel

5. Aml.Maisagt A die Lieferung von spezidl fir B herzustellender
Software zu. Es wird vereinbart, daf3 vor dem 31.Dezember geliefert
werden soll. A bietet die Lieferung am 31.Januar an; zu diesem
Zeitpunkt kann B die Software noch gebrauchen, wahrend A sie an
keine anderen Nutzer verkaufen kann. B kann Schadenersatz von A
verlangen, kann aber den Vertrag nicht aufheben.

4. Aufhebungnach Nachfrist

Abs. 3 verweist auf Art. 7.1.5, dessen Abs. 3 bestimmt, dal3 de
benachteiligte Partei das V erfahren der Setzung einer Nachfrist benutzen
kann, um einen Vertrag aufzuheben, der sonst im Fal einer Verzégerung
nicht aufgehobenwerden kann. Vergleiche Kommentar 2 zu Art. 7.1.5.

ARTIKEL 7.3.2
(Aufhebungser klarung)

(1) Das Recht einer Partei zur Aufhebung
des Vertrages wird durch Mitteillung an die
andere Partei ausgelibt.
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Art.7.3.2 UNIDROIT Grundregeln

(2) Wenn die Erfullung verspatet ange-
botenwurde oder sonst vertragswidrig ist, bufdt
die benachteiligte Partel ihr Recht zur
Aufhebung des Vertrages ein, es sei denn, sie
macht der anderen Partei Mitteilung binnen
angemessener Frist, nachdemsie des Angebots
oder der vertragswidrigen Erflllung gewahr
wurde oder hatte wer denmuissen.

KOMMENTAR

1. DasErfordernisder Mitteillung

Abs. 1 dieses Artikds bestétigt den Grundsatz, dal3 das Recht einer
Partei zur Aufhebung des V ertrages durch Mitteilung an die andere Partei
ausgelibt wird. Die erforderliche Mittellung erlaubt es der nichterfillenden
Partel, jeden Verlust wegen Ungewil?heit dartiber, ob de benachteiligte
Partei die Le stung annehmen wird, zu vermeiden. Zugleich verhindert es,
dal3 die benachteiligte Partei zum Nachteil der nichterfillenden Partei auf
einen Anstiegoder einen Fall des Wertes der Erfullung spekuliert.

2. Erfiullung Gberfallig

Ist die Leistung falig, aber nicht bewirkt worden, wird das Vorgehen
der benachteiligten Partei von ihren Wiinschen und ihrem Kenntnisstand
abhéangen.

Es mag sain, dal? die benachteiligte Partei nicht weil3, ob die andere
Partei erfillen will, und dal3 de entweder die Erflllung nicht l&nger
winscht oder unentschieden ist. In diesem Fal kann die benachteiligte
Partei abwarten, ob die Leistung schliefdich angeboten wird, und braucht
sicherst zu entscheiden, fdls und wann dies geschieht (vergleiche Abs. 2).
Es mag jedoch auch so liegen, dal3 se die Leistung der anderen Partei
winscht; in diesem Fdl mul3 Se de Leistung binnen angemessener Zeit
verlangen, nachdem de der Nichterflllung gewahr wurde oder hétte
werdensollen. Vergleiche Art. 7.2.2(€e).

Dieser Artikel behandelt nicht den Fdl, dal? die nichterflllende Partei
de benachteiligte Partei fragt, ob Se eine verspétete Leistung annehmen
wird. Er behandelt auch nicht den Fdl, dal3 de benachteiligte Partei aus
anderer Qudle erfahrt, dal3 de nichterflllende Partei trotzdem den
Vertrag erfullen will. I'n solchen Féllen kann Treu und Glauben (Art. 1.7)
es erfordern, dal3 de benachteiligte Partei die andere Partei darlber
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Aufhebung Art.7.3.3

informiert, wenn se die verspétete Leistung nicht annehmen will. Wenn
de diesnicht tut, kann Se fir den Schaden haften.

3. , Angemessene Frist®

Eine benachtelligte Partel, die den Vertrag aufheben will, hat dies der
anderen Partei binnen angemessener Frist zu erkldren, nachdem se der
Nichterfillung gewahr wurde oder hétte werden miissen (Abs. 2).

Was,, angemessen” i, hangt vondenUmsténden ab. In Falen, wo de
benachteiligte Partei leicht eine Ersatzleistung erhalten und so auf einen
Anstieg oder en Falen des Preises spekulieren kann, ist die Erkldrung
unverziiglich zu geben. Wenn se Erkundigungendariiber einholenmul3, ob
de dane Ersatzleistung aus anderen Quellen erhadten kann, ig de
angemessene Frist 1anger.

4. Mitteilung muf3 zugehen

Die Mitteilung der benachteiligten Partel wird wirksam, wenn Se der
nichterflllenden Partei zugeht. Vergleiche Art. 1.9.

ARTIKEL 7.3.3
(Antizipierte Nichterfullung)

I st schon vor dem Zeitpunkt, zu dem eine
Partei zu leisten hat, offensichtlich, daf3 es zu
einer wesentlichen Nichterfullung durch diese
Partei kommen wird, so kann die andere Partei
denVertrag aufheben.

K OMMENTAR

Dieser Artikel legt den Grundsatz fest, dal3 ene zu erwartende
Nichterfillung einer Nichterflllung gleichzustellen ist, de zur Zet der
Faligket der Leistung aufgetreten war. Vorausgesetzt wird, dal3 offen-
sichtlichist, daf3 es zu einer Nichterflllung kommen wird. Ein Verdacht,
selbst wenn wohlbegriindet, geniigt nicht. DarUber hinaus it erforderlich,
dal’ de Nichterflllung wesentlich ist, und dal3 die Partei, welche de
Leistung erhalten soll, die Aufhebung erklért.

Ein Fal antizipierter Nichterfullung liegt beispiel sweise vor, wenn eine
Partei erklart, dald de den Vertrag nicht erflillen wird. Auch aus den
Umstdnden kann sich jedoch ergeben, dal3 es ene wesentliche
Nichterfillung gebenwird.
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Art.7.3.4 UNIDROIT Grundregeln

Beispiel

A verspricht, B mit dem Motorschiff Paul am 3.Februar Ol in Montreal
2u liefern. Am 25.Januar ist das Motorschiff Paul noch 2.000 kmvon
Montreal entfernt. Mit seiner gegenwartigen Geschwindigkeit wird es
in Montreal nicht am 3.Februar, sondern frihestens am 8.Februar
ankommen. Dadie Lieferzeit vertragswesentlichist und eine erhebliche
Verspatung erwartet werden muf3, kann B kann den Vertrag vor dem
3.Februaraufheben.

ARTIKEL 7.3.4
(Angemessene Scherheit fur ordentliche Erftllung)

Eine Partel, die vernuinftigen Grund zu der
Annahme hat, da3 es zu einer wesentlichen
Nichterfullung durch die andere Partei kommen
wird, kann fur die ordentliche Erflllung eine
angemessene Sicher heit verlangenund bis dahin
ihre eigene Leistung zurlckhalten. Ist die
Sicherheit nicht binnen angemessener Frist
gestellt, kann die Partei, die sie verlangt, den
Vertrag aufheben.

K OMMENTAR

1. Verninftige Erwartung einer wesentlichen Nichterfillung

Dieser Artikel schiitzt das Interesse einer Partel, de Grund zu der
Annahme hat, dal3 de andere Partei unfahig oder nicht willens ist, den
Vertrag bei Faligkeit zu erfllen, die sichaber nicht auf Art. 7.3.3 berufen
kann, da noch die Mdglichkelt besteht, dal3 die andere Partei erfillen will
oder kann. Fehlte die in diesem Artikel niedergelegte Regel, wére die erste
Partei oft in einem Dilemma. Hétte se bis zur Faligket der Leistung zu
warten, die aber dann dochnicht erfolgt, konnte Se einen Verlust erleiden.
Wenn se andererseitsden V ertrag aufhdbe und es sich dann herausstellte,
dal’ der Vertrag von der anderen Partei erfiillt wordenwaére, so stelte ihre
Handlung eine Nichterflllung des Vertrages dar, und se miifte fir den
Schaden haften.

2. Recht zum Zuruckhalten der Leistung bis zur Stellung einer
angemessenen Sicher heit fur Erfallung

Folglich e'mdglicht es dieser Artikel einer Partel, de vernunftigen
Grund zu der Annahme hat, dal3 es zu einer wesentlichen Nichterfillung
durch de andere Partei kommen wird, von der anderen Partei ene

198



Aufhebung Art.7.35

Sicherheit fur de Erflllung zu verlangen, und his dahin ihre eigene
Leistung zurlickzuhalten. Was ene angemessene Sicherheit darstellt,
héngt von den Umsténden ab. In einigen Féllen wird de Erklérung der
anderen Partei, Se werde erfullen, ausreichen, wahrend in anderen Féllen
eine Forderung auf Stellung einer Sicherheit oder Garantie eines Dritten
gerechtfertigt sein kann.

Beispiel

A, ein Bootsbauer mit nur einem Dock, verspricht, eine Y acht fir B zu
bauen, die am 1.Mai und nicht spéter abgeliefert werden soll. Bad
danach erfahrt Bvon C, dal3 A versprochen hat, wahrend des gleichen
Zeitraums eine Yacht fir C zu bauen. B ist berechtigt, von A eine
angemessene Sicherheit dafir zu fordern, dal? die Yacht fristgerecht
gdiefert wird,und A hat B dann einebefriedigende Erklarung zu geben,
wieer seinen Vertrag mit B erflllenwill.

3. Aufhebung des Vertrages

Wird eine angemessene Sicherheit fUr ordentliche Erflllung nicht
gegeben, so kann die andere Partei denV ertrag aufheben.

ARTIKEL 7.3.5
(Wirkungen der Aufhebung imallgemeinen)

(1) Die Aufhebung des Vertrages befreit
beide Parteien von ihrer Pflicht, eine klnftige
L eistung auszufuihrenoder anzunehmen.

(2) Die Aufhebung schliefdt Schaden-
er satzanspr tiche wegen Nichterfillung nicht aus.

(3) Die Aufhebung berihrt keine Bestim-
mung des Vertrages uber die Beilegung von
Streitigkeiten oder eine andere Bestimmung
des Vertrages, die auch nach der Aufhebung
nochwirksam sein soll.

K OMMENTAR

1. Aufhebung bringt kiinftige Pflichten zum Erléschen

Abs. 1 dieses Artikes legt de dlgemeine Regel fest, da3 de
Aufhebung Wirkungen fir die Zukunft hat, indem de beide Parteien von
ihrer Pflicht befreit, eine kinftige L el stung auszuf iihren und anzunehmen.
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Art.7.3.6 UNIDROIT Grundregeln

2. Anspruch auf Schadenersatz nicht berhrt

Die Tatsache, dal3 kraft der Aufhebung der Vertrag beendet wird,
nimmt der benachteiligten Partei nicht das Recht, nach den in Abschnitt 4
dieses Kapitels (Art. 7.4.1 ff.) niedergelegten Regeln Schadenersatz
wegen Nichterfullung zu verlangen.

Beispiel
1. A verkauft B bestimmte Produktionsmaschinen. Nachdem B die
Maschinen in Betrieb genommen hat, fihren schwerwiegende M angel

anihnen zur Schliefungvon B's Montagewerk. B hebt den Vertrag auf,
kann abertrotzdem Schadenersatzverlangen (Art. 7.3.5(2)).

3. Durch die Aufhebung nicht bertihrte Vertragsbedingungen

Ungeachtet der dlgemeinen, in Abs. 1 niedergelegten Regel kann es
Bestimmungen in dem Vertrag geben, die seine Aufhebung Uberdauern.
Das igt insbesondere bei Bestimmungen der Fdl, de sich auf de
Streitschlichtung beziehen. Aber es kann auch andere Klausein geben, die
nachihremInhdt auch nach der Aufhebung wirksam bleibensollen.

Beispiel

2. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1, jedoch mit dem
Unterschied, da3 A dem B vertrauliche Auskinfte gibt, die fur die
Produktion notwendig sind; B verpflichtet sich, sie so lange nicht zu
verbreiten, ds sie nicht Allgemeingut werden. Der Vertrag enthalt
weitereineKlausel, die Streitigkeiten den Gerichten des Heimatstaates
des A zuweist. Selbst nach Aufhebung des Vertrages durch B bleibt
dieser verpflichtet, die vertraulichen Auskinfte nicht zu verbreiten,
und jede sich auf den Vertrag und seine Wirkung beziehende
Streitigkeit i st von den GerichtenimLand des A zu entscheiden (Art.
7.35(3)).

ARTIKEL 7.3.6
(Rickgabe)

(1) Bei Aufhebung des Vertrages kann
jede Partei Rickgabe von allem verlangen, was
sie geleistet hat, sofern diese Partei Zug um Zug
alles zurlckgibt, was sie erhalten hat. Ist
Riuckgabe in Natur nicht moglich oder
angemessen, so soll Ersatz in Geld geleistet
werden, wann immer dies verninftig ist.



Aufhebung Art.7.3.6

(2) Wenn sich jedoch die Erfiullung des
Vertragesuber einenZeitraum er streckt hat und
der Vertrag teilbar ist, so kann Ruckgabe nur fir
die Zeit nach dem Wirksamwerden der Auf-
hebung verlangt wer den.

K OMMENTAR

1. Anspruchder Parteienauf Riickgabe nach Aufhebung

Abs. 1dieses Artikels rdumt jeder Partei das Recht ein, de Rickgabe
von alem zu verlangen, was de nach dem Vertrag geleistet hat,
vorausgesetzt dald 9e Zug um Zug ales zuriickgibt, was ge selbst erhalten
hat.

Beispiel

1. Avekauft Bein Gemddevon Renoir fir US$ 2.000.000. B bezahlt
das Bild nicht, ds es geliefert wird. A kann das Bild zurlickverlangen.

Kann de nichterfullende Partei nicht zurtickgewahren, hat Se Ersatz in
Gdd fur den erhaltenen Wert zu leisten. So hat B in dem in Beispiel 1
beschriebenenFall Ersatz fir den Wert des Bildeszuleisten, wenn B esan
einen Kaufer verkauft und geliefert hat, von dem es nicht zurlickverlangt
werden kann.

Die Regel it auch anzuwenden, wenn de benachtelligte Partei e@n
schlechtes Geschéft gemacht hat. Wenn in dem in Beispiel 1 erwéahnten
Fal der wahre Wert des Bildes US $ 3.000.000 betragt, kann A trotzdem
de Rickgabe des Bildes verlangen, und wenn es nicht zurlickgegeben
wird, denwahren Wert von US$ 3.000.000.

Der vorliegende Artikel ist auch auf Fdle anzuwenden, in denen die
benachteiligte Partei Gd fir Sachwerte, Dienstleistungen usw. gezahlt
hat, de se nicht erhatenhat oder de mangel haft Snd.

Beispiel

2. Der,Renoir”,fuirden BUS$2.000.000gezahlt hat, warkein Renoair,
sondern eine Kopie. B kann das Gdd zuriickverlangen und hat die
Kopie A zurlickzugeben.

Gdd, das fur nicht erflllte Dienstleistungen oder Arbeit oder fir
zuriickgewiesene Sachwerte zuriickzuzahlen ist, soll an digenige Partei
zurtickgezahlt werden, die es gezahlt hat. Der gleiche Grundsatz ist auf die
Verwahrung von Sachenund die Miete oder das Leasing von Sachwerten
anzuwenden.
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Art.7.3.6 UNIDROIT Grundregeln

2. Rickgabe nicht mdglich oder nicht angemessen

Es gibt Beispidle, in denen statt der Riickgabe in Natur en Ersatz in
Gdd geleistet werden sollte. Das it vor alemder Fdl, wenn die Riickgabe
in Natur nicht moglichist.

Beispiel

3. A,dereinenVertrag Uberdas Ausschachten von B's Grundstiick
geschlossen hat, verl&fdt dieses, nachdem lediglich die halbe Arbeit
ausgefuhrt wurde. B, der daraufhin den Vertrag aufhebt, hat A einen
angemessenen Betrag fUr die geleistete Arbeit zu zahlen, der nach dem
Wert zu bemessenist,den dieseArbeit fir B hat.

Geldersatz wird weiter immer dann von Abs. 1 dieses Artikels
vorgesehen, wenn die Riickgabe in Natur nicht ,,angemessen” ware. Das
ist insbesondere der Fdl, wenn de benachteiligte Partei einen Tel der
Leistung erhalten hat und diesen Teil behaltenwill.

Mit der Bestimmung, Ersatz in Gdd zu leigten, ,,wenn dies verniinftig
ig", 0l klargestellt werden, dal’ Ersatz nur dann und insoweit geleistet
werden soll, ds die die Riickgabe verlangende Partei durch die erhatene
Leistung einenVorteil erlangt hat.

Beispiel

4. A hat die Ausstattung eines Schlafzimmers fir B, einen
Mobelhersteller, tbernommen. Nachdem er ungeféhr die Hélfte der
Arbeit vollendet hat, gibt er sie auf. B kann die Vorauszahlungen

zurlickverlangen, aber dadie begonnene Ausstattung fur B wertlosist,
braucht Bfurdie geleistete Arbeit nicht zu zahlen.

3. Dauervertrage

Erstreckensichde Leistungentiber einen Zeitraum, kann nach Abs. 2
dieses Artikels Ruckgabe nur fir den Zeitraum nach der Aufhebung
verlangt werden.

Beispiel

5. A schlieft mit B einen Vertrag Uber die Wartung von B’s
Computersoft-und -hardware flr einen Zeitraumvon finf Jahren. Nach
drei Jahren ordnungsgemal3er Wartung wird B durch eine Erkrankung
zum Abbruch der Wartung gezwungen, und der Vertrag wird
aufgehoben. B, der A fir das vierte Jahr bezahlt hatte, kann Rickgabe
der Vorauszahlung fur dieses Jahr verlangen, aber nicht Riickzahlung
des fur die drei Jahre ordentlicher Wartung gezahlten Betrages.

Diese Regel ist nur anzuwenden, wenn der Vertragteilbar ist.
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Aufhebung Art.7.3.6

Beispiel

6. A Ubernimmt es, zehn Bilder fur die Festhalle des B zu malen, die
ein historisches Ereignis schildern. Nachdem funf Bilder geliefert und
bezahlt sind, bricht A die Arbeit ab. B kann Rickgabe des an A
gezahlten Vorschusses verlangen und muB A die funf Bilder
zurlickgeben.

4. Andere auf die Riickgabe anwendbar e Regeln

Sowohl de Regel Uber das Zuriickbehaltungsrecht in Art. 7.1.3 ds
auch de Uber de Erflillung ener nicht auf Gdd gerichteten
Leistungspflicht in Art. 7.2.2 sind mit angemessenen Anpassungen auf
einen Anspruch auf Rlckgabe von Vermdgenswerten anzuwenden. So
kann die benachtelligte Partei de Rlckgabe von Sachen nicht verlangen,
wenn dies unmdglich geworden ist, oder wenn dies der nichterfillenden
Partei unzumutbare Mihen oder Kosten bereitete (vergleiche Art.
7.2.2(a) und (b)). In solchen Féllen hat die nichterfillende Partei fur den
Sachwert Ersatz zuleisten. Vergleiche Art. 7.3.6(1).

5. Rechte Dritter nicht berthrt

In Ubereinstimmung mit anderen Artikeln der Grundregeln behandelt
Art. 7.3.6 das Verhdltnis zwischen den Parteien und nicht Rechte, de
Dritte an den betreffenden Sachen erworben haben mogen. Ob
bei spielsweise ein Glaubiger des Kaufers, sein Konkursverwalter oder en
gutglaubiger Kaufer der Rilckgabe verkaufter Sachen widersprechen
konnen, ist nach dem anwendbaren nationalen Recht zu bestimmen.



ABSCHNITT 4: SCHADENERSATZ

ARTIKEL 7.4.1
(Anspruch auf Schadener satz)

Jede Nichterfullung gewahrt der benach-
teiligten Partei einen Anspruch auf Schaden-
ersatz, und zwar entweder ausschliel3lich oder
zusammen mit anderen Rechtsbehelfen, aul3er
wenn die Nichterfillung nach diesen
Grundregeln entschuldigt ist.

KOMMENTAR

1. Anspruch auf Schadener satzim allgemeinen

Dieser Artikel legt den Grundsatz eines algemeinen Anspruches auf
Schadenersatz im Fdle der Nichterfillung fest, aufler wenn de
Nichterfullung nach diesen Grundregeln entschuldigt ist, wie in den Félen
der hoheren Gewalt (Art. 7.1.7) oder einer Freizeichnungsklausdl (Art.
7.1.6). Die Anderung der Geschaftsgrundlage (Hardship) (Art. 6.2.1 ff.)
gibt grundsétzlichkeinen Anspruch auf Schadenersatz.

Der Artikel wiederholt, dal3 der Anspruch auf Schadenersatz wie
andere Rechtsbehelfe durch de blo3e Tatsache der Nichterfillung
entsteht. Fir die benachtelligte Partei genigt es, einfach die Nichterfiillung
nachzuweisen, d.h. daf? e nicht erhaltenhat, was ihr versprochen wurde.
Es ist insbesondere nicht notwendig, zusdtzlich zu beweisen, dal3 de
Nichterfillung auf dem Verschulden der nichterfillenden Partei beruht.
Das Mal3 der Schwierigkeit, de Nichterflllung nachzuweisen, wird von
dem Inhat der Pflicht abhéngen, insbesondere davon, ob es eine Pflicht
zum Einsatz dler Kréfte it oder eine Pflicht zur Erzidung eines
bestimmtenErfolges. Vergleiche Art. 5.4.

Anspruch auf Schadenersatz besteht bei Nichterflllung jeder der
Pflichten, de aus dem Vertrag entstehen. Es ist daher nicht notwendig,
eine Unterscheidung zwischen Haupt- und Nebenpflichten zu treffen.

2. Schadenersatz kann mit anderen Rechtsbehelfen kombiniert
werden

Dieser Artikel gdlt auch fest, da3 de benachteligte Partei
Schadenersatz entweder ds ausschligfdichen Rechtsbehelf fordern kann
(beispielsweise Schadenersatz wegen Verzogerung im Fdle verspéteter



Schadener satz Art.7.4.2

Leistung oder wegen mangel hafter Erflllung, die von der benachteiligten
Partei angenommen wurde; Schadenersatz im Fdle einer Unméglichkelt
der Leistung, fir welche die nichterflllende Partei haftet) oder aber
zusammen mit anderen Rechtsbehelfen. So kann bei Aufhebung des
Vertrages Schadenersatz verlangt werden, um den Schaden
auszugleichen, der aus einer solchen Aufhebung entsteht; oder aber bei
Erflllung, um die Verzégerung auszugleichen, mit der de benachteiligte
Partei de Leistung erhdlt, und ds Ausgleich fir dle Kosten, de
entstanden sein kénnen. Neben einem Anspruch auf Schadenersatz kann
es auch andere Rechtsbehelfe geben (Nacherflillung, Verdffentlichung
des Eingestandnisses eines Irrtums in einer Zeitung usw.).

3. Schadenersatzund vorvertragliche Haftung

Ein Anspruchauf Schadenersatz kann nicht nur im Zusammenhang mit
einer Nichterflllung des V ertrages entstehen, sondern auch wéahrend der
vorvertraglichen Periode. Vergleiche beispidsweise Art. 2.15im Fdle von
treuwidrigen Verhandlungen, Art. 2.16 bei Verletzung der Pflicht zur
Vertraulichkeit, oder Art. 3.18 im Fdle des Irrtums, der Tauschung, der
Drohung, oder des groben Mifverhdtnisses. Die Regeln Uber den
Schadenersatz fir Nichterfllung, wie de in diesem Abschnitt niedergel egt
snd, kénnenanaog auf solche Fdlle angewendet werden.

ARTIKEL 7.4.2
(Voller Ersat2)

(1) Die benachteiligte Partei hat
Anspruch auf vollen Ersatz des Schadens, den
sie aufgrund der Nichterfullung erlitten hat.
Dieser Schaden umfafdt sowohl jeden erlittenen
Verlust als auch jeden entgangenen Gewinn,
wobei jeder Vorteil zu bertcksichtigen ist, den
die benachteiligte Partei infolge von ihr
vermiedener K ostenoder Verluste gezogen hat.

(2) Dieser Schadenkann immateriell sein
und umfaldt beispielsweise ein korperliches
L eidenund seelischen Kummer .
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KOMMENTAR

1. Anspruchder benachteiligtenPartei auf vollen Ersatz

Abs. 1 dieses Artikdls legt den Grundsatz fest, da die benachtelligte
Partei Anspruch auf vollenErsatz des Schadens hat, den Se aufgrund der
Nichterfillung des Vertrages erlitten hat. Weiterhin bekréftigt er das
Erfordernis eines kausalen Zusammenhangs zwischen der Nichterfillung
und dem Schaden. Vergleiche auch Kommentar 3 zu Art. 7.4.3. Eine
Nichterflllung darf weder eine Quele des Gewinns noch des Verlustes
fUr die benachtelligte Partei sein.

Die in einigen Rechtsordnungen zu findende LoOsung, de es dem
Gericht erlaubt, den Umfang des Schadenersatzes unter Berlicksichtigung
der Umstdnde zu reduzieren, ist nicht Ubernommen worden. Denn in
internationalen Fallen konnte diese Ldsung das Risko eines erheblichen
MaRRes an Unsicherheit schaffen und ihre Anwendung kénnte dartber
hinaus von Gericht zu Gericht variieren.

2. Schadenersatz umfaldt erlittenen Verlust einschliefdlich entgan-
genem Gewinn

Umden Schaden zu bestimmen, fir den Ersatz verlangt werden kann,
folgt Abs. 1 dieses Artikels der in Artikel 74 CISG niedergel egten Regdl,
und legt fest, dai? die benachteiligte Partei Anspruch auf Entschadigung
nicht nur hingichtlichdes erlittenen Verlustes hat, sondern auch hinschtlich
jedesinfolge der Nichterfiillung entgangenen Gewinnes.

Der Begriff des erlittenen Verlustes ist in einem weiten Sinn zu
verstehen. Er kann eine Verringerung der Vermogenswerte der benach-
teiligten Partei oder eéine Zunahme ihrer Verbindlichkeiten umfassen, de
auftritt, wenn en Glaubiger, der von seinem Schuldner nicht bezahlt
wurde, Gald aufnehmen muf3, um seinen Verpflichtungen nachzukommen.
Entgangener Gewinn, oder wie er manchmal genannt wird, Folgeschaden,
ist der Vortell, der normalerweise der benachteiligten Partel erwachsen
wére, wenn der Vertrag ordentlich erfiillt worden wére. Der Vortel wird
oft ungewil3 sein, so dald er oft in Form des Verlustes einer Chance
eintretenwird. Vergleiche Art. 7.4.3(2).

Beispiele

1. DieBibliothéque de France schickt ein seltenes Manuskript mit
einem besonderen Kurier fir eine Ausstellung nach New York. Das
Manuskript wird wahrend des Transports irreparabel beschadigt. Sein
Wertverlust wird auf 50.000 Franzdsische Francs geschétzt; diesen
Betrag schuldet der Kurier.



Schadener satz Art.7.4.2

2. A, anden B nicht vertragsgemal? gezahlt hat, muf3 von seiner
Bank ein Darlehen zu einemhohen Zinssatz aufnehmen. B muf3 A die
von diesemsei ner Bank geschul deten Zinsen ersetzen.

3. Die Baufirma A mietet einen Kran von der Gesellschaft B. Der
schlecht gewartete Kranausleger bricht, zerquetscht beim Fallen das
Auto des Architekten und hat eine Unterbrechung der Arbeit auf der
Baustelle fur acht Tage zur Folge. Deswegen muf3 A eine Verzoge-
rungsstrafe von 70.000 Franzdsi schen Francs an den Bauherrn zahlen.
B hat A die infolge der Unterbrechung der Arbeit gemachten
Aufwendungen, die Vertragsstrafe und die Reparaturkosten des Autos
des Architekten zu ersetzen, die A zu zahlen hatte.

4.  DerSanger A sagt ein Engagement mit dem Konzertveranstalter B
ab. A mu3 B Schadenersatz zahlen nicht nur fir die von B bei der
Vorbereitung des Konzerts gemachten Aufwendungen, sondern auch
furden durch die Absage des K onzerts entgehenden Gewinn.

3. Schadenersatz darf die benachteiligte Partei nicht bereichern

Die benachteiligte Partei darf jedoch durch den Schadenersatz fir
Nichterftllung nicht bereichert werden. Aus diesem Grund bestimmt Abs.
1 auch, dai3 jeder sich aus der Nichterflllung fur die benachteiligte Partei
ergebende Vortell zu berlicksichtigen ist. Dieser mag in ersparten
Aufwendungen (z.B. de Kosten eines Hotelzimmers fur einen Kinstler,
der nicht erscheint, miissen nicht bezahlt werden) oder eines vermiedenen
Verlustes bestehen (z.B. im Fdl der Nichterflllung eines nachteiligen
Geschéftes).

Beispiel

5. A vermietet Bagger fur zwei Jahre zu einer Monatsmiete von
50.000 Franzosischen Francs an B. Der Vertrag wird nach sechs
M onaten wegen Nichtzahlung der Miete aufgehoben. Sechs Monate
spéter gelingt es A, die gleichen Geréte zu einer Monatsmiete von
55.000 Franzosischen Francs zu vermieten. Der von A ds Folge der
Wiedervermietung der Geréte fur die Restlaufzeit des urspriinglichen
Vertrages, d.h. ein Jahr, realisierte Gewinn von 60.000 Franzdsischen
Francs, solltevon dem Schadenersatzabgezogen werden,den B dem A
schuldet.

4. Schadenersatzim Falle einer Veranderung des Schadens

Bei Anwendung des Grundsatzes des vollen Ersatzes ist jede Veran-
derung des Schadens, einschliedich seiner monetédren Bewertung, zu
berticksichtigen, der zwischen dem Zeitpunkt der Nichterflllung und dem
der Entscheidung eintritt. Diese Regel gilt jedoch nicht ohne Ausnahmen:
wenn beispielsveise de benachtelligte Partei selbst schon  auf
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eigene Kosten den Schaden ausgeglichen hat, so wird der zugesprochene
Schadenersatz dem verausl agten Betrag entsprechen.

5. Ersatzimmateriellen Schadens

Abs. 2 seht ausdriicklich auch den Ersatz des nicht in Gdd
bestehenden Schadens vor. Dieser kann aus Schmerzen und Leid, dem
Verlust bestimmter Annehmlichkeiten des Lebens, einer &sthetischen
EinbulRe usw. ebenso bestehen wie aus Schadeninfolge von Angriffen auf
die Ehre oder das Ansehen.

Im internationalen Handel konnte de Regel Anwendung auf Vertréage
finden, die von Kinstlern, herausragenden Sportlern oder Sportlerinnen,
oder von Beratern geschlossen werden, de von einer Gesellschaft oder
Organisation verpflichtet wurden.

Auch in diesen Falen mul das Erfordernis der Bestimmtheit des
Schadens (Art. 7.4.3) sowie der anderen Voraussetzungen fir einen
Anspruchauf Schadenersatz erfillt sein.

Beispiel

6. Derjunge Architekt A, der beginnt, sich eine bestimmte Repu-
tation aufzubauen, unterschreibt einen Vertrag zur Modernisierung
eines stadtischen Museums der schonen Kiinste. Uber die Auswahl
erscheinen zahlreiche Presseberichte. In der Folge entscheiden die
stadti schen Behorden, einen erfahreneren Architekten zu verpflichten,
und heben den Vertragmit A auf. A kann nicht nur Ersatz des erlittenen
materiellen Schadens erhalten, sondern auch des Schadens an seinem
Ansehen und furden Verlustder Chance, bekannter zu werden, die der
Auftrag geboten hétte.

Der Ersatz immateriellen Schadens kann in verschiedenen Formen
erfolgen, und es liegt am Gericht zu entscheiden, welche von ihnen, ab
dlen oder gemeinsam, am besten vollen Ersatz gewéhrt. Das Gericht
kann nicht nur Schadenersatz zusprechen, sondern auch zu anderen
Formen der Wiedergutmachung verurteilen, wie etwa de Veroffent-
lichung einer Anzeige in Zeitungen, de von ihm bestimmt werden (z.B. im
Fdle der Verletzung einer Klausd, die den Wettbewerb untersagt, oder
der Wiedereréffnung eines Geschéfts, einer Beleidigung, usw.).

ARTIKEL 7.4.3
(Bestimmtheit des Schadens)

(1) Ersatz wird nur fur Schaden, ein-
schlie3lich kiinftigen Schadens, geschuldet, der
mit einem vernunftigen Grad an Bestimmtheit
festgestellt wird.



Schadener satz Art.7.4.3

(2) Ersatz fur den Verlust einer Chance
kann nach dem MalRe der Wahrscheinlichkeit
ihresEintritts geschuldet wer den.

(3) Kannder Betrag des Schadener satzes
nicht mit hinreichender Bestimmtheit ermittelt
werden, so liegt die Festsetzung im Ermessen
des Gerichts.

K OMMENTAR

1. Eintritt des Schadens muf3 zu enem verninftigen Grad
bestimmt sein

Dieser Artikel bekréftigt das wohlbekannte Erfordernis der
Bestimmtheit des Schadens, da man von der nichterfillenden Partei nicht
verlangen kann, einen Schaden zu ersetzen, der nicht eingetreten sein mag,
oder der nie eintreten mag.

Abs. 1 erlaubt den Ersatz auch kiinftigen Schadens, d.h. von Schaden,
der noch nicht eingetreten ist, fals er hinreichend bestimmt ist. Abs. 2
umfaldt zusdtzlich den Verlust einer Chance, nattrrlich nur im Mal3e der
Wahrscheinlichkeit ihres Eintritts: so kann der Eigentimer eines Pferdes,
das aufgrund einer Verzogerung beim Transport zu spét zur Tellnahme an
einem Rennen kommt, nicht das ganze Preisgeld ersetzt verlangen, selbst
wenn das Pferd der Favorit war.

2. Bestimmung des Schadensumfangs

Die Begstimmtheit bezieht sich nicht nur auf das Bestehen des
Schadens, sondern auch auf seinen Umfang. Es kann einen Schaden
geben, dessen Bestehen undreitig ist, aber den zu beziffern schwierig ist.
Das wird oft der Fall sein bei Verlust einer Chance (es gibt nicht immer
» Wettkurse" wie bei einem Pferd, beispielsweise ein Student, der sich fur
an Staatsexamen vorbereitet) oder beim Ersatz immateriellen Schadens
(Nachteil fir jemandes Ansehen, Schmerzenund Leid usw.).

Beispiel

A vertraut B, einem Unternehmen fur Kurierdienste, eine Akte mit
einemAngebot auf eine Ausschreibung zumBau eines Flughafens an.
B sagt zu, das Angebot vor Ablauf der Angebotsfrist abzuliefern, gibt
sie aber erst nach diesem Zeitpunkt ab; das Angebot von A wird
abgelehnt. Der Betrag des Schadenersatzes wird vom Grad der
Wahrscheinlichkeit abhéngen, daf3 das Angebot von A angenommen
worden wéare und verlangt, es mit den zur Auswahl zugelassenen
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Angeboten zu vergleichen. Der Ersatzwird daher imVerhdltnis zu dem
Gewinnberechnet,den A gemacht haben kénnte.

Wenn der Betrag des Schadenersatzes nicht mit einem hinreichenden
Grad an Besimmtheit festgestellt werden kann, ist nach Abs. 3 das
Gericht erméchtigt, angelle der Verweigerung jeden Ersatzes oder des
Zuspruches eines nur nomindlen Betrages den erlittenen Schaden nach
billigem Ermessen zu ersetzen.

3. Schaden muf3 sowohl eine direkte Folge der Nichterfullung als
auch bestimmt sein

Es gibt eine klare Verbindung zwischen der Bestimmtheit und der
direkten Natur des Schadens. Obwohl das letztere Erfordernis nicht
ausdriicklich von den Grundregeln behandelt wird, steckt es in Art. 7.4.2
Abs. 1, der sich auf den ,,aufgrund der NichterfUllung” erlittenen Schaden
bezieht und der daher eine hinreichende kausale Verbindung zwischen der
Nichterfullung und dem Schaden voraussetzt. Schaden, der zu indirekt ist,
wird normal erwel se auch unbestimmt und unvorhersehbar sein.

ARTIKEL 7.4.4
(Voraussehbarkeit des Schadens)

Die nichterfillende Partei haftet nur fur
Schaden, den sie bei Vertragsabschlul3 als
wahrscheinliche Folge ihrer Nichterfillung
vor ausgesehenhat oder ver niinftiger weise hétte
vor aussehenkdnnen.

KOMMENTAR

Der Grundsatz der Einschrankung des ersetzbaren Schadens auf den
Schaden, der voraussehbar ist, entspricht der in Artikel 74 CISG
angenommenen Losung. Diese Einschrankung entspricht der Natur des
Vertrages. Nicht dle Vorteile, die der benachteiligten Partei entgehen,
falenin den Bereich des Vertrages, und der nichterfillenden Partei darf
nicht der Ersatz von Schaden aufgebtirdet werden, den Se zum Zeitpunkt
des Vertragsabschlusses nie hétte voraussehen und gegen dessen Eintritt
ge sichnicht hétte versichernkénnen.
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Das Erfordernis der Voraussehbarkeit des Schadens ist im Zusam-
menhang mit der Bestimmtheit des Schadens zu sehen, wie in Art. 7.4.3
dargelegt.

Der Begriff der Voraussehbarkeit bedarf der Erléuterung, da die in den
Grundregeln enthaltene Losung bestimmten nationalen Rechtsordnungen
nicht entspricht, de Ersatz selbst des Schadens zulassen, der nicht
voraussehbar ist, wenn de Nichterfillung auf Vorsatz oder grober
Fahrldssigkeit beruht. Da die vorliegende Regel eine solche Ausnahme
nicht vorsieht, ist eine enge Audegung des Begriffs der Voraussehbarkeit
eforderlich. Die Voraussehbarkeit betrifft die Natur oder die Art des
Schadens, aber nicht seinen Umfang, auf3er wenn der Schaden durch
seinen Umfang sichin einen Schaden anderer Art verwandelt. In jedem
Fdl ist die Voraussehbarkeit en flexibler Begriff, der dem Richter @n
hohes M al3 an Ermessen einraumt.

Was voraussehbar war, ist unter Bezug auf die Zeit des Vertrags-
abschlusses und auf de eflllende Partei selbst (einschliefdich ihrer
Angestellten und Vertreter) zu bestimmen. Der Mal3stab ist, was ene
normal sorgfdtige Person verninftigerweise nach dem gewohnlichen
Lauf der Dinge und den besonderen Umsténden des Vertrages, wie von
den Parteien erteilte Information oder ihre friheren Geschéfte, ds Folge
der Nichterfillung voraussehen konnte.

Beispiele

1. Das Reinigungsunternehmen A bestellt eine Maschine, die funf
Monate zu spat geliefert wird. Der Hersteller ist verpflichtet, dem
Unternehmen den entgangenen Gewinn zu ersetzten, der durch die
verspétete Lieferung verursacht wurde, da er vorhersehen konnte, daf?
die Maschinefirden sofortigen Gebrauch bestimmt war. Andererseits
schliefdt der Schaden nicht den Verlust eines wertvollen 6ffentlichen
Auftrages ein, der bei rechtzeitiger Lieferung der Maschine
abgeschlossen worden wére, da diese Art von Schaden nicht
voraussehbarwar.

2. Die Bank A bedient sich gewohnlich der Dienste einer
Sicherheitsfirma, um Taschen mit Muinzen zu ihren Filialen zu bringen.
Ohne die Sicherheitsfirma zu informieren, schickt A eine Sendung mit
Taschen, die neue Minzen fur Sammler enthalten und die den
funfzigfachen Wert friherer Sendungen hat. Die Taschen werden bei
einemRaububerfall entwendet. A kann nur Ersatzin Hohe des Wertes
der normalen Sendungen verlangen, da dies die einzige Art von
Schaden war, der vorausgesehen werden konnte, und der Wert der
verlorenen Gegenstéande so hoch war, dal3 er den Schaden in einen
Schaden anderer Art verwandelte.
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Anders ds gewisse internationale Ubereinkommen, insbesondere auf
dem Gebiet des Transportrechts, folgen die Grundregeln dem CISG, indem
se keinen vallen, obwohl nicht voraussehbaren Ersatz des Schadens bei
vorsétzlicher Nichterflllung vorsehen.

ARTIKEL 7.4.5
(Beweis des SchadensimFalle eines Deckungsgeschaftes)

Hat die benachteiligte Partei den Vertrag
aufgehoben und hat sie innerhalb eines ange-
messenen Zeitraumes und in angemessener
Weise ein Deckungsgeschéft vorgenommen, so
kann sie den Unterschied zwischen dem im
Vertrag vereinbarten Preis und dem Preis des
Deckungsgeschafts sowie Ersatz fir jeden
weiter en Schadenverlangen.

KOMMENTAR

1. Vermuteter Umfang des Schadens im Fall eines Deckungs-
geschéfts

Es erscheint ratsam, neben den algemeinen Beweisregeln fur das
Bestehen und den Umfang des Schadens Vermutungen aufzustellen,
welche die Aufgabe der benachteiligten Partei erleichtern kénnen.

Die erste dieser Vermutungen wird durch diesen Artikel aufgestellt,
der im wesentlichen Artikel 75 CISG entspricht. Se betrifft de Stuation,
in der die benachteiligte Partei én Deckungsgeschéft vorgenommen hat,
bei spielsweise wegen der Pflicht zur Schadensminderung oder auf Grund
von Gebrduchen. In solchen Féllen wird ds Schaden der Unterschied
zwischen dem im Vertrag vereinbarten Preis und dem Preis des
Deckungsgeschéfts angesehen.

Die Vermutung greift nur ein, wenn en Deckungsgeschéaft vorliegt; se
gilt nicht, wenn die benachteiligte Partei selbst de Pflicht erfiillt hat, de der
nichterflllenden Partei oblag (beispielsweise wenn ein Reeder selbst die
Reparaturen an seinem Schiff ausfihrt, nachdem die mit der Arbeit
beauftragte Schiffswerft diesnicht getan hat).

Es ist auch kein Deckungsgeschéft, und die algemeinen Regeln sind
anwendbar, wenn eine Gesellschaft nach der Aufhebung eines Vertrages
ihre Betriebsausriistung zur Erflllung eines anderen Vertrages benutzt,
dende zur gleichen Zeit wie den ersten hétte erfullen konnen (,, verlorene
Audastung”).
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Das Deckungsgeschéft mul3 binnen angemessener Zeit und in
angemessener Weise vorgenommen werden, um zu vermeiden, dal3 die
nichterflllende Partei durch hastiges oder boswilliges Verhalten
benachteiligt wird.

2. Weiter er Schadener satzfur zusatzlichen Schaden

Die Regel, wonach die benachteiligte Partei den Unterschied zwischen
den Preisen der beiden Vertrdge verlangen kann, legt einen
Mindestersatzanspruch fest. Die benachteiligte Partel kann auch
Schadenersatz fir weiteren Schaden erhdten, den se infolge der
Nichterfullung erlittenhat.

Beispiel

Die Schiffswerft A sagt zu, ein dem Reeder B gehtrendes Schiff ab 1.
Juli ins Trockendock zu nehmen fiir eine Reparatur, die US $500.000
kostet. B erféghrt am 1.Juni, daf3 das Trockendock erst ab 1.August
verfigbar sein wird. B hebt den Vertrag auf und schlief3t nach langen
und teuren Verhandlungen einen entsprechenden Vertrag mit C, einer
anderen Schiffswerft, zumPreis von US $700.000. B kann von A nicht
nur den Preisunterschied von US $200.000 ersetzt verlangen, sondern
auch die gemachten Aufwendungen und Ersatz fiir die |éangere Dauer
der Nichtverfiigbarkeit des Schiffes.

ARTIKEL 7.4.6
(Beweis des Schadens durch den Marktpreis)

(1) Hat die benachteiligte Partei den
Vertrag aufgehoben und kein Deckungsgeschéaft
vorgenommen, gibt es aber einen Marktpreis
fur die vertraglich ibernommene Leistung, so
kann sie den Unterschied zwischen dem im
Vertrag vereinbartenPreis und dem Marktpreis
zur Zeit der Aufhebung des Vertrages sowie
Ersatzfir jedenweiter en Schadenverlangen.

(2) Marktpreis ist der Preis, der
allgemein in Rechnung gestellt wird fur die
Lieferung von Waren oder die Vornahme von
Dienstleistungen unter vergleichbaren
Umstadnden an dem Ort, an dem der Vertrag
héatte erfullt werden sollen, oder, wenn dort ein
Marktpreis nicht besteht, der Marktpreis an
einem anderen Ort, dessen Wahl als
Bezugspunkt angemessener scheint.
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KOMMENTAR

1. Vermuteter Umfang des Schadens ohne Deckungsgeschaft

Esist der Zweck dieses Artikels, der in der Sache 76 CISG entspricht,
den Beweis des Schadens zu erleichtern, wenn kein Deckungsgeschéft
vorgenommen wurde, es aber einen Marktpreis fir de vereinbarte
Leistung gibt. In solchen Féllenwird vermutet, der Schaden sei gleich dem
Unterschied zwischen dem vertraglich vereinbarten Prels und dem
Marktpreis zur Zeit der Aufhebung desV ertrages.

2. Bestimmung des, M arktpr eises*

Nach Abs. 2 ig ,Marktpreis’ der Preis, der normaerweise fir de
fraglichen Waren oder Dienstleistungen in Rechnung gestellt wird. Der
Preis wird durch einen Vergleich mit dem Entgelt bestimmt, das fir
gleiche oder dnliche Waren oder Dienstleistungen verlangt wird. Dies
wird oft, aber nicht notwendigerweise der Preis auf einem organisierten
Markt sein. Einen Nachweis Uber den Marktpreis kann man von
Berufsorgani sationen, Handel skammernusw. erhalten.

Der fur de Besimmung des Marktpreises mal3gebliche Ort ist im
Snne dieses Artikes derjenige Ort, an dem der Vertrag hétte erfillt
werden sollen; wenn dort aber kein Marktpreis besteht, soist es der Ort,
der ds Bezugspunkt angemessen erscheint.

3. Waeiter er Schadener satzfir zusatzlichen Schaden

Die Regel, wonach die benachteiligte Partei den Unterschied zwischen
dem im Vertrag vereinbarten Preis und dem Marktpreis bei
Vertragaufhebung verlangen kann, legt nur einen Mindestersatzanspruch
fest. Die benachteiligte Partei kann auch Schadenersatz fur weiteren
Schadenerhalten, denseinfolge der Nichterfullung erlittenhat.

ARTIKEL 7.4.7
(Schaden teilweise dur ch benachteiligte Partei ver ur sacht)

Beruht der Schaden teilweise auf einer
Handlung oder Unterlassung der
benachteiligten Partel oder auf einem anderen
Ereignis, fur das diese Parteidas Risiko tragt, so
wird der Betrag des Schadenersatzes in dem
Umfang herabgesetzt, wie diese Umstdnde zu
dem Schaden beigetragen haben, wobei das
Verhalten jeder der Parteien bertcksichtigt
wird.
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KOMMENTAR

1. Beitrag der benachteiligtenPartei zu dem Schaden

In Anwendung des dlgemeinen, in Art. 7.1.2 festgel egten Grundsatzes,
der de Ausibung von Rechtsbehelfen beschrénkt, wenn de
Nichterfillung teilweise auf dem Verhaten der benachteiligten Partel
beruht, beschrénkt der vorliegende Artikel den Schadenersatzanspruch
insoweit, ds de benachteligte Partei tellweise zu dem Schaden
beigetragen hat. Es wére in der Tat ungerecht, wenn eine solche Partei
vollen Ersatz enes Schadens erhidlte, fir den de selbst tellweise
verantwortlichist.

2. Art und Weise des Beitrags zum Schaden

Der Beitrag der benachteiligten Partei zu dem Schaden kann entweder
in ihrem eigenen Verhalten liegen oder in eéinem Ereignis, fir das se das
Risko tragt. Das Verhalten kann aus einer Handlung (z.B. e gab einem
Transportunternehmer eine falsche Adresse) oder aus einer Unterlassung
bestehen (z.B. se gab dem Konstrukteur der mangelhaften Maschine
nicht dle notwendigen Anweisungen). Sehr héufig fuhren solchen
Handlungen oder Unterlassungen dazu, dai3 die benachtelligte Partei de
eine oder andere ihrer Vertragspflichten nicht erfillt. Se kdnnen jedoch
ebenso wohl in deliktischem Verhalten oder der NichterfUllung eines
anderen Vertrages bestehen. Die auf3eren Ereignisse, fir welche de
benachteiligte Partei das Risiko trégt, kénnen unter anderem Handlungen
oder Unterlassungen von Personen sain, fur die 9e verantwortlichist, wie
etwa Beschéftigte oder Vertreter.

Beispiele

1. Franchisenehmer A ist durch eine Ausschliefilichkeitsklausel
gebunden, die in dem Vertrag mit B enthalten ist. Er hat Vorrétevon C
gekauft, weil B sofortige Zahlung verlangt hat, obwohl der Fran-
chisevertrag Zahlung nach 90 Tagen vorsieht. B verlangt Zahlung der
fir die Verletzung der Ausschliefdlichkeitsklausel vereinbarten
Vertragsstrafe. B wird nur einen Tell des danach geschuldeten
Betrages erhalten,daB die Nichterfiillung des A provoziert hatte.

2. Passagier A, der auf einem Schiff eine Luxuskreuzfahrt macht,
wird verletzt, ds ein Lift nicht an demverlangten Stock halt. Reeder B
mui fur die Folgen der Verletzung des A haften und belangt im
Ruckgriff C, die Gesellschaft, welche die Lifte vor der Abfahrt des
Schiffes geprift hatte. Es wird bewiesen, daf der Unfal vermieden
wordenwaére, wenn das Stockwerk besser bel euchtet gewesen wére. Da
dies in der Verantwortung des B lag, wird B nicht vollen Ersatz von C
erhalten.
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3. Ermittlung des Beitr ages zum Schaden

Das Verhaten der benachteiligten Partei oder die aul3eren Ereignisse,
fUr die Se das Risko tragt, konnender nichterfillenden Partei de Leistung
absolut unmoglich gemacht haben. Wenn die V oraussetzungen von Art.
7.1.7 (h6here Gewat) eflllt snd, wird die nichterflllende Partei
vollsgéndig von der Haftung befreit.

Ansonsten wird eine tellweise Befreiung entreten, je nach dem
Umfang, in dem die benachteiligte Partei zu dem Schaden bei getragen hat.
Die Besimmung des Beitrags jeder Partei zu dem Schaden mag sich
durchaus as schwierig erweisen und wird weitgehend von der Ausiibung
gerichtlichen Ermessens abhangen. Um dem Gericht einige Anhaltspunkte
zu geben, sieht dieser Artikel vor, dal? das Gericht das jewellige Verhalten
der Parteien berticksichtigen soll. Je schwerer der Fehler einer Partei
wiegt,um so grofer ist ihr Beitrag zum Schaden.

Beispiele

3. DerSachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1. Da B ds erster die
V ertragsbedingungen nicht beachtet hat, i stdavon auszugehen, dal B
die MiRachtung der Ausschliefdlichkeitsklausel durch A verursacht. B
kann nur 25% des in der V ertragsstrafenklausel vereinbarten Betrages
verlangen.

4. DerSachverhalt istderselbewiein Beispiel 2. Da die Fehlervon B
und C gleichgewichtig zu sein scheinen, kann B von C nur 50% des
Schadenersatzes verlangen, den eran A zu zahlen hatte.

4. Beitrag zum Schadenund Schadensminderung

Dieser Artikelist in Zusammenhang mit demfolgenden Artikel Uber die
Minderung des Schadens (Art. 7.4.8) zu lesen. Wéhrend der vorliegende
Artikel das Verhalten der benachteiligten Partei mit Bezug auf de
Verursachung des anfanglichen Schadens betrifft, bezieht sich Art. 7.4.8
auf dasdarauf folgende Verhaltendieser Partei.

ARTIKEL 7.4.8
(Minderung des Schadens)

(1) Die nichterfullende Partei haftet nicht
fur denvon der benachteiligten Partei erlittenen
Schaden, soweit der  Schaden durch
angemessene Schritte der letzteren Partei hatte
verringert werdenkonnen.
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(2) Die  benachteiligte Partei st
berechtigt, Ersatz fur alle Aufwendungen zu
verlangen, die sie verninftigerweise bei dem
Versuch gemacht hat, den Schaden zu
verringern.

K OMMENTAR

1. Pflicht der benachteiligtenPartei zur Schadensminderung

Der Zweck des Artikels liegt darin, die benachtelligte Partei davon
abzuhdten, sich passv zu verhaten und zu erwarten, fir Schaden
entschadigt zu werden, den Se héite vermeiden oder verringern kénnen.
Kein Schaden, den die benachteiligte Partei durch angemessene Schritte
hétte vermei den konnen, wird ersetzt.

Natdrlich kann man von einer Partel, de schon die Folgen der
Nichterfillung des Vertrages erlitten hat, nicht zusétzlich verlangen, zeit-
und kostenaufwendige Mal3nahmen zu ergreifen. Andererseits wére es
vom wirtschaftlichen Standpunkt unangemessen, eine Vergrélderung des
Schadens zuzulassen, die durch angemessene Schritte hétte verringert
werden konnen.

Die von der benachteiligten Partei zu ergreifenden Schritte konnen sich
entweder auf de Beschréankung des Schadensumfangs richten,
insbesondere wenn das Risko besteht, dal3 der Schaden lange Zeit
andauert, fadls solche Schritte nicht ergriffen werden (oft wird en
Deckungsgeschéft in Betracht kommen: vergleiche Art. 7.4.5), oder se
konnen sich auf die Vermeidung der Vergrolerung des anfanglichen
Schadens richten.

Beispiele

1.  Am2.Maibittet A das Reisebiiro B, ein Hotelzimmerin Paris zum
Preis von 500 franzdsischen Francs fur den 1.Juni zu reservieren. Am
15.Mai erféhrt A, dai? B die Reservierung nicht gemacht hat. A wartet
jedoch bis zum 25.Mai, bevor er eine neue Reservierung macht, und
kann nur ein Zimmer finden, das 700 Francs kostet, wéhrend eine
Unterbringung fir 600 Francs moglich gewesen wére, wenn A schon
am 15.Mai in Aktion getreten wére. A kann nur 100 Francs von B
verlangen.

2. Die Gesellschaft A wurde von B mit der Errichtung einer Fabrik
beauftragt. Als sich das Projekt seiner Vollendung nahert, stellt A
ploétzlichdieArbeitenein.Bsiehtsichnacheineranderen Gesellschaft fur
dieVollendungdes Fabrikbaues um, unternimmt aber keine Schrittezum
Schutz der Gebaude auf dem Bauplatz, deren Zustand sich aufgrund
schlechten  Wetters  verschlechtert. B  kann fur eine
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solche Verschlechterung keinen Ersatz verlangen, da sie seiner Unter-
lassungzuzuschreibenist,vorlaufigeSchutzmal3nahmenzuergreifen.

2. Aufwendungsersatz

Die Herabsetzung des Schadenersatzes, soweit die benachtelligte
Partei es unterlassen hat, die notwendigen Schritte zur Minderung des
Schadens zu ergreifen, darf jedoch bei dieser Partei keinen Verlust
verursachen. Die benachteiligte Partei kann daher von der nichter-
fullenden Partei Ersatz fir digjenigen Aufwendungenverlangen, die Se bei
der Verringerung des Schadens gemacht hat, vorausgesetzt dal3 diese

Aufwendungen nach den Umsténden angemessenwaren (Abs. 2).
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Beispiele
3. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 2, jedoch mit dem
Unterschied,daf3 B die erforderliche Arbeit zumvorl&ufigen Schutz der
Gebaudeausgefihrt hat. Die Kosten einer solchen Arbeit werden dem
von A fir die Nichterfillung des Vertrages geschuldeten
Schadenersatz unter der Bedingung hinzugefiigt, daf3 sie angemessen

waren.Wenn sie es nicht waren, werden sie vermindert.

4. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispid 1, jedoch mit dem
Unterschied, da3 A ein Zimmer in einem Luxushotel nimmt, das 2.000
Francs kostet. Da A en Zimmer fiir 600 Francs hétte erhalten konnen,

kann er nur den Unterschied von 100 Francs ersetzt verlangen.

ARTIKEL 7.4.9
(Zinsen bei Nichtzahlung von Geld)

(1) Zahlt eine Partei einen Geldbetrag
nicht bei Falligkeit, so hat die benachteiligte
Partei Anspruch auf Zinsen von diesem Betrag
fur den Zeitraum von der Félligkeit bis zur
Zahlung, unabhéngig davon, ob die Nichtzahlung
entschuldigt ist.

(2) Der Zinssatz ist der durchschnittliche
Bankensatz fur kurzfristige Kredite an erstklas-
sige Kreditnehmer, der fur die Zahlungswahrung
am Zahlungsort gilt, oder, wenn es einen solchen
Zinssatzdort nicht gibt, der gleiche Satzim Staat
der Zahlungswahrung. Gibt es einen solchen Satz
an beiden Orten nicht, so ist Zinssatz derjenige
angemessene Satz, den das Recht des Staates
der Zahlungswéhrung festlegt.
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(3) Die  benachteligte Partei hat
Anspruch auf weiter en Schadenersatz, wenn die
Nichtzahlung ihr einen groReren Schaden
verursacht hat.

KOMMENTAR

1. Pauschalierter Ersatzbei Nichtzahlung von Geld

Dieser Artikel bestétigt de weithin anerkannte Regel, nach welcher
der Schaden infolge verzogerter Zahlung eines Geldbetrages Sonder-
vorschriften unterliegt und ds Pauschalbetrag berechnet wird, der den
Zinsen entspricht, de wahrend des Zeitraums von der Faligkeit des
Betrages bis zur tatséchlichen Zahlung auflaufen.

Zinsensind immer dann zu zahlen, wenn die Verzogerung der Zahlung
der nichterflllenden Partei zuzurechnenist, und zwar von der Falligkeit der
Zahlung an, ohne dal3 die benachteiligte Partei die fehlende Zahlung
anmahnenmul3.

Ist de Verzogerung eine Folge hoherer Gewdt (z.B. de nichter-
fullende Partei kann infolge der Einfihrung neuer Devisenkontrollen den
fdligen Betrag nicht erhaten), so werden de Zinsen zwar nicht ads
Schadenersatz geschuldet, wohl aber ds Ausgleich fir die Bereicherung
des Schuldners infolge der Nichtzahlung, da der Schuldner weiterhin
Zinsenauf den Betrag erhalt, den zu zahlener abgehatenwird.

Der Schadenwirdds Pauschal betrag berechnet. Mit anderen Worten,
weder igt es der benachteiligten Partei vorbehaltlich Abs. 3 dieses Artikels
erlaubt nachzuweisen, dal3 se den fédligen Betrag zu einem héheren
Zinssatz hétte anlegen konnen, noch ist es der nichterfullenden Partel
erlaubt nachzuweisen, dal3 de benachteiligte Partei einen niedrigeren
Zinssatiz ds den durchschnittlichen Bankensatz, auf den Abs. 2 sich
bezieht, erhalten hatte.

Selbstversténdlich kdnnen die Parteien im voraus einen anderen
Zinssatz vereinbaren (dann ware Art. 7.4.13 anwendbar).

2. Zinssatz

Abs. 2 dieses Artikels legt zunéchst ds Zinssatz den durchschnittlichen
Bankensatz fur kurzfristige Kredite an erstklassige Kreditnehmer fest.
Diese Losung dirfte den Erfordernissen des internationalen Handels am
ehesten gerecht werden und am ehesten geeignet sein, einen
angemessenen Ersatz fir den erlittenen Schaden sicherzustellen. Der
fragliche Zinssatz ist derjenige, zu dem die benachteligte Partel
normal erwel se das Gdd aufnehmenwird, das Se von der nichterfillenden
Partei nicht erhalten hat. Dieser normde Satiz ist der
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durchschnittliche Bankensatz fUr kurzfristige Kredite an ergtklassige
Kreditnehmer, der am Zahlungsort fur die Zahlungswahrung gilt.

Jedoch igt es moglich, da3 es einen solchen Zinssatz fr de
Zahlungswéhrung am Zahlungsort nicht gibt. In solchen Fédlen wird
zunéchst auf den durchschnittlichen Vorzugszinssatz im Staat der
Zahlungswéhrung Bezug genommen. Wenn beispielsweise eén Darlehen
in Pfund Sterling gegeben wird, das in Tunis zahlbar ist, und es keinen
Zinssatz fir Darlehenin Pfund auf dem Finanzmarkt in Tunis gibt, gilt der
ZinssatzimVereinigten Konigreich.

Fehlt ein solcher Satz an beiden Plétzen, wird Zinssatz derjenige
»angemessene" Satz, den das Recht des Staates der Zahlungswahrung
festlegt. Indenmeisten Fallen wird dies der gesetzliche Zinssatz sein und,
da es mehr ds einen geben kann, derjenige, der sich am besten fir
internationale Geschéfte eignet. Gibt es keinengesetzlichen Zinssatz, soist
Zinssatz der angemessenste Bankensatz.

3. Weiter er Schadener satzféhig

Die Zinsen sollen den normalerweise infolge der verzogerten Zahlung
eines Geldbetrages erlittenen Schaden ersetzen. Aus einer solchen
Verzégerung kann jedoch der benachteiligten Partei weiterer Schaden
entstehen, fir denge Schadenersatz verlangenkann, fdls se das Bestehen
eines solchen Schadens beweisen kann und die Voraussetzungen der
Bestimmtheit undV oraussehbarkeit erfillt snd(Abs. 3).

Beispiel

A schliefdt mit B, einer spezialisierten Finanzierungsgesell schaft, einen
Vertrag Uber eéin Darlehen, das die Renovierung seiner Fabrik in
Singapur erméglichen  wird. Der Darlehensvertrag erwahnt
ausdriicklich die Verwendung der Mittel. Der Darlehensbetrag wird drei
Monate spéter ds vereinbart Uberwiesen. In diesem Zeitraum haben

sich die Renovierungskosten umzehn Prozent erhoht. A hat Anspruch
auf Ersatzdieses zusétzlichen Betrages durch B.

ARTIKEL 7.4.10
(Zinsen auf Schadener satz)

Wenn nicht anders vereinbart, sind Zinsen
auf Schadenersatz wegen Nichterfillung einer
nicht auf Geld gerichteten L eistungspflicht vom
Zeitpunkt der Nichterfullung an geschuldet.
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KOMMENTAR

Dieser Artikel legt den Zetpunkt fest, von dem an Zinsen auf
Schadenersatz bei Nichterflllung anderer ds Zahlungsverpflichtungen
geschuldet werden. I1n solchen Féllenwird der Schadensumfang zur Zeit
der Nichterflllung normalerweise noch nicht in Gad berechnet sein. Die
Berechnung wird erst nach Eintritt des Schadens entweder durch
Parteivereinbarung oder durch das Gericht erfolgen.

Der vorliegende Artikel legt ds Anfangspunkt fir die Entstehung der
Pflicht zur Verzinsung den Zeitpunkt des Schadensaintritts fest. Diese
Ldsung paldt fir den internationalen Handel am besten, da Geschéftd eute
ihr Kapital nicht untétig liegen zu lassen pflegen. Tatséchlich wird das
Vermdgen der benachteiligten Partei vom Schadenseintritt an verringert,
wahrend der nichterfillenden Partei, solange der Schadenersatz nicht
gezahlt wird, die Zinsen auf den zu zahlenden Betrag zugute kommen. Es
ist nur natdrlich, dal3 dieser Gewinn der benachteiligten Partei zukommit.

Bei der endglitigen Schadensberechnung ist jedoch die Tatsache zu
berticksichtigen, dal3 Schadenersatz vom Zeitpunkt des Schadens an
zugesprochen wird, um einen doppelten Ersatz zu vermeiden, beispids
weise wenn eine Wahrung an Wert verliert.

Dieser Artikel nimmt nicht zur Frage des Zinseszinses Stellung, der in
einigen Rechtsordnungen Regeln der 6ffentlichen Ordnung unterliegt, de
den Zinseszins unter dem Gesichtspunkt des Schutzes der nichterfiillenden
Partei beschrénken.

ARTIKEL 7.4.11
(Formdes Schadenersatzesin Geld)

(1) Der Schadenersatzistin einem Betrag
zu zahlen. Er kann jedoch in Raten zahlbar sein,
wenn dies nach der Natur des Schadens ange-
messenist.

(2) In Raten zu zahlender Schadenersatz
kann an einenlndex gekoppelt werden.

K OMMENTAR

1. Einmalbetrag oder Raten

Obwohl dieser Artikel beziiglich der Form der Zahlung des
Schadenersatzes keine starre Regel festlegt, wird de Zahlung des
Schadenersatzes in einem Betrag im algemeinen ds de fir den
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internationalen Handel am besten passende Zahlungswei se angesehen. Es

gibt jedoch Situationen, in denen eine Zahlung in Raten nach der Natur des

Schadens angemessener ist, beispielsweise wenn es sich um enen

Dauerschaden handelt.

Beispiele

1. DerBerater A wird von B mit der Aufgabe betraut, die Sicherheit
seiner Fabriken zu Uberwachen. Als A mit dem Hubschrauber zu einer
der Fabriken des B fliegt, wird er bei einem Unfall getotet, fir den B
haftet. A hinterl&f3t zwei KinderimA ltervon zw6lf und acht Jahren. Als
Ersatz fUr den Verlust des Familienunterhalts ist den Kindern eine
monatlicheZahlung zuleisten, bis sie volljahrig werden.
2. A,enBeraterin Sicherheitsfragen, wird von B fur einen Zeitraum
von drei Jahren angestellt. Das Entgelt wird auf 0,5% der Produktion
festgesetzt. Nach sechs Monaten wird A unrechtmaidig entlassen. Es
kann angemessen sein, B dazu zu verurteilen, an A monatlich einen
Betrag zu zahlen, der dem vereinbarten Gehalt entspricht, bis A eine
neue Stellung gefunden hat, hdchstens aber fiir 30Monate.

2. Indexierung

Abs. 2 des Artikes zieht de Moglichkeit der Indexierung des
ratenwei se zu zahlenden Schadenersatzes in Betracht, um das schwierige
Verfahren der Uberprifung der urspriinglichen Entscheidung zur
Berilicksichtigung einer Inflation zu vermeiden. Die Indexierung kann
jedochnach dem Recht des Gerichtsortes untersagt sein.

Beispiel

3. Der Sachverhalt ist derselbe wie in Beispiel 1. Die monatliche
Zahlung kann nach dem L ebenshaltungskostenindexamWohnort der
Kinderangepal3t werden.

ARTIKEL 7.4.12
(Wahrung fur die Berechnung des Schadener satzes)

Der Schadenersatz ist entweder in der
Wahrung, in der die Zahlungsverpflichtung
ausgedrickt war, zu berechnen oder in der
Wahrung, in welcher der Schadenerlitten wurde,
je nach dem, welche angemessener ist.
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KOMMENTAR

Der Schaden, der aus der Nichterflllung eines internationalen
V ertrages entsteht, kann an verschiedenen Orten eintreten. Daher erhebt
sich die Frage, in welcher Wahrung der Schaden zu berechnenist. Diese
Frage wird in dem vorliegenden Artikel behandelt und ist von der in Art.
6.1.9 angesprochenen Frage zu unterscheiden, in welcher Wahrung der
Schadenersatz zu zahlenist.

Der Artikel gestattet eine Wahl zwischen der Wéhrung, in der die
Pflicht zur Geldleistung ausgedrtckt war, und der, in welcher der Schaden
erlitten wurde, je nach dem, welche nach den Umstédnden angemessener
i

Wahrend de erste Alternative keiner besonderen Kommentierung
bedarf, trégt de zweite der Tatsache Rechnung, dal3 de benachteiligte
Partei Aufwendungenin einer bestimmten Wahrung gemacht haben mag,
umvon ihr erlittenen Schaden zu beseitigen. Ineinemsolchen Fal sollte se
einen Anspruch darauf haben, den Schadenersatz in dieser Wahrung zu
verlangen, selbst wenn es nicht die Vertragswahrung ist. Eine andere
Waéhrung, die ds de angemessenste gelten kann, ist die, in welcher der
Gewinn erzidt wordenwére.

Die Wahl bleibt der benachteiligten Partei Uberlassen, vorausgesetzt
dal3 der Grundsatz des vollen Ersatzes eingehaltenwird.

Schliefdich sei angemerkt, dald bei Fehlen jeden gegenteiligen Hin-
weises eine Partei Zinsen, bezifferten Schadenersatz und Vertragsstrafe
in der gleichen Wahrung beanspruchen kann, in der de Hauptpflicht
ausgedriickt it.

ARTIKEL 7.4.13
(Vereinbarte Zahlung wegen Nichterfillung)

(1) Bestimmt der Vertrag, dal3 eine
Partei, die nicht erfullt, der benachteiligten
Partei fur diese Nichterfullung einenbestimmten
Betrag zu zahlen hat, so hat die benachteiligte
Partei unabhangig von ihrem tatsachlichen
Schaden Anspruch auf diesen Betr ag.

(2) Ungeachtet einer abweichenden
Vereinbarung kann jedoch der bestimmte
Betrag auf einen angemessenen Umfang
herabgesetzt werden, wenn er im Verhaltnis zu
dem aus der Nichterfullung entstandenen
Schaden und den anderen Umstéanden grdblich
Uberhoht ist.
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KOMMENTAR

1. Definitionder ver einbartenZahlung wegen Nichterfullung

Dieser Artikel gibt ene absichtlich weite Definition von Verein-
barungen, einen bestimmten Betrag im Fdle der Nichterflllung zu zahlen,
sei es, dald solche Vereinbarungen darauf abzielen, das Verlangen von
Schadenersatz zu erleichtern (bezifferter Schadenersatz nach dem anglo-
amerikanischen Recht), oder ds Abschreckung gegen Nichterfillung
wirkensollen(echte Vertragsstrafe) oder beides.

2. Vereinbarte Zahlung wegen Nichterfillung grundsétzlich
wirksam

Die nationalen Rechtsordnungen weichen in der Beurteillung der
Gliltigkeit des fraglichen Typs von Klauseln betréchtlich voneinander ab.
Die Spannbreite reicht vonihrer Glltigkeit - mit oder ohne die Moglichkeit
gerichtlicher Uberprifung besonders belastender Klauseln - in Landern
des kontinental européi schen Rechtskreises bis zur ganzlichen Ablehnung
von Klausaln, de speziel ds Abschreckung gegen Nichterflllung wirken
sollen, dh. von Vertragsstrafenklauseln, in Landern des anglo-
amerikanischen Rechtskreises.

Angesichts ihrer Haufigkeit in der internationden Vertragspraxis
erkennt Abs. 1 dieses Artikels grundsétzlichdie Wirksamkeit von Klauselin
an, de vorsehen, dal3 eine Partel, die nicht erfillt, einen bestimmten Betrag
andie benachteiligte Partei fir eine solche Nichterfiillung zu zahlen hat. Die
letztere Partei hat daher Anspruchauf den vereinbarten Betrag unabhangig
von demtatsachlichvon ihr erlittenen Schaden. Die nichterflllende Partei
kann nicht behaupten, dal3 die benachteiligte Partei weniger oder Uberhaupt
keinenSchadenerlittenhat.

Beispiel

1. Derfriherinternational eingesetzte brasilianische Spieler A wird
fr drei Jahre zu einem Monatsgehalt von 10.000 Australischen Dollar
angestellt, um die Spieler von B, einer australischen FuRball-
mannschaft, zu trainieren. Es wird eine Abfindung von 200.000
Australischen Dollar fir den Fal widerrechtlicher Entlassung
vereinbart. A wird grundlos nach sechs Monaten entlassen. A hat
Anspruch auf den vereinbarten Betrag, obwohl A sofort von einer
anderen Mannschaft zum doppelten des von B gezahlten Gehats
angestel It wurde.

Normalerweise muf3 die Nichterflllung eine solche sein, fir welche die
nichterfillende Partei haftet, da eine Klausdl, welche de Zahlung eines
vereinbarten Betrages bel hoherer Gewdt vorsient, schwer
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vorgtelbar ist. Ausnahmsweise jedoch kann eine solche Klausel nach der
Absicht der Parteien auch eine Nichterfillung umfassen, fir welche de
nichterfillende Partei nicht haftet.

Im Fdle teilweiser Nichterflllung kann der Umfang im Verhdtnis
herabgesetzt werden, wenn die Parteien nichts anderes vereinbart haben.

3. Vereinbarter Betrag kann herabgesetzt wer den

Um de Moglichket des Mifrauchs zu verhindern, zu der solche
Klauseln Anlal3 geben konnen, erlaubt Abs. 2 dieses Artikels de Her-
absetzung des vereinbarten Betrages, wenn er ,im Verhdtnis zu dem aus
der Nichterflllung entstandenen Schaden und den anderen Umsténden*
gréblich Uberhoht ist. Der gleiche Absatz et klar, dai’ die Parteien unter
keinen Umsténden ene solche Mdoglichket der Herabsetzung
ausschlief3en konnen.

Der vereinbarte Betrag kann nur herabgesetzt, nicht aber vdlig
ausgeschaltet werden, wie es der Fal wére, wenn der Richter trotz der
Parteivereinbarung einen Schadenersatz zuspréche, der genau dem
eingetretenen Schaden entsprache. Andererseits kann er, zumindest nach
diesem Artikd, nicht erhtht werden, wenn der vereinbarte Betrag
niedriger ist ds der tatsichlich erlittene Schaden (vergleiche jedoch
Kommentar 4 zu Art. 7.1.6). Dartiber hinaus ist notwendig, dal3 der
vereinbarte Umfang ,groblich Uberhoht” ist, d.h. er wirde jeder
verninftigen Person offensichtlich so erscheinen. Berlicksichtigt werden
sollte inshesondere das V erhdtnis zwischen dem vereinbarten Betrag und
demtatsachlicherlittenen Schaden.

Beispiel

2. Aschlief3t mit B einen Vertrag Giber den Kauf von Maschinen ab,
der die Zahlung von 48 Monatsraten von 30.000 Franzdsi schen Francs
vorsieht. Der Vertrag enthdt eine Klausel, welche die sofortige
Aufhebung bei Nichtzahlung einer Rate durch B erlaubt, und B
gestattet, die bereits gezahlten Betrage zu behalten und die kiinftigen
Raten ds Schadenersatz zu verlangen. A zahlt die elfte Rate nicht. B
behalt die schon bezahlten 300.000 Francs und verlangt zusétzlich zur
Rickgabe der Maschinen 1.140.000 Francs fir die 38 ausstehenden
Raten. Das Gericht wird diesen Betrag herabsetzen, da die
Nichterfillung des A dem B einen gréblich (berhohten Vorteil
verschaffenwirde.
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4. Vereinbarte Zahlung wegen Nichterfillung zu unterscheiden
vom Reuegeld und anderen dhnlichen Klauseln

Der in dem vorliegenden Artikel behandelte Typ von Klauseln ist vom
Reuegeld und anderen dhnlichen Klauseln zu unterscheiden, die es einer
Partei erlauben, von einem Vertrag zurlickzutreten, indem de entweder
einen bestimmten Betrag zahlt, oder indem de ene bereits gelestete
Anzahlung verliert. Andererseits fdlt ene Klausd, nach der ene
benachteiligte Partei bereits ds Tell des Preises gezahlte Betrége
einbehaltenkann, unter diesen Artikdl.

Beispiele

3. A sagt B zu,ihmein Grundstiick fiir 900.000.000 Italienische Lire
zu verkaufen. B hat die Kaufoption binnen drei Monaten auszuliben
und eine Anzahlung von 50.000.000 Lire zu leisten, die A einbehalten
darf, wenn B die Option nicht auslibt. Da dies keine vereinbarte
Zahlung wegen Nichterflllung ist, fdlt sie nicht unter den
vorliegenden Artikel, und der Betrag kann nicht nach dieser Vorschrift
herabgesetzt werden, selbst wenn er nach den Umsténden groblich
Uberhohtist.

4. A schliefit einen Leasingvertrag Uber eine Maschine mit B. Der
Vertrag sieht vor, da3 im Fdle der Nichtzahlung einer einzigen
Leasingrate durch A der Vertrag aufgehoben ist, und daf3 die schon
bezahlten Betrdge von B ds Schadenersatz einbehalten werden. Die
Klausel fdllt unter den vorliegenden Artikel, und der vereinbarte Betrag
kann der Herabsetzung unterliegen.
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Abschluf3 eines Vertrages

Artund Weise, 2.1
durch Annahme eines Angebots,
2.101]
durch Verhalten, das eine Einigung
anzeigt, 2.1[2]
Bedingungen absichtlich ungeregelt,
214
Vertragsabschluf? abhéngig von, 2.13
Einigung in einer bestimmten Form,
2.13[2]
Einigung Uber bestimmte Punkte,
2.13[1]
Siehe Schadenersatz (vorvertragliche
Haftung), Verhandlungen

Absendungsgrundsatz
Siehe Mitteilung

Allgemeine Geschéftsbedingungen

Auslegung von, 4.1[4], 4.6

Definition, 2.19[2]]

kollidierende, 2.22[2]
»Aufhebungs*-Theorie, 2.22[3]
Definition, 2.22[1]

Theorie des,, letzten Wortes",
2.22[2], 2.22[3]

Uberraschende Bedingungen in, 2.20[1]
ausdriickliche Annahme, 2.20[4]
kraft Inhalts, 2.20[2]
kraft sprachlicher Fassung, 2.20[3]

Verbindlichkeit, Voraussetzungen,

2.19[3], 2.20[1]
ausdriickliche Annahme, 1.5[2],
2.19[3], 2.20[1], 2.20[4]
tillschweigende Einbeziehung,
2.19[3]
Siehe Audegung von Vertrégen,
Gebrauche, Gepflogenheiten,

Grobes MiRverhéltnis, Verhandlungen,
Vertragsbedingungen,
Vollsténdigkeitsklauseln

Anfangliche Unmdglichkeit

Erfiillung von vornherein unmaglich,
3.3[1], 3.5[2]
Gegenstand (objet) mul nicht
madglich sein, 3.3[1]
Fehlen der Verfligungsbefugnis, 3.3[2]
fehlende Geschéftsfahigkeit,
Unterscheidung, 3.3[2]
Wirksamkeit des Vertrages nicht
beriihrt, 3.3[1], 3.3[2], 7.2.2[3]
Bestimmung nicht zwingend,
1.5[3],3.19
Bestimmungen Gber Nichterfillung
anwendbar, 3.3[1], 3.3[2]
Siehe Hohere Gewalt, Offentliche
Genehmigung, Veranderte Umstande

Anfechtung

Anfechtungsgrund einer dritten Person
zuzuschreiben, 3.11
fur die eine Partel nicht verant-
wortlichist, 3.11[2]
vor dem Handeln im Vertrauen
auf den Vertrag, 3.11[2]
fir die eine Partei verantwortlich
ist, 3.11[1]
Ausschluf? bei Bestétigung des
Vertrags, 3.12
Auswirkungen auf dritte Personen
offen gelassen, 1.3[3]
einzelner Bedingungen, 3.10[3], 3.15,
3.16
Erklérung der, 3.14[1]
Audlegung einer, 4.2[1], 4.4[1]
Eingreifen eines Gerichts nicht
erforderlich, 3.14[1]

() Die Zahlen verweisen auf die Artikel, die Zahlen in eckigen Klammern auf die
Nummer des Kommentars, soweit eine solche vorhanden ist.
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Form und Inhalt, keine bestimmten
Anforderungen an, 3.14[2]
Frist, 3.15
wirksam bel Zugang, 3.14[3]
Rickwirkung der, 3.17[1]
Anspruch auf Rickgabe, 3.17[2]
Uberleben einzelner Bedingungen,
3.17[1]
Schadenersatz, 3.18[1]
Schadenersatz bei Nichterfillung,
Unterscheidung, 3.18[2]
Siehe Anpassung, Drohung, Grobes
MiRverhaltnis, Irrtum, Tauschung

Angebot

Ablehnung, 2.5[1]
fdhrt zum Erldschen, 2.5[1]
kann stillschweigend sein, 2.5[1]
Definition, 2.2
Bestimmtheit, 2.2[1]
Bindungswille, 2.2[2]

Ricknahme, 2.3[2]

Riicknahme einer Annahme,
Vergleich zu, 2.10

Widerruf eines Angebots,
Unterscheidung, 2.3[2]

unwiderruflich, 2.4[2]

Ablehnung fuhrt zum Erldschen,
2.5[1]
Riicknahme, 2.3[2]
Vertrauen auf Unwiderruflichkeit,
2.4[2]
Treu und Glauben und redlicher
Geschéftsverkehr und, 2.4{2]

Widerruf, 2.4

wirksam bei Zugang, 2.3[1]

Siehe Allgemeine Geschéftshedin-
gungen, Annahme, Bestétigungs-
schreiben, Preis, Verhandlungen,
Vertrag, Vertragsbedingungen

Annahme
Abweichung von den Bedingungen des
Angebots, 2.11[1]
als Ablehnung und Gegenangebot,
2.5[1], 2.11[2]
keine wesentlichen Anderungen,
2.11[2]
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Vergleich mit Bestétigung, die
Vertragsbedingungen andert,
2.12[1]

AuRerung der Annahme, 2.6[1]
durch Verhalten, 2.6[2], 2.6[4]
Schweigen nicht ausreichend, 2.6[3]

Frist fur, 2.7
festgesetzte Frist, 1.7[1], 2.8

Felertage, 1.10[2], 2.8
verspéatete Annahme, 2.9[2]
wegen Verzégerung bei der
Beférderung, 2.9[3]

mindlicher Angebote, 2.7

Rucknahme der, 2.10
Vergleich mit Riicknahme des

Angebots, 2.10
Wirksamkeit bei Zugang, 2.6[4]
Siehe Allgemeine Geschéftsbedin-
gungen, Angebot, Bestétigungs-
schreiben, Vertrag, Vertrags-
bedingungen

Anpassung
grobes Miverhdtnis, 3.10[1]
Anrufung des Gerichts, 3.10[3]
und Verlust des Anfechtungsrechts,
3.10[3]
Veranderte Umstande, 5.5[3], 6.2.2[ 3],
6.2.3[1]
Anrufung des Gerichts, 6.2.3[6]
Siehe Anfechtung, Verénderte
Umsténde, Vertragsénderung

Anrechnung

von anderen Leistungen als Zahlungen,
6.1.13
von Zahlungen, 6.1.12

Anspruch auf Erflllung

mangel hafte Leistung, 7.2.3[1]
Beschréankungen, 7.2.3[3]
Nachbesserung und Ersatzleistung,
7.2.3[2]
Nichterfillung einer nicht auf Geld
gerichteten Leistungspflicht, 7.2.2[1]
Ausnahmen vom Anspruch auf
Erfullung, 7.1.1, 7.2.2[3]
Deckungsgeschéft maglich,
7.2.2[3]
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hdchstpersonliche Leistung,
7.2.2[3]
Nachfrist gewéhrt, 7.1.5[2]
Nichterfllung entschul digt,
7.1.1,7.3.1[1]
Unmoglichkeit, 7.2.2[3]
unzumutbare Beschwer,
7.2.2[3]
Rechtsbehelf nicht im Ermessen,
7.2.2[2]
Schadenersatz kann kombiniert
werden mit, 7.4.1[2]
Wechsdl des Rechtsbehelfs,
7.2.5[1]
Anspruch auf Erfllung nicht
durchsetzbar, 7.2.5[3]
nichterflllende Partei unfahig
zu erfillen, 7.2.5[2]
Nichterfullung einer Zahlungspflicht,
721
Ausnahmen, 7.2.1
Siehe Deckungsgeschéfte, Erfullung,
Gerichtliche Zwangsgelder, Nach-
besserung und Ersatzleistung,
Rechtsbehelfe

Anspruch auf Leistung
Siehe Anspruch auf Erfillung

Anwendung der Grundregeln
Siehe UNIDROIT Grundregeln

Anwendungsber eich der
Grundregeln

Siehe UNIDROIT Grundregelin

Arglistige Tauschung
Siehe Téauschung

Aufhebung

Anspruch auf Rickgabe nach, 7.3.6[1]
Ersetzung durch Geldzahlung,
7.3.6[2], 7.3.6[4]
Rechte Dritter nicht berthrt,
7.3.6[5]
Vertrag teilbar, 7.3.6[3]
antizipierte Nichterfullung und, 7.3.3
Erwartung der Nichterfullung muf3
vernunftig sein, 7.3.4[1]

durch Einigung der Parteien, 1.3[2], 3.2
causa nicht erforderlich, 3.2[2]
consideration nicht erforderlich,

3.2[1]
durch einseitige Erklérung, 7.3.1[1]
aufgrund von Nichterfllung, 7.1.1
auch bei entschuldigter Nicht-
efillung, 7.1.1
Nichterfillung mui3 wesentlich
sein, 7.1.5[2], 7.1.7[2],
7.31[2],7.33

nach Anforderung von Zusiche-
rungen, 7.3.4[3]

nach Nachfrist, 7.1.5[2], 7.3.1[4]

Vertrag auf unbestimmte Zeit, 5.8

Erklérung der, 7.3.2[1], 7.3.3
Audlegung, 4.2[1], 4.4[1]

Frist, 7.2.5[4], 7.3.2[3]

kein Formerfordernis, 1.9[1]

wirksam bel Zugang, 7.3.2[4]

hohere Gewalt und, 6.2.2[6], 7.1.7[2]

Schadenersatzanspruch nach, 7.1.1,
7.3.5[2], 7.4.12]

aufgrund Deckungsgeschéfts,
7.2.2[3], 7.4.51]

verloreneAudastung, 7.4.5[1]
zusétzlicher Schaden, 7.4.5[2]
aufgrund des Marktpreises,
7.4.6[1]
zusétzlicher Schaden, 7.4.6[3]
unvereinbar mit Erkl&rung der Nach-
leistung, 7.1.4[7]

Veranderte Umstande und, 3.10[1],
6.2.3[7]

Wirkungen, 7.3.5[1]

auf Dritte offen gelassen, 1.3[3]

nicht bertihrte Bedingungen,
7.3.5[3]

Schadenersatzanspriiche bleiben
unberiihrt, 7.1.1, 7.3.5[2],
7.4.12]

Siehe Nachfrist, Nachleistung durch
nichterfillende Partel, Nichterfiillung,
Offentliche Genehmigung, Riickgabe,
Schadenersatz, Schriftformklausel fir
Vertragsanderung, Zusicherungen
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Ausfullen einer Vertragsltcke
Siehe Vertragshedingungen

Auslegung von Erklérungen und
sonstigem Verhalten
Audegungsregeln fur Vertrége analog
anzuwenden, 4.2[1]
Berticksichtigung der mal3geblichen
Umsténde, 4.2[2]
Bezug auf die Erklérung as ganzes,
4.4[1]
Vorrang des Willens, 4.2[1]
Rickgriff auf das Versténdnis einer
vernlnftigen Person, 4.2[1]
Beispidle, 4.2[1]
erhebliche Umsténde, 4.3[1]
Kriterium der Verninftigkeit,
4.2[2], 4.3[1], 4.3[2]
subjektives Kriterium, 4.2[2],
4.3[1], 4.3[2]
Siehe Audegung von Vertrégen,
Einseitige Erkl&rungen, Mitteilung

Auslegung von Vertréagen

Audegung von UNIDROIT
Grundregeln, Unterscheidung, 1.6[1]
Bestimmung der Art der (ibernom-
menen Pflicht, 5.5[1]
erhebliche Umsténde, 4.3[1]
Kriterium der Verninftigkeit,
4.2[1], 4.2[2], 4.3[1], 4.3[2]
subjektives Kriterium, 4.2[1],
4.2[2], 4.3[1], 4.3[2]
Hauptregeln, 4.1, 4.3
Beriicksichtigung der mal3geblichen
Umstande, 4.1[3], 4.3
Bezug auf den Vertrag als ganzes,
4.4[1]
keine Hierarchie der Bedin-
gungen, 4.4[2]
contra proferentem-Regel, 4.6
Ruickgriff auf das Versténdnis einer
vernunftigen Person, 4.1[2]
Unklarheitenregel, 4.6
Vorrang des gemeinsamen Willens,
3.5[1], 4.1[1]
Wirkungfir aleBedingungen, 4.5
mehrere Sprachfassungen, 4.7
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Siehe Allgemeine Geschéfts-
bedingungen, Auslegung von
Erkl&rungen und sonstigem Verhalten,
Gebrauche, Gepflogenheiten,
Pflichten, Preis, Verhandlungen,
Vertragsbedingungen

Bestatigungsschreiben
Definition, 2.12[1]
die Vertragsbedingungen abénderndes,
2.12[1]
unwesentliche Anderungen, 2.12[1]
Vergleich mit Annahme, die
Bedingungen andert, 2.12[1]
Frist zur Ubersendung, 2.12[2]
Rechnung als, 2.12[3]
Siehe AbschluR3 eines Vertrages,
Annahme

Bezifferter Schadenersatz

Siehe Vereinbarte Zahlung fur
Nichterfullung

Causa
nicht erforderlich, 3.2[2], 3.3
Vereinbarung der Parteien zul&ssig,
3.19
Siehe Anderung eines Vertrags,
Aufhebung, Vertrag

Consideration
nicht erforderlich, 3.2[1]
Vereinbarung der Parteien zuldssig,
3.19
Siehe Aufhebung, Vertrag,
Vertragsanderung

Contra proferentem-Regel
Siehe Audegung von Vertrégen

Deckungsgeschéft

erforderlich kraft Gebréuchen, 7.2.1,
7.4.5[1]

erforderlich wegen Pflicht zur Scha-
densminderung, 7.4.5[1], 7.4.8[1]

Moglichkeit schliefdt Anspruch auf
Erflllung aus, 7.2.2[3]

Schadenersatz bei, 7.2.2[3], 7.4.5[1]
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umfafdt auch Verhandlungskosten,
7.4.92]

Definitionen
Sehe UNIDROIT Grundregeln

Dritte Personen

Auswirkung eines Vertrages offen
gelassen, 1.3[3]
Beseitigung von Rechten Dritter as
Abhilfe bel Nichterfllung, 7.2.3[2]
Einmischung in Verhandlungen, 3.11
fur die eine Partei verantwortlich
ist, 3.11[1]
fur die keine Partei verantwortlich
ist, 3.11[2]
Rechte Dritter bei Aufhebung offen
gelassen, 7.3.6[5]
Siehe Anfechtung, Drohung, Grobes
MiRverhaltnis, Irrtum, Tauschung

Drohung

Anfechtung des Vertrages, 3.9, 3.13[1]
Frist zur Erklérung, 3.15
Voraussetzungen, 3.9[1], 3.9[2]

Anpassung des Vertrages, 3.13[1]

betreffend den Ruf oder wirtschaftliche

Interessen, 3.9[3]
dritter Person zuzuschreiben, 3.11
fur die eine Partel verantwortlich
ist, 3.11[1]
fur die keine Partei verantwortlich
ist, 3.11[2]
Schadenersatz, 7.4.1[ 3]
zwingender Charakter der Bestimmung,
3.19

Einsatz aller Krafte
Siehe Pflichten

Einsatz aller Kréafte, Pflicht
Siehe Pflichten

Einseitige Erklarungen

Definition, 3.20

Unwirksamkeit, V oraussetzungen, 3.20

Siehe Audegung von Erklérungen und
sonstigem Verhalten, Mitteilung

Einwirkung der anderen Partel
entschuldigte Nichterfillung, 7.1.1,
7.1.2

andere Partei kann nicht aufheben,
7.1.2[1]

Nichterfillung infolge Handlung
oder Unterlassung der anderen
Partei, 7.1.2[1]

Risiko der nichterfillenden
Partei, 7.1.2[2]
Erfullung unmdglich durch, 7.1.2[1],
7.4.7[3]

teilwel ser Hinderungsgrund,

7.1.2[1], 7.4.7[3]
Siehe Schadenersatz

Erfullung

Kosten der, 6.1.11

Reklame, Ubertreibende, 3.8[4]

Uberfdllig, 7.3.2[2]

Siehe Anspruch auf Erfllung,
Leistung, Nichterfullung

Erganzung der Grundregeln
Siehe UNIDROIT Grundregeln

Ergénzung desVertrages
Siehe Vertragshedingungen

Erklarung
Siehe Mitteilung

Erreichen eines bestimmten
Ergebnisses, Pflicht

Siehe Pflichten

Formerfordernisse
Freiheit von, 1.2[1]
bei Mitteilungen, 1.9[1]
Vorrang des anwendbaren Rechts,
1.2[2]
vereinbart von den Parteien, 1.2[3],
2.13[2]
Schriftformklausel fir Vertrags-
anderung, 2.18
Vollstéandigkeitsklausel, 2.17

Freizeichnungsklauseln
Definition, 7.1.6[2]
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Haftung fir Nichterflllung
beschrankt oder ausgeschlossen,
7.1.6[2], 7.4.101]

Reuegel dklauseln, Unterscheidung,
7.1.6[3]

Vergleich mit vereinbarter Zahlung
fur Nichterfullung, 7.1.6[4],
7.1.6[6]

Notwendigkeit einer besonderen Regel,
7.1.6[1]
Wirksamkeit, 7.1.6[1], 7.1.6[5]
grob unredlich, 7.1.6[1], 7.1.6[5]
Gericht braucht Klausel nicht
anzuwenden, 7.1.6[1]
Gericht hat keine Anderungs-
befugnis, 7.1.6[6]
Recht auf vollen Schadenersatz,
7.1.6[6]

Gebrauche

Abschlu3 eines Deckungsgeschéfts,
7.2.1,7.4.5[1]
Allgemeine Geschéftsbedingungen und,
2.19[3]
Arten der Annahme und, 2.6[3], 2.6[4],
27
bindender Charakter, 1.8[1]
bel fehlender Einigung, 1.8[4]
ortliche Gebrauche, 1.8[4]
vereinbarte Gebrauche, 1.8[3]
vorbehaltlich des Maf3stabs der
Angemessenheit, 1.8[5]
Mittel der Auslegung, 4.3[2]
Feststellung eines Irrtums, 3.5[1]
Mittel zur Konkretisierung unbe-
stimmter Bedingungen, 2.2[1]
Quelle stillschweigend tibernommener
Pflichten, 5.2
Reihenfolge der Leistungen bestimmt
durch, 6.1.4, 6.1.4[1]
Vorrang gegentiber UNIDROIT
Grundregeln, 1.8[6]
Siehe Gepflogenheiten

Gepflogenheiten
Allgemeine Geschéaftsbedingungen,

2.19[3]
Arten der Annahme und, 2.6[3], 2.6[4]
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bindender Charakter, 1.8[1]
Ausschluf? bestimmter Gepflo-
genheiten, 1.8[2]
Entstehen bestimmter
Gepflogenheiten, 1.8[2]
Mittel zur Konkretisierung unbe-
stimmter Bedingungen, 2.2[1]
Quelle einer stillschweigend verein-
barten Pflicht, 5.2
Umstand, mal3geblicher fiir Auslegung,
4.3[2]
Vorrang gegeniiber UNIDROIT
Grundregeln, 1.8[6]
wettbewerbsbeschrankende, 1.4[3],
2.16[2], 3.10[2]
Siehe Gebréuche

Gericht

Bestimmung der Art des Ersatzes,
7.4.2[5]

Definition, 1.10[1]

schliefdt Schiedsgericht ein, 1.10[1]

Gerichtsstandvereinbarung kann
Vertrag Uberleben, 3.17[1], 7.3.5[3]

Keine Herabsetzung des Schaden-
ersatzes, 7.4.2[1]

Zwangsgelder auferlegt vom, 7.2.4[2],
7.2.4[6]

Siehe Anpassung, Gerichtliche
Zwangsgelder, Schadenersatz

Gerichtliche Zwangsgelder

Auferlegung angemessen, 7.2.4{2]

Begunstigter, 7.2.4[3]

Form und Verfahren, 7.2.4[5]

Schadenersatz und vereinbarte Zahlung,
Unterscheidung, 7.2.4[4]

Vollstreckung in anderen Landern,
7.2.4[7]

zwingende Regeln des Gerichtsortes,
7.2.4[3]

Siehe Anspruch auf Erfillung

Grobes Mil3verhdltnis
Anfechtung aufgrund von, 3.10[1],
7.1.6[1]
Anfechtungsfrist, 3.15
Preis Gbermafig, 3.10[2]
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Vorteil muRR unverantwortlich sein,
3.10[2]
Anpassung aufgrund von, 3.10[1],
3.10[3]
Bestimmung zwingend, 3.19
dritter Person zuzuschreiben, 3.11
flr die keine Partel verantwortlich
ist, 3.11[2]
flr die eine Partel verantwortlich
ist, 3.11[1]
Schadenersatzanspruch, 7.4.1[3]
Veranderte Umsténde, Unterscheidung,
3.10[1]

Grundregeln
Siehe UNIDROIT GRUNDREGELN

Handhabung
Siehe Gepflogenheiten

Hardship
Siehe Veranderte Umstande

Hohere Gewalt

Anzeige des Hinderungsgrunds, 7.1.7
Definition, 7.1.7
in Vertragspraxis, 7.1.7[4]
verwandte I nstitute,
kontinental européisches und
anglo-amerikanisches Recht,
7.1.7[1]

Einwirkung der anderen Partei als,
7.4.1[2], 7.4.7[3]

Verdnderte Umstéande, Unterscheidung,
6.2.2[6], 7.1.7[3]

Wirkungen der, 7.1.7[2], 7.4.1[1],
7.4.7[3], 7.4.9[1]

vorUlibergehender Hinderungsgrund,
7.1.7[2]

Siehe Aufhebung, Einwirkung der
anderen Partei, Nichterfllung,
Veranderte Umstande, Vereinbarte
Zahlung fur Nichterfullung

I mprévision
Siehe Veranderte Umstande

I ntegrationsklausel
Siehe Vollstandigkeitsklausel

Inter nationales Privatr echt

Anwendung zwingender Regeln
bestimmt durch, 1.4[4]

auf den Vertrag anwendbares Recht
und, Préambel[4]

Erfordernis &ffentlicher Genehmigung
bestimmt durch, 6.1.14[1]

Siehe Nationales Recht, Offentliche
Genehmigung, UNIDROIT
Grundregeln, Zwingende Regeln

Irrtum

Anfechtung wegen, 3.5
Frist zur Erklérung der, 3.15
Irrtum muf? hinreichend bedeutsam
sein, 3.5[1]
Schadenersatz, 7.4.1[3]
Voraussetzungen betreffend den
Vertragspartner der irrenden
Partel, 3.5[2]
Voraussetzungen betreffend die
irrende Partei, 3.5[3]
Bestimmungen nicht zwingend, 1.5[3],
3.19
Definition, 3.4[1]
Rechtsirrtum dem Tatsachenirrtum
gleichgestdllt, 3.4[1]
dritter Person zuzuschreiben, 3.11[1],
3.11[2], 5.7[3]
Erkléarungs- und Ubermittlungsirrtum,
1.9[3], 3.6[1]
Nichterfllung, Unterscheidung, 3.4[2],
371
Rechtsbehelf wegen Nichterfillung
hat Vorrang, 3.7[1], 3.7[2]
Téauschung, Unterscheidung, 3.8[2],
3.13[1]
Verlust des Anfechtungsrechts, 3.13[ 3]
Entscheidung fur Vertragserfillung
rasch zu treffen, 3.13[2]
Ausschlufd nach Handlung im
Vertrauen auf Anfechtung,
3.10[3], 3.13[3]
Schadenersatz nicht ausge-
schlossen, 3.13[4]



UNIDROIT Grundregen

Kaufleute

Anwendung der UNIDROIT Grund-
regeln nicht beschrankt auf,
Préambel[2]

Kollidierende

Geschaftsbedingungen

Siehe Allgemeine Geschéfts-
bedingungen

Leistung
Leistungsort, 6.1.6[1]
einer Zahlungspflicht, 6.1.6[2]
Uberweisung, 6.1.8[1]
einer nicht auf Geld gerichteten
Leistungspflicht, 6.1.6[2]
Verlegung der Niederlassung,
6.1.6[3]
Leistungszeit, 6.1.1
Raten, 6.1.2
vorzeitige Leistung der anderen
Partei, 6.1.5[3]
Qualitét der zu erbringenden Leistung,
5.6
angemessene Qualitét, 5.6[2]
durchschnittliche Qualitét, 5.6[1]
Reihenfolge der, 6.1.4
gleichzeitig, 6.1.4[1]
wenn Leistung einer Partei sich
Uber Zeitraum erstreckt, 6.1.4[2]
Zurilckhalten der Leistung,
Verhdtniszu, 6.1.4[3], 7.1.3
tellweise, 6.1.3[1]
Annahme, 6.1.3[2], 6.1.3[4]
zusétzliche Kosten verursacht
durch, 6.1.3[4]
Unterscheidung von Raten, 6.1.3[1]
Zuriickweisung, 6.1.3[2]
nur bel berechtigtem Interesse,
6.1.3[3]
verspétete Leistung, 7.1.5[1]
Schadenersatz, 7.1.5[2], 7.4.1[2]
vorzeitige, 6.1.5[1]
Annahme, 6.1.5[3], 6.1.5[4]
Zuriickweisung, 6.1.5[1]
nur bel berechtigtem Interesse,
6.1.52]
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zusétzliche K osten verursacht
durch, 6.1.5[4]

Zurickhalten, 7.1.3, 7.1.7

bis zur Abgabe von Zusicherungen,
7.34[2]

Siehe Anrechnung, Nachfrist, Offent-
liche Genehmigung, Erfillung,
Pflichten, Veranderte Umstande,
Zahlung, Zusicherungen

Lex mercatoria
Sehe UNIDROIT Grundregeln

Mitteilung
Auslegung von, 4.2[1]
Definition, 1.9[1]
kein Formerfordernis, 1.9[1]
wirksam bei Zugang, 1.9[2]
Absendungsgrundsatz ist zu
vereinbaren, 1.9[3]
Definition des Zugangs, 1.9[4]
Siehe Anfechtung, Annahme, Auf-
hebung, Héhere Gewalt, Irrtum,
Nachfrist, Nachleistung durch
nichterfullende Partei, Offentliche
Genehmigung, Rechtsbehelfe,
Schadenersatz, Tauschung

Nachbesser ung und
Ersatzleistung
bel mangel hafter Leistung, 7.2.3[2)
Aufwand oder Ausgaben unzu-
mutbar, 7.2.3[3]
Formen, 7.1.4[6], 7.2.3[2]
Siehe Anspruch auf Erfullung

Nachfrist

Aufhebung nach, 7.1.5[2], 7.3.1[4]
Gewdhrung einer, 7.1.5[1]
Wirkung der Gewahrung auf andere
Rechtsbehelfe, 7.1.5[2], 7.4.1[2]

Nachleistung durch nichter -

fallende Partei

Angemessenheit der, 7.1.4[3]

Anzeige der Nachleistung, 7.1.4[2]

Aufhebung, Verhdtnis zu, 7.1.4[8]

Aussetzung anderer Rechtshehelfe,
7.1.4[7]
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Frist fur, 7.1.4[5]

Grundsatz ermdéglicht, 7.1.4[1]

Pflicht zur Zusammenarbeit und,
7.1.4[10]

richtige Formen der, 7.1.4[6]

Schadenersatzanspruch der benach-
telligten Partel, 7.1.4[9]

Zuruckwel sungsrecht der benach-
telligten Partel, 7.1.4[4]

Siehe Nachbesserung und Ersatz-
leistung

Nationales Recht

geregelte Gegenstande, 1.2[2], 1.3[3],
1.6[4], 2.16[2], 3.1, 3.17[1], 6.1.9[2],
6.1.14[1], 7.2.4[3], 7.2.4[5], 7.2.4[7],
7.3.6[5], 7.4.10, 7.4.11[2]

Siehe Zwingende Regeln

Nichterfallung

antizipierte, 1.9[3]. 7.3.3

Definition, 7.1.1

der Pflicht zum Einsatz aller Kréfte,
5.4[2]

Nichterreichung eines bestimmten
Ergebnisses, Unterscheidung,
5.4[2]

Entschuldigung fir, 7.1.1, 7.1.7[2],
7.4.1[1]

Einwirkung der anderen Partei,
7.1.2[1], 7.1.2[2]

Freizeichnungsklausdl, 7.4.1[1]

hohere Gewalt, 5.4[2], 7.1.7[2],
7.4.1[1], 7.4.7[3], 7.4.9[1],
7.4.13[2]

Zuriickhalten der Leistung, 7.1.3,
7.1.7

Irrtum, Unterscheidung, 3.4[2], 3.7[1]
Rechtshehelf wegen Nichterfiillung
hat Vorrang, 3.7[1], 3.7[2]
teilweise Erflllung ist normalerweise,
6.1.3[2], 6.1.3[4]
vorzeitige Leistung ist normalerweise,
6.1.5[1], 6.1.5[4]
wesentliche, 7.1.5[2], 7.1.7[2],
7.3.1[2],7.33,7.34
mal3gebende Umstande, 7.3.1[3]

Siehe Anspruch auf Erfullung, Auf-
hebung, Deckungsgeschéft, Einwir-
kung der anderen Partei, Hohere
Gewalt, Nachbesserung und Ersatz-
leistung, Nachleistung durch nicht-
erfillende Partei, Rechtsbehelfe,
Schadenersatz, Vereinbarte Zahlung
flr Nichterfullung, Zusicherungen

Offentliche Genehmigung

Antrag auf 6ffentliche Genehmigung,
6.1.14
Kosten des, 6.1.15[2]
Mitteilung des Ergebnisses,
6.1.15[3], 6.1.15[4]
unterlassene Mitteilung,
6.1.15[5]
Pflicht zum Einsatz aller Kréfte,
6.1.14[4]
Zeitpunkt fur die Einreichung des
Antrags, 6.1.15[1]
zur Einreichung verpflichtete
Partei, 1.10[2], 6.1.14[2]
Bestimmung des Erfordernisses,
6.1.14[1]
nach dem Internationalen Privat-
recht, 6.1.14[1], 6.1.14[2]
Definition, 6.1.14[1]
Genehmigung abgelehnt, 6.1.17[1]
Erfullung unmdglich, 6.1.14[1],
7.2.2[3]

Regeln tber Nichterfillung
anzuwenden, 6.1.17[2],
7.2.3[2]

Giiltigkeit des Vertrages berihrt,
6.1.14[1], 6.1.17[2], 7.2.2[3]
Genehmigung weder erteilt noch
abgelehnt, 6.1.16[1]
jede Partei kann Aufhebung
erkléren, 6.1.16[1], 6.1.16[2]
auler wenn nur einzelne
Bedingungen betroffen,
6.1.16[3]
Pflicht zur Information tber Erfor-
derniseiner, 6.1.14[2]
Siehe International es Privatrecht,
UNIDROIT Grundregeln
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Pacta sunt servanda
Siehe Vertrag

Pflichten

Einsatz aller Kréfte oder bestimmtes
Ergebnis, 5.4[1], 5.5[1], 5.5[2],
7.4.1]1]

Bestimmung der Art der
Verpflichtung, 5.5[1]
Fassung der Vertragsbedingung,
5.5[2]
jeweiliges Ausmald des Risikos,
5.5[4]
Preis oder andere Bedingung als
Hinweis, 5.5[3]
wenn Glaubiger Einflufd auf
Erflllung hat, 5.5[5]
Malf3stab zur Feststellung der
Erflllung, 5.4[2], 7.4.1[1]

Pflicht zur Schadensminderung, 5.3,
7.4.5[1], 7.4.8[1]

Pflicht zur Zusammenarbeit, 5.3

Nachleistung durch nichterfiillende
Partel und, 7.1.4[10]
Qualitét der zu erbringenden Leistung,
5.6
angemessene Qualitét, 5.6[2]
durchschnittliche Qualitét, 5.6[1]
stillschweigend tibernommene, 5.1
Quéllen der, 5.2

Siehe Auslegung von Vertrégen,
Gebrauche, Gepflogenheiten, Pflicht
zur Vertraulichkeit, Schadenersatz,
Treu und Glaube und redlicher
Geschéftsverkehr, Vertrags-
bedingungen

Preis
Anderung in der Annahme, 2.11[2]
Bestimmung, 5.7[1]
angemessener Prels, 5.7[1], 5.7[2],
5.7[3]
durch Bezug auf dullere Umsténde,
5.7[4]
durch eine dritte Person, 5.7[3]
durch eine Partel, 5.7[2]
Losungen der UNIDROIT Grund-
regeln unangemessen, 4.8[2]
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Rickgriff auf andere Bestimmungen
der UNIDROIT Grundregeln,
5.7[1]

Hinweis auf die Art der ibernommenen
Pflicht, 5.5[3]
Nachverhandlung, 6.2.3[1]
Anpassung, 6.2.3[7]
Preisindexierungsklausel, 6.2.3[1]
unbestimmt im Angebot, 2.11[1]
Siehe Zahlung

Rechtsbhehdfe

bei Erklérung der Nachleistung, 7.1.4[7]
Konkurrenz der, 7.1.1, 7.4.1[ 2]
Mitverursachung des Schadens
beschrénkt Austibung, 7.4.7[1]
Wechsdl des, 7.2.5[1], 7.2.5[2]
Erklérung des, 7.2.5[4]
Fristen, 7.2.5[4]
nicht durchsetzbare Entscheidung,
7.2.5[3]
wegen Nichterfullung, 3.4[2], 3.7[1],
3.7[2]
Rechtsbehelfe wegen Irrtums,
Unterscheidung, 3.4[2]
Vorrang vor Rechtsbehelfen wegen
Irrtums, 3.7[1], 3.7[2]
wegen Nichterhalt einer 6ffentlichen
Genehmigung, 6.1.16[2]
wegen Teilleistung, 6.1.3[2], 6.1.3[4]
wegen Unmoglichkeit, 7.2.2[3]
wegen Unvermdgens zur Zahlung in
Rechnungswéhrung, 6.1.9[2]
wegen Verletzung der Pflicht zur
Vertraulichkeit, 2.16[3]
wegen vorzeitiger Leistung, 6.1.5[4]
Zuruckhalten der Leistung, 7.1.3,
7.1.4[7],7.15
SeheAnfechtung, Anpassung,
Anspruch auf Erfillung, Aufhebung,
Deckungsgeschéft, Nachbesserung
und Ersatzleistung, Nachfrist,
Nachleistungdurch nichterfuillende
Partei, Ruckgabe, Schadenersatz

Rechtswahl

Klausel kann Vertrag Uberleben, 3.17[1]
Siehe UNIDROIT Grundregeln
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Redlicher Geschéaftsverkehr

Siehe Treu und Glauben und redlicher
Geschéftsverkehr

Ruckgabe
bei Anfechtung, 3.17[2]
Ersetzung durch Geldzahlung,
3.17[2]
bei Aufhebung, 7.3.6[1]
Ersetzung durch Geldzahlung,
7.3.6[2], 7.3.6[4]
kein Anspruch auf Rickgabe,
7.3.6[4]
Rechte Dritter nicht berthrt,
7.3.6[5]
teilbarer Vertrag, 7.3.6[3]
unvereinbar mit Anspruch auf Nach-
leistung, 7.1.4[7]

Schadenersatz

Anfechtung und, 3.18[1]
Schadenersatz wegen
Nichterflllung, Unterscheidung,
3.18[2]
Anpassung und, 3.13[4]
Anspruch auf, 7.4.1[1]
als Folge der Nichterfullung,
7.4.1]1], 7.4.3[3]
aufler wenn entschuldigt,
7.4.1[1]
keine Unterscheidung zwischen
Haupt- und Nebenpflichten,
7.4.1[1]
Verschulden unerheblich,
7.4.1[1]
Schaden muf3 bestimmt sein,
7.4.3[1]
Schaden muf3 voraussehbar sein,
744
voller Ersatz, 7.4.2[1]
Gericht darf nicht herabsetzen,
7.4.2[1]
erlittener Verlust, 7.4.2[2]
immaterieller Schaden, 7.4.2[5]
Bemessung des, 7.4.3[2]
Gericht bestimmt Art des
Ersatzes, 7.4.2[5]
nach dem Marktpreis, 7.4.6[1]

Bestimmung des, 7.4.6[2]
nach dem Preis des Deckungs-
geschéfts, 7.2.2[3], 7.4.5[1]

verlorene Auslastung, 7.4.5[1]
Nichtzahlung, 7.4.9[1]
Erklérung nicht erforderlich,
7.4.9[1]
Zinssatz, 7.4.9[2]
flr entgangenen kiinftigen Vorteil,
7.4.2[2]
entgangener Gewinn, 7.4.2[2]
verlorene Chance, 7.4.2[2]
Bemessung, 7.4.3[1], 7.4.3[2]
Herabsetzung des, 7.4.2[3]
vermiedener Verlust wegen Nicht-
erflllung, 7.4.2[3]
wegen Beitrags zum Schaden,
7.4.7[1]
Definition, 7.4.7[2]
Ermittlung des Beitrags,
7.4.7[3]
wegen Verletzung der Schadens-
minderungspflicht, 7.4.7[4]
Kausdlitét, 7.4.3[3]
kombiniert mit anderen Rechtsbehelfen,
7.1.1,74.1[2]
Schadensminderung, Pflicht zur, 5.3,
7.4.5[1], 7.4.8[1]
Aufwendungsersatz, 7.4.8[2]
Deckungsgeschéft, 7.4.5[1],
7.4.8[1]
unvereinbar mit Nachleistung, 7.1.4[7]
Vertrauensschaden, nicht Erfillungs-
interesse, 2.15[2]
vorvertragliche Haftung, 2.15[2],
7.4.1[3]
wegen Verletzung der Pflicht zur
Vertraulichkeit, 2.16[3]
Zahlung des, 7.4.11[1]
Indexierung, 7.4.11[2]
Waéhrung fir die Berechnung,
7.4.12
Zinsen auf, 7.4.10
Siehe Anfechtung, Aufhebung,
Deckungsgeschéft, Nichterfiillung,
Rechtsbehelfe, Vereinbarte Zahlung
fur Nichterfullung, Zinsen
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Schiedsgerichtsbarkeit

anwendbares Recht, Préambel[4],
Préambel [6]
Eingriffsnormen, 1.4[3]
Formerfordernis nach dem, 1.2[2]
ICSID Ubereinkommen, Praambel [4]
Ratsamkeit der Vereinbarung,
Préambel [4]
Schiedsgerichte, 1.10[1]
Schiedsklausel kann Vertrag tiberleben,
3.17[1], 7.3.5[3]
in algemeinen Geschéftsbedin-
gungen, 2.19[2], 2.20[3]
in Annahme, welche die Bedin-
gungen andert, 2.11[2]
in Bestétigung ist wesentliche
Anderung der Bedingungen,
2.12[1]
UNCITRAL Modellgesetz,
Préambel [4]
Siehe UNIDROIT Grundregeln

Schriftformklausel fir Vertrags

anderung

Allgemeine Geschéftsbedingungen mit,
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Definition, 2.18

Vertrauen auf miindliche Anderung
oder Aufhebung trotz, 2.18

Schriftlichkeit
Definition, 1.10[4]

Téauschung

Anfechtung aufgrund von, 3.8[1],
3.8[2]
Erklarungsfrist, 3.15
Anpassung aufgrund von, 3.13[1]
Bestimmungen zwingend, 3.19
Definition, 3.8[1], 3.8[2]
Irrtum, Unterscheidung, 3.8[1],
3.8[2], 3.13[1]
dritter Person zuzuschreiben, 3.11
fur die eine Partei verantwortlich
ist, 3.11[2]
fur die keine Partei verantwortlich
ist, 3.11[1]
Schadenersatz, 7.4.1[ 3]
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Treu und Glauben und redlicher

Geschéftsverkehr

den UNIDROIT Grundregeln zugrunde
liegender allgemeiner Grundsatz,
1.6[3], 1.7[1]

im internationalen Handel, 1.7[2]

Kriterien fur FUllung einer Vertrags-
llicke, 4.8[3]

flr unterlassene Prel shestimmung,
5.7[1]

Pflicht zur Zusammenarbeit und, 5.3,
6.1.6[3], 6.2.3[5], 7.1.2[1]

stillschweigend Ubernommene Pflicht,
5.1,5.2, 6.2.3[5]

zwingende Natur, 1.5[3], 1.7[3]

Siehe Pflicht zur Vertraulichkeit,
Pflichten, Verhandlungen

Ungerechtfertigte Bereicherung
Siehe Riickgabe

Ungleiche Verhandlungsposition
Siehe Grobes MifRverhaltnis

UNIDROIT Grundregeln

Anwendung der, Préaambel
als Modell fiir Gesetzgeber,
Préambel [7]
als Vorschriften, die fiir den Vertrag
mal3gebend sind, Praambel [4]
aslex mercatoria, Préambel[4]
in Verbindung mit Schieds-
klausdl, Praambel[4]
zur Auslegung anderer interna-
tionaler Regelwerke, Praambel[6]
als Ersatz fur das anwendbare
nationale Recht, Préambel[5]
Anwendungsbereich der, Préambel
Binnenvertrége, Préambel[ 3]
Handel svertrége, Préambel[2]
internationale Vertrége,
Praambel[1]
Auslegung von, 1.6[1]
Auslegung von Vertrégen,
Unterscheidung, 1.6[1]
Berticksichtigung des inter-
nationalen Charakters, 1.6[2]
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Beriicksichtigung der Zwecke,
1.6[3]

Ausschlu® und Abanderung, 1.5[1]
stillschweigend, 1.5[2]
zwingender Bestimmungen, 1.1[3],

1.5[3], 1.7[3], 1.8[6], 3.19,
5.7[2],7.1.6, 7.4.13

Definitionen, 1.10
Gericht, 1.10[1]
Handelsvertrége, Préambel[2]
internationale Vertrége,

Préambel[1]

Niederlassung, 1.10[2]

Schriftlichkeit, 1.10[4]

Schuldner und Gléubiger, 1.10[3]

Ergénzung der, 1.6[4]

Analogie zu anderen Bestim-
mungen, 1.6[4]

Bezug auf zugrunde liegende all-
gemeine Grundsétze, 1.6[4]

Bezug auf bestimmtes nationales
Recht, 1.6[4]

Gebrauche und Gepflogenheiten haben

Vorrang, 1.8[6]

nicht geregelte Probleme, 1.6[4]

Bestimmung der erforderlichen
offentlichen Genehmigung,
6.1.14[1]

Bestimmung des anwendbaren
zwingenden Rechts, 1.4[4]

fehlende Geschaftsfahigkeit, 3.1,
3.3[2]

fehlende Vertretungsmacht, 3.1

Resalvertrége, 3.2[3]

Rechte Dritter im Fall der Ruck-
gabe, 7.3.6[5]

Sittenwidrigkeit oder Rechts-
widrigkeit, 3.1

Verbrauchervertrége, Préambel[2]

Wirkungen des Vertrages auf
Dritte, 1.3[3]

zugrunde liegende allgemeine Grund-

sétze, 1.6[4]

Angemessenheit und Vernlinftig-
keit, 4.1[2], 4.1[4], 4.2[2], 4.3[2],
4.8[3],5.2,5.6[2], 5.7[1]

keine speziellen Formerfordernisse,
1.2[1],1.91]

pacta sunt servanda, 1.3[1]
Treu und Glauben und redlicher
Geschéftsverkehr, 1.7[1]
Vertragsfreiheit, 1.1[1], 1.5[1]
voller Schadenersatz, 7.1.1,
7.4.2[1]
zwingende Regeln haben Vorrang,
1.1[3], 1.3[1], 1.4[1]
wenn die Grundregeln in Vertrag
inkorporiert, 1.4[2]
wenn Vertrag den Grundregeln
unterliegt, Préambel[3],
Préambel[4], 1.4[3]
Siehe Internationales Privatrecht,
Schiedsgerichtsbarkeit

Unmdoglichkeit

Siehe Anfangliche Unméglichkeit,
Einwirkung der anderen Pertei,
Hohere Gewalt, Offentliche
Genehmigung, Rechtsbehelfe,
Veranderte Umstande, Zahlung

Verénderte Umstande (Hardship)

Aufhebung eines Vertrages auf unbe-
stimmte Zeit, Unterscheidung, 5.8
Ausnahmecharakter, 6.2.3[4]
Definition, 6.2.2
in Vertragspraxis, 5.5[3], 6.2.2[7]
grobes MiRverhdtnis, Unterscheidung,
3.10[1]
héhere Gewalt, Unterscheidung,
6.2.2[6], 7.1.7[4]
Nachverhandlungen, 6.2.3[1]
Aufforderung zu, 6.2.3[2], 6.2.3[3]
Zurlckhalten der Leistung,
6.2.3[4]

Anrufung des Gerichts bel
Scheitern der Nachverhandlungen,
6.2.3[6]

madgliche Mal3nahmen des
Gerichts, 6.2.3[7]
Treu und Glauben, 6.2.3[5]
Wirkungen, 6.2.3, 7.2.2[3], 7.4.1[1]
Siehe Hohere Gewalt, Preis



UNIDROIT Grundregen

Vereinbarte Zahlung fur
Nichterfullung
bezifferter Schadenersatz, 6.1.13,
7.4.13[1]
Definition, 7.4.13[1]
Freizeichnungsklausel, Vergleich
mit, 7.1.6[4], 7.1.6[6]
gerichtliches Zwangsgeld,
Unterscheidung, 7.2.4[4]
Reuegeld, Unterscheidung,
7.4.13[4]
hohere Gewalt und, 7.4.13[2]
Vertragsstrafenklausel, 6.1.16[3],
6.1.17[2], 7.1.6[4], 7.4.7[3],
7.4.13[1], 7.4.13[2]
asHinweis auf dieArt der Uber-
nommenen Verpflichtung, 5.5[3]
Wirksamkeit der, 7.4.13[2]
groblich Uberhoht, 7.4.13[3]
Siehe Nichterfullung, Schadenersatz

Verhandlungen

Abbruch, 2.15[3]
absichtlich ungeregelte Bedingungen,
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Allgemeine Geschéftsbedingungen und,
2.19[2], 2.20[2]
ausgehandelte Bedingungen gehen
vor, 2.21
Audlegung von Vertrgen und, 4.3[2],
4.6
Ausfullen einer Vertragdticke,
4.8[3]
Vollstandigkeitsklausel, 2.17,
4.3[3]
betreffend ein Deckungsgeschéft,
7.4.92)
Einmischung durch Dritte, 3.11[1],
3.11[2]
Pflicht zur Vertraulichkeit, 2.16[2]
Treu und Glauben und redlicher
Geschéftsverkehr bei, 1.7[1], 2.15[2],
5.2,6.1.14[2]
Haftung bei Verletzung, 2.15[2],
2.15[3]
Ubertreibende Angaben, 3.8[2]
Verhandlungsfreiheit, 2.15[1]
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Vertragsabschluf abhéngig von Eini-
gung in bestimmter Form, 2.13[2]

Vertragsabschluf abhéngig von Eini-
gunguber bestimmtePunkte, 2.13[1]

Siehe Schadenersatz, Verénderte
Umsténde, Vertrag

Vertrag
Formfreiheit, 1.2[1]
Ausnahmen nach dem anwendbaren
Recht, 1.2[2]
Parteien kdnnen Form vereinbaren,
1.2[3]
pacta sunt servanda, 1.3[1], 1.3[2]
teilbar, 7.3.6[3]
Verbindlichkeit von, 1.3[1], 6.2.1[1]
Ausnahmen, 1.3[2]
gegentiber dritten Personen, 1.3[3]
Vertrag mit allgemeinen Geschéftsbe-
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ANNEX )

© Es sal noch einmal darauf hingewiesen, dal3 die Kommentare zu den
Artikeln einen integralen Bestandteil der Grundregeln darstellen; gleichwohl ist der Text
der einzelnen Artikel zur schnelleren Orientierung des Lesersim Annex ohne

Kommentierung abgedruckt.



PRAAMBEL
(Zweck der Grundregeln)

Diese GRUNDREGELN enthalten allgemeine Regeln fur internationale Handel svertrége.

Sie sind anzuwenden, wenn die Parteien vereinbart haben, dal3 ihr Vertrag diesen
GRUNDREGELN unterliegt.

Sie kdnnen angewendet werden, wenn die Partelen vereinbart haben, dai ihr Vertrag
+Allgemeinen Rechtsgrundsédtzen®, der ,Lex mercatoria“ oder dergleichen unterliegt.

Sie kénnen eine Losung eines aufgeworfenen Problems bieten, wenn es sich as
unméglich erweist, die mal3gebende Regel des anzuwendenden Rechts zu ermitteln.

Sie koénnen benutzt werden, um Regelwerke des internationalen Einheitsrechts
auszulegen oder zu ergénzen.

Sie kénnen als Modell fur nationale und international e Gesetzgeber dienen.

KAPITEL 1 — ALLGEMEINE BESTIMMUNGEN

ARTIKEL 1.1
(Vertragsfreiheit)
Die Parteien sind frei, einen Vertrag zu schlief3en und seinen Inhalt zu bestimmen.

ARTIKEL 1.2
(Formfreiheit)
Nach diesen GRUNDREGELN ist es nicht erforderlich, da3 ein Vertrag schriftlich
geschlossen oder nachgewiesen wird. Er kann auf jede Weise bewiesen werden, auch
durch Zeugen.

ARTIKEL 1.3
(Verbindlichkeit des Vertrages)
Ein Vertrag, der wirksam geschlossen worden ist, bindet die Parteien. Er kann nur
gemal seinen Bedingungen oder durch Vereinbarung oder nach Mal3gabe der in diesen
GRUNDREGELN Vorgesehenen Griinde abgeéndert oder aufgehoben werden.

ARTIKEL 1.4
(Zwingende Regeln)
Keine dieser GRUNDREGELN beschréankt die Anwendung zwingender Regeln, seien sie
nationalen, internationalen oder supranationalen Ursprungs, die geméld den mal3gebenden
Regeln des Internationalen Privatrechts anwendbar sind.

ARTIKEL 1.5
(Ausschluf? oder Abanderung durch die Parteien)

Die Parteien kénnen die Anwendung dieser GRUNDREGELN ausschlief3en oder von
jeder ihrer Bestimmungen abweichen oder deren Wirkung éndern, auf3er wenn in diesen
GRUNDREGELN etwas anderes bestimmt ist.
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ARTIKEL 1.6
(Auslegung und Erganzung der GRUNDREGELN)

(1) Bei der Auslegung dieser GRUNDREGELN sind ihr internationaler Charakter und
ihre Zwecke zu berilicksichtigen, einschliefdich der Notwendigkeit, ihre einheitliche
Anwendung zu fordern.

(2) Problemeinnerhalb des sachlichen Anwendungsbereichs dieser GRUNDREGELN,
die aber in ihnen nicht ausdriicklich entschieden werden, sind soweit wie méglich gemal3
den ihnen zugrunde liegenden allgemeinen Grundsétzen zu entscheiden.

ARTIKEL 1.7
(Treu und Glauben und redlicher Geschéftsverkehr)

(1) Jede Partei mul? die Grundsdtze von Treu und Glauben und des redlichen
Geschéftsverkehrs im internationalen Handel einhalten.
(2) Die Parteien kénnen diese Pflicht nicht ausschlief3en oder beschrénken.

ARTIKEL 1.8
(Gebrauche und Gepflogenheiten)
(1) Die Parteien sind an die Gebrauche, mit denen sie sich einverstanden erklart
haben, und an die Gepflogenheiten gebunden, die zwischen ihnen entstanden sind.
(2) DieParteiensindgebundenandieGebrauche, dieiminternationalen Handd weithin
bekannt sind und dievon Parteienin dem betreffenden Geschéftszwei g regdmaliig beachtet
werden,auRerwenndieA nwendungsol cherGebraucheunangemessenware.

ARTIKEL 1.9
(Mitteilung)

(1) Wo ene Mitteilung erforderlich ist, kann sie auf jede nach den Umstdnden
angemessene Weise gemacht werden.

(2) Eine Mitteilung wird wirksam, wenn sie der Person zugeht, fir die sie
bestimmt ist.

(3) Im Sinne des Absatzes 2 ,geht* eine Mitteilung einer Person ,zu“, wenn sie
der Person miindlich gemacht wird oder an der Niederlassung oder Postanschrift dieser
Person abgeliefert wird.

(4) Im Sinne dieses Artikels umfaldt , Mittellung” eine Erklérung, ein Verlangen,
eine Aufforderung oder jegliche sonstige Ubermittlung einer Absicht.

ARTIKEL 1.10
(Definitionen)
In diesen GRUNDREGELN

— umfaldt ,Gericht* ein Schiedsgericht;
— ist, fdls eine Partei mehr ds eine Niederlassung hat, die ,Niederlassung*
mal3gebend, die unter Berlicksichtigung der irgendwann vor oder bel Ver-
tragsabschlul den Parteien bekannten oder von ihnen in Betracht gezogenen
Umsténde dieengsteBeziehungzu dem Vertragund zu seiner Erflllunghat;
— bezieht sich,Schuldner” auf diePartel, dieeineVerpflichtung zu erfllen hat,
und ,Glaubiger* auf die Partei, die berechtigt ist, Erfillung dieser Verpflichtung
zuverlangen;
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— bedeutet ,schriftlich* jede Art einer Ubermittlung, welche die darin
enthaltene Information bewahrt und in kérperlicher Form wiedergeben kann.

KAPITEL 2— ABSCHLUR

ARTIKEL 2.1
(Art und Weise des Abschlusses)

Ein Vertrag kann entweder durch die Annahme eines Angebots abgeschlossen werden
oder durch ein Verhalten der Parteien, das ausreicht, eine Einigung darzutun.

ARTIKEL 2.2
(Begriff des Angebots)
EinVorschlagzum Abschlu eines Vertrages stellt ein Angebot dar, wenn er bestimmt
genugist und den Willen des Anbietenden zum Ausdruck bringt, im Falle der Annahme
gebunden zu sein.

ARTIKEL 2.3
(Ricknahme des Angebots)

(1) EinAngebot wird wirksam, sobald es dem Empféanger zugeht.

(2) EinAngebot kann, selbst wenn es unwiderruflich i st, zuriickgenommen werden,
wenn die Rucknahmeerkl&rung dem Empfénger vor oder gleichzeitig mit dem Angebot
zugeht.

ARTIKEL 2.4
(Widerruf des Angebots)

(1) Biszum AbschluB des Vertrages kann ein Angebot widerrufen werden, wenn
der Widerruf dem Empfénger zugeht, bevor dieser eine Annahmeerkl&rung abgesandt hat.
(2) Ein Angebot kann jedoch nicht widerrufen werden,
(& wenn es durch Bestimmung einer festen Frist zur Annahme oder auf andere
Weise zum Ausdruck bringt, dal3 es unwiderruflich ist; oder
(b) wenn der Empfénger verniinftigerweise darauf vertrauen konnte, dal3 das
Angebot unwiderruflich ist, und er im Vertrauen auf das Angebot gehandelt hat.

ARTIKEL 2.5
(Ablehnung des Angebots)

Ein Angebot erlischt, sobald dem Anbietenden eine Ablehnung zugeht.

ARTIKEL 2.6
(Art der Annahme)

(1) Eine Erkldrung oder ein sonstiges Verhdten des Empféngers, die eine
Zugtimmung zum Angebot ausdriicken, stellen eine Annahme dar. Schweigen oder
Untétigkeit allein stellen keine Annahme dar.

(2) Die Annahme eines Angebots wird wirksam, sobald die AuRerung der
Zustimmung dem Anbietenden zugeht.

(3) AuRert jedoch der Empfanger aufgrund des Angebots, der zwischen den
Parteien entstandenen Gepflogenheiten oder der Gebrauche seine Zustimmung dadurch,
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daid er eine Handlung vornimmt, ohne den Anbietenden davon zu unterrichten, so ist die
Annahme wirksam, sobald die Handlung vorgenommen wird.

ARTIKEL 2.7
(Frist fur Annahme)

Ein Angebot muB innerhalb der Frist angenommen werden, die der Anbietende
gesetzt hat oder, bel Fehlen einer solchen Frist, innerhalb einer angemessenen Frist; dabei
sind die Umstande, einschlieldich der Schnelligkeit der vom Anbietenden gewahlten
Ubermittlungsart zu beriicksichtigen. Ein miindliches Angebot muR sofort angenommen
werden, wenn sich aus den Umstanden nichts anderes ergibt.

ARTIKEL 2.8
(Annahme innerhalb einer festgesetzten Frist)

(1) Eine vom Anbietenden in einem Telegramm oder einem Brief gesetzte
Annahmefrist beginnt mit der Aufgabe des Telegramms oder mit dem im Brief angegebenen
Datum oder, wenn kein Datum angegeben ist, mit dem auf dem Umschlag angegebenen
Datum zulaufen. Eine vom Anbietenden durch Sofortlibermittlung gesetzte Annahmefrist
beginnt zulaufen, sobald das Angebot dem Empfanger zugeht.

(2) GesetzlicheFeiertage oder arbeitsfreie Tage, dieindie Laufzeit der Annahmefrist
falen, werden be der Fristberechnung mitgezéhlt. Kann jedoch die Mitteilung der
Annahme am letzten Tag der Frist nicht an die Anschrift des Anbietenden zugestellt
werden, well dieser Tagam Ort der Niederlassung des Anbietenden auf einen gesetzlichen
Feiertag oder arbeitsfreien Tag fallt, so verlangert sich die Frist bis zum ersten
darauffolgenden Arbeitstag.

ARTIKEL 2.9
(Verspatete Annahme. Verzogerung bei der Beforderung)

(1) Eine verspatete Annahme ist dennoch ds Annahme wirksam, wenn der
Anbietende unverziglich den Annehmenden in diesem Sinne mundlich unterrichtet oder
eineentsprechende schriftliche Mitteilungmacht.

(2) Ergibt sich aus dem eine verspétete Annahme enthaltenden Brief oder anderen
Schriftstiick, daf? die Mitteilung nach den Umsténden, unter denen sie abgesandt worden
ist, bei normaler Beférderung dem Anbietenden rechtzeitig zugegangen wére, so ist die
verspéatete Annahmeas Annahmewirksam, wenn der Anbietende den Annehmenden nicht
unverziiglich davon unterrichtet, dal3 er das Angebot ds erloschen betrachtet.

ARTIKEL 2.10
(Rucknahme der Annahme)

Eine Annahme kann zuriickgenommen werden, wenn die Riicknahmeerkldrung dem
Anbietenden vor oder zu dem Zeitpunkt zugeht, in dem die Annahme wirksam geworden
ware.

ARTIKEL 2.11
(Gednderte Annahme)
(1) Eine Antwort auf ein Angebot, die ene Annahme darstellen soll, aber
Ergénzungen, Einschrankungen oder sonstige Anderungen enthélt, ist eine Ablehnung des
Angebotsund stellt ein Gegenangebot dar.
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(2) Eine Antwort auf ein Angebot, die ene Annahme darstellen soll, aber
Erganzungen oder Abweichungen enthéalt, welche die Bedingungen des Angebots nicht
wesentlich andern, stellt jedoch eine Annahme dar, wenn der Anbietende das Fehlen der
Ubereinstimmung nicht unverziglich beanstandet. Wenn der Anbietende nicht
beanstandet, bilden die Bedingungen des Angebots mit den in der Annahme enthaltenen
Anderungen denVertragsinhalt.

ARTIKEL 2.12
(Bestatigungsschreiben)

Wenn ein Schriftstiick, das innerhalb einer angemessenen Frist nach Vertragsabschiufd
Ubersandt wird und das eine Bestétigung des Vertrages darstellen soll, ergénzende oder
abweichende Bedingungen enthélt, werden solche Bedingungen Vertragsinhalt, auf3er wenn
sie den Vertrag wesentlich dndern oder der Empfénger unverziiglich die fehlende
Ubereinstimmungbeanstandet.

ARTIKEL 2.13
(Vertragsabschluf? abhéngig von Einigung Uber bestimmite Punkte
oder in einer bestimmten Form)

Wenn eine der Parteien im Verlaufe der Verhandlungen darauf besteht, dal3 der
Vertrag nicht geschlossen ist, bis eine Einigung Uber bestimmte Punkte oder in einer
bestimmten Form besteht, ist der Vertrag nicht geschlossen, bevor eine Einigung Uber
diese Punkte oder in dieser Form erreicht ist.

ARTIKEL 2.14
(Vertrag mit absichtlich ungeregelten Bedingungen)

(1) WenndieParteien einen Vertrag schlief3en wollen, hindert die Tatsache, dal? sie
absichtlich eineBedingungeiner Einigungin weiteren Verhandlungen oder der Bestimmung
durch einedrittePerson tiberlassen, nicht, dal3ein V ertragzustande kommt.

(2) Das Bestehen des Vertrages wird nicht durch die Tatsache berthrt, dal3 in der
Folge

(a) die Parteien keine Vereinbarung Uber die Bedingung erreichen; oder

(b) die dritte Person die Bedingung nicht bestimmt,
vorausgesetzt, dald es eine andere Mdoglichkeit gibt, die Bedingung zu bestimmen, die
unter Berlicksichtigung der Absicht der Parteien den Umstanden nach angemessen ist.

ARTIKEL 2.15
(Treuwidriges Verhandeln)

(1) EinePartei ist frel zu verhandeln und haftet nicht, wenn keine Einigung erzielt
wird.

(2) Eine Partel jedoch, die treuwidrig verhandelt oder Verhandiungen abbricht,
haftet fir die Schaden, die der anderen Partei daraus entstanden sind.

(3) Treuwidrigkeit liegt insbesondere vor, wenn eine Partel in der Absicht in
Verhandlungen eintritt oder diese fortsetzt, keine Vereinbarung mit der anderen Partel zu
erreichen.
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ARTIKEL 2.16
(Pflicht zur Vertraulichkeit)

Wenn im Verlaufe der Verhandlungen von einer Partei eine Information as vertraulich
gegeben wird, ist die andere Partei verpflichtet, diese Information nicht offenzulegen oder
sie nicht unberechtigt fir ihre eigenen Zwecke zu benutzen, unabhangig davon, ob ein
Vertrag in der Folge geschlossen wird oder nicht. Wenn es angemessen ist, kann der
Rechtshehelf fiir dieV erletzungdieser Pflicht auch Schadenersatz fiir den Vorteil umfassen,
dendieanderePartei erlangt hat.

ARTIKEL 2.17
(Vollsténdigkeitsklauseln)

Ein schriftlicher Vertrag, der eine Klausel enthdlt, die besagt, daid das Schriftstiick die
Bedingungen, welche die Parteien vereinbart haben, vollsténdig enthalt, kann nicht durch
den Beweis friherer Erkl&rungen oder Vereinbarungen widerlegt oder ergénzt werden.
Jedoch kénnen solche Erklé@rungen oder Vereinbarungen zur Auslegung des Schriftstiicks
herangezogen werden.

ARTIKEL 2.18
(Klauseln tiber schriftliche Anderung)

Ein schriftlicher Vertrag, der eine Klausel enthélt, nach der jede Anderung oder Auf-
hebung durch schriftliche Vereinbarung zu erfolgen hat, kann nicht auf andere Weise
gedndert oder aufgehoben werden. Eine Partei kann jedoch aufgrund ihres Verhatens das
Recht verwirken, sich auf eine solche Klausel zu berufen, soweit die andere Partei im
Vertrauen auf dieses Verhalten gehandelt hat.

ARTIKEL 2.19
(Vertragsabschluf? mit allgemeinen Geschaftsbedingungen)

(1) Wenn eine Partel oder beide Parteien allgemeine Geschéftsbedingungen beim
Vertragsabschlu3 benutzen, finden die allgemeinen Regeln Uber den Abschlu® vorbe-
haltlich der Artikel 2.20. bis 2.22 Anwendung.

(2) Allgemeine Geschéftsbedingungen sind Regeln, die im voraus fir allgemeine
und wiederholte Benutzung durch eine Partei vorbereitet worden sind und die tatséchlich
ohne Verhandlung mit der anderen Partel benutzt werden.

ARTIKEL 2.20
(Uberraschende Bedingungen)

(1) Eine Bedingung in algemeinen Geschéftshedingungen, die von der Art ist, daf3
die andere Partel sie verniinftigerweise nicht zu erwarten brauchte, ist unwirksam, auf3er
wenn sie von dieser Partei ausdriicklich angenommen worden ist.

(2) Bei der Entscheidung, ob eine Bedingung von der erwahnten Art ist, sind ihr
Inhalt, ihre sprachliche Fassung und ihr Erscheinungsbild zu berticksichtigen.
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ARTIKEL 2.21
(Widerspruch zwischen allgemeinen Geschéftsbedingungen und individuellen
Bedingungen)
Im Falle eines Widerspruchs zwischen einer allgemeinen Geschaftsbedingung und
einer Bedingung, welche keine allgemeine Geschéftsbedingung ist, geht die letztere vor.

ARTIKEL 2.22
(Kollidierende allgemeine Geschéftsbedingungen)

Wenn beide Parteien dlgemeine Geschéftsbedingungen benutzen und sich, abgesehen
von diesen Bedingungen, einigen, ist ein Vertrag auf der Grundlage der vereinbarten
Bedingungen und derjenigen algemeinen Geschéftsbedingungen geschlossen, die in der
Sache Ubereinstimmen, auf}er wenn eine Partei eindeutigim voraus &ul3ert oder spéter und
unverziiglich der anderen Partei mitteilt, dal3 sie durch solch einen Vertrag nicht gebunden
seinwill.

KAPITEL 3— GULTIGKEIT

ARTIKEL 3.1
(Nicht geregelte Gegenstande)
Diese GRUNDREGELN behandeln nicht eine Ungliltigkeit aufgrund
(a) fehlender Rechts- oder Geschéftsfahigkeit,
(b) fehlender Vertretungsmacht,
(c) Sitten- oder Rechtswidrigkeit.

ARTIKEL 3.2
(Wirksamkeit der blofen Vereinbarung)
Ein Vertrag wird durch bloRe Vereinbarung der Parteien und ohne weiteres
Erfordernis abgeschlossen, gedndert oder aufgehoben.

ARTIKEL 3.3
(Anfangliche Unmdglichkeit)
(1) Die bloRe Tatsache, dal? bei VertragsabschiuB die Erfiillung der Gbernommenen
Verpflichtung unméglich war, bertihrt nicht die Gliltigkeit des Vertrages.
(2) Die bloRe Tatsache, dai eine Partei bel Vertragsabschluf? nicht zur Verfligung
Uber die Vermogenswerte befugt war, auf die sich der Vertrag bezieht, berthrt nicht die
Gliltigkeit des Vertrages.

ARTIKEL 3.4
(Definition des Irrtums)

Irrtum ist eine fehlerhafte Annahme betreffend Tatsachen oder das Recht, wie sie bei
Vertragsabschlufd bestehen.

ARTIKEL 3.5
(Erheblicher Irrtum)

(1) Eine Partei kann den Vertrag wegen Irrtums nur anfechten, wenn der Irrtum bei
Vertragsabschlufd so bedeutsam war, dal eine verniinftige Person in der gleichen Lage wie
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die irrende Partei bel Kenntnis des wahren Sachverhalts den Vertrag nur zu wesentlich

anderen Bedingungen oder Uberhaupt nicht abgeschlossen hétte, und
(@) die andere Partei dem gleichen Irrtum unterlag oder ihn verursacht hatte,
oder wenn sie ihn kannte oder hétte kennen miissen, und es den angemessenen
Mal3stében eines redlichen Geschéaftsgebarens widersprach, dieirrende Partei in
ihrem Irrtum zu belassen, oder
(b) die andere Partei zum Zeitpunkt der Anfechtung noch nicht im Vertrauen
auf den Vertrag gehandelt hatte.

(2) Eine Partei kann jedoch den Vertrag nicht anfechten, wenn

(@) siebei Entstehung des Irrtums grob fahrléssig handelte oder
(b) der Irrtum sich auf einen Umstand bezieht, beziiglich dessen das Risiko
eines Irrtums von der irrenden Partei Ubernommen wurde oder nach den
Umsténden von ihr zu tragen ist.

ARTIKEL 3.6
(Erklarungs- und Ubermittlungsirrturm)

Ein Irrtum, der bei der Verlautbarung oder Ubermittiung einer Erklérung auftritt, wird
als Irrtum der Person angesehen, welche die Erklérung abgab.

ARTIKEL 3.7
(Rechtshehelfe bei Nichterfllung)

Eine Partei ist zur Anfechtung des Vertrages wegen Irrtums nicht berechtigt, wenn
die Umsténde, auf die sich die Partei beruft, einen Rechtsbehelf wegen Nichterfullung
gewahren oder gewahrt haben wiirden.

ARTIKEL 3.8
(Tauschung)

Eine Partei kann den Vertrag anfechten, wenn sie von der anderen Partel zum
Vertragsabschlufd bestimmt worden ist durch arglistige V orspiegelung falscher Umsténde,
einchlieflich arglistigen Sprachgebrauchs oder ener arglistigen Handlungsweise,
oder durch das arglistige Verschweigen von Umsténden, welche die andere Partei nach
angemessenenM al3stében einesredlichen Geschéftsgebarenshétteoffenlegenmiissen.

ARTIKEL 3.9
(Drohung)

Eine Partel kann den Vertrag anfechten, wenn sie von der anderen Partei zum
Vertragsabschluf? bestimmt worden ist durch eine widerrechtliche Drohung, die nach den
Umsténden so unmittelbar und ernsthaft ist, dal’ der ersten Partei keine verninftige
Alternative bleibt. Eine Drohung ist insbesondere dann widerrechtlich, wenn die
Handlung oder Unterlassung, die der Partei angedroht worden ist, fir sich genommen
unrechtmalRig ist, oder es unrechtmdllig ist, sie as Mittel zur Erreichung des
Vertragsabschlusses zu benutzen.
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ARTIKEL 3.10
(Grobes MiRverhéltnis)

(1) EinePartei kann den Vertragoder eine einzelne Bedingung anfechten, wenn bei
VertragsabschluB der Vertrag oder die einzelne Bedingung der anderen Partei unberechtigt
einen Gbermédigen Vorteil verschaffte. Z u berlicksichtigen sind unter anderem

(a) dieTatsache, daf die andere Partel aus einer Abhangigkeit, wirtschaftlichen
Notlage, dringenden Bedirfnissen oder mangelnder Voraussicht, ener
Unwissenheit,Unerfahrenheit oder mangelndem Verhandlungsgeschick der ersten
Partei unredlichenV orteil gezogenhat; und

(b) die Natur und der Zweck des Vertrages.

(2) Auf Verlangen der zur Anfechtung berechtigten Partei kann ein Gericht den
Vertrag oder die Bedingung anpassen, um sie mit angemessenen Malistében eines
redlichen Geschéftsgebarens in Einklang zu bringen.

(3) Ein Gericht kann den Vertrag oder die Bedingung auch auf Verlangen der Partei
anpassen, welche die Anfechtungserklarung empfangt, sofern diese Partel die andere
Partei umgehend nach Empfang der Anfechtungserkl@rung und bevor die andere Partei im
Vertrauen darauf gehandelt hat, von ihrem Verlangen unterrichtet. Die Bestimmungen des
Artikels 3.13 Abs. 2 sind entsprechend anzuwenden.

ARTIKEL 3.11
(Dritte)

(1) Ist eine Tauschung, Drohung, ein grobes MiRverhdltnis oder der Irrtum einer
Partei einem Dritten, fur dessen Handeln die andere Partei verantwortlich ist, zuzu-
schreiben oder kennt der Dritte jenen Umstand oder hétte er ihn kennen miissen, so kann
der Vertrag unter denselben Voraussetzungen angefochten werden, als handele es sich um
das Verhalten oder das Wissen der Partel selbst.

(2) Ist eine Tauschung, Drohung oder ein grobes Miflverhdtnis einem Dritten
zuzuschreiben, fiir dessen Handeln die andere Partel nicht verantwortlich ist, so kann der
Vertrag angefochten werden, wenn diese Partei die Téuschung, Drohung oder das
MiRverhaltnis kannte oder hatte kennen miissen, oder wenn diese Partei zum Zeitpunkt
der Anfechtung noch nicht im Vertrauen auf den Vertrag gehandelt hat.

ARTIKEL 3.12
(Bestétigung)
Wenn die zur Anfechtung berechtigte Partei den Vertrag nach Beginn der
Anfechtungsfrist ausdriicklich oder stillschweigend bestétigt, so ist die Anfechtung
ausgeschlossen.

ARTIKEL 3.13
(Verlust des Anfechtungsrechts)

(1) Ist eine Partei zur Anfechtung wegen Irrtums berechtigt, erklért sich jedoch die
andere Partel bereit, den Vertrag so zu erflllen, wie er von der zur Anfechtung
berechtigten Partei verstanden wurde, oder erflillt sie ihn so, dann gilt der Vertrag als mit
dem Inhalt geschlossen, wie ihn die letztere Partei verstanden hat. Die andere Partei muf3,
nachdem sie dartiber unterrichtet wurde, wie die zur Anfechtung berechtigte Partei den
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Vertrag verstanden hat und bevor diese Partei im Vertrauen auf die Anfechtungserklarung
gehandelt hat, umgehend eine derartige Erklarung abgeben oder die Erflillung vornehmen.

(2) Nach einer solchen Erklarung oder Erfillung erlischt das Anfechtungsrecht und
ist jede zuvor abgegebene Anfechtungserklarung unwirksam.

ARTIKEL 3.14
(Anfechtungserklarung)

Das Anfechtungsrecht wird durch Erkl&rung gegentiber der anderen Partel ausgelibt.

ARTIKEL 3.15
(Anfechtungsfristen)

(1) Die Anfechtungserkléarung ist innerhab einer nach den Umstdnden
angemessenen Frist abzugeben, nachdem die anfechtende Partei von den mal3geblichen
Tatsachen Kenntnis erhielt oder davon nicht in Unkenntnis sein konnte, oder nachdem
siefrei handeln konnte.

(2) Kann eine Partel eine einzelne Vertragsbedingung nach Artikel 3.10 anfechten,
so beginnt die Anfechtungsfrist, sobald sich die andere Partei auf diese Bedingung beruft.

ARTIKEL 3.16
(Teilanfechtung)
Betrifft ein Anfechtungsgrund nur einzelne Vertragsbedingungen, so beschrénkt sich
die Wirkung der Anfechtung auf diese Bedingungen, auf3er wenn es nach den Umsténden
unangemessen ist, den Vertrag im tbrigen aufrecht zu erhalten.

ARTIKEL 3.17
(Ruckwirkung der Anfechtung)

(1) DieAnfechtung wirkt zuriick.

(2) Auf Grund der Anfechtung kann jede Partel Riickgabe von alem verlangen, was
sie nach dem Vertrag oder seinem angefochtenen Teil geleistet hat, sofern sie Zug um Zug
al das zuriickgibt, was sie nach dem Vertrag oder seinem angefochtenen Teil erhalten hat
oder, falls Ruckgabe in natura nicht moglich ist, flr das Erhaltene Ersatz |eistet.

ARTIKEL 3.18
(Schadenersat?)

Unabhangig von einer etwaigen Anfechtung des Vertrages ist die Partei, die den
Anfechtungsgrund kannte oder hétte kennen miissen, zum Schadenersatz verpflichtet,
um dadurch die andere Partei in die gleiche Lage zu versetzen, in der diese sich ohne
AbschluR3 des Vertrages befunden haben wiirde.

ARTIKEL 3.19
(2wingende Bestimmungen)
Die Bestimmungen dieses Kapitels sind zwingend, auller soweit sie die verbindliche
Wirkung der blofen Vereinbarung, die anfangliche Unmdglichkeit oder den Irrtum
betreffen.
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ARTIKEL 3.20
(Einseitige Erklérungen)
Die Bestimmungen dieses Kapitels sind sinngemal auf jede Willenserklarung
anzuwenden, die von einer Partei an die andere gerichtet wird.
KAPITEL 4 — AUSLEGUNG

ARTIKEL 4.1
(Wille der Parteien)

(1) Ein Vertrag wird nach dem gemeinsamen Willen der Parteien ausgelegt.

(2) L& sich ein solcher Wille nicht eststellen, so wird der Vertrag nach der
Bedeutung ausgelegt, die ihm verniinftige Personen gleicher Art wie die Parteien unter
gleichen Umsténden geben wiirden.

ARTIKEL 4.2
(Auslegung von Erklarungen und sonstigem Verhalten)

(1) Die Erkldrungen und das songtige Verhalten einer Partei werden nach ihrem
Willen ausgelegt, wenn die andere Partei diesen Willen kannte oder dartiber nicht in
Unkenntnis sein konnte.

(2) st Absatz 1 nicht anwendbar, so werden solche Erklarungen und das sonstige
Verhalten nach der Bedeutung ausgelegt, die ihnen eine verniinftige Person der gleichen
Art wie die andere Partei unter den gleichen Umsténden geben wiirde.

ARTIKEL 4.3
(Erhebliche Umstande)
Bel der Anwendung der Artikel 4.1 und 4.2 sind alle Umsténde zu berticksichtigen,
einschliefdich
(8) der vorausgegangenen Verhandlungen zwischen den Parteien;
(b) der zwischen den Parteien entstandenen Gepflogenheiten;
(c) desVerhdtensder Parteien nach Vertragsabschluf3;
(d) der Natur und des Zwecks des Vertrages;
(e) der Bedeutung, die algemein den Bedingungen und Ausdriicken im
betreffenden Geschéftszwelg gegeben wird;
(f) der Gebrauche.

ARTIKEL 4.4
(Bezug auf den Vertrag oder die Erklarung als ganzes)

Bedingungen und Ausdriicke werden im Lichte des ganzen Vertrages oder der ganzen
Erklarung ausgelegt, in denen sie enthalten sind.

ARTIKEL 4.5
(Wirkung fur alle Bedingungen)

Vertragshedingungen werden so ausgelegt, dal? allen Bedingungen Wirkung verliehen
wird, anstatt einigen von ihnen Wirkung zu nehmen.
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ARTIKEL 4.6
(Contra proferentem - Regel)
Sind die von einer Seite verwendeten Vertragsbedingungen unklar, so wird eine
Auslegung zu Lasten dieser Partei bevorzugt.

ARTIKEL 4.7
(Abwel chende Sprachfassungen)
Wird ein Vertrag in zwel oder mehr Sprachen abgefaldt, die gleichermal3en verbindlich
sind, so wird, fals die Fassungen voneinander abweichen, die Auslegung nach derjenigen
Fassung bevorzugt, in welcher der Vertrag urspriinglich abgefald worden war.

ARTIKEL 4.8
(Ausfiillung einer Vertragslticke)

(1) Haben sich die Vertragsparteien hinsichtlich einer Bedingung, die zur
Bestimmung ihrer Rechte und Pflichten wichtig ist, nicht geeinigt, so wird der Vertrag
durch eine nach den Umsténden angemessene Bedingung erganzt.

(2) Um die angemessene Bedingung festzustellen, sollen neben anderen
Umsténden berilicksichtigt werden

(a) der Willeder Parteien;

(b) Natur und Zweck des Vertrages,

(c) Treu und Glauben und der redliche Geschéftsverkehr;

(d) die Angemessenheit.

KAPITEL 5— INHALT

ARTIKEL 5.1
(Ausdriicklich vereinbarte und stillschweigend tibernommene Pflichten)

Die vertraglichen Pflichten der Parteien kdnnen ausdriicklich vereinbart oder still-
schweigend ibernommen sein.

ARTIKEL 5.2
(Stillschweigend tibernommene Pflichten)
Stillschweigend tbernommene Pflichten ergeben sich aus
(8) der Natur und dem Zweck des Vertrages,
(b) Gepflogenheiten, die zwischen den Parteien entstanden sind, und
Gebrauchen;
(c) Treu und Glauben und dem redlichen Geschéftsverkehr;
(d) der Angemessenheit.

ARTIKEL 5.3
(Zusammenarbeit z2wischen den Parteien)

Jede Partel hat mit der anderen Partei zusammenzuarbeiten, wenn eine solche
Zusammenarbeit bei der Erflllung der Pflichten jener Partel verninftigerweise erwartet
werden kann.
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ARTIKEL 5.4
(Pflicht, einen bestimmten Erfolg zu erzielen. Pflicht zum Einsatz aller Kréafte)

(1) Soweit die Verpflichtung einer Partel eine Pflicht umfald, einen bestimmten
Erfolg zu erzielen, ist diese Partei verpflichtet, diesen Erfolg zu erzielen.

(2) Soweit die Verpflichtung einer Partei eine Pflicht zum Einsatz aller Kréfte bei
der Ausfihrung einer Téatigkeit umfaldt, ist diese Partel verpflichtet, solche
Anstrengungen zu unternehmen, die von einer verniinftigen Person gleicher Art unter
gleichen Umstanden unternommen wiirden.

ARTIKEL 5.5
(Bestimmung der Art der Ubernommenen Pflicht)

Um festzustellen, in welchem MaR3e eine Verpflichtung einer Partei eine Pflicht zum
Einsatz dler Krafte bei der Ausfiihrung einer Tétigkeit enthdlt oder eine Pflicht, einen
bestimmten Erfolgzu erzielen, sollen neben anderen Umsténden berlicksichtigt werden

(@) dieArt, inder die Verpflichtung im Vertrag ausgedriickt ist;

(b) der Vertragspreis und andere Bedingungen des Vertrages;

(c) das Ausmald des Risikos, das normalerweise mit der Erreichung des
erwarteten Erfolges verbunden ist;

(d) die Fahigkeit der anderen Partei, die Erfillung der Verpflichtung zu
beeinflussen.

ARTIKEL 5.6
(Bestimmung der Qualitat der Leistung)

Wenn die Qualitdt der Leistungweder im Vertrag festgelegt noch aus ihm bestimmbar
ist,ist einePartei verpflichtet,eine Leistungin einer Qualitét zu erbringen, die angemessen
ist und nach den Umstanden nicht unter dem Durchschnitt liegt.

ARTIKEL 5.7
(Bestimmung des Preises)

(1) Wenn der Vertrag den Preis weder festlegt noch Vorkehrungen fir seine
Bestimmung trifft, so wird mangels gegenteiliger Anhaltspunkte vermutet, daf3 die
Parteien sich auf den Preis bezogen haben, der bei VertragsabschluR3 allgemein fir eine
derartige Leistung in dem betreffenden Geschéftszweig unter vergleichbaren Umstdnden
berechnet wurde, oder, wenn kein solcher Preis verfigbar ist, auf einen angemessenen
Preis.

(2) Wenn der Preis durch eine Partei zu bestimmen ist und diese Bestimmung
offensichtlich unangemessen ist, dann ist ungeachtet irgendeiner gegenteiligen
Vertragsbedingung ein angemessener Preis einzusetzen.

(3) Wenn der Preis durch eine dritte Person festzulegen ist und diese Person das
nicht tun kann oder will, soll der Preis angemessen sein.

(49 Wenn der Preis durch Bezugnahme auf Umstdnde festzulegen ist, die nicht
bestehen oder nicht mehr bestehen oder nicht mehr zugénglich sind, soll der néchste
gleichwertige Umstand an deren Stelle treten.
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ARTIKEL 5.8
(Vertrag auf unbestimmte Zeit)
Ein Vertrag auf unbestimmte Zeit kann von jeder Partel durch Kindigung mit
angemessener K indigungsfrist beendet werden.

KAPITEL 6 — ERFULLUNG

ABSCHNITT 1: ERFULLUNG IM ALLGEMEINEN

ARTIKEL 6.1.1
(Leistungszeit)
Eine Partei muB ihre Verpflichtungen erfillen:

(& wenn ein Zeitpunkt im Vertrag festgelegt oder auf Grund des Vertrages
bestimmbear ist, zu diesem Zeitpunkt;
(b) wenn ein Zeitraum im Vertrag festgelegt oder auf Grund des Vertrages
bestimmbar ist, jederzeit innerhab dieses Zeitraums, sofern sich nicht aus den
Umstanden ergibt, daf die andere Partei den Zeitpunkt zu wahlen hat;
(c) in dlen anderen Féllen innerhalb einer angemessenen Frist nach Vertrags
abschlu3.

ARTIKEL 6.1.2
(Leistung in einem Zug oder in Raten)
In den Fallen des Artikels 6.1.1(b) oder (c) muf3 eine Partel ihre Verpflichtungen in
einem Zug erflllen, wenn diese Leistung in einem Zug erbracht werden kann und die
Umstande nichts anderes ergeben.

ARTIKEL 6.1.3
(Teilleistung)

(1) Der Glaubiger kann, wenn ihm bel Féligkeit der Leistung eine Teilleistung
angeboten wird, diese auch dann zurlickweisen, wenn dieses Angebot mit einer
Zusicherung hinsichtlich des ausstehenden Teils der Leistung verbunden ist, auf3er wenn
der Glaubiger kein berechtigtes Interesse daran hat, so zu handeln.

(2) Zusétzliche Kosten, die dem Gléubiger durch die Teilleistung entstanden sind,
sind vorbehdltlich aller weiteren Rechtsbehelfe vom Schuldner zu tragen.

ARTIKEL 6.1.4
(Rethenfolge der Leistungen)

(1) Soweit die Leistungen der Parteien gleichzeitig erbracht werden kdnnen, sind
die Parteien verpflichtet, sie gleichzeitig zu erbringen, auf3er wenn sich aus den
Umsténden etwas anderes ergibt.

(2) Soweit fur die Leistung nur einer der Parteien eine Zeitspanne erforderlich ist,
hat diese Partel ihre Leistung zuerst zu erbringen, auf3er wenn sich aus den Umsténden
etwas anderes ergibt.
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ARTIKEL 6.1.5
(Vorzeitige Leistung)

(1) Der Glaubiger kann eine vorzeitige Leistung zuriickweisen, auf3er wenn er kein
berechtigtes Interesse daran hat, so zu handeln.

(2) Die Annahme einer vorzeitigen Leistung durch eine Partei bertihrt nicht die Zeit
fir die Erflllung ihrer eigenen Verpflichtungen, wenn diese Zeit unabhangig von der
Erflllung der Verpflichtungen der anderen Partei festgelegt worden ist.

(3) Zusitzliche Kosten, die dem Glaubiger durch die vorzeitige Leistung ent-
standen sind, sind vorbehaltlich aller weiteren Rechtsbehelfe vom Schuldner zu tragen.

ARTIKEL 6.1.6
(Leistungsort)
(1) Wenn der Leistungsort weder durch den Vertrag festgelegt noch auf Grund des
Vertrages bestimmbar ist, hat eine Partei zu erfillen:
(@) eine Zahlungsverpflichtung am Ort der Niederlassung des Glaubigers;
(b) jede andere Verpflichtung am Ort ihrer eigenen Niederlassung.
(2) Eine Partei hat alle mit der Erfullung zusammenhéngenden Mehrkosten zu
tragen, die durch einen Wechsel des Ortes ihrer Niederlassung nach Vertragsabschluld
entstehen.

ARTIKEL 6.1.7
(Zahlung durch Scheck oder ahnliches Mittel)

(1) Zahlung kann in jeder Form bewirkt werden, die im gewdhnlichen Geschéfts-
verkehr am Zahlungsort benutzt wird.

(2) Voneinem Glaubiger, der entweder aufgrund von Absatz 1 oder freiwillig einen
Scheck, eine andere Zahlungsanweisung oder ein Zahlungsversprechen annimmt, wird
jedoch vermutet, dal3er das nur unter der Bedingungihrer Einldsungtut.

ARTIKEL 6.1.8
(Zahlung durch Uberweisung)

(1) Wenn der Glaubiger nicht ein bestimmtes Konto angegeben hat, kann Zahlung
durch Uberweisung an jedes der Kreditingtitute bewirkt werden, bei welchem der
Gléaubiger nach seinen Angaben ein Konto unterhalt.

(2) Bei Zahlung durch Uberweisung wird die Verpflichtung des Schuldners erfiillt,
sobald die Uberweisung an das Kreditinstitut des Glaubigers wirksam wird.

ARTIKEL 6.1.9
(Zahlungswéhrung)

(1) Wenn eine Zahlungsverpflichtung in einer anderen Wahrung ausgedriickt ist als
in der des Zahlungsortes, kann sie durch den Schuldner in der Wahrung des Zahlungs-
ortes erfllt werden, auf?er wenn

(a) diese Wahrung nicht frei konvertierbar ist; oder
(b) die Parteien vereinbart haben, dal3 die Zahlung nur in der Wahrung bewirkt
werden soll, in der die Zahlungsverpflichtung ausgedriickt ist.
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(2) Wenn es fir den Schuldner unmdglich ist, die Zahlung in der Wahrung zu
bewirken, in der die Zahlungsverpflichtung ausgedriickt ist, kann der Glaubiger die
Zahlung in der Wahrung des Zahlungsortes verlangen, und zwar auch in demin Absatz 1
Buchstabe (b) erwadhnten Fall.

(3) Zahlung in der Wahrung des Zahlungsortes ist nach dem anzuwendenden
Umrechnungskurs zu bewirken, der dort zum Zeitpunkt der Falligkeit gilt.

(4) Wennder Schuldner aber nicht zum Zeitpunkt der Faligkeit gezahlt hat, kann der
Glaubiger Zahlunggema3dem anzuwendenden Umrechnungskurs verlangen, der entweder
bei Faligkeit oder zum Zeitpunkt der tatsachlichen Zahlunggilt.

ARTIKEL 6.1.10
(Fehlende Angabe der Wahrung)

Wenn eine Zahlungsverpflichtung nicht in einer bestimmten Wahrung ausgedriickt
ist, muld die Zahlung in der Wahrung des Ortes bewirkt werden, an dem die Zahlung zu
leisten ist.

ARTIKEL 6.1.11
(Kosten der Erfiillung)

Jede Partel hat die Kosten der Erfullung ihrer Verpflichtungen zu tragen.

ARTIKEL 6.1.12
(Anrechnung von Zahlungen)

(1) Ein Schuldner, der demselben Glaubiger mehrere Zahlungsverpflichtungen
schuldet, kann zum Zeitpunkt der Zahlung die Schuld festlegen, auf welche er die
Zahlung angerechnet haben will. Jedoch tilgt die Zahlung zuerst etwaige Kosten, dann
fallige Zinsen und zuletzt die Hauptforderung.

(2) Wenn der Schuldner eine solche Festlegung nicht trifft, kann der Gléubiger
innerhalb angemessener Zeit nach der Zahlung dem Schuldner gegentiber erkléren, auf
welche Verpflichtung er die Zahlung anrechnet, vorausgesetzt dal3 die Verpflichtung félig
und unbestritten ist.

(3) Mangels einer Anrechnung nach den Absétzen 1 oder 2 wird die Zahlung auf
digenige Verpflichtung angerechnet, die eines der folgenden Kriterien in der angegebenen
Reihenfolge erflillt:

(a) eineVerpflichtung, dieféligist oder die as erste falig wird;

(b) die Verpflichtung, fur die der Glaubiger die geringste Sicherheit hat;

(c) die Verpflichtung, die den Schuldner am meisten belastet;

(d) die Verpflichtung, die als erste entstanden ist.
Wenn keines der vorerwdhnten Kriterien anwendbar ist, wird die Zahlung auf alle
Verpflichtungen verhdtnisméallig angerechnet.

ARTIKEL 6.1.13
(Anrechnung von anderen Leistungen als Zahlungen)

Artikel 6.1.12 findet auf die Anrechnung der Erflillung von anderen Leistungen as
Zahlungen sinngeméald Anwendung.
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ARTIKEL 6.1.14
(Antrag auf offentliche Genehmigung)

Wenn das Recht eines Staates eine dffentliche Genehmigung verlangt, welche die
Gliltigkeit des Vertrages oder seine Erflillung bertihrt, und wenn weder dieses Recht noch
die Umstande etwas anderes ergeben, so hat

(@ wennnur eine Partei ihre Niederlassungin diesem Staat hat, diese Partei die
erforderlichenM al3nahmenzuergreifen, umdieGenehmigungzuerlangen; und

(b) in jedem anderen Fal die Partei, deren Leistung eine Genehmigung
erfordert, die erforderlichen Maf3nahmen zu ergreifen.

ARTIKEL 6.1.15
(Verfahren fUr den Antrag auf Genehmigung)

(1) Die Partei, welche die notwendigen Malnahmen zu ergreifen hat, um die
Genehmigungzuerlangen, hat dasunverziiglichzutunundhat dledamit verbundenen K osten
zutragen.

(2) Diese Partei hat, wann immer das angemessen ist, der anderen Partei die
Erteilung oder Verweigerung einer solchen Genehmigung unverziiglich anzuzeigen.

ARTIKEL 6.1.16
(Genehmigung weder erteilt noch abgelehnt)

(1) Wenn ungeachtet dessen, dal3 die verantwortliche Partei dle erforderlichen
Malnahmen ergriffen hat, die Genehmigung innerhalb einer vereinbarten Frist oder, wenn
keine Frist vereinbart worden ist, innerhalb einer angemessenen Frist seit Abschlul3 des
Vertrages weder erteilt noch abgelehnt worden it, ist jede Partei berechtigt, den Vertrag
aufzuheben.

(2) Falsdie Genehmigung nur einzelne Bedingungen betrifft, findet Absatz 1 keine
Anwendung, wenn es nach den Umsténden angemessen ist, den Vertrag im Ubrigen auch
dann aufrecht zu erhdten, wenn die Genehmigung abgelehnt wird.

ARTIKEL 6.1.17
(Ablehnung der Genehmigung)

(1) Die Ablehnung einer Genehmigung, welche die Guiltigkeit des Vertrages
bertihrt, fuhrt zur Nichtigkeit des Vertrages. Wenn die Ablehnung lediglich die Gultigkeit
einzelner Bedingungen betrifft, sind nur diese Bedingungen nichtig, wenn es nach den
Umstanden angemessen ist, den Vertrag im tbrigen aufrecht zu erhalten.

(2) Wenn die Ablehnung einer Genehmigung die Erfiillung des Vertrages génzlich
oder teilweise unmadglich macht, finden die Regeln Uber die Nichterfullung Anwendung.

ABSCHNITT 2: VERANDERTE UMSTANDE (HARDSHIP)

ARTIKEL 6.2.1
(Einhaltung des Vertrages)

Wenn die Erfillung eines Vertrages fur eine der Parteien belastender wird, ist diese
Partei dennoch verpflichtet, ihre Verpflichtungen zu erfillen, vorbehaltlich der folgenden
Bestimmungen Uber verdnderte Umsténde.
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ARTIKEL 6.2.2
(Definition der veranderten Umstéande [Hardship])

Veranderte Umstande liegen vor, wenn der Eintritt von Ereignissen das Gleich-
gewicht des Vertrages grundlegend andert, sei es, well sich die Kosten der Leistung einer
Partei erhoht haben oder weil der Wert der Leistung, die eine Partel erhdlt, sich
vermindert hat, und

(a) diese Ereignisse nach Vertragsabschlu eintreten oder der benachteiligten
Partei bekannt werden;

(b) diese Ereignisse verninftigerweise durch die benachteiligte Partei zum
Zeitpunkt des Vertragsabschlusses nicht hatten berticksichtigt werden kénnen;
(c) diese Ereignisse auRerhalb des Einflulbereichs der benachteiligten Partel
liegen; und

(d) das Risiko des Eintritts dieser Ereignisse durch die benachteiligte Partel
nicht Gbernommen worden war.

ARTIKEL 6.2.3
(Wirkungen veranderter Umstéande)

(1) Be verdnderten Umsténden ist die benachteiligte Partei berechtigt,
Nachverhandlungen zu verlangen. Das Verlangen mul3 unverziiglich erhoben werden und
muf3die Grindeangeben, auf diees gestiitzt wird.

(2) Das Verangen nach einer Nachverhandlung as solches berechtigt die
benachteiligtePartei nicht, dieL eistungzuriickzuhalten.

(3) Kanninnerhalb einer angemessenen Frist keine Einigungerzielt werden, kann jede
Partei das Gericht anrufen.

(4) Wenndas Gericht verdnderteUmsténdefeststellt, kann es, wenn angemessen,

(a) den Vertrag zu einem Zeitpunkt und zu Bedingungen, die festzulegen sind,
aufheben oder

(b) den Vertrag mit dem Ziel der Wiederherstellung seines Gleichgewichts
anpassen.

KAPITEL 7— NICHTERFULLUNG

ABSCHNITT 1: NICHTERFULLUNG IM ALLGEMEINEN

ARTIKEL 7.1.1
(Begriff der Nichterfiillung)
Eine Nichterfillung liegt vor, wenn eine Partei irgend eine ihrer Vertragspflichten
nicht erfiillt, einschliefdlich einer mangel haften oder einer verspéteten Erfillung.

ARTIKEL 7.1.2
(Einwirkung der anderen Partei)

Eine Partei kann sich nicht auf die Nichterfillung durch die andere Partei berufen,
soweit eine solche Nichterfillung durch die Handlung oder Unterlassung der ersten Partei
oder durch ein anderes Ereignis verursacht wurde, fur das die erste Partel das Risiko

tragt.
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ARTIKEL 7.1.3
(Zuriickhalten der Leistung)
(1) <Sollen die Parteien gleichzeitig erfillen, so kann jede Partel die Leistung
zuriickhalten, bis die andere Partei ihre Leistung anbietet.
(2) Sollen die Parteien nacheinander erfiillen, so kann die Partei, die spater erfillen
soll, ihre Leistung zuriickhalten, bis die erste Partel erfiillt hat.

ARTIKEL 7.1.4
(Nachleistung durch die nichterfillende Partel)

(1) Die nichterflillende Partel kann auf eigene Kosten jede Nichterflllung durch

Nachleistung heilen, vorausgesetzt daid
(a) sie unverziiglich die Nachleistung anzeigt und die vorgesehene Weise und
den vorgesehenen zeitlichen Ablauf mitteilt;
(b) die Nachleistung nach den Umsténden geeignet ist;
(c) die benachteiligte Partel kein berechtigtes Interesse an der Zurtickweisung
der Nachleistung hat; und
(d) die Nachleistung umgehend vorgenommen wird.

(2) Das Recht auf Nachleistung wird durch eine Aufhebungserkldrung nicht
ausgeschlossen.

(3) Be wirksamer Anzeige der Nachleistung sind die Rechte der benachteiligten
Partei, diemit der Leistungdurch dienichterfullende Partel unvereinbar sind, ausgesetzt, bis
dieFrist fur dieNachleistungabge aufenist.

(4) DiebenachteiligtePartei kann dieLeistungbis zur Nachleistungzuriickhalten.

(5) Ungeachtet der Nachleistung behdlt die benachteiligte Partei das Recht,
Schadenersatz wegen V erspétung und wegen jeden Schadens zu verlangen, der durch die
Nachleistungverursacht oder nicht abgewendet wird.

ARTIKEL 7.1.5
(Nachfrist)

(1) Im Fal der Nichterfillung kann die benachteiligte Partei durch Erkl&rung
gegenuiber der anderen Partel eineNachfrist gewahren.

(2) Wahrend der Nachfrist kann die benachteiligte Partei die Erfillung ihrer eigenen
Gegenleistungspflichten zurlickhalten und Schadenersatz verlangen, kann aber keinen
anderen Rechtsbehelf geltend machen. Wennsieeine Anzeige der anderen Partel erhélt, dal’
dieseinnerhalb der Frist nicht erflllen wird, oder wenn bel Fristablauf nicht vertragsgemafd
erfullt wurde, so kann die benachteiligte Partei jeden Rechtsbehelf geltend machen, der ihr
nach diesem K apitel zur Verfligungstehen mag.

(3) Hat im Fal einer Verzogerung der Erfullung, die nicht wesentlich ist, die
benachteiligte Partei durch Erkl&rung eine Nachfrist von angemessener Lénge gewéhrt, so
kannsiedenVertragam Ende der Frist aufheben. I st die Nachfrist nicht von angemessener
Lange, so wird sieauf eine angemessene Lange ausgedehnt. Die benachteiligte Partei kann in
ihrer Erkl&rungbestimmen, dal3 der V ertrag ohne weiteres aufgehoben ist, wenn die andere
Partei nicht innerhalb der durch die Erklarunggewahrten Frist erfillt.

(4) Absatz 3ist nicht anzuwenden, wenn die nichterflllte Pflicht nur ein unter-
geordneter Teil der Vertragspflicht der nichterfillenden Partei ist.
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ARTIKEL 7.1.6
(Freizeichnungsklauseln)

Die Berufung auf eine Klausel, welche die Haftung einer Partei fur Nichterfullung
beschrénkt oder ausschlieft oder die es einer Partei erlaubt, eine wesentlich andere
Leistung zu erbringen als die andere Partel verninftigerweise erwartete, ist ausge-
schlossen, wenn dies unter Beriicksichtigung des Vertragszwecks grob unredlich wére.

ARTIKEL 7.1.7
(Hohere Gewalt)

(1) EineNichterfullungdurch einePartei ist entschuldigt, wenn sienachweist,dal3die
Nichterflllung auf einem aulerhalb ihres EinfluRbereichs liegenden Hinderungsgrund
beruht und dal3 von ihr verniinftigerweise nicht erwartet werden konnte, den Hinde-
rungsgrund bei Vertragsabschluf? in Betracht zu ziehen oder den Hinderungsgrund oder
seine Folgen zu vermeiden oder zu tiberwinden.

(2) Besteht der Hinderungsgrund nur voribergehend, so wirkt die Entschuldigung fir
einen Zeitraum, der im Hinblick auf die Wirkung des Hinderungsgrunds auf die
Vertragserfillungangemesseni st.

(3) Die Partei, die nicht erfullt, hat der anderen Partei den Hinderungsgrund und
seine Wirkung auf ihre Fahigkeit zur Erfullung anzuzeigen. Erhdlt die andere Partei die
Anzeige nicht innerhalb einer angemessenen Frist, nachdem die nicht erfillende Partei
den Hinderungsgrund kannte oder kennen muflte, so haftet diese fur den aus dem
fehlenden Empfang entstehenden Schaden.

(4) Dieser Artikel hindert eine Partei nicht, das Recht zur Aufhebung des Vertrages
auszuliben oder die Leistung zuriickzuhalten oder Zinsen fiir einen falligen Geldbetrag zu
fordern.

ABSCHNITT 2: ANSPRUCH AUF ERFULLUNG

ARTIKEL 7.2.1
(Erfillung einer Zahlungspflicht)
Ist eine Partel zur Zahlung von Geld verpflichtet, zahlt sie aber nicht, so kann die
andere Partel Zahlung fordern.

ARTIKEL 7.2.2
(Erfullung einer nicht auf Geld gerichteten Leistungspflicht)

Erflllt eine Partel nicht, die zu einer anderen Leistung as einer Geldzahlung
verpflichtet ist, so kann die andere Partei Erflllung fordern, es sei denn,

(a) dieErfullung ist rechtlich oder tatséchlich unmdglich;
(b) die Erflllung oder, sofern erheblich, die Durchsetzung ist unzumutbar
beschwerlich oder teuer;
(c) die Partei mit Anspruch auf Erfullung kann verniinftigerweise die Leistung
aus anderer Quelle erlangen;
(d) die Leistung hat hochstpersdnlichen Charakter; oder
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(e) die Partei mit Anspruch auf Erflllung fordert die Erflllung nicht binnen
angemessener Zeit, nachdem sie der Nichterflllung gewahr wurde oder hétte
werden sollen.

ARTIKEL 7.2.3
(Nachbesserung und ErsatzZleistung bei mangelhafter Leistung)

Der Anspruch auf Erflllung umfaldt in geeigneten Fallen das Recht, Nachbesserung,
Ersatzleistung oder andere Abhilfe bel mangelhafter Erfillung zu fordern. Die
Bestimmungen der Artikel 7.2.1 und 7.2.2 sind entsprechend anzuwenden.

ARTIKEL 7.2.4
(Gerichtliches Zwangsgeld)

(1) Verurtellt ein Gericht eine Partel zur Erflllung, so kann es auch anordnen, daf3
diese Partel ein Zwangsgeld zahlt, wenn sie dem Urteil nicht nachkommt.

(2) DasZzZwangsgeldist andiebenachteiligtePartei zu zahlen, wenn nicht zwingende
Bestimmungen des Rechts des Gerichtsortes anderes bestimmen. Die Zahlung des
Zwangsgeldes an  die benachteiligte Partei  schlief®  Schadenersatzanspriiche
nicht aus.

ARTIKEL 7.2.5
(Wechsedl des Rechtsbehelfs)

(1) Eine benachteiligte Partei, die Erflllung einer nicht auf Geld gerichteten
Leistungspflicht verlangt hat und die nicht binnen einer gesetzten Frist oder sonst binnen
angemessener Frist die Erflllung erhalten hat, kann sich auf jeden anderen Rechtshehelf
berufen.

(2) Kann die Entscheidung eines Gerichts auf Erfillung einer nicht auf Geld
gerichteten Leistungspflicht nicht durchgesetzt werden, kann die benachteiligte Partei
sich auf jeden anderen Rechtsbehelf berufen.

ABSCHNITT 3: AUFHEBUNG

ARTIKEL 7.3.1
(Recht zur Vertragsauthebung)

(1) Eine Parte kann den Vertrag aufheben, wenn die Nichterfillung einer der
anderen Partei nach dem Vertrag obliegenden Pflicht eine wesentliche Nichterfullung
darstellt.

(2) Bei der Feststellung, ob die Nichterfullung einer Pflicht eine wesentliche Nicht-
erfullung darstellt, soll insbesondere berticksichtigt werden, ob

(a) durch die Nichterfullung der benachteiligten Partei im wesentlichen entgeht,
was sie nach dem Vertrag hétte erwarten dirfen, es sei denn, dal? die andere
Partei diese Folge nicht vorausgesehen hat und verniinftigerweise auch nicht
hétte voraussehen kdnnen;

(b) die genaue Einhaltung der nicht erfillten Vertragspflicht fur den Vertrag
entscheidend ist;

(c) die Nichterfiillung absichtlich oder leichtfertig geschieht;
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(d) die Nichterfiillung der benachteiligten Partel Grund zur Annahme gibt, dai3
sie sich auf die zukunftige Erfillung durch die andere Partel nicht verlassen
kann;
(e) die nichterfillende Partei aufgrund der Vorbereitung oder Erflllung
unverhdtnismal3ige Einbul3en erleidet, wenn der Vertrag aufgehoben wird.
(3) Im Fall der Verzégerung kann die benachteiligte Partel den Vertrag auch dann
aufheben, wenn die andere Partel nicht vor Ablauf der ihr nach Artikel 7.1.5 gewahrten
Frist erfullt.

ARTIKEL 7.3.2
(Aufhebungserklérung)

(1) Das Recht einer Partei, den Vertrag aufzuheben, wird durch Mitteilung an die
andere Partei ausgelibt.

(2) Wenn die Erflllung verspétet angeboten wurde oder sonst vertragswidrig ist,
bl die benachteiligte Partei ihr Recht zur Aufhebung des Vertrages ein, es sei denn, sie
macht der anderen Partei Mitteilung binnen angemessener Frist, nachdem sie des
Angebots oder der vertragswidrigen Erfillung gewahr wurde oder hétte werden miissen.

ARTIKEL 7.3.3
(Antizipierte Nichterfilllung)

Ist schon vor dem Zeitpunkt, zu dem eine Partel zu leisten hat, offensichtlich, dal3 es
zu einer wesentlichen Nichterflllung durch diese Partei kommen wird, kann die andere
Partei den Vertrag aufheben.

ARTIKEL 7.3.4
(Angemessene Scherheit fir ordentliche Erfullung)

Eine Partel, die verntinftigen Grund zur Annahme hat, dal? es zu einer wesentlichen
Nichterflllung durch die andere Partei kommen wird, kann fir die ordentliche Erflllung
eine angemessene Sicherheit fordern und bis dahin ihre eigene Leistung zuriickhalten. Ist
die Sicherheit nicht binnen angemessener Frist gestellt, kann die Partei, die sie fordert,
den Vertrag aufheben.

ARTIKEL 7.3.5
(Wirkungen der Aufhebung im allgemeinen)

(1) Die Aufhebung des Vertrages befreit beide Parteien von ihrer Pflicht, eine
kinftige L eistung auszufiihren oder anzunehmen.

(2) Die Aufhebung schliefdt Schadenersatzanspriiche wegen Nichterfiillung nicht
aus.

(3) DieAufhebung bertihrt keine Bestimmung des Vertrages Uber die Beilegung von
Streitigkeiten oder eine andere Bestimmung des Vertrages, die auch nach der Aufhebung
noch wirksam sein soll.

ARTIKEL 7.3.6
(Ruckgabe)
(1) Be Aufhebung des Vertrages kann jede Partei Riickgabe von allem verlangen,
was sie geleistet hat, sofern diese Partei Zug um Zug alles zuriickgibt, was sie erhalten
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hat. Ist Riickgabe in Natur nicht méglich oder angemessen, so soll Ersatz in Geld geleistet
werden, wann immer dies verniinftig ist.

(2) Wenn sich jedoch die Erfiillung des Vertrages tiber einen Zeitraum erstreckt hat
und der Vertrag teilbar ist, so kann Riickgabe nur fir die Zeit nach dem Wirksamwerden
der Aufhebung verlangt werden.

ABSCHNITT 4: SCHADENERSATZ

ARTIKEL 7.4.1
(Recht auf Schadenersat2)

Jede Nichterfillung gewéhrt der benachteiligten Partei enen Anspruch auf
Schadenersatz, und zwar entweder ausschliefdlich oder zusammen mit anderen Rechts-
behelfen, aulfer wenn die Nichterfilllungnach diesen GRUNDREGELN entschuldigt i st.

ARTIKEL 7.4.2
(Volle Entschadigung)

(1) Die benachteiligte Partei hat Recht auf vollen Ersatz des Schadens, den sie
aufgrund der Nichterflllung erlitten hat. Dieser Schaden schliefdt sowohl jeden erlittenen
Verlust einds auch jeden entgangenen Gewinn, wobei jeder Vorteil zu berlicksichtigen ist,
dendiebenachteiligtePartei infolge vonihr vermiedener Kosten oder V erlustegezogen hat.

(2) Diesar Schaden kann immateriell sein und schliefdt beispielsweise ein korper-
liches Leiden und seelischen Kummer ein.

ARTIKEL 7.4.3
(Bestimmtheit des Schadens)

(1) Ersatzwirdnur flr Schaden, einschliefdich zukiinftigen Schadens, geschul det, der
mit einem verniinftigen Grad an Bestimmtheit festgestel It wird.

(2) Ersatz fir den Verlust einer Chance kann nach dem Maf%e der Wahrschein-
lichkeit ihres Eintritts geschul det werden.

(3) Kann der Betrag des Schadensersatzes nicht mit hinreichender Bestimmtheit
ermittelt werden, so liegt die Festsetzung im Ermessen des Gerichts.

ARTIKEL 7.4.4
(Voraussehbarkeit des Schadens)
Die nichterfillende Partei haftet nur fir Schaden, den sie bel VertragsabschluB als
wahrscheinliche Folge ihrer Nichterflllung vorausgesehen hat oder verniinftigerweise
hétte voraussehen konnen.

ARTIKEL 7.4.5
(Beweis des Schadens im Falle eines Deckungsgeschéftes)

Hat die benachtelligte Partel den Vertrag aufgehoben und hat sie innerhab enes
angemessenen Zeitraumes und in angemessener Weise ein Deckungsgeschéft vorge-
nommen, so kann sie den Unterschied zwischen demimVertragvereinbarten Preis und dem
Preis des Deckungsgeschafts sowie Ersatz fur jeden weiteren Schaden verlangen.
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ARTIKEL 7.4.6
(Beweis des Schadens durch den Marktpreis)

(1) Hat die benachteiligte Partei den Vertrag aufgehoben und kein Deckungs-
geschéft vorgenommen, gibt es aber einen Marktpreis fir die vertraglich Gbernommene
Leistung, kann sie den Unterschied zwischen dem im Vertrag vereinbarten Preis und dem
Marktpreis zur Zeit der Aufhebung des Vertrages sowie Ersatz flr jeden weiteren
Schaden verlangen.

(2) Marktpreis ist der Preis, der algemein in Rechnung gestellt wird fir die
Lieferung von Waren oder die Vornahme von Dienstleistungen unter vergleichbaren
Umstdnden an dem Ort, an dem der Vertrag hétte erfiillt werden sollen oder, wenn dort
ein Marktpreis nicht besteht, der an einem angemessen Ersatzort geltende Marktpreis.

ARTIKEL 7.4.7
(Schaden teilweise durch benachteiligte Partei verursacht)

Beruht der Schaden teilweise auf einer Handlung oder Unterlassung der benach-
teiligten Partei oder auf einem anderen Ereignis, fir das diese Partel das Risiko trégt, so
wird der Betrag des Schadenersatzes in dem Umfang herabgesetzt, al's diese Umsténde zu
dem Schaden beigetragen haben, wobei das Verhalten der Parteien berticksichtigt wird.

ARTIKEL 7.4.8
(Minderung des Schadens)

(1) Die nichterfillende Partei haftet fir den von der benachteiligten Partei
erlittenen Schaden in dem Umfang nicht, als der Schaden durch angemessene Schritte der
letzteren Partei hétte verringert werden kdnnen.

(2) Die benachteiligte Partei ist berechtigt, Ersatz fur ale Aufwendungen zu
verlangen, die sie verniinftigerweise bei dem Versuch, den Schaden zu verringern, auf sich
genommen hat.

ARTIKEL 7.4.9
(Zinsen bei Nichtzahlung von Geld)

(1) Zahit eine Partei einen Geldbetrag nicht bei Féligkeit, hat die benachteiligte
Partei Recht auf Zinsen von diesem Betrag fir den Zeitraum von der Faligkeit bis zur
Zahlung, unabhangig davon, ob die Nichtzahlung entschuldigt ist.
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(2) Der Zinssatz ist der durchschnittliche Bankensatz fir kurzfristige Kredite an
erstklassige Kreditnehmer, der fir die Zahlungswahrung am Zahlungsort gilt, oder, wenn
es einen solchen Zinssatz dort nicht gibt, der gleiche Satz im Staat der Zahlungswahrung.
Gibt es einen solchen Satz an beiden Orten nicht, so ist der Zinssatz derjenige
angemessene Satz, den das Recht des Staates der Zahlungswahrung festlegt.

(3) Die benachteiligte Partei kann weiteren Schadenersatz verlangen, wenn die
Nichtzahlung ihr einen grélReren Schaden verursacht hat.

ARTIKEL 7.4.10
(Zinsen auf Schadenersatz)
Wenn nicht anders vereinbart, sind Zinsen auf Schadenersatz wegen Nichterfillung
einer nicht auf Geld gerichteten Leistung vom Zeitpunkt der Nichterflllung an
geschuldet.

ARTIKEL 7.4.11
(Form des Schadenersatzes in Geld)
(1) Der Schadenersatz ist in einem Betrag zu zahlen. Er kann jedoch in Raten
zahlbar sein, wenn dies nach der Natur des Schadens angemessen ist.
(2) InRaten zu zahlender Schadenersatz kann an einen Index gekoppelt werden.

ARTIKEL 7.4.12
(Wahrung firr die Berechnung des Schadener satzes)

Der Schadenersatz ist entweder in der Wahrung, in der die Zahlungsverpflichtung
ausgedriickt war, zu berechnen oder in der Wahrung, in welcher der Schaden erlitten
wurde, je nach dem, welche angemessener ist.

ARTIKEL 7.4.13
(Vereinbarte Zahlung wegen Nichterfillung)

(1) Bestimmt der Vertrag, dald eine Partei, die nicht erflllt, der benachteiligten
Partei fir diese Nichterfillung einen bestimmten Betrag zu zahlen hat, so hat die
benachteiligte Partel unabhéngig von ihrem tatsichlichen Schaden Anspruch auf diesen
Betrag.

(2) Ungeachtet einer abweichenden Vereinbarung kann jedoch der bestimmte
Betrag auf einen angemessenen Umfang herabgesetzt werden, wenn er im Verhdltnis zu
dem aus der Nichterfillung entstandenen Schaden und den anderen Umstdnden stark
Uberhoht ist.
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