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OBSERVATIONS

concernant 1’utilité de 1l’unification,

3

F .
' ' au point de vue des besoins du commerce international,

- ‘ par M. E. RABEL

Ainsi que j’ai eu 1’occasion de le dire au cours des

§ ‘ discussions du Conseil de Direction, on doit s’attendre & ce
qu’on mette en doute - dans certains milieux commerciaux - 1’uti-

1ité que peut avoir toute tentative d'unifier le droit de vente
internationale. Bt d’autre part, si nous avons cru devoir faire

f ST :
1 N ;. le premier pas Vers la préparation de cette unification en proc=
-+ nant pour point de départ -les lois et jurisprudences en vigueur

S ~dans les principadx pays, certains auront la tendance de nous

- objecter que ce n’est pas dans ce domaine gqu’on pourrait obser-.

" ver la vie juridique actuelle du commerces.

. . . A . N
Ces deux obgectlons_p0851bles et meme probables; a en

juger d’apres certailnes réponses parvenues au Gouvernement Héer-

landais & 1l'occasion du no. 15 de son gquestionnaire paraissent
. . j ) A ) : - .
" avoir le méme Ffondement: toutes deux, elles partent du fait in-

" _ contestabvle que le commerce international a.su s’organiger sur

un terrain plus ou moins éloigné des lois nationales et du régime

du droit'international,privé,voirc sur la btase d’un zrand systeme

o
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de formulaires et contrats-types (1l). Il y a lieu d’envisazer dis
% vprdsent, & titre préliminaire, 1’importance de ge fait BOUY N0S
travaux.

mn fait, le commerce internétional7 au moing en tant ~u’il donine
les relations de 1'Zurope avec le reste du monde et celles qui se
nroduisent dans le sein de 1'Zurope, vit eﬁ tr2s yrande wartie

sous 1l’empire de formulaires contractuels. Ceux-ci sont, ou énis
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par une maison com-erciale - le vproducteur ou le charzeu:

{0

courtier ou 1’acheteur - soit isolZment soit en accord ave: la

. } . ’ ’ “ o~
concurrences ou convenus entre les intereszes a la meme “ranche

d’affaires riéunis en groupe, comme le "Verein der Getreidehindler

der Hamburczer Borse” (1858), “Bremer 3sumwollborse' (1¢72), 1a
"Silk association of America™ (1873), "London Corn Trade ALssocia-

A
tion (1877) et un zrand nombre d’associationz semblaZles crides

’

depulis cette cpoque.
On dit que pour les matidres premieres vendues en masse
- comme les 7Trains et graines, le coton9 les enzrais, le caout-

chouc, le café, le sucre - le marché est complétement io~1n= nar

ces formulairess; que onour les autres matiéres‘premiéres - comme
\

;
(1) ¢p. les ouvrazes citéds a lﬁ nagze 15 de notre rapnort sur
“vente, et la littirature récente reTativ aux travaux
International Law issociation. J’ai été, en outre, lar
aidé nar des renseignements que, d’une fagon Jartlcullurpmant
' compétente et instructive, m’on bien voulu fournir .. i
Leo, slfred 3ieveking, prof. Grossmann et Dr. .athies %
bourg et il. le Dr. Rudolf Frankel & 3erlin, ainsi ~ue par un
‘tres important volume sur la vente d’outre-mer que L, le Prof,
Grossmann nubliera prochainement et dont 1’auvteur m’a obli—
geamment fait varvenir les corrections de la vartie gzénirale.
{’est maintenant surtout dans ce livre que les faits existants
sont coordonnés le plus parfaitement et nue les arzuments des
adversaires d’une reglementatlon universelle sont déveloyrnids
autoritativement. '




le bois, la viande, les peaux. brutes, les soies et poils, les
graisses, le thé - 11y & dans le systéme des formulaires des
lacunes qui toutefois sont en train de disparaitre; et que fi-

nalement dans le commerce des produits industriels, le dit sys-

tome est encore 1loin a’8tre achevé, bien qu’il se développe éza-
lement. Les formulaires, d’ordinaire, traitent tous les sujets

‘ o Propres, selon les expériences fa§tes % susciter des différends
et surtouts la qualité de la marchandise, les lieu et temps de

la livraisons 1’attribution des divers frais aux parties, les
oblizations des parties s¢ rapportant au chargement, aux risquess
3 1l’assurance, aux documents a livrer, etc., enfin les preuves
tant du chargement et des empéchements survenus au chargement

A

que de la qualité et du poids. Dans 1a vente des matieéres pre-

% misres, la clause d’arbitrage est de style eg'frés souvent deve-
i' loppée pour ainsi dire en code de procedure; tandis que dans le

marché des produits industriels 1’arbitrage n’est pas de ragle.

I’ ampleur et la précision des contrats-types varient d’ailleurs;
en Angleterre 1ils constituent souvent de véritables volumes.

Or, dans le grand commerce actuel des marchandises ex-
pédiées en masse et méme de la plus grande partie des aubres wa-
tiéres premieres, les formulaires régnent.d’une fagon plus ou
moins complete, mais avec une indépendance singuliérement ac-
centude vis-a-vis des lois nationales, et grace a 1’arbitrage,
Lo ‘ des tribﬁnaux ordinaires. D¢ récentsuécrivains constatent quev
les oommergants ét les arbitres sont peu portés a s’occuper d’une

législation quelconque. 'On soutient également que les divergences




des législations nationales paraissent s’erfacer devant las con-
trastes des intéréts économiques des producteurs, exportateurs,
importateurs et acheteurs et devant les divergences causées par
1a diversité des marchandises. Car, quant a cette derniére 4aif-
férence, 1l scuractere plus ou moine individuel de la marchandise
adtermine 1l’essence du contrat, et lecs regles doivent varier se-
lon les qualités des marchandises en ce qui concerne les délais
de livraison - (il est d’importance, P.eXe, QU la. chose soit ou
non sujette a s’altérer, % 8tre facilement détournée etc.) - la
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méthode et les délais de vérification (poe. selon la nature de
1a chose: échantillons pris dans la masse, analyse chimique, vi-

ces perceptibles seulement pendant l’usage de la chose), 1’obli-

(D~

gation pour 1’acheteur d’accepter des marchandises entachees de
défauts avec réduction du prix (voir jusqu’a concurrence de 25
p.c. dans le commerce de jaune d’oeuf chinois) s

Toute admirable que soit certainement cette entreprise
originale des milieux &conomiques, elle n’est pas sans inconvé-
nients fort sensibles. On va jusqu’a parler d’une anarchie ou
nime d’unc vie sans droit. Bien des rormulaires sont fabriqués
machinalement, pleins de lacunes et de contradictions. Les par-
ties ne lisent pas ces recuells volumineux de conditions qu’el-
les souscrivent, et inconscientes des questions de droit, elles
n'ont, en dehors du peu de regles généraleme?t reconnues par 1'u-
sage mondial, que des notiqns tres restreintés sur la portée des
clauses dont elles font emploi et qui ne sont pas directement re-
latives a 1l’'objet de la 1ivraison. Aussi ne peut-on guere quali-

fier la plus, grande partie des fogrmulaires de véritables usages




commerciaux. L1 est vral que précisément les tyves de contraté
convenus entregroupes &intérdts onposés sont en train d’appor-
ter les éclairciscements les plus nécessaires aux ambiguités
régnant mome chez les mieux avertis. Zn tout cas, la méntalité
qui se manifeste actuellement chez les comwerganaé parait donner
reison & ceux qui attendent du scul dévelog

1’autonomie souveraine du commerce tout remede & cet état de

chosese.

3i 4’unc part le coatenu des contrats ect souvent ac-

au moins par les personnes gul en font egwloiy
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sez peu

ct

ater d’autre part unc extréme rizucur 4’internréta-
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on peut cons
+ion des clauses, chajuve fols au’une spéculation a échoud ct que
le co-contractant manque de fagon minime a scs obligations; no-

tﬂvxgnt Y celle incombant & un vendeur de charger la marchandise

danz un temps prescrite. nette interprétation formaliste 1araft

sanctionnée par la jurisprudence des divers pays et ne gaurait
. | ~ L [ L £ N
8tre attaquée isolément en elle-meme, blen qu glle fasse rever

le juriste de droit civil.
l infin, dans la vente des produits industricles, moins

sujette a de fortes variations de prix, on constate moins de
clauses fizes, mais aussi moins de doutes Jjuridigues. Danc ces
\

sendeurs se plaignent souvent de la manicre

£

cas, en revanche, les
~ 4 L3
arbitraire dont les acheteurs deo 1’autre cote de la mer profitent
de 1la prépondérance économigque que ieur conferent les circonstan-
A

ces actuelles. LS conséquences en sont les nemes que celles qui

résultent des doutes de droit dans les autres branches du commerce
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mondisls en négligeant les chances incertaines de procédures, qui
leur paraissent souvent suspectes, les commefganté cherchent, sou-
vent a tout prix, 4 transiger avec leurs adversaires. Dans cet or-
dre de faits encore, certains sont portés a croire que le mal .
n’est pas de nature & dtre guéri par une lol de vente.

On comprend donc aisément que certains juristes qui
viennent d'étudier de plus prés, avec une admiration mélée de stu-
peur, ce systéme de droit vivant et se disant autonome, inclinent
3 nier toute utilité a une internalisation quelcongque du droit des

obligations.

Cette tendance vient de se manifester 4 1’occasion des régles du

[¥is}

contrat caf qui sont ¢n train d’élaboration par les soins de 1’In-
ternational Law Association. ialgré le fait qu’au sein de cette
corporation les commergants ont une influence assez étendue et qusz
1a Chambre de Commerce Internationale prend part aux travaux sur
cet objet, lecs Warsaw Rules rencontrent une certaine opposition
gui leur prédit un role insignifiant dens la pratique; pour ce mo-
tif que les besoins commerciaux sont spécialisés par branche ¢t

re les usages résultant dc ses propres tep

que chaque branche préfe

dances et expériences.

=

n dépit de cette prophétie, les discussions continuent,

&

et nombre de délégations commerciales autorisees ¥ prennent part.

Dernibrement les associations des Etats-Unis ont adhéré aux prine-

cipes fondamentaux des Warsaw Rules.

on voit denc que 1'utilité des efforts d’unification
tentés par les cercles commerciaux eux-mémes et destinés & établin
des lois rigides mais de simples modeles de transactions est em-

preinte de doutes semblables 5 ceux qui nous intéressent.
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L’optimisme sesmble avolr le dessus pour le moment, et peut-etre

avee toubc raison. Mais évidemment, nous devons faire dérouler

4

dcs Aifficultés éprouvées au cours des discussions de la I.L.A.
ot du mauvais présage qui s’éléve quelque part contre les Cif-
Rules, une conclusion tres importante, & savoir qu’il parait im-

hossible de baser une loi uniforme sur les clauses usuelles. Si

«
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mome on mout attcindre, malgré tous les obstacles, des résultats

-

fort hecurcux »AY un contrat-type general, il n’en est pas de meme

d’un: 1dzizlation uniforme devant se conformer aux differentes

N
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législations nationales. @t si 1’on réussissalt meme a embrasser

quelques-unes des catégorics innombrables de ventes commerciales,

*

on négligerait les uutrcss et, avant tout, cettc loi uniforme ne
[ R

gnurait s’adapter aux variations continuelles de la vie commer-

I1 semble résulter de ces déductions que la scule methode qu’on

\

puisse consciller pour arriver & une loi uniforme, e¢st d¢ sc¢ r

W
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treindre aux régles fondamentales do droit privé, 2uxqu 11v3 i
'y aura licu de s¢ reporter dans les cas qui restent 2ctuclleoment
du domaine des lois nationales.

Or, un tel projet, nonobstant ﬁout ce qui a 2té dit et

v

aui peut écarter des illusions dangereusaes,; nNo SCe
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ment dépourvu d’utilité pratique.
a) On Dcut noter en premier lieu, mais non comme point
~ q Mr - 14
décisif,quc dans lc systeme actuel méme plus CﬂOUﬂll ¢t ameliore,
des clauses commerciales, il y a et il y aura toujours des lacu-
acunes cxistent d’une part au regard des objets de ven-

tes ot d'autre part au regard des sujcts ds rezlcmentation. Pour

j




Craicnt avee plus d’évic

certains produits industricls, de méme que pour le bétail; les

tableaux ctece, 11 nc peut exister des formulaires geénéraux.

-
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> couvrent dans certaines

usa
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hranches 1a presgue totalitéd des différends pratiquement rele-
vants, on constate qué, dans d’autrés branchcs, c¢lles laissent

en bien des cas un vide du, non 5 des causcs fortuites et tempo-
raircs, mais a 1’impossibilité de prévoir dans les contrats-types
les éventualité typlqueu, ioins sont fréquents les dangers me-
nacant la livraison corre cte, moins lcs varties sont 2ccoutun =

v
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1es considérer d’avance et en dtat de le faire. 4insigles con-

g",r

trats-types de la vente d’outre-mer, prévoicnt les dangoers de mer

tandis que bien ic contrats de vente te rrestre ne s'occupent gulre

s de 1la question des risquese La liste deg su-

O~

des particularit
jets non réglés ou insuffisamment réglés dans les formulaircs se-
rait longue. Cu tt%1n»m nt e¢lle combine r%lt des sujoets épors ot
sans rapport cntre cux.

b) Hziz lee mérites d’une loi dniforme cc manifeste-

nee si clle rdussissailt 2 régler dcs ma-

Q.
O
&)

tidros de droit impératif ou sycédant au moins particlloment
l’aufonqmic des parties. ' \

" ainsi on a relevé avec ralson dansg leg travaux prépa-
ratoires des Cif-Rules qu '{1 sorait de haute utilité de s¢ nro-

4

nonccr sur la question du transfert de Oroprlété gt que cct

qu tlon cst peut-ctre la plus importante a coté de celle des

-

risques. Or, au moyen A’un oontrat—modéle, on1 ne saurait arriver

\

\ : . . » . .
qu’a une solution partielle, ct meme la possibilité d’une telle

solution est discutéc. Une loi uniforme capable dc changer le




droit réel national ne rencontrerait pas de difficultés aussi
Zravese Cortaincment, 12 Jiversité des systemes nationaux de

.
-

droit réecl fa2it redouter des obstacles. Pourtant, cc nroblime

[ON

cat digne d’une tude approfondie.

A - . . 7’ N
De mime ordre sont lcs dispositions légales conc - rnant
1'erreur et la prescription.

anfin la forme et la formation des contrate sc¢ dérobant

S

su moins en partie a la réglementation contractuelle, sont, en

fait, peu touchées par lés formulaires.

3i 1’on veut donc donner 3 notre travail le caractére

o

immédiat 4’instrument efficace ci pratique, il scuble néccesalr

N
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d’étcndre en gquelague sorte le champ de nos études. Les sujets 1
plus importants au point de vue pratique sont 1lcs guivantess

10,- 1le transfert de propriété,

00,- le transfert des risquess

30.- les vices,

40,- la forme ct 1o, formation des contrats,

5o, la demeure du débitcur et ses conséquences,

6°.- le calcul des dommages~intér§fs,

70,; 1’errcure.
Les sujets n®. 2 & 6 se trouvant tyraitds dans notre Rapport, j’ai
cru opportun d’y ajouter dss & vprésent 1’étude du transfert de
propriété.

c)'Mais il y a de plus. quelque pessimiste.QUe 1’on

soit en raisﬁn de l’aversion gue peuvent reessentir les 5ommer-
cants contre les oeuvres’législatiVes, il y & bien des commer-

. ’ . " . \ - ,
ants éclaires qul se€ r3tent volonticrs a une cooperation intel-
! on intel

ligente et prudente avee 1los juristes. Les travaux de 1’I,L°A;




" ' Ié 7
ns étre poussé par la néccessité due

n
0
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en font foi. Ce n’cst pa

précisement & la qultitude et aux faiblesses des législations na-

W~

tionales et au désordre, au cara tere suranné ct 2 1’obsourit:
d’une grande partic d’entre elles,; que le commerce international
s’est si farouohcment retranché sur un terrain propre de rezle-
mentation qui, par sa nature extra-légale, souffre d’une autre
série d'incertitudes. Le divorce qui cxiste entre le¢ droit étati-
que et la vie commurciale n'est pas 1'iddal ¢t ne devrait was per-
durcr. On devrait convaincre les commergants que les Jjuristes
n’ont point 1'intention de compromettre lcur oeuvre, et on devrait

chercher, en commun &vee CSud, % lui donner unc base solide et gé-

Au reste, la formation et 1’interprétation des clauses
sont souvcnﬁ influencées par les différents droits nationaux. Il'
serait peu exact de dire que le droit commercial international
vit tout-a-fait en dehors de la mentalité des lois et jurispru-
dences. Dans la mesure ou les formulaires sont en relation intime
avec la\penséo juridique anglaige, i1 convicndra de concilier
cette pensée anglaise avec les manieres de penser continentales.

\

1a différence des législations ayant troubld une série dc clauses
ot embrouillé leur application, la substitution d’une lol unique
aux législations nationales entrainera des rectifications qui se
détermineront par la force des choses.

d) Il est vrai que non seulement le droit civil et com-

vlus

G

mercial, mais aussi les tribunaux des Ttats sont ddlaissés 4
~N
en plus par l& commerce. 11 est méme des savants pour croire

qu’on mcttra le sccau a l’abolition du. droit commercial lui meme .




Tes arbitres ne vont-ils pas jusqu’a ndgliger les 2y

Q

les de droit

15

lc¢s plus constantes en droit national 2 Quelle utilité oeut-il y

.voir & nous attacher & substituer un droit nouvcau mondial au

o

droit national puiqu’ils sont condamnés tous deux d’avance a res-

ter lettre morte ?

«

t pas ici lc lieu d’une aporéciation apnrofondie

[©]
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de la grosse question des arbitrages et de leurs conditions au-

jourd’hui cncore si embrouillde. Gardons-nous cimplement 4'exagé-

rer dane un sons ou dans l’autre. Une tres zrande assoclation com-
merciale vient précisdément de se prononcer & oo sujet, ¢n fucttant

1’avis que les arbitrages jugcant vite et sclon 1’equite annarente

sont propices pour trancher les questions au jour le jour, mais
\

. Q) . - 3 0 A
qu’ils doivent faire place aux tribunaux plus lents mais plus surs

~

’ o N . . ’ :
pour décider des causes ou sont en Jjcu d¢ agrands intérets. Dans

cet ordre 4’idédes, on peut aussi rappeler p.eXe 1’institution an-

glzisge du Spucial caso, montrant qu’en ce pays llarbitrasge n’cst
i

vraiment pas jugé apte % s’interposer dans les za2ffaires ou domi-

nent des questions juridiques difficiles. D’ailleurs Dien des

>

by

clauses d’arbitrage se limitent elles-meme a des litiges ne de-

passant pas certaine somme.
Au surplus, on nc doit pas cnvisager seulement les »ro-

cdg. Dans les négociations plus ou moins amiables qui, si souvent

de nos Jjoursy vienncnt remplacer les proces, parce que le commer-

cant ne veut Dpas perdre soit son client, soit son temps, ou qu’il

se méfie du tribunal d’un autre pays = en parell cas, une base ju-

ridique claire ct sanctionnée par une loi mondiale scrait d’une

autorité accablante.




e) 3Infin, on a nrétendu qU’une 1oi uniforme serait sans
valeur tant qu’il n’y aurait pas unité de juridiction, voire des
fours mondiales de droit privé. Autre exagération! La pratiqué
démontre que des conventions internationales comue celle du trans-
nort par chemin de fer ont fini par faire surgir deg jugements es-
senticllement analogues dans los divers Dayse. Un bon jurzemsnl est
hientot imité et une jurisprudence commune & quelques poys avancés
a assez de force intrinséque pour attirer des émules dans les au-
tres pays ct pour intimider toute interprétation arbitraire di-
Four conclurce CCB hrhves lignes, Jje me résume dans le séns sui-

vant.

I1 est tres important de se rendre soigneuscmont compte
de 1'empire immensc des formulaires et contrats-types. qui domine
&4 1’heure actuelle ct qﬁi vraisemblablement se¢ renforcera encore.
Ce n'est pas une lol mondiale qui devrait et pourrait chercher a

cles détailldes et destindes aux besoins de

Lr .
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s’incorporer cés I

t

’ ’ . . . ~ . .
chaaue article sépare. Augsl serait-il peut-etre illusolire de

vouloir influcncer directement leur évolution par une loi unirorme
1

Mais la valeur de notrc tentative n’en est pas ditruite.

i c¢lle pouvait réussir en plein accord avec les cercles commer-

¥

- )
ciaux, clle nc comblerait pas sculement ccrtalnes lacuncs, mails
erait urne influence sur les esprits. Sa vigueur augmen-
terait, il cst vrai, sl elle réussissait a embraszer lc plus pos-

siblas des maticres soustraites a la volonté autonome des vparties.




4u reste, il ne faut pas oublier le but supréme de nos
efforts. Il est idéaliste. Nous cherchons une voie & ouvrir au
droit mondial des obligations tout entier. Cette oecuvre c¢st lente,

mais les dévouements qui lui seront consacrés scront puissants en

culs, menéds sous

43}
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sux-memes. Les ontretiens internationaux a cux-
la. direction d’'un Institut International de hautes compétence et
autorité, assureront 1’centente et la collaboration,; tant des ju-

ristes quc des hommes d’affaires des différents pays.




