UNIDROIT 1887
Etude LVIII - Doc. 33
(Original: frangais)

Unidroit

INSTITUT INTERNATIONAL POUR L'UNIFICATION DU DROIT PRIVE

PROJET DE CONVENTION SUR
L'AFFACTURAGE INTERNATIONAL

tel qu'adopté par un comité d'Unidroit
d'experts gouvernementaux
le 24 avril 1987

et
RAPPORT EXPLICATIF

préparé par
le Secrétariat d'Unidroit

Rome, septembre 1987




PROJET. DE CONVENTION SUR L'AFFACTURAGE INTERNATIONAL

tel qutadopté par un comité d'Unidroit d'experts gouvernementaux
le 24 avril 1987




LES ETATS PARTIES A LA PRESENTE CONVENTION,

RECONNAISSANT 1'importance d'établir un cadre juridique qui facilitera
l'affacturage international, et de veiller a 1'équilibre entre les intéréts des
différentes parties & 1'opération,

CONSCIENTS de la nécessité de rendre l'affacturage international davantage
accessible aux pays en développement,

RECONNAISSANT en conségquence que l'adeption de régles uniformes applicables a
certains aspects.dé l'affacturage international et cbmpatibles avec les différents
systémes sociaux, économiques et juridiques contribuera a l1'élimination des
obstacles juridiques aux échanges internationaux et favorisera le développement du
commerce international,

SONT CONVENUS de ce qui suit:

Article premier

1. - Au sens de la présente Convention, on entend par "contrat d'affacturage”
un contrat  conclu entre une partie (le fournisseur) et une autre partie
(l'entreprise d'affacturage, ci-aprés dénommée le cessionnaire) en vertu duquel:

a) le fournisseur peut ou doit céder au cessionnaire des créances nées de
contrats de vente de marchandises conclus entre le fournisseur et ses clients
(débiteurs) & 1'exclusion de ceux qui pertent sur des marchandises achetées pour
leur usage personnel, familial ou domestigue;

b) le cessionnaire doit prendre en charge au moins deux des fonctions
suivantes: _ '
- le financement du fournisseur, notamment le prét ou le paiement
anticipé;
- la tenue des comptes;
~ l'encaissement de créances;
la protection contre la défaillance des débiteurs;

c) la cession des créances doit &tre notifiée par écrit aux débiteurs.

2. - Dans la présente Convention, la référence aux "marchandises" et a4 une
"vente de marchandises" comprend également les services et la prestation de gervi-

Ces.

3. - Dans la présente Convention, le terme "écrit" désigne toute forme
d'écrit, signé ou non.
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Article 2

1. - La présente Convention s'applique lorsque les créances cédées en vertu
d'un contrat d'affacturage naissent d'un contrat de vente de marchandises entre un
fournisseur et un débiteur qui ont leur &tablissement dans des Etats différents:

a) lorsque le fournisseur, le débiteur et 1le cessionnaire ont leur
&tablissement dans des Etats contractants; ou

b) lorsque le contrat de vente de marchandises et le contrat d'affac-
turage sont régis par la loi d'un Etat contractant.

5, — Aux fins de la présente Convention, si une partie au contrat de vente de
marchandises ou au contrat d'affacturage a plus d'un é&tablissement, 1'établis-
sement & prendre en considération est celui qui a la relation la plus étroite avec
le contrat et son exécution eu égard aux circonstances connues des parties ou
envisagées par elles & un moment quelconque avant la conclusion ou lors de la

conclusion de ce contrat.

Article 3

1. - Les parties au contrat d'affacturage peuvent exclure l'application de la

présente Convention.

2. — Les parties au contrat de vente de marchandises ne peuvent exclure
1'application de la présente Convention qu'd 1'égard des créances nées solit au
moment soit aprés que le cessionnaire a été informé par écrit de cette exclusion.

3, - Lorsque l'appiication de 1la Convention est exclue conformément - aux
paragraphes précédents du présent article, cette exclusion ne peut porter que sur

1'ensemble de la Convention.

Article 4

. Dans les seuls rapports entre les parties au contrat d'affacturage:

a) une clause du contrat prévoyant la cession de créances existantes ou
futures est valable, méme si le contrat ne les a pas individuellement désignées,
si lors de la conclusion du contrat ou a4 leur naissance elles sont déterminables;

b) une clause du contrat d'affacturage en vertu de laguelle des créances
futures sont cédées opére le transfert des créances au cessionnaire dés leur

jasance, sans nécessité d'un nouvel acte de transfert.
nai s




Article &

1. - La cession de la créance par le fournisseur au cessionnaire peut &tre
réalisée noncbstant toute convention entre le fournisseur et le débiteur prohibant

une telle cession.

2. - Toutefois, ladite cession n'a pas d'effet & 1'égard du débiteur qui a son
établissement dans un Etat contractant qui a fait la déclaration prévue 32
l1'article X de la présente Convention.

Article 6

Dans les seuls rapports entre les parties au contrat d'affacturage, le contrat
peut valablement prévoir le transfert, directement ou par un nouvel acte, de tout
ou partie des droits du fournisseur provenant de 1la vente de marchandises, ¥
compris le bénéfice de toutes dispositions du contrat de vente de marchandises
réservant au fournisseur la propriété des marchandises ou lui conférant toute
autre parantie.

Article 7

1. - Le débiteur est tenu de payer le cessionnaire s'il n'a pas eu connais-
sance d'un droit préférable et si la notification de la cession:

a) a été donnée dans un écrit au débiteur par le fournisseur ou par le
cessionnaire en vertu d'un pouvoir conféré par le fournigseur;

b) précise de fagon suffisante les créances cédées et le cessionnaire &
qui ou au compte de qui le débiteur doit faire le paiement; et

¢) concerne des créances. gui naissent d'un contrat de vente de
marchandises qui a été conclu soit avant soit au moment ol la notification est

donnée.

2. — Le paiement par le débiteur au cessionnaire libére le débiteur pour ce
méme montant si ce paiement est fait conformément au paragraphe 1 du présent
article, sans préjudice de toute autre forme de paiement également libératoire.

Article 8

1. - En cas de demande du cessionnaire contre le débiteur en palement d'une
créance résultant du contrat de vente de marchandises, le débiteur peut invoquer
contre le cessionnaire tous les moyens de défense que le débiteur aurailt pu faire
valoir lui-méme en vertu de ce contrat si la demande avait été faite par le
fournisseur.




2. - Le débiteur peut aussi exercer contre le cessionnaire  tout droit &
compensation relatif & des droits ou actions existants contre le fournisseur en
faveur duquel la créance est née, et que le débiteur peut invoquer A 1l'époque ol
le débiteur a recu avis de la cession conformément aux dispositions de l'article 7

de la présente Convention.

Article §

1. - Sans préjudice des droits du débiteur en vertu de 1'article 8 de la pré-
sente Convention, 1‘1nexecut10n ou l'exécution défectueuse ou tardive du contrat
de vente de tnarchandlses par le fournisseur ne permet pas, & elle seule, au
débiteur de recouvrer le paiement ‘qu'il a fait au cessionnaire, sous réserve de
l'existence d'une action par le débiteur contre le fournisseur en répétition du

prix.

2. — Néanmoins, le débiteur qui dispose d'une telle action contre le four~
nisseur peut recouvrer le paiement qu'il a fait au cessionnaire:

a) dans la mesure oll le cessionnaire n'a pas payé le prix de la créance
au fournisseur; ou ' '

b) si, au moment ol il a payé le prix de la créance, le cessionnaire
avait connaissance de 1'inexécution par le fournisseur du contrat de vente portant
sur les marchandises dont il a regu paiement du débiteur,

Artiele 10

1. - Lorsqu'une créance est cédée par un fournisseur & un cessionnaire en
vertu d'un contrat d'affacturage régi par la présente Convention:

a) sous réserve des dispositions de 1'alinéa b) du présent article, les
régles énoncées dans les articles 3 A 9 de la présente Convention s'appliquent a
toute cession successive de la créance par le ce851onna1re ou par un cessionnaire

successif;

b) les dispositions des articles 7 et 8 de la présente Convention
g'appliquent comme si le cessionnaire successif &tait le premier cessionnaire.

2. — La notification au débiteur de la cession successive peut aussi consti-
tuer notification de la premidre cession au premier cessionnaire.

3. - La présente Convention ne s'applique pas 3 une cession successive inter-

dite par le contrat d'affacturage.




Article 11

1. - Pour 1l'interprétation de 1a présente Convention, il sera tenu compte de
gson objet, de ses bute tels qu'ils sont énoncés dans aen Préambule, de son
caractére international et de 1la nécessité de promouvoir P'uniformité de sgon
application ainsi que d'assurer 1o respect de la bonne foi dans le commerce
international.

2. ~ Les questions concernant les matiéres régies par la présente Convention
- et qui ne sont pas expressément tranchées par elle seront réglées selon les
principes généraux dont elle s'inspire et conformément & la loi applicable en
vertu des régles du droit international privé.

Article X

Un Etat contractant peut & tout moment déclarer, conformément au paragraphe 2
de l'article 5 de la présente Convention, qu'une cession en vertu du paragraphe 1
de 1l'article 5 n'a pas d'effet a 1'égard du débiteur qui a son établissement dans
cet Etat.




RAPPORT EXPLICATIF SUR LE
PROJET D'UNIDROIT DE CONVENTION SUR L'AFFACTURAGE INTERNATIONAL

préparé par le Secrétariat d'Unidroit




HISTORIQUE DU PROJET CE CONVENTION

1, - L'origine des travaux sur ce projet de Convention remonte & 1la
décision prise par le Conseil de Direction d'Unidroit a sa 53 session
tenue % Rome en février 1974, sur 1a base d'un mémorandum préparé par le
Secrétariat, d'inclure au Programme de travail pour la période triennale
1975-1977 1ga question des Cessions de créances en général et, plus
particulidrement, celle du contrat de factoring., ILe Conseil pria également
le Secrétariat de préparer une étude préliminaire sur ce contrat pour lui
permettre de sze prononcer sur 1‘'ordre de priorité qui po?ffait 8tre attaché
a ce sujet, en vue de 1'élaboration de régles uniformes .

2. - Le Conseil de Direction _fut saisi dtun rapport préliminaire
soumis par le Secrétariat 3 sa 55e Session, tenue & Rome en septembre
1976, et autorisa une plus large diffusion du rapport ¢t d'un questionnaire
l'accompagnant, en particulier aux braticiens; 3 sa 56e session, il déci-
da de constituer un groupe restreint de membres du Congeil de Direction,
asgisté d'un oy de plusieurs experts en matiére de factoring, pour exXanminer
l'analyse des réponses ay questionnaire, Les conclusions détailldes .du
groupe furent portées a 1'attention du Conseil de Direction & sa 57 "¢
Session, tenue 3 Rome en avril 1978 et, conformément ay mandat que 1uji
avait donné le Conseil, le Président d'Unidroit constitua un Comité d'étude

Le comité qd's+ude tint trois sessions & Rome, la premiére les 5 et &
février 1979, la seconde du 27 au 29 avril 1981 et la troisiéme du 19 au 21
avril 1982 ).' A la conclusion de celle-ci, 1le comité d'étude adopta
l'avant;projet de régles uniformes sur certains aspects du factoring
international.

3. - Lors de sa 62eme session tenue & Rame en mai 1983 (A), le Conseil
de Direction approuva ce projet de régles et décida d'adresser aux
Gouvernements des Etats membres d'Unidroit avec une demande d'observations,
le texte de %é?vant—projét accompagné du rapport explicatif préparé par le
Secrétariat - A la lumiére desg observations regues, le Conseil de

(1) Rapport sur 1a 53eme session du Conseil de Direction, p. 21.

{2) Pour le rapport de la session dy groupe restreint, voir Ftude LVIIT . poc, 4,

(3) Les rapports syr les trois sessions sont reproduits respectivement dans Etyde LVIIT
7, Etude LVIII - Dog. 10 et Etude LYIT{ - Duc. 13.

(&) Rapport sur 1a 62°"° session du Corseil da Pirection, p. 14.

5) Etude LVIII - Doc. 16,




) foian A éme . , .
Direction décida & sa 63 gession en mai 1984 de constituer- un Comité
d'experts gouvernementaux chargé d'élaborer un pﬁ%%et de régles uniformes
sur certains aspects du factoring international (ci-aprés dénommé "le

comité" ).

4. - Le texte de l'avant projet de régles uniformes fut discuté et
révisé lors de trois sessions du comité, tenues 4 Rome du 22 au 25 avril
1985, 15 21 au 23 avril 1986 et du 22 au 24 avril 1987, respecti-

vement . A ses deuxidme et troisidme sessions, le comité s'est penché
également Sﬁﬂ un projet de dispositions finales préparé par le
Secrétariat . M. Royston M. Goode a présidé l'ensemble des travaux du

comité ainsi que ceux d'un comitd de rédaction qui s'est réuni & chaque
session pour rendre compte des amendements apportés par le comité pléﬁier.
En tout, 33 Etats membres d'Unidroit, quatre Etats non-membres, trois
organisations intergouvernementales, deux organisations internationales
non-gouvernementales, ainsi que trois associations professionnelles inter-
nationales et trois aSESFiationsuprofessionnelles nationales ont participé
aux travaux du comité .

5. — A 1l'issue de sa troisiéme session, le comité a conclu ses travaux
en adoptant 6{3) texte d'un projet de Convention sur 1'affacturage
international , désormais prét 2 &tre soumis & une Conférence diplo-
matique pour son adoption. Lors de la séance de cl8ture de la troisiéme et
dernidre session du Comité d'Unidroit d'experts igouVerneméntaux chargé
d'élaborer un projet de Convention sur le crédit-bail international qui
s'est tenue consécutivement & celle du Comité d'experts gouvernementaux
chargé d'élaborer un projet de Convention sur l‘affécturage internationsal,
le représentant du Canada a annoncé que son Gouvernement offrait de réunir
une Conférence diplomatique pour 1'adoption des deux projets de Conventions

susmentionnés sur son territoire. La Conférence se tiendra & Ottawa dq 9
au 28 mai 1988.

{ 6) Rapport sur la 53eme session du Conseil de Directinn,‘p. 39.

{ 7) Le Secrétariat a rédigé un commentaire sur le texte de l'avant-projet de Convention
établi par le comité & sa premidre session (Etude LVIIT - Doc. 20}, ainsi gu'un commentaire
révisé sur le texte de l'avant-projet de Convention établi par le comité & sa deuxidnme
session (Etude LVIII - Doc. 25), et un rapport de synthdse sur la troisidme session du comité
{Etude LVIIT - Doc. 32).

{ 8) Pour la version révisée du projet de dispositions finales, veir Etude LVIII - Doc.
34,

( 9) Pour la liste complite des participants, voir 1'ANNEXE ci-apris.

{10) Pour le texte du projet de Convention, voir supra. .
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CONSIDERATIONS GENERALES

(11

6. - Quoique l'origine 4du factoring )puisse 8tre situde dans
1'Antiquité et que celui-ci ait connu un nouveau développement au }{IXe
siécle dans les relations entre la Grande Bretagne et les Etats~Unis
d'Amérique, ce n'est qu'aprds 1a premiére = guerre mondiale que ses
caractéres s'affirment, dans lesg pays de Common Law d'abord, puis dans lesg
autres pays occidentaux, dans le monde entier enfin. Depuis leg années
1960, son essor considérable et ininterrompu, y compris sa diffusion dans
des domaines d'activité de plus en plus diversifiés et dans un nombre
croissant de pays, témoigne de 1'adéquation de cette technique financiére
aux nécessités des échanges commerciaux de la vie contemporaine. Un exposé
succinct de la fonction économique de 1'affacturage et des mécanismes
Juridiques adoptés au niveau national pour 1le réglementer, permettra de
mieux comprendre lesg raisons qui ont orienté les choix des auteurs du
projet de Convention dans leurs efforts visant 3 doter d'un cadre Juridique
approprié, au niveau international, un instrument fagonné et utilisé avec
succés par le monde commercial et financier,

7. - Le recours a l'affacturage par une petite ou moyenne entreprise de
production de biens ou de services qui consent du crédit & ses clients
professionnels ou commerciaux, résulte d'une décision de rationalisation de
son activité: il lui permet de se décharger d'un certain nombre de préoccu-
pations d'ordre financier, et de s'en remettre pour ces questions a uh
professionnel qui offre une large gamme de services selon les critéres
d'efficacité et de bag colits qui caractérisent la spécialisation. Les
services proposés par l'entreprise d'affacturage peuvent B&tre schémati-
quement rapportés & gquatre: en premier lieu, le factor peut couvrir 1le
risque afférant 2 1'ingolvabilité des débiteurs du fournisseur; aprés
s'8tre informé sur l'assiette financidre de chague débiteur, le factor fixe
le cas échéant une ligne de crédit, calculée .notamment en fonction du
chiffre d'affaires réaligé avec celui-ci et du délai moyen de paiement, et
il assume le risque du dé&faut de paiement pour cause d'insolvabilité du
débiteur A concurrence de la ligne de crédit qu'il a accordée., Selon que ce

(11) te terme "factoring” a &té remplacé par celui d'"affacturage™, consacré dans 1a
langue frangaise, et ¢lest celui qui est utilisé tant dans le texte du projet de Convention
que dans le présent rapport, Pour des raisens de commodité, Ventreprise d'affacturage qui
est désionfe sous le nom de cessionnaire dans les dispositions du projet de Convention, sera

svuvent dénommée "facter” dans la présentation qui suyit.

;
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service est ou non fourni, 1'opération d'affacturage est dit avec, ou sans,
recours. Par ailleurs, l'affacturage peut &tre un instrument de mobili-
sation des créancez, le factor avangant au fournisseur un montant
proportionnel & la valeur des créances, dont le paiement par le débiteur ne
doit intervenir qu'ultérieurement, & 1'échéance convenue. Les deux autres
services traditionnellement offerts par l'affacturage sont, d'une part, la
gestion des comptes clients du fournisseur, qui implique la tenue de la
comptabilité, le suivi de la correspondance et 1la relance des débiteurs 2
1'aide des moyens techniques de gestion les plus. avancés; et d'autre part,

le recouvrement des créances auprés des débiteurs, ceux-ci payant alors
directement au factor qui reverze le montant au fournisseur selon les
accords qui ont é&té conclus entre eux. Lorsque le factor est chargé
d'encaisser les créances, il effectue également les  démarches
contentieuses. Le fournisseur peut coﬁvenir' avec le factor, selon des
considérations & la fois commerciales et juridiques, de notifier ou de ne
pas notifier au débiteur qu'il est 1ié par un contrat d'affacturage.
Notamment, lorsque le recouvrement des créances est prévu au nombre des
services fournis, le débiteur est ainsi informé qu'il doit se libérer entre
les mains du factor.

8. - Le factor est rémunéré pour son activité par la commission qu'il
regoit du fournisseur, laquelle. peut aller jusqu'a deux pour cent de la
valeur de chaque créance, calculée selon les services fournis et le colit de
ceux-ci dans chaque cas. Lorsqu'il consent des avances sur le paiement des
créances, le factor percoit le montant des intéréts correspondants. L'on
comprend aisément que 1l'opération d'affacturage ne puisse reposer que sur
des relations continues entre le fournisseur et les débiteurs considérés,
et ce du fait tant de la nature des services qui le caractérisent que de
1'importance primordiale de rentabiliser les moyens mig en oeuvre; pour
ces mémes raisons, le factor demande au fournisseur de disposer de
l'exclusivité de 1l'affacturage des créances ou de certaines catégories de
créances qui naitront des rapports commerciaux entre celui-ci et ses
clients.

9. - Comme cela ressort de la bréve présentation qui précéde, -les

avantages économiques de l'affacturage sont multiples: on 1'a vu, il offre
des liquidités financiéres, la certitude du palement la gestion et le re-
couvrement des créances, autant de services dont le choix de la combinaison
et les modalités sont laissés & l'initiative des parties. Cette technique
financiére relativement récente a cherché, au sein de chaque systéme, les
moyens Jjuridiques garantissant une misé en ceuvre dans les meilleures
conditions possibles, de facilité-et de souplesse mais aussi de sécurité et
de cofit; c'est ce qui explique que si dans 1'ensenble des pays, c'est le
transfert des créances qui sert de support Juridique fondamental &
1l'opération d'affacturage, les procédés selon “lesquels ce transfert est




réalisé et les régles qui en régissent les différents aspects varient
largement entre eux. En conséquence, lorsque 1le fournisseur est en
relation commerciale avec des acheteurs 3 1'étranger, l’éloignement, 1a
difficulté pour le premier de ge renseigner sur leg capacités financidpes
des seconds, les cbstacles linguistiques, 1'ignorance bien gouvent du droit
étranger applicable, rendent les services de l'affacturage encere plus

appréciables. Il n'en reste pas moins que les divergences entre les droitg

applicable & uyne opération donnée oy a4 tel ou tel aspect de celle-ci, sont
des  inconvénients que les brofessionnels de l'affacturage doivent
présentement assumer et gqu'ils pallient en répercutant lesg colits accrus de
leurs services sur les fournisseurs,

d'Unidroit, faisant siennes lea conclusions du comité d'étude, a reconnu
que l'on aiderait les échanges commerciaux en facilitant l'affacturage et
qu'il était done souhaitable d'&laborer des régles uniformes en la matiére,
I1 est cependant lui aussji convenu de limiter l'objet de ses efforts
d'unification 3 l'affacturage international, considérant qu'une telle
restriction permettrait 1l'acceptation ges régles uniformes par un plus
grand nombre d'Etats, car g'i] pouvait 8&tre souhaitable en théorie
d'envisager d'élaborer des régles uniformes sur l'affacturage tant au
niveau national qu'au niveau international, il se pourrait bien qu'il ¥y ait
de fortes réticences de la part de nombreux Etats a accepter des
changements 3 des principes de droit solidement é&tablis qui s'appliquent
d'une fagon beaucoup plus générale et pas  simplement aux opérations
d'affacturage. 35§ le comité s'est prononcé, quant a la forme que le futur
instrument devrait revétir, en faveur d'une Convention, il a &té souligné 3
plusieurs reprises au cours de ges travaux que ce choix laissait ouverte la
possibilité pour les Etats qui 1le désireraient de s'inspirer deg régles
internationales lors de 1'élaboration d'une réglementation nationale
destinée aux opérations internes. En ce qui concerne 1lg méthode générale
suivie dans 1a Préparation du projet de Convention, le comité a décidé de
limiter la portée des travaux d'unification & ce que l'on peut considérer
comme étant la clef de volite de l'opération d'affacturage, a savoir 1la
question spécifique de la céssion, et d'énoncer des principes de base
minimums pour régir un nombre restreint d'aspects soulevant deg problémes
particuliers, En outre, i1 faut indiquer que la réglementation du
mécanisme de 1la cession est circonscrite aux relations entre leg trois
parties directement intéressées - 1e cédant, le Cessionnaire et le débiteur
cédé - 3 1'exclusion de toute situation impliquant deg tiers: c'est 13
l'une des raisons pour lesquelles g éfé supprimée une disposition qui avait
€té introduite 3 I'erigine concernant la responsabilité du factor envers




réserve de propriété; pour ce qui est en revanche des problémes de
priorités entre les droits du factor et des tiers sur les créances, c'est
en raison de leur complexité extréme-qué le comité a renoncé & les traiter
que ce fit par une régle de droit matériel ou méme par une régle de conflit
de lois, et ce malgré le regret exprimé largement que la Convention laisse
de cBté cet aspect qui posait les plus grandes difficultés dans le contexte

international.

11. - Avant d'aborder le commentaire de chacune des dispositions du
projet de Convention, il convient d'indiquer le souci du comité de tenir
compte autant que possible de la Convention des Nations Unies de 1980 sur
les contrats de vente internationale de marchandises (ci-aprés dénommée la
"Convention de Vienne"), puisque 1'opération régie par la future Convention
sur 1l'affacturage international fait le plus souvent suite a4 une obération
internationale de vente, laquelle est donc susceptible d'8tre régie par la
Convention de Vienne. Ce souci est perceptible & plusieurs égards: dans la
structure générale du projet en premier lieu (notamment la place des
articles), parfois dans les dispositions mémes d'un article déterminé du
enfin, chaque fois que <c'était possible et souhaitable, dans la
terminologie afin de viser & une harmonisation des concepts entre plusieurs
instruments internationaux récents se rapportant 4 des matidéres connexes.
Quoique le comité n'ait pas examiné la possibilité de regrouper les
articles sous des intitulés généraux comme on en trouve dans d'autres
Conventions en matidre de droit du commerce international, 1'on peut
dégager plusieurs parties qui seraient - composées ainsi: la premiére
concernant le champ d'application, matériel et géographique, et la
possibilité pour les parties d'écarter 1'application de la Convention
(articles premier & 3); il conviendrait en outre d'inclure sous cette
rubrique l'article 10 qui élargit le champ dtapplication de la Convention
en soumettant aux principes qui s'y trouvent énoncés les cesaions
intervenant & 1la suite de celles effectudes en vertu d'un contrat
d'affacturage régi par‘la Convention. La deuxiéme renferme des régles
levant certains obstacles qui peuvent exister dans les droits nationaux a
1a validité de la cession de créances, ou du transfert des droits
accessoires aux créances, entre les parties au contrat d'affacturage
(articles 4 et 6); une troisidme partie se rapporterait & certains effets
de la cession & 1'égard du débiteur (articles 7 & 9}, tandis que les
dispositions de l'article 5 concernent A4 la fois la question de la validité
de la cession inter partes et celle des effets & 1l'égard du débiteur.
Enfin 1'article 11 contient des dispositions générales en matiére

d’interprétation des régles de la Convention.
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COMMENTAIRE DES DISPOSITIONS DU PROJET DE CONVENTION

12. - Le titre du projet de Convention sz subi une iégére modification
au  cours des travaux dy comité, puisqu'il se lisait 3 l'origine
"Avant-projet de Convention sur certains aspécts de l'affacturage inter-
national”, de fagon 3 indiquer d&s 1'abord la portée limitée des travaux
entrepris. Le comité a toutefois préférs Simplifier l'intitulé de 1a
future Convention en énoncant de fagon générale L'objet visé par celle—ci,

Préambule

13. -~ Les deuxidme et troisiéme alinéas, dont 1a Source se trouve dans
les dispositions proposées pour 1le préambule de 1'avant-projet d'Unidroit
de Convention sur le crédit-bail international, énoncent les objectifs
poursuivis, 3 savoir établir un cadre Juridique qui facilitera 1'affactura-
ge international en préservantAl'équilibre entre les intéréts des différen-
tes parties 3 l'opération, et rendre l'affacturage davantage accessible aux
pays en développement. Les deux derniers alinéas reprennent presque mot
pour mot les dispositions correspondantes du préambule de 1la Convention de
Vienne et mettent 1'accent sur le développement du commerce international
dans le respect des différences entre les systémes sociaux, économiques et
Juridiques.

l'affacturage en tant qu'aide au développement des échanges commerciaux
internationaux. Eu égard 3 1g variété des formes que revét 1le factoring

assorti ou auxquels ilg 1'ont adapté, une définition aussi large que
possible a &té& recherchée dans 1le contexte de 1a Convention de fagon a4 ne
bas freiner 1'expansion d'activités qui  sont déja oy peuvent Btre
assimilées i cette technique financisdre dans certains pays. Ainsi 1'éven-
tualité de limiter 1'application deg régles a ltaffacturage avec recours,
cu de fTixer un délai maximum pour le ofédit consenti & 1'acheteur en verti
du contrat de vente auguel les créances ont trait, a finalement &té
écartée, 1La dérogation, certes importante, a ce principe, résulte de la
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décision de limiter le champ d'application aux opérations dans lesquelles
la cession doit &tre notifide par écrit aux débiteurs; en conséquence, la
définition contenue dans l'article premier cherche & dégager ce gque l'on
pourrait considérer comme le plus petit dénominateur commun dans les
contrate de factoring notifié. Aprés avoir désigné les parties au contrat
d'affacturage, le fournisseur d'une part, et l'entreprise d'affacturage
appelée cessionnaire d'autre part, le paragraphe 1 énonce les obligations
respectives des parties dans leur rapport contractuel.

15. - L' alinda a) détermine 1'obligation du fournisseur envers le
cessionnaire, & savoir céder des créances contractuelles: c'est 1& le

.support juridique de la technique financiére aqu'est. l'affacturage.

L'expression retenue par le comité "le fournisseur peut ou doit céder
_.." refladte la pratique selon laquelle le contrat d'affacturage contient
1'engagement du fournisseur de céder des créances qui naltront ultérieu-

rement, mais qu’il peut aussi constituer 1'acte méme en vertu duquel des

créances existantes sont transférées; enfin, dans de nombreux cas, le
fournisseur a la faculté de transférer ou non certains types de créances,
selon les accords passés avec le cessionnaire. I}l faut remarquer que le’
texte de cette disposition ne dit rien des modalités selon lesguelles la
cession est réalisée car s'il était précisé & un stade intermédiaire des
travaux qu'elle devait avoir lieu 'de fagon continue" et "par voie de vente
ou de slretd", le comité a estimé en ce qui concerne la premiére
caractéristique que' le rapport continu entre les parties au contrat
d'affacturage résultait implicitement des services fournis par le factor et
du libellé des dispositions de l'article premier, et d'une fagon générale,
il a été d'avis qu'une interprétation stricte de ces précisions, rapportée
aux concepts et aux qualifications des droits nationaux, risquerait

d'écarter dans certains cas l'application de la Convention.

16. - L'alinéa a) expose par ailleurs certaines conditions qui
concernent les contrats donnant naissance aux créances cédées. En premier
lieu, il doit ='agir de contrats de vente de marchandises, ou encere de
prestation de services (en vertu des dispositions du paragraphe 2 de
l'article premier); par ailleurs ils doivent &tre conclus entre le
fournisseur et ses clients dans le cadre de 1'exercice de leur activité
proféssionnelle, 1'intention étant essentiellement d'exclure les opérations
avec des consommateurs en raison du régime particulier auxquelles celles-ci
sont assujetties dans la législation d'un certain nombre de pays. = la
formule adoptée est celle de la définition négative contenue dans 1'alinéa
a} de l'article 2 de 'la Convention de Vienne, aux termes de laquelle sont
exclus les contrats conclus entre le fournisseur et ses clients faut
portent sur des marchandises achetées pour leur usage personnel, familial
ou domestique". ~ Il convient de souligrner aque 1la cession de créances
dérivant de contrats conclus avec des organismes "ou des entreprises de
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droit public poursuivant des buts non lucratifs serait soumise aux régles
de 1a Convention sur 1taffacturage international, comme d'ailleurs 1la
cession de créances provenant d'autres types de ventes qui sont en revanche
exclues de 1'application de 1a Convention de Vienne en vertu des alinéas b)
& f) de son article 2. Quant & la question de savoir g1 la Convention en
préparation s'appliquerait 3 la cession de créances nées de contrats de
vente conclus oralement, le comité s'est accordé a dire qu'elle relevait de
la loi applicable & ce contrat puisque l'cn ne visait ici 3 imposer aucune
condition de forme au contrat de vente.

17. - Aprés avoir déterminé & l'alinéa a) 1'obligation du fournisseur 3
1'égard du factor, le baragraphe 1 de l'article premier envisage maintenant
a 1’ alinéa b) les obligations du factor. Dans la pratique, les

entreprises d'affacturage fournissent une gamme de services +trés diver-—
sifiée; cependant, il semblait que seuls Quatre services qui se retrouvent
le plus souvent dans les opérations de factoring méritaient d'&tre cités:
le financement, gui revéat notamment la forme du prét ou du paiement
anticipé; la tenue des comptes; 1l'encaissement de créances et la protection
contre la défaillance des débiteurs, cette derniére expression se référant
4 la couverture par le factor du risque 1ié a 1’insolvabilité des clients
du fournisseur et non pas d'un refus de paiement motivé par un litige invo-
qué par le débiteur. Pour qu'un contrat de cession soit considéré comme un
contrat d'affacturage au sens de la future Convention, il doit prévoir que
le cessionnaire prend en charge au moins deux de ces services: en effet, si
aucun d'eux pris individuellement n'est caractéristique de 1'activité
d'affacturage, chacun pourrait de méme en 8tre absent. L'on peut souligner
Que l'exigence posée & 1'alinéa b) et les conditions des alindas a) et c¢)
sont cumulatives, de sorte que s'il est stipulé au contrat que leg créances
sont cédées par le fournisseur au factor, et que le débiteur doit recevoir
notification de 1la cession, méme si les deux services fournis par le factor
sont 1l'encaissement et la tenue des comptes, la qualification d'affacturage
au sens de la Convention s'imposerait,

18. - Le dernier &lément, en vertu des dispositions de 1' alinda e),
qui caractérise comme contrat d'affacturage un contrat répondant aux
conditions énoncées aux alinéas a} et b), est le fait qu'il prévoie que la
cession des créances sera notifide {par écrit) aux débiteurs. Cette
restriction importante qui déroge au principe déclaré d'embrasser_ les
formes les plus diverses de factoring, avait été retenue comme critére de
définition du contrat d'affacturage au sens de la Convention dés l'origine;
au nombre des considérations qui ont présidé a cette décision, était le
souci que 1l'introduction du factoring non notifié risquerait de soumettre
au régime de la Convention un grand nombre d'opérations, notamment des
opérations bancaires internationales oll la créance est utilisée comme
garantie, alors gu'elles pourraient relever de formes de factoring qui sont
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inconnues dans un certain nombre de systémes juridiques, et le fait qu'en
tout état de cause, la cession pose des problémes tout a fait différents a
1'égard des droits des débiteurs selon qu'elle leur est ‘ou non notifiée,
Il convient d'observer que lorsdque les parties au contrat dfaffacturage
choisissent la forme du factoring notifié (ce qui sera nécessairement le
cas aux fins de 1'application de la future Convention), le service du
recouvrement sera presque toujours fourni par le factor: dans ce cas,
l'exigence de la notification & 1'alinéa ¢) du paragraphe 1 de l'article
premier est complétée par les conditions posées au paragraphe 1 de
1'article 7 concernant notamment les formes de la notification, qui
constituent l‘obligation pour le débiteur de payer le cessionnaire.

19. - Les deux autres dispositions de l'article premier contiennent des

définitions. Le paragraphe 2 dispose que "... la référence aux "marchan—

dises! et & une "vente de marchandises” comprend également les services et
la prestation de services”, conformément & la décision du comité
relativement aux contrats gqui pourraient donner naissance aux créances
cédées en vertu d'un contrat d'affacturage. Le paragraphe 3 est destiné a
préciser ce qu'il faut entendre par ngerit" qui concerne la forme de la
notification visée au paragraphe 2 de 1l'article 3 ainsi que celle de la
notification au débiteur de la cession: dans ce dernier cas, le comité a
estimé qu'il &tait important que les parties sachent avec certitude si un
timbre ou un tampon apposé sur la facture remise au débiteur serait
considéré comme une notification écrite, méme en 1'ahsence de toute
gignature. Cette disposition se 1lit: "Dans la présente Convention, Le
terme M"éerit" ddsigne toute forme d'éerit, signé ou non’; cependant le
comitéd & la conclusion de ses travaux a été conscient de 1'insuffisance de
ce libellé qui ne faisait pas mention des moyens modernes de transmission,
et il a demandé au Secrétariat d'Unidroit de préparer pour la Conférence
une autre formulation qui pourrait s'inspirer des définitions contenues
dans d'autres textes internationaux, pour certains encore & 1'état de
projet, ou dans des lois nationales.

Article 2

20. - Le paragraphe 1, dont la structure est calguée sur celle du
paragraphe 1 de l'article premier de la Convention de Vienne, renferme deux
sortes de dispositions. La premidre précise le champ d'application
matériel que l'article premier avait circonscrit au contrat &'affacturage,
en le restreignant & l'affacturage de créances internationales: cette
démarche a &té retenue par le comité du fait qu'elle facilite l'application
deg régles de la future Convention aux opérations internes pour les Etats
qui le scuhaiteraient. Le paragraphe 1 détermine d'autre part le champ
d'application géographique de la Convention en énongant les facteurs de

rattachement pertinents aux fins de son application.
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2l. - La disposition introductive du paragraphe 1 dispose que: "... la
Convention s'applique lorsque les créances céddes en vertu d'un contrat
d'affacturage naissent d'un contrat de vente de marchandiseg entre un
fournisseur et un débiteur qui ont Llewr Jtablissement dans des FEtats
différente”. Tandis que 1'article premier donnait la définition de
1'"affacturage" au sens de 1a Convenﬁion, on ftrouve dans cette disposition
de l'article 2, la définition de l'affacturage "international". L'objectif
essentiel de la Convention proposée étant de faciliter le factoring en tant
qu'instrument de promotion des échanges commerciaux internationaux, 1'on
comprend aisément que 1'élément international du contrat de vente préside
au caractére international de 1'opération d'affacturage; c'est en outre 1a
le seul et unique facteur pertinent car les tentatives de conférer au
contrat d'affacturage un caractdre international indépendant ont fait
apparaltre 1'inopportunité qu'une méme créance, née d'un rapport de vente
national, soit soumise & un régime juridique différent selon qu'elle est
cédée & un factor dans le méme pays ou & l'étranger, ou encore & deux
régimes différents successivement, l'un qui serait le droit interne,
l'autre qui serait la Convention internationale. LLe critére retenu pour
qualifier comme international le contrat de vente de marchandises est celui
qui est traditionnellement employé dans les conventions récentes de droit
du commerce international, et notamment la ‘Convention de Vienne dans son
article premier, paragraphe 1, A savoir que les parties au rapport en cause
ailent leur établissement dans des Etats différents: en conséquence, le lieu
de 1'établissement du factor est indifférent. Il convient enfin de noter
que le 1libellé de cette disposition introductive du paragraphe 1 est
destiné & faire apparaltre clairement qu'au cas oli un méme contrat
d'affacturage prévoirait la cession de créances nationales et de créances
internationales, seules les opérations concernant ces dernidres seraient
soumises au régime instauré par la Convention.

22. ~ La détermination du champ d'application géographique de la future
Convention s'est révélée &tre une question complexe, principalement en
raison de la présence de deux rapports contractuels "superposés" dans
l'opération considérée. En effet, comme on 1l'a vu au paragraphe précédent,
1'élément d'extrandité du contrat d'affacturage qui est lui-m&me le plus
souvent interne, se trouve dans le contrat de vente; en outre, le projet de
Convention contient des dispositions régissant certains effets du contrat
de vente & 1'égard du cessionnaire, et d'autres qui concernent certains ef-
fets de la cession & 1'égard du débiteur. Par ailleurs, le comité a été
soucieux que la Convention dispose d'un champ d'application aussi large que
possible afin de couvrir un grand nombre d'opérations, mais que ce résultat
ne soit pas atteint au déiriment des intéréts légitimes des parties en pré-
sence. Ces diverses considérations ont amend le comité & retenir fina—
lement la solution qui apparait aux deux alinéas du paragraphe 1 de
t'article 2. L' alinda a) dispose que la Convention s'applique a la
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cession de créances internationales "lorsque le fournisseur, le débiteur et
le cesgionnaire ont leur Jtablissement dane des Btats contractants”. Le
comité a estimé qu'il était éminemment souhaitable que la Convention ait un
champ d'application autonome par le jeu de facteurs de rattachement
objectifs, qui permettraient la sécurité et la rapidité nécessaires dans
les opérations d'affacturage international et cette solution a semblé 8tre
celle qui garantissait la meilleure protection des intéréts de chacune des
parties concernées, notamment le débiteur gui, bien que n'étant pas partie
au contrat d'affacturage, peut voir sa situation modifiée & la suite de la
cession, et doit en conséquence savoir quelle loi est susceptible de
s'appliquer. L' alinéa b) pour sa part fournit aux fins de 1tapplication
de la Convention, un critére alternatif basé sur les ragles -de conflit:
ainsi, Jlorsque les conditions requises & 1'alinéa a} ne sont pas
satisfaites, la Convention s'appliquera néanmoins "lorsque le contrat de
vente de marchandises et le contrat d'affacturage sont régis par la loi
d'un Etat contractant”, cette formule étant destinée 3 couvrir les cas ol
les régles du droit international privé ménent & l'application & ces deux
contrats de la loi d'un Etat contractant, y compris les cas ou les parties
ont choisi la loi d'un Etat contractant pour régir leurs répports
contractuels respectifs. Les considérations qui ont conduit & retenir les
deux contrats sont les mémes qué celles qui ont présidé au choix de
j'établissement des trois parties & l'alinéa a); 1l'on peut noter par
ailleurs que les contrats peuvent 8tre régis par une seule et méme loi
- d'un Etat contractant - ou chacun par une loi d'un Etat contractant
différent. Il faut indiquer qde certaines critiques ont 6té exprimées au
sein du comité & l'encontre de 1'introduction d'un critére de rattachement
basé sur les régles de conflit dans le contexte de cette Convention, au
motif gqu'elle rendrait celle-ci trés gifficile & appliquer dans la pratique
du fait que les parties, malgré le grand nombre d'opérations traitées et
les exigences de . rapidité auxquelles elles sont soumises, devraient
procéder & des recherches compliquées et coliteuses pour gsavoir si les
conditions énoncées & 1'alinéa b) du paragraphe 1 de 1'article 2 sont
remplies. Le comité, dans ‘1'intérét de donner au futur instrument un champ
d'application large et pour ne pas s'écarter d'une solution entérinée dans
de nombreuses Conventions récentes en matidre de droit du commerce
international est enfin convenu de conserver cette régle, mais il faut re-
marquer que le projet derdispositions finales contient.en'son article
F une clause permettant aux Etats de faire la géclaration qu'ils ne seront
pas liés par l'alinéa b) du paragraphe 1 de 1l'article 2.

(12) Veir Etude LVIII - Dec. 34, p. 7.
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23. - Etant donné qu'a l'instar d'autres Conventions modernes de droit
du commerce international, c'est le facteur de l'établissement des parties
qui détermine le caractdre international du contrat de vente de biens et
donc du contrat d'affacturage ainsi que les conditions d'application de la
Convention en vertu de 1'alinéa a) du paragraphe 1, et que par ailleurs ce
facteur est aussi déterminant quant a l'application des dispositions du
paragraphe 1 de 1l'article 5, il importait de prévoir une disposition
matérielle indiquant 1'établissement pertinent en cas de pluralité
d'établissements, de 1l'une ou de plusieurs des trois parties en présence.
Le comité a repris, sous réserve des adaptations nécessaires pour faire
€tat des deux rapports contractuels significatifs dans 1'opération
d'affacturage, la formulation de 1la digposition correspondante de 1a
Convention de Vienne (alinéa a) de 1'article 10). Le paragraphe 2 de
l'article 2 se 1it: "Aux fins de la prdsemte Convention, si une partie au
contrat de vente de marchandises ou au contrat d'affacturage a plus d'un
établissement, 1'établissement 4 prendre en constdération est celui qui a
la relation la plus étroite avec le contrat et son exdeution eu égard aux
circonstances connues des parties ou envisagées par elles & wun moment
quelconque avant la conclusion ou lors de la conelusion de ce contrat”, Il
faut entendre par "le contrat" dans la quatriéme ligne de cette disposition
celui qui correspond au rapport juridique envisagé.

Article 3

24, - Les dispositions de 1l'article 3 déterminent dans quelle mesure
les parties dans 1'opération d'affacturage ont la faculté d'exclure
l'application de la Convention en préparation, et les conditions dans
lesquelles cette exclusion peut intervenir. 11 faut rappeler que selon
certains avis qui avaient &té exprimés au cours des travaux du comité,
l'ensemble de la Convention pourrait &tre d'application impérative au motif
notamment qu'il serait improbable que le factor veuille é&carter une
réglementation qui vise & faciliter le factoring international et que l'on
irait 3 1'encontre de ce but si on laissait aux parties au contrat de vente
la possibilité de choisir une autre loi pour régir la cession; 1la majorité
s'est cependant déclarée fermement attachée au respect du principe de
1'autonomie de la volonté des parties, surtout pour une matidre relevani du
droit du commerce international, et a souligné que le choix d'une
application obligatoire pourrait porter préjudice au succés de 1a
Convention en préparaticn alors que de nombreux Etats accepteraient en
revanche un instrument auquel les parties peuvent déroger.

25. - Le principe qui a donc A l'origine guidé la réflexion du comité
était que les parties pourraient, dans leurs relations mutuelles, exclure
l'application de la Convention. Il semblait que le fournisseur et le

Tactor pourraient avoir un intérét légitime & soumettre leur rapport & une




autre loi gque la Convention et que cette liberté devrait leur &tre
reconnue, le débiteur restant en tout état de cause étranger A cet accord;
c'est la régle contenue au paragraphe 1 de 1'article 3, qui dispose: "Les
parties au contrat d'affacturage peuvent exclure 1'application de la
présente Convention”.

26. - Le paragraphe 2 vise 4 régler l'hypothése ol ce sont le
fournisseur et le débiteur qui prévoient dans le contrat de vente ou dans
un acte séparé, qu'en cas de cession des créances, la Convention sur
1taffacturage international ne s'appliquera pas. En dépit de certains
doutes exprimés quant & 1'opportunité de permetire aux parties & un autré
contrat (en 1'occcurence, le contrat de vente)} de déterminer indirectement
ia loi applicable au contrat régi par la future Convention {le contrat
d'affacturage), le sentiment a prévalu que le débiteur dont la situation
5tait dans une certaine mesure affectée par la cession devait lui aussi se
voir reconnaitre un intérgét légitime 3 écarter les régles en préparation.
Cependant, pour protéger le cessionnaire qui, au nom de la sécurité et de
la rapidité des opérations qu'il traite, doit pouveir agir sur la
présomption que la Convention régit la cession, le comité est convenu qu'il
devrait &tre informé par un acte a4 cet effet, et donc distinct du contrat
de vente, de la décision des parties & celui-ci de soustraire au régime de
ia Convention la cession des créances nées a compter de la notification.
En conséquence, le paragraphe 2 dispose: "Les parties au contrat de wvente
de marchandises ne peuvent exclure 1'application de la présente Convention
qu’a 1'égard des crdances nédes soit au moment soit aprés que Le
cessionnaire a 6té informé por écrit de cette exclusion”. L'on' peut noter
que le terme "écrit! devra 8%tre lu & la lumiére de la définition contenue
au paragraphe 3 de 1tarticle premier de la future Convention.

57. _ Enfin, 1'article 3 prévoit en son paragraphe 3 que "Lorsque
1'application de la Convention est exclue conformément au% paragraphes
précédents du présent article, cette exclusion ne peut porter que Sur
ltensemble de la Corvention”. Quoiqu'il existe parfois des accords
particuliers entre le dé&hiteur et le factor, notamment concernant les
droits visés & l'article 8, le comité a &té de l'avis général que les
régles de 1'instrument en préparation formaient un tout cohérent auguel on
ne saurait retrancher ou que l'on ne pourrait modifier sans porter atteinte
4 1'équilibre visé entre les droits et obligations des parties intéressées

dans l'opération d'affacturage.
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Article 4

28. - 0On & vu & 1'secasion du commenitaire relatif A& l'article premier
que celui-ci énonce un ensemble d'éléments permettant de conclure 3 1la
qualification de "contrat d'affacturage", et au nombre de ceux—-ci, le fait
que le fournisseur s'engage a4 céder ou céde directement des créances au
‘cessionnaire: 1l'article 4 fournit pour sa part une base juridique certaine
pour que le contrat d'affacturage puisse transférer effectivement des
créances du fournisseur au factor, certaines. législations s'opposant en
effet & la cession globale de créances, et notamment de créances futures.
Aprés avoir posé le principe de la validité, entre les parties au contrat
d'affacturage, de la clause du contrat en vertu de laquelle des créances
existantes ou futures sont cédées {sous réserve d'une identification
suffisante de celles-ci), il précise le moment auquel intervient le

transfert de la créance future,

29. - La disposition introductive limite le champ des ragles qui
suivent aux "seuls rapports entre les parties au contrat d’affacturage";
cette formulation a été préférée a la désignation de ces parties afin
d'écarter toute ambiguité quant & la portée de l1'article dang les systémes
Juridiques ol le terme "fournigseur" serait susceptible d'inclure le cag
échéant, le syndic de faillite poursuivant l'activité du fournisseur,
interprétation qui irait & 1'encontre de la décision du comité de ne pas
traiter le probléme de 1l'opposabilité aux tiers de la cession (v compris le
syndic de faillite du fournisseur ou tout autre créancier de celui-ci}, des:
effets particuliers de la cession a 1'égard du débiteur étant, eux, réglés
aux articles 7 & 9 de la Convention. L' glinda a) vise a surmonter les
difficultés qui existent dans certaines législations parce qu'un accord
pour céder des créances pourrait n'étre pas valable en raison du défaut de
l'indication précise de l'objet de la cession. I1 faut noter qu'il n'était
pas dans l'intention du comité d'énoncer une régle générale de validité du
contrat indépendamment d'autres chefs de nullité reconnus par la loi natio-
nale applicable, et c'est ce qui a motivé la précision apportée dans la
formulation anglaise qui se lit "a contractual provision ... shall not be
rendered invalid by the fact that"”, précision qui n'apparalt pas dans le
texte frangais { "une clause du contrat «v. est valable, méme 8i ...")} car
de 1l'avis des représentants francophones, le libellé ne laisse gudre place
4 une autre interprétation que celle qui est recherchée. La seule condi-
tion posée par l'alinéa a) 3 la régle de validité limitée qui y est énoncée
est que les créances.soient globalement décrites par le contrat d'affactu-
rage, de sorte gue 1'on puisse déterminer sans hésitation les créances qui
sorit concernées par la cession, le meoment auquel il faut se placer pour
apprécier si une créance donnée est ou non visée par le contrat &tant 3 la
conclusion de celui-ci pour les créances déjd existantes, et pour les




créances futures, au moment oll elles naissent., Quoique le comité ait pré-
féré ne pas énoncer de critdres permettant de savoir si les c¢réances sont
déterminables afin de laisser une large marge d'appréciztion au juge, des
&1éments qui peuvent &tre pris en considération sont par exemple la dési-
gnation par le contrat de la gamme de biens ou de services prévus, les pays
des clients du fournisseur, ou éventuellement une liste de <clients
habituels sur laquelle les parties au contrat d4d'affacturage se sont

entendues.

30. - Aprés la déclaration de principe sur la validité de la clause de
cession globale, 1l'article 4 en son alinéa b} énonce les effets qu'il y a
lieu de reconnalitre & une telle clause, & savoir le transfert effectif non
seulement des créances existantes, ce qui va de soi, mais aussi des créan-
ces futures, la cession intervenant dans ce cas au moment méme ol nalt la
créance. 51 cette régle reflédte le droit positif d'un certain nombre
d'Etats, quoigue les parties choisissent parfois d'effectuer une nouvelle
cession aux seules fins de disposer de preuves pour éviter de produire en
justice l'ensemble du contrat d'affacturage, dans d'autres législations un
acte matériel relatif aux créances spécifiquement désignées, distinct du
contrat proprement dit est nécessaire pour une cession effective des
créances au factor. C'est pour ces législations qui ne connaissent pas la
cession globale de créances futures, que le comité a estimé qu'il convenait
de préciser le moment ol le transfert est opéré, afin de déterminer,
indépendamment toujours des questions de priorités, & partir de quand le
cessionnaire est titulaire de certains droits.

Artiele &

31. - L'article 5 vise & -régler un probléme particuligrement é&pineux
dans le cadre de l'affacturage international en raison des solutions
radicalement divergentes données par les droits nationaux & la question de
la validité de 1la cession au factor 1lorsque le fournisseur agit en
violation d'un engagement qu'il a pris envers son client de ne pas céder
les créances qu'il détient sur lui., L'intérdt principal pour le débiteur
est de s'assurer qu'il n'y aura pas de changement de créancier et que le
paiement effectué entre les mains de son cocontractant sera libératoire,
gang devoir +tenir compte de droits réels ou prétendus de tiers. Le
fournisseur pour sa part, peut trouver dans 1'affacturage des créances
frappées par l'interdiction de cession, une source de financement qui est
parfeis nécessaire & la poursulte de son activité. Indépendamment des
priorités impliquant des tiers, selon que la loi nationale donne effet a
la prohibition de cession, ou au contraire la prive d'effet, le factor sera
dépourvu de droits sur la créance dans le premier cas et dans l'autre cas
en sera titulaire en fonction du mode de transfert convenu entre les
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parties au contrat d'affacturage, probléme qui apparalt dans toute s0n
acuité lorsque le fournisseur est devenu insolvable,

32. - Des l'origine des travaux sur le projet, le sentiment s'est
imposé qu'une question aussi importante ne saurait rester en dehors du
domaine traité sans compromettre gravement 1'intérét de l'ensemble de 1a
future Convention. L'objectif guidant 1la thche entreprise de faciliter
1'affacturage international sembierait conduire & consacrer la régle de 1a
validité du transfert qui a é%té retenue dans - un premier temps dans 1le
projet de régles, Plusieurs membres du comité ont appuyé cette solution
qu'ils estimaient Etre 1a condition de 1la sécurits des opérations
d'affacturage international et qul correspondait & celle de leurs droits
nationaux, ou bien s'en écartait mais pourrait néanmoins &tre acceptable
pour régir les opérations internationales; d'autres représentants se sont
en revanche dits fermement opposés 3 une disposition qui irait a 1l'encontre
du principe fondamental du respect de 1'autonomie de la volonté des
parties. Cette alternative a donné lieu & des débatsg longs et approfondis
aux diverses sessions du comité, a 1'occasion desquels partisansg et
détracteurs de 14 régle d'origine ont invoqué un certain nombre de
considérations que nous ne reprendrons pas ici 3 » et a amené le comité a
envisager des solutions intermédiaires, dont aucune, a la réflexion, ne
donnait réelle satisfaction. ILa possibilité a alors &ts étudiée d'assortir
d'une clause de réserve une disposition visant a régler la question de la
validité d'une cession réalisée en violation d'une prchibition de cession
stipulée entre leas parties au contrat de vente, qui a défaut d'offrir une
solution uniforme sur cette question controversée, aurait au moing le
mérite d'ouvrir la vole & une certaine harmonisation,

33. ~ La premidre tentative de régler 1a question au moyen de la
nouvelle approche proposée, consistait en un principe de base ("1a cession
++« peut Etre réalisée ...}, combiné avec une régle é&cartant ce principe
("les dispositions du précédent paragraphe ne s'appliquent pas W)
lorsque le débiteur auralt son établissement dans un Etat contractant qui a
fait la déclaration 3 cet effet, Cette solution était inspirée par 1g
démarche analogue qui g &té adoptée dans le contexte de la Convention de
Vienne (articles 11, 12 ét 96) et visalt, chaque foisg que la condition
afférente au lieu de 1'établissement dy débiteur serait remplie, 3 laisser
libre jeu aux régles du droit international privé pour déterminer 1a loi
applicable, et enfin résoudre selon cette 1oi la question de 1a validité de
la cession. De sérieuses objections ont toutefois &té& &levées contre cette
formule Jugée peu claire dans son fonctionnement et 2 laguelle i1 a &ta
reproché de pouvoir conduire en définitive au mé8me résultat que celui que

(13} Voir Etude LVIT - Duc. 28, p. 14 et seq.,
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certains visaient & é&viter, d'autant qu'il était probable. que la loi
applicable é_ 1a cession serait le plus souvent celle de 1'Etat de
1tétablissement du vendeur, et par voile de conséquence du factor, solution
qui ne tendait guére & protéger le débiteur.

34, - Par ailleurs, sur la base de la décision intermédiaire de limiter
le principe de la validité de la cession de la créance au seul produit de
la créance (sur le moddle de la solution retenue par les Ragles et Usances
Uniformes relatives aux crédits documentaires), de sorte que le débiteur ne
pourrait en aucun cas s'opposer au transfert du droit au paiement & la
différence des autres droits attachés & la créance, ie comité est parvenu &
la conclusion qu'il fallait distinguer la validité 4nter partes de la
cession, de 1'opposabilité de la cession au débiteur. Cdmpte tenu de
1'accord auquel est parvenu le comité sur ce point important, il slest
déclaré disposé & se rallier au principe d'une réserve de droit matériel
qui avait en tout état de cause le mérite d'offrir des solutions certaines.
La régle finalement retenue par le comité peut &tre présentée comme guit:
le principe général énoncé au paragraphe 1, "La cesasion de la créanece par
le fournisseur au cessionnaire peut étre réalisée nonobstant toute
convention entre le fournisseur et le débiteur prohibant une telle
cession” signifierait d'une part que la prohibition de cession convenue
entre les parties au contrat de vente n'entache pas la validité éventuelle
de Efl)cession. de la créance entre les parties au contrat d'affactura-
ge , et d'autre part qu'elle ne s'oppose pas & ce que ladite cession
produise des effets & 1'égard du débiteur. La réserve &4 cette régle, qui
g'appliquera en vertu du paragraphe 2 lorsque 1'Etat de 1'établissement du
débiteur a fait la déclaration a cet effet qui sera préviue dans les
dispositions finales (voir actuellement l'article X du texte du projet)},
est que la prohibition de cession stipulée avec le fournisseur n'aura pas
d'incidence sur la validité de la cession entre les parties au contrat
d'affacturage, mais mettra en revanche le débiteur & l'abri des effets de
la cession & son égard.-bL'on en déduit que le factor ne pourra pas, dans
le cas couvert par le paragraphe 2 de 1l'article 5, se prévaloir des
dispositions des articles de ia future Convention qui concernent 1la
position du débiteur & la suite de la cession, & savoir les articles 7 a 9.

(14) 11 convient d'attirer ici llattention sur le fait que le paragraphe 1 de llarticle
5, pas davantzge d'ailleurs que larticle &, ne vise A énoncer une régle générale de validité

mais est seulement destiné % lever l'chstacle que pourrait constituer la prohibition de

cession.
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Article 6

35. - L'article 6 remplit une fonction analogue a celle de l'article 4
buisque, aprés avoir lui aussi précisé au début de 1a disposition que seuls
sont visés les rapports entre les parties au contrat d'affacturage, il
énonce la validits et l'efficacité de 1a clause du contrat d'affacturage
pPrévoyant le transfert au factor, non plus des créances, mais des dreoits du
fournisseur relatifs aux créances cédées: 1'en vise a4 assurer iei que les
droits dérivant de ventes futures puissent gtre transférés, pour lever un
obstacle présent dans certains systémes Juridiques, mais i1 est entendu que
les dispositions de cet article concernent €galement le transfert de droits
déja existants.

36. ~ Outre le principe de 1a validité du transfert des droits,
l'article 6 indique les modalités de ce transfert: les parties sont libres

opposable aux tiers.

37. = 11 faut enfin préciser en ce qui concerne le contenu de la notion
de "droite du fourniszeur provenant de la vente de marchandises” que le

les diverses formes qui peuvent exister dans les droits nationaux} garan-
tissant la créance cédée en particulier, ou plus généralement 1'exécution
de 1l'ensemble du contrat de vente; sont par ailleurs visées aussi bien les
slretés conventionnelles que les sfiretés légales. Le comité a estimé utile
de citer a titre d'exemple la réserve de propriété. Point n'est besoin de
préciser que cette disposition ne préjuge en aucune fagon des questions de
validité et de 1'éventuelle recornaissance 3 1'étranger de ces garanties.

Article 7

38. - Aprés avoir posé un certain nombre de régles concernant la
validité de 1a cession entre les parties au contrat d'affacturage, 1le
projet de Convention envisage dans les articles 7 & 9 1a situation du
débiteur 3 1a suite de 1ia cession (socus réserve, bien entendu, des
dispositions du paragraphe 2 de l'article 5). Il convient de rappeler que
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le comité avait choisi dé&s le début de ses travaux de dissocier ces deux
aspects — validité inter partes et effets a 1'égard du débiteur de la
cession — afin de ne pas mettre & ia charge du débiteur une obligation de
vérification qui pourrait &tre difficile & réaliser et lourde de

conséquences pour luil.

39. - Lorsque le contrat d'affacturage prévoit que le factor effectue
le recouvrement des créances (ou, dans le cas contraire, si le factor a de
bormes raisons d'exiger paiement directement du débiteur), l'obligation du
débiteur, énoncée au paragraphe 1 de l'article 7, est de payer le cession-
naire, obligation qui résulte de la notification donnée dans les Tformes
prévues aux alinéas a) & c¢). Par ailleurs, 3 la condition de la notifica-
tion s'ajoute celle que le débiteur n'ait pas eu connaissance d'un droit
préférable d'une autre personne au paiement de la créance: cette exigence,
que le comité a congue comme rejoignant la notion de bonne foi, =emble
toutefois faire peser sur le débiteur une certaine contrainte puisque s'il
n'a pas & faire de recherches sur 1'existence é&ventuelle d'autres
créanciers que le factor, -en revanche lorsque le débiteur sait qu'une autre
personne prétend avoir un droit au paiement de la créance, il devrait
peut—&tre selon le libellé actuel de cette disposition, s'enquérir du bien
fondé de cette prétenticn et dans 1l'affirmative, de la question de savoir
s'il s'agit d'un droit préférable. L'on peut enfin préciser que les deux
conditions (absence de connaissance d'un droit préférable et notification
donnée conformément aux alinéas a), b) et c¢})) sont nécessaires et
suffisantes pour constituer 1'obligation du débiteur de payer le cession-
naire, laquelle ne pourrait donc pas résulter, dans le cadre d'une
opération d'affacturage régie par la Convention en préparation, de

prescripticns plus strictes - ou moins strictes - de la loi nationale
applicable. )
40. — L' alinda a) rappelle en premier lieu 1l'exigence déja mentionnée

34 1'alinéa c) du paragraphe 1 de l'article premier que la notification soit
donnée dans un é&crit, écrit qui doit s'entendre selon la définition
contenue dans le paragraphe 3 de l'article premier. Dtautre part cette
disposition désigne la personne qui peut donner la notification: il peut
s'agir tout d'abofd du fournisseur du fait qu'il est le créancier
originaire, cocontractant du débiteur; cependant, le factor a un intérét
légitime & ce que le débiteur regoive notification de la cession puisque
c'est & lui que le paiement devra atre fait, et dans les Systémes
juridiques ol le rang des eréanciers est déterminé par l'ordre de la
notification, il exercera le plus souvent une diligence supérieure & celle
du fournisseur. Par conséguent le comité a retenu le factor comme auteur
possible de la notification, mais 3 condition qu'il agisse en vertu d'un
pouvoir conféré par le fournisseur, cette formule indiquant simplement que
le débiteur doit avoir des motifs raisonnables de croire & 1'existence du




pouvoir du facter, en se renselgnant le cas échéant auprés du fournisseur,
alors que les questions de la forme du pouvoir et de 1a possibilité que la
notification soit donnée par d'autres personnes agissant au nom du
fournisseur ou du cessionnaire sont laissées & la loi applicable.

4l. - L' alinéa b) prévoit que 1la notification doit préciser de facon
suffisante le bénéficiaire de la cession, & qui le débiteur doit payer: il
peut s'agir du cessionnaire lui-m&me, et le comité s'était accordé a dire
que la qualité d'entreprise d'affacturage ne devait pas nécessairement
résulter de la notification, ou encore une banque encaissant pour le compte
du factor. En outre, la notification doit indiquer de fagon suffisante les
créances afin que le débiteur soit informé de l'objet précis de 1lg cession,
et un vertu de 1' aglinda ¢}, elle ne peut concerner que des créances qui
naissent d'un contrat conclu soit avant 80it au moment ol la notification
est donnée. En conséquence, alors qu'une clause du contrat d'affacturage
opére le transfert effectif de toute créance future du fournisseur au
factor en vertu de 1'article 4 du projet de Convention, la notification. de
la cession d'une créance future ne mettra le débiteur dans 1'obligation de
payer que pour autant que le contrat dont elle provient aura &t& conclu
avant ou au moment ol la notification est donnée,

42. - Le paragraphe 2 de 1'article 7 affirme en premier lieu 1l'effet
libératoire du paiement effectud par le débiteur au factor (& concurrence
du montant versé) conformément aux dispositions du paragraphe 1. D'autre
part, alors que le comité &tait convenu que l'obligation du débiteur de
payer en vertu de la future Convention ne pouvait résulter que des
conditions limitativement énoncées au paragraphe 1, il s'est en revanche
accordé & dire gue 1l'on devrait reconnaitre au débiteur le droit de payer
avec l'effet corrélatoire de la validité du paiement, lorsque ce paiement
serait libératoire en vertu de 1la loi nationale applicable. Etant donné
que le comité était réticent 2a faire mention de la loi applicable - sans
indiquer comment celle-ci serait déterminée, et qu'il a préféré ne pas
formuler de régle de rattachement dans un instrument de droit matériel
uniforme, la disposition prévoit que le paiement fait par le débiteur
conformément au parsgraphe 1 est libératoire "sans préjudice de toute autre
forme de paiement également libératoire™.

Article 8

43. - Cet article concerne la mesure dans laquelle le dé&biteur peut
Opposer au cessionnaire certaines exceptions au moment du paiement.
Le paragraphe 1 est relstif aux exceptions connexes a la créance cédée et
prévoit que le débiteur peut invoguer contre le cessionnaire tous les
moyens de défense qu'il aurait pu faire valoir en vertu du contrat de vente
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de marchandises si la demande en paiement avait été faite par le fournis-
seur. Le paragraphe 2 traite des exceptions extérieures & la créance dont
le débiteur dispose a 1l'égard du fournisseur: la régle retenue, qui est
d'ailleurs commune & de nombreux systémes juridiques, est que les droits et
actions que le débiteur pouvait invoquer contre son cocontractant au moment
de la notification de la cession peuvent &tre exercés contre le factor.
Cette solution s'explique par le souci de préserver la position du factor 2
1tégard de contrats conclus entre le fournisseur et le débiteur et qui
denneraient lieu ultérieurement & des compensations dont il n'aurait pas

connaissance.

44, - L'on peut noter que l'article 8 se limite & ‘énoncer deux
principes fondamentaux concernant les droits du débiteur & 1l'égard du
cessionnaire, laissant ainsi & la loi nationale de nombreux aspects,
notamment parmi ceux quil reldvent du droit complexe de la compensation. En
particulier, le comité a estimé préférable de ne pas préciser si les droits
que le débiteur "peut invoquer” doivent s'entendre comme devant 8tre exigi-
bles ou seulement existants au moment de la notification. En outre, si la
disposition affirme le droit a compensation du débiteur relativement aux
droits ou actions "existants contre le fournisseur en faveur duquel la
erdance est nde", elle laisse ouverte la gquestion de 1'opposabilité des
droits de compensation dérivant de rapports antérieurs éventuels entre le
débiteur et le cessionnaire, ou de rapports avec d'autres fournisseurs du
débiteur qui affactureraient leurs créances au méme factor. Pareillement,
il est précisé dans le paragraphe 2 de 1'article 8 que la notification apte
a4 opérer le gel des exceptions est celle qui est donnée conformément aux
dispositions de l'article 7 de la Convention: 1'on comprend en conséquence
que les effets d'une notification faite dans des formes différentes, qui ne
sera donc pas opposable dans le régime de 1z future Convention, reléveront
de la loi nationale applicable. Enfin, certaines législations prévoient des
cas oil le débiteur perd le bénéfice des exceptions, notamment son droit &
compensation (ainsi, dans certains systémes-juridiques, lorsque le débiteur
accepte la cession), et le comité a rappelé qu'en tout état de cause,
conformément au paragraphe 2 de 1l'article 11, le silence de la Convention
laissait compétence & la loi nationale applicable sur ce point.

Artiele 9

45. — Le cas envisagé par l'article 9 est celui oti le débiteur a déja
rempli son cbligation - payer - mais n'a pas regu la contrepartie, le
fournisseur n'ayant pas exécuté sa prestation conformément aux gtipulations
du contrat qui les lie. La particularité que revét cette situation a la
suite de la cession de créance est que, du point de vue du débiteur, se
trouvent dissociées la personne qui regoit 1e paiement, et celle -qui
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fournit les marchandises ou les services. Dans le cadre de relations
suivies, le débiteur pourra certes, en vertu du paragraphe 2 de 1'article
8, compenser ultérieurement a4 l'encontre du factor les droits qu'il détient
sur le fournisseur {les recours du factor envers le fournisseur étant, eux,
prévus par le contrat d'affacturage); cependant le problédme est ici de
déterminer si le cessionnaire est tenu de restituer au débiteur les sommes
gu'il a regues de celui-ci.

. 46. - Un certain nombre d'arguments ont été invogués au sein du comité,
tendant soit & refuser au débiteur le droit de recouvrer le paiement fait
au cessionnaire,.soit 4 laisser 1'issue duv probléme au ressort de 1a loi
applicable. L'ensemble du comité é&tait toutefois d'accord quant 2
1'approche qui présiderait & la solution de principe, & savoir que la
situation du débiteur ne devrait se trouver ni favorisée, ni désavantagée &
la suite de la cession. Ainsi en particulier, il n'y avait pas de raison
qu'en cas de faillite du fournisseur par exemple, le débiteur puisse
récupérer une somme en s'adressant au factor alors que cette possibilité
gerait douteuse s'il n'avait pas été conclu de contrat d'affacturage. En
revanche, dans les systémes juridiques oll le débiteur perd son action en
répétition du prix contre le fournisseur par le fait que c'est le factor
qui a regu paiement, il ne semblait guére équitable de priver le débiteur
de recours contre le factor. Le paragraphe 1 refléte le souci de ne pas
modifier fondamentalement la position du débiteur en prévoyant que le
débiteur ne peut, du seul chef de 1'inexécution par le fournisseur {les
autres fondements éventuels reconnus par la loi nationale conservent donc
leur efficacité), recouvrer le paiement fait au cessionnaire: l'appiication
de cette régle est cependant limitée, aux termes de la deuxidme partie de
la disposition, aux cas ol en vertu de la 1oi nationale applicable, Ile
débiteur ne s'est pas trouvé privé en raison de la cession, de 1l'action en
répétition du prix contre le fournisseur.

47. - Le comité a estimé souhaitable, dans le paragraphe 2, d'assortir
de deux exceptions la régle générale tendant & la protection du factor
(applicable sous réserve que le débiteur dispose d'une action en répétition
du prix contre le fournisseur), qui sont justifides, indépendamment de la
situation du débiteur, par le rfie financier détenu par le factor dans
1'opération. L' alinéa a) prévoit que le débiteur peut recouvrer le
palement fait au cessionnaire dans la mesure oll le cessionnaire n'a pas
payé le prix de la créance au fournisseur: cette hypothése est celle ol il
y a un enrichissement injuste du factor, lorsque la somme payée par le
débiteur est restée entre les mains du cessionnaire, scit gue celui-ci
aurait déja dii la verser au fournisseur, scit qu’il ne 1'ait pas encore
fait. L' glinéa b) vise pour sa part le cas oll le cessionnaire a effecti-
vement déj& payé le prix de la créance au fournisseur mais oll il savait au
moment de ce paiement gque le fournisseur ne s'était pas encore acquittéd de
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son obligation correspondante envers le débiteur: le comité a estimé que
c'était alors le factor et non le débiteur qui devait ultérieurement
assumer le risgue financier afférant & 1'inexécution, a l'exécution tardive
ou défectueuse par le fournisseur, d'autant qu'il est d'usage que les
factors exigent de leurs adhérents des garanties quant & 1'exécution
stipulées au contrat d'affacturage et retiennent un montant préétabli sur
les avances consenties, afin de compenser leurs droits éventuels.

Article 10

48, - Le texte du projet de Convention s'est penché dans les articles
précédents, et conformément aux dispositions de l'article premier, sur la
gituation ol c'est 1a méme entreprise d'affacturage & qui le fournisseur
céde la créance, et qui regoit paiement du débiteur. Si ce systéme est
bien connu dans. l'affacturage international, le plus souvent, pour des
raisons d'efficacité, intervient un deuxiéme factor: le fournisseur ceéde en
vertu d'un contrat d'affacturage conclu avec un factor situé habituellement
dans le mé&me pays, une créance que celui-ci céde & son tour & un autre
factor qui est son correspondant dans 1'Ftat du débiteur, les deux factors
étant respectivement dénommés dans la pratique '"factor & 1'exportation" et
"factor & 1'importation". Il est évident que cette forme d4d'affacturage a,
depuis le début des travaux, &té entendue comme devant 8tre couverte par
les régles qui seraient énoncées dans le futur instrument, la situation du
Factor cessionnaire étant assimilée, mutatis mutandts, a8 celle du
cocontractant du fournisseur au contrat d'affacturage, en ce qul concerne
tant les dispositions en matiére de validité de la cession de la créance,
que les conditions d'efficacité de la cession & 1'égard du débiteur. 8Si le
comité n'a pas eu de doute quant 4 1'utilité d'énoncer le principe de
1'application de la Convention aux cessions entre factors, la rédaction de
cet article a en revanche soulevé un certain nombre de difficul-
tés tenant notamment au fait que les rapports des parties au contrat
d'affacturage peuvent bien &tre transposés & ceux des parties au contrat de
cegsion successive mais que le rapport fondamental de vente reste pertinent
4 plusieurs égards. La formulation actuelle du paragraphe 1 de l'article
10 résulte de la combinaison de deux procédés de transposition aux cessions
successives des régles de la Convention, que le comité avait examinés au
cours de ses travaux; il a cependant eatimé A sa derniére session que le
1ibellé demandait & 8&tre amélioré, notamment a2 la lumiére d'un examen
détaillé de la fagon dont le mécanisme de transposition fonctionnerait pour
chacune deg dispositions de la future Convernition.

(15) Voir Etude LYIII - Boc. 23, p. 5 et seq., ol sont aussi exposées des propositions

de rédaction du Secrétariat.



49, -~ L'article 10 contient & la fois des dispositions relatives au
champ d'application de la future Convention et des dispositions de droit
matériel. La disposition introductive du paragraphe 1 détermine le facteur
de rattachement en vertu duguel la Convention s'appliquera aux cessions
successives de la créance par le cessionnaire ou par un cessionnaire
successif. Le comité a écarté un certain nombre de critéres, tels que des
caractéres propres au contrat de cession successive ou la qualité des
parties a ce contrat; il n'a pas non plus estimé souhaitable d'é&noncer une
régle de rattachement fondée sur le lieu de 1'établissement du cessionnaire
successif ou sur une régle de conflit alternative, sur le modadle de
1'alinéa b) du paragraphe 1 de 1'article 2, notamment parce que le plus .
souvent dans la pratique, le cessionnaire successif est un factor situé
dans 1'Etat ol le débiteur a son &tablissement. La seule condition requise

pour que les régles de la Convention s'appliquent - conformément aux
dispositions des alinéas a) et b) - & une cession successive d'une créance
est que celle-ci ait été précédemment ".., cédde par un fournisseur & un

cesstonnaire en vertu d'un comtrat d’affacturage régi par la présente
Convention',

50. - Les deux alinéas du paragraphe 1 renferment le principe mé&me sur
lequel repose 1l'extension du domaine d'application de 1la Convention.
L' alinéa a) dispose que les régles &noncées dans les articles 3 & 9 (&
1'exception des articles 7 et 8 qui sont visés & 1'alinéda b)) s'appliquent
& toute cession successive de la créance par le cessionnaire ou par un
cessionnaire successif. Il est entendu que 'cession successive" se référe
au transfert de la créance par celui a qui elle a été cédée et non, bien
slir, & une deuxi2me cession faite frauduleusement par le méme cédant. L'on
peut & ce propos indigquer qu'une proposition avait &té faite & la derniére
session du comité d'énoncer dans un article distinct une ré&gle de priorité
limitée qui s'appliquerait dans ce dernier cas; compte tenu de 1la
difficulté de s'accorder sur un critére acceptable pour toutes les
législations et de la portée restreinte qu'aurait cette régle dans la
pratique, cette proposition n'a pas été retenue par le comité. Par
ailleurs, l'ensemble des cessions se trouverait régi par la Convention si
toute une chalne d'opérations devait avoir lieu & la suite de la premiére
cession, pourvu que celle-ci ait’été déjad régie par les régles de la
Convention, et ce, comme on 1'a vu‘précédemment, quel gue soit le mode et
les caractéres de la ol des cessions successives, ainsi gue la qualité ou
le lieu d'établissement du ou des cessionnaires successifs, Le comité a
estimé que la formulation souple de la régle contenue dans 1'alinéa a)
permettrait & l'interpréte d'appliguer & +oute cession ultérieure de 1la
‘créance les principes qui président &4 la cession en vertu d'un contrat
d'affacturage. L'on peut ici rapidement passer en revue ces principes dans
le cadre des cessions successives pour les différents articles concernés.
En premier lieu, en ce qui concerne l'article 3 qui énonce la faculté des




parties d'écarter l'application de la Convention, il s'est trouvé inclus au
nombre de ceux visés par l'article 10 & la suite du déplacement et de 1la
renumérotation de ses dispesitions; au cas ot 1'on confirmerait 1'intention
d'accorder aux parties & une cession successive la possibilité d'exclure
1'application de la Convention 3 leur opération, il conviendrait de
préciser comment ce mécanisme pourrait &tre mis en oeuvre et ses effets,
notamment par rapport au débiteur. En vertu de la combinaison des articles
10 et 4, le cédant successif peut valablement effectuer une cession globale
de créances futures; il peut aussi transférer des droits provenant de la
vente de biens (article 6). Conformément aux dispositicns de 1'article 5,
la prohibition de cession conclue entre un fournisseur, et un débiteur dont
1'établissement est situé dans un Etat contractant qui a fait la déclara-
tion prévue & l'article correspondant (actuellement intitulé X) ne fera pas
obstacle & une cession successive de la créance ~ déja valablement cédée en
vertu du contrat d'affacturage - , tandis que le débiteur continue d'étre
protégé & 1'égard des effets des cessions. Enfin, les conditions dans
lesquelles le débiteur pourra recouvrer le paiement fait au cessionnaire,
qui sont prévues & 1l'article 9, peuvent &tre transposées sans difficulté au
cas de la cession successive puisqu'il est évident que le débiteur ne paie
qu'une seule fois, au cessionnaire du fournisseur lorsqu'intervient un seul
factor dans 1'opération d'affacturage, ou au dernier cessionnaire en cas de
cesgions successives, notamment dans 1l'affacturage réalisé par 1'intermé-

diaire de deux factors.

51, - Pour les articles 7 et 8, le comité a estimé utile & sa derniére
session de revenir dans 1' alinda b) du paragraphe 1 de l'article 10 sur le
procédé de la fiction consistant a placer, & l'égard du débiteur, le
cessionnaire successif dans la situation du premier cessionnaire: pour les
mémes raisons que celles qui ont é&té précédemment évoquées cornticernant
1tarticle 9, en cas de cession successive le débiteur n'est tenu de payer
qu'au cessionnaire successif dans les conditions prévues au paragraphe 1 de
1tarticle 7 et eat libéré conformément au paragraphe 2 dudit article. De
méme, le débiteur exerce contre le cessionnaire successif les moyens de
défense en vertu du contrat de vente et les droits & compensation existants
envers le fournisseur, qui sont visés & l'article 8. L'on peut observer
gque dans ces conditions, le projet de Convention ne dit rien de
1'opposabilité des droits 4 compensation dont le débiteur pourrait disposer
4 1'égard du cessionnaire successif A raison de ses relations avec le
premier cessionnaire ou tout cessionnaire intermédiaire, et cette question
reldvera en conséquence de la loi nationale applicable.

52, - Lorsque la cession successive n'est pas notifiée au débiteur,
celui—ci n'est informé gue de la premiére cession, effectuée en vertu du
contrat d'affacturage; par conséquent dans ce cas, les régles contenues
dans les articles 4 & 6 régiront les aspects correspondants de la validité
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de la premidre ceasion comme de la cession successive, mais les
dispositions des articles 7 & 9 ne seront pertinentes que pour ce gqui est
des effets de la premiére cession. D'une fagon générale toﬁtefois, dans
les opérations d'affacturage international, le fournissepr notifie au
débiteur qu'il doit payer A une personne qui est en fait le cessionnaire
successif, la premiére cession &tant alors passée sous silence. Etant
donné que seul 1'affacturage Vnotifié est visé par le futur instrument
international conformément & 1'alinda ¢} du paragraphe 1 de 1'article
premier, il importait d'assurer que 1'absence de notification concernant la
premiére cession n'ait pas pour effet d'écarter celle-ci du régime de 1la
Convention (et partant, toutes les opérations ultérieures de cession}), et
c'est la raison pour laquelle a &té introduite une disposition comme
paragraphe 2 de l'article 10, en vertu de laquelle "Ia notification au
débiteur de la cession successive peut aussi constituer notification de la
premiére cession au premier cessionnaire™.

53. ~ Le paragraphe 3 qui dispose que "ILa présente Convention ne
s'applique pas & wume cession successive interdite par le contrdt
d'affacturage” a été introduit & la demande d'une délégation qui a indiqué
que la législation de son pays n'autorisait pas qu'une créance qui avait
fait l'objet d'une cession soit cédée une seconde fois et que les contrats
d'affacturage contenaient une clause par laquelle le cessionnaire s'enga-
geait & ne pas céder 3 nouveau la créance: dans le cadre d'opératiens
internationales, le fournisseur cédait donc directement les créances 3 un
factor & 1'importation, situé dans 1'Ftat de 1'établissement du débiteur.
L'on peut indiquer toutefois que des doutes avaient &+é exprimés au sein du
comité quant & la nécessité d'introduire une telle disposition; en tout
état de cause, il ne semble pas que l'application é&ventuelle de 1la
Convention & une cession successive réalisée en violation d'une prohibition
contenue dans le contrat d'affacturage aurait pour effet de conférer
validité & ladite cession (les articles 4 & 6 n'énongant en effet que des
régles de validité limitée), cette question é&tant soumise & 1la loi
nationale applicable, ce qui est du reste le résultat augquel tend le
paragraphe 3; et en outre, pour ce qui est des effets 2 1'égard du
débiteur, & moins que 1le fournisseur lui-méme ne notifie la cession
successive au débiteur en violation de son propre engagement contenu dans
le contrat d'affacturage, le débiteur ne serait pas tenu de payer Ile
cessionnaire successif en vertu de 1'article 7 puisque celui-~ci ne
disposerait pas du pouvoir du fournisseur pour notifier la cession.
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Article 11

B4, - L'article 11 est relatif aux rdgles d'interprétation dont il doit
8tre fait usage en vue de l'application de la Convention en préparation,
Le libellé du paragraphe 1 est fondé sur celul de la disposition correspon-
dante de la Convention de Vienné que l'on trouve & 1l'article 7, et qui a
été incorporée dans plusieurs conventions de droit du commerce inter-
national, et met 1'accent sur la promotion de 1'uniformité de l'application
de la Convention eu é&gard & son caractére international, afin que lteffort
d'harmonisation réalisé au niveau législatif ne se voit pas anéanti par des
approches divergentes ou morcelées lors de sa mise en ceuvre par le juge ou
par l'arbitre; une autre mention qui est faite dans ce paragraphe est celle
du respect de la bonne foi dans le commerce international. Par ailleurs,
une précision supplémentaire qui constitue une nouveauté par rapport a la
rédaction dont s'inspire cet article a &té apportée quant aux critéres qui
doivent &clairer 1l'interpréte, & savoir 1'objet de la Convention et ses
buts tels qu'ils sont énoncés dans le Préambule, afin d'assurer que la
Convention recevra une application en accord avec les intentions de ses
auteurs et les objectifs déclarés des Etats lorsqu'ils deviennent partie &
celle-ci. Enfin, le paragraphe 2 compléte la premiére partie du paragraphe
1 en ce gu'il vise non plus 1'interprétation des dispositions de 1la
Convention mais les principes & appliquer dans le silence de celle-ci, 2a
des questions qui rentrent dans les matidres qu'elle régit: dans ce cas,
référence est faite aux principes généraux dont s'inspire la Convention, et
en outre, & la loi applicable en vertu des régles du droit international
pfivé. 11 convient de noter qu'ad la différence de la Convention de Vienne
(article 7) et de la Convention de Genéve sur la représentation {article 6)
qui ne prévoient la référence a la loi applicable qu'en 1l'absence de
principes généraux dont g'inspire la Convention, lesdits principes et la
loi applicable se trouvent ici placés sur le m&me plan.
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